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RESUMO

O objetivo do presente artigo consiste em examaamportancia conferida aos contratos
internacionais de compra e venda para a importacégportacao de produtos, sobretudo no
ambito do agronegécios, pelo empresariado belenexertador de sucos, polpas e fruitas
natura Diante deste proposito, realizou-se revisdo dujpéifica sobre as especificidades do
comeércio internacional e dos contratos internad®oda comércio. Em seguida, como recurso
metodoldgico, utilizou-se a abordagem qualitatissapnquirir, dentro do universo pesquisado,
composto por 8 (0ito) empresas, a percepcao ewdgaonhecimento dos empresarios locais
sobre o objeto de estudo por intermédio de entesvisdo-estruturadas realizadas nas vigitas
locus.Por fim, percebeu-se que poucas sdo as empresasaglqras belenenses que utilizam os
contratos internacionais de comércio em suas nagdes, sendo, portanto, baixo o grau de
importancia conferido aos mesmos. Tal panorama sulteelo, principalmente, do
desconhecimento juridico do instituto. Reforca-assim, a necessidade de divulgacdo da
importancia e estudo dos contratos internacionaisainércio por parte do empresariado local,
em especial de seus administradores, bem como gtg dos operadores de Direito que 0s

elaborarao.

Palavras-chave:Contratos internacionais de comércio, exportacagrenegocios.
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ABSTRACT

The objective of the present paper is to analyzeithportance of the international contracts
about buying/selling products for other countriesed in importation and exportation of
products, specially related to the agrobusinesgldped by the exporters of juices, pulps and
fruits in naturafrom Belém. Concerning this proposal, was madebthBographic review about
the specific characteristics of the internatiomatlé and of the international commerce contracts.
Following, as methodological instrument, was usedualitative approach to inquiry, in the
researched universe, consisting of 8 (eight) comegathe perception and level of knowledge of
the local managers about the theme, using for thagarches not-structured applied during the
visitsin locus By the end, from all researched, it was possibkee that there is a small number
of exporting companies in Belém that use the imtional commerce contracts in their
negotiations, being low, so, their importance &nhThis scene is consequence of the absence of
legal knowledge about the subject. It reinforcesrbcessity to divulge the importance and study
more about this institute, specially by the owrsrd administrators of these companies, without
forgetting the lawyers that will produce them.

Key-words: International commerce contracts, exportation agbusiness.
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1. INTRODUCAO

Ao estudar-se os contratos internacionais de camé&cperceptivel quao importante é
aos operadores do comércio internacional, bem @orempresariado local e nacional, conhecer
e dominar as nuancas e peculiaridades destegamieise dos direitos e obrigacdes formais e
informais deles decorrentes, percebendo, assinfli€ncia e relevancia dos mesmos dentro da
hodierna sociedade globalizada, haja vista quexgsé@ncia pode acarretar prejuizos para ambas
ou uma das partes, ja que pode, no futuro, naodiaeo os detalhes desse compromisso firmado.

Pode-se definir contratos internacionais de comémdmo manifestacdes bi ou

plurilaterais de vontade livre das partes, tendogipeto relacées patrimoniais ou de servigos,
cujos elementos sejam vinculantes de dois ou neien®as juridicos extraterritoriais, pela forca
do domicilio, nacionalidade, sede principal dosdeégs, lugar do contrato, lugar da execucéo,
ou qualquer circunstancia que exprima um liamecitiio de Direito aplicavel.

Neste sentido, o presente trabalho aborda as cfédimide contratos internacionais de
comeércio, sua importancia e grau de utilizacdoesdegélo empresariado belenense, em especial
pelo setor agricola exportador de sucos, polpaga&sin natura.

Destarte, os contratos internacionais de coméradstimhm-se precipuamente a

aperfeicoar o processo exportador, garantindo nsaiguranca e credibilidade a negociacéo e aos
contratantes através de um instrumento formamalé regulamentar, direta ou indiretamente, os
direitos e obrigacbes das partes que neles comecoream relacdo a compra e venda
internacionais, para que esse ato se torne perteita transacdo, absolutamente legal,
corroborando assim para o eficaz exercicio da Attnatao, enquanto ciéncia multidisciplinar,
vez que a todo o0 momento e, em especial, no ateldaracdo de um contrato internacional de
comércio sdo exigidos, do profissional administradg@mnhecimentos multiplos e variados de
distintas ciéncias (Economia, Direito, Administraga fim de que seu labor e negociagdes de tal
espécie ocorram de forma 6tima, minimizando rigatgos.

Diante do contexto vivenciado mundialmente e, epeeisl pelo Estado do Para, que
desponta com destaque a nivel nacional no que tasge volume de exportacdo, com grande
relevancia no setor dos agronegocios, € que saifder o estudo do tema dos contratos
internacionais de comércio para uma melhor utiivagesse instituto no labor diario dos
administradores regionais que atuam no mercadmaxt®nal. Portanto, o objetivo deste artigo
consiste em examinar a importancia conferida aofatos internacionais de compra e venda
para a importacao e exportacdo de produtos peloesampado belenense exportador de sucos,
polpas e frutag natura

2. REGULAMENTACAO DO COMERCIO INTERNACIONAL
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2.1 COMERCIO E GLOBALIZACAO

A nocdo de que o comércio constitui um setor deicidata do século seguinte ao de
Smith, quando a Escola Historica Alema, por meie ttabalhos de Friedrich List, identificou
uma correlagdo importante entre o crescimento enmode uma crescente produgédo e consumo
de bens e servicos, tais como, servicos financadrade telecomunicagbes. Outros autores
construiram teses baseadas na distingdo entréomessprimario, secundario e terciario, sem, no
entanto, resolver problemas de classificacdo qregpem até hoje.

No caso brasileiro, Marconini (2003) divulga assificacédo do setor de servicos do
Instituto Brasileiro de Geografia e EstatisticaBGE, com posto pelo: comércio, transporte,
comunicacgdes, instituicbes financeiras, servicasstados as familias, servicos prestados as
empresas, aluguel de imoveis, administragdo publgavicos privados ndo-mercantis.

Com efeito, as premissas exploradas por tedricbeesa evolu¢cdo da economia e seus
impactos nos chamados setores primario, secundargciario ja evidenciavam divergéncias
sobre a relacdo entre os mesmos, em particular respeito ao crescimento econémico e a
transformacdo produtiva que deles decorre. Assioi, domum a premissa de que
desenvolvimento econdmico tornava economias m&ssivas na comercializagcdo de bens do
gue na producao deles e que, portanto, a ativideeifatureira estava fadada ao declinio para
paises que lograssem posicionar-se corretamengspectro de opcdes de politicas publicas.
Essa premissa ja ndo é defensavel ha algum terapdp tsofrido um golpe fatal com a
internacionalizacdo do comércio e do investimemt® itimas décadas do século XX.

A comercializacdo de bens em nivel internacionabke todos os aspectos centrais do
fendmeno conhecido como globalizacdo. Bens sao rcoahieados por meio do tradicional
comércio internacional (produtos cruzando frongeirecionais), assim como, por meio do
investimento, do movimento de capitais e do movimeate pessoas fisicas, tornando menos
relevantes as fronteiras entre os paises, compondoe € chamado por muitos de “aldeia
global”. Assim, a fronteira entre 0 que constiton@rcio e 0 que constitui investimento se
estreita e se transforma num novo conceito de ameéxterior.

A fronteira entre a regulamentacgé&o interna, an¢egido voltada para o ordenamento de
atividades domésticas, e a regulacdo externa, dmasitte voltada para atividades de carater
internacional, se esvaece e se transmuda em unh @tuaais potente conceito de nao-
discriminacdo entre comércio de bens nacionaisterggeiros. A fronteira entre objetivos
econbmicos e objetivos politicos, sociais, culsjrde seguranca e outros se dissipa, figurando-se
uma nova forma de conceber politicas e justifisaden nivel nacional e internacional. Neste
sentido, o comércio, como fato social e econdmé&ayma atividade humana que pbde em
circulagao ariqueza produzida aumentando a slidaadte e valor.

Para a andlise do tema proposto, dentre todas aslagiens da administracéo,
utiliza-se como base a teoria dos sistemas queitgew@rificar os fendmenos em uma
abordagem global, permitindo a inter-relacéo egmsigdo de assuntos como por exemplo,
0S contratos internacionais nas operacdes de exgortNesse sentido, na visdo da teoria
sistémica, ja evoluida sob a oOtica de renomadosnégtradores, a organizacéo é entendida
como um sistema aberto, ou seja, como um sistemaesenta relacdes de intercambio
com o ambiente, trocando matéria e energia regalaencom este. Ribeiro (2003, p. 42)
define sistemas como “um conjunto de elementosyagentes e interdependentes, cada
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qual com sua funcdo especifica, que trabalham emorsa para atingir determinado
objetivo comum”.

Desta forma, de todo o exposto infere-se que raEpdiisa do comércio exterior,
onde as organizacdes s&o a todo o momento infadaeie influenciam o mercado e pelo
ambiente onde atuam, de modo a se fazer mistem@inoa atencdo e observacdo dos
indicios e dados apresentados pela realidade gireumscreve, € que a teoria sistémica
apresenta-se como a mais adequada e compativeb cimdmico panorama do comércio
exterior.

Cabe, neste momento, entéo, distinguir os conceéaomeércio exterior e comércio
internacional, muitas vezes utilizados indistintabteepelos doutrinadores e operadores dos
negocios internacionais. Sdmia Maluf (2000) preeeifue a expressao comércio internacional
refere-se ao intercambio de bens e servigos eaised resultante das especializacbes na
divisao internacional do trabalho e das vantagengpetitivas, ao passo que 0 COmércio
exterior designa a relacéo direta de comércio elti® paises ou blocos.

Portanto, estudar o fendmeno das relacfes intexmasi possibilita perceber que
surgiram no cenario internacional atores novos,eperdo destaque, de um lado as
empresas transnacionaigue passaram, em pouco tempo, a movimentar uraidade
expressiva de bens, servicos e produtos, e de ,oosoblocos econdmicos, que
possibilitaram um grande incremento no comércio dralnem razdo do intenso fluxo
comercial intracomunitario e entre paises, aumeotam volume dos contratos
internacionais e deixando o Estado, que antes timhgyapel principal nessas relacoes,
circunscrito a um mero coadjuvante.

Nesse contexto, € inquestionavel que existem difae entre as formas de os paises e as
empresas realizarem as trocas comerciais intemasioA maneira com que as diferentes nacoes
lidam com os meandros do comércio é decorrente thog valores de cada sociedade, como de
sua histéria. A melhor explicitacdo desta idéiagyedr visualizada no Direito, com as leis e 0s
contratos internacionais, onde os paises ocidem¢aigadicdo romano-germanica e observadores
do que é denominaduvil law” acordam e negociam de maneira muito diversa daquiizada
pelas nacdes de tradicdo anglo-saxa, observadacesrinon law Dai a importancia, ressaltada
por Palacios e Sousa (2004), de que se procureecenb aspecto sociocultural da negociacao e
isso tudo por motivos ébvios: eles afetam o conapoento das pessoas e, conseqiientemente, o
processo de decisédo e negociacao.

Portanto, quando se esta ajustando um contratauomerempresa de um pais estrangeiro,
faz-se mister conhecer sua cultura e costumes, fomma de entender certas clausulas que séo
usualmente propostas, assim como certas formasgleiar.

! “Empresas implantadas em diversos paises, que cosiadas por um mesmo grupo de acionistas, tém
atuacdes independentes e por vezes até concorrentésando o maior lucro para o grupo”. (MARINHO, 2002,

.58).

“O sistema juridico de civil law é aquele em que a legislacdo representa a principante do Direito. Os
tribunais fundamentam as sentencas nas disposicdde codigos e leis, a partir dos quais se originansa
solu¢Bes de cada caso” (DINIZ, 1996, p.25).

3“J& o sistema juridico dacommon lawé o sistema no qual o costume prevalece sobre oeito escrito. Os
casos de direito (case law) sdo a base da criac&sdegras de conduta” (DINIZ, 1996, p.25).
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Cabe observar, entretanto, que, conforme afirma \&@inola (2001) num processo de
exportacdo de produtos de qualquer espécie, 4r@uethpas ou procedimentos sdo comuns:
“Two of the first steps in an international tradimmysiness are handling inquiries from a
prospective importer and receiving offers or quintas from a prospective exportérProssegue
a autora’Before a deal is closed, there is always some tiagon between the buyer and the
seller. When both (seller and buyer) get to a fiagteement, the buyer (importer) sends the
seller (exporter) a Purchase Order (P.O.), whichaisbuying ordet®. Por fim: “When the
prospective exporter receives a Purchase Ordehiwithe validity of this offer and according to
the conditions he proposed in his Firm Offer, hedsea final confirmation or Pro Forma Invoice
to the importer. The Business deal is finally ctiiSe

Por outro lado, para resguardar a relacao jurietabelecida, a pratica mais segura a ser
utilizada € o instrumento do contrato, constituindma espécie de quinta fase, onde seria
elaborado um documento formal: o contrato inteoreali de comércio, entendido por Hartung
(2002, p. 54) como “o mecanismo criado para sew®imstrumento sintetizador da vontade das
partes”, ou em outras palavras, o acordo de duasaisipessoas (fisicas ou juridicas) que visa a
constituir, regular ou extinguir uma relacdo jwali Quando elaborado com cuidado e
detalhamentos, o contrato reduz ou até mesmo d@iosriscos pelo ndo cumprimento do que foi
estabelecido nas negociacdes preliminares, poes fagtse constar todos os itens e clausulas
pertinentes ao negocio juridico a ser celebradm, s@ abrindo margem para situacdes
transversais que néo foram objeto de negociacgéao.

A propdésito, ha regras gerais basicas aplicavejgadquer situacdo de negécio como as
gue tangem as partes, preco acordado, restitiap@oe objeto do contrato. Assim o sdo porque
sao consideradas parte-integrante do contratopuefpreceitua Diniz (1996). Dentre elas, por
sua importancia, merece destaque a clausula gpéedecerca da lei aplicavel e foro.

Em funcéo disso, crescem no mundo dos contratoldasulas que prevéem a solucao de
eventuais conflitos mediante um tribunal arbitnéérnacional, como forma de procurar uma
maior celeridade no processo e imparcialidade tpieras vezes uma lei local ndo

*“Dois dos primeiros passos numa negociacdo intero@nal sdo manejadas pelos Questionamentos de um
possivel importador e pelo recebimento de ofertasidCotacdes de um possivel exportador”. (traducaoviie).
>“Antes de um negdcio estar encerrado, hd sempre pips que sédo negociados entre vendedor e comprador.
Quando ambos (vendedor e comprador) chegam a um cgenso, o comprador (importador) envia ao vendedor
(exportador) uma Purchase Orde(P.0.), a qual € uma ordem de compra”. (traducéavre)

®“Quando o possivel exportador recebe a Ordem de @pra, com a data de validade da proposta e de acard
com as condi¢Bes propostas na sua Oferta, ele enuima confirmac¢éo final ou Fatura Pro Forma para o
importador. A negociacéo esta finalmente completa’{traducéo livre).
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proporciona, além do que a decisdo proferida potrilbmnal arbitral n&o fere o principio da
soberania dos paises. Tudo isso proporciona mgisaeca e certeza para 0s contratantes.

Entre os mais importantes e renomados tribunaistraidy citam-se: a Corte de
Arbitragem da CCIl — Camara de Comércio Internadiituada em Paris); laondon Court of
International Arbitration(sediada em Londres) eAanerican Arbitration Associatioflocalizada
em Nova York).

2.2 O COMERCIO EXTERIOR DO BRASIL

A partir de 1988, em face das mudancas na economuadial pelos efeitos da
globalizacdo, o mercado brasileiro foi gradativateeaberto ao capital e aos produtos
estrangeiros, com o propdsito de modernizar a en@nanterna e vis-a-vis participar da
concorréncia internacional. A fim de atingir essdgetivos, o Governo Federal diminuiu
sensivelmente o controle administrativo das imméea e reduziu algumas aliquotas do Imposto
de Importagdo no inicio dos anos 90, ja que ardeErd Collor, 0 comércio internacional do
Brasil era restrito as zonas francas e que, umaokedecidas as exigéncias normais em uma
negociacgao, tais como, registro no SISCOMEX e pagdmde impostos.

As mudancas na politica tarifaria brasileira, ddas a partir de 1988, estao diretamente
relacionadas ao fendmeno da internacionaliza¢&wdw@rcio, ao processo de integragdo com o
Mercosul e a liberalizacdo do comércio brasileiemfe as negociagBes multilaterais nos féruns
do GATT, especialmente da Rodada do Uruguai, gsieltoel em um substancial rebaixamento
das tarifas alfandegarias.

O desenvolvimento e a conclusdo da Rodada Urugiragidiram, igualmente, com uma
das mais radicais transformacdes politicas e ecmadrmpor que passou o cenario mundial desde
o término da segunda guerra mundial. Além do ge® keconhecer plenamente a realidade do
desenvolvimento desigual. Assim, as regras deigmlbmercial, os principios e mecanismos de
regulacdo dos mercados existentes nos textos ddaapassaram além da simples racionalidade
econdmica, procurando atender minimamente as rnidades das partes contratantes menos
desenvolvidas.

Nesse contexto, o comércio de importacdo ganhasénfo governo Collor, a partir de
margo de 1990, quando o Pais abriu as portas aércmmnternacional com a eliminacao das
restricbes nédo tarifarias sobre as importacdes aoextingdo do Anexo C do Comunicado
CACEX - Camara de Comércio Exterior, permaneceraioeste aquelas de controle restrito,
como insumos destinados a material bélico, drogasdutos afetos a salude publica e de defesa
sanitéria da agropecuaria. A partir desta databesss de consumo, até entdo proibidos aos
brasileiros, podiam agora ser importados, desdegumepagamento dos tributos.

Paralelamente a politica de abertura comercialredaicdo tarifaria, 0 Governo Federal
eliminou alguns tributos que oneravam as importscéemo o IOF - Imposto sobre Operacdes
de Crédito, Cambio e Seguro, e sobre operactds/asla Titulos e Valores Mobiliarios, o TMP
- Taxa de Melhoramento dos Portos. Posteriormaettyziu o ATP - Adicional de Tarifa
Portuaria e o AFRMM - Adicional ao Frete para Reag@o da Marinha Mercante, na tentativa
de baixar os custos internos conhecidos como Cistssl.
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A partir de 1995, em decorréncia do Tratado de Asdo - MERCOSUL, o Governo
retomou o controle das importacdes, reduzindo gradaente os percentuais do Imposto de
Importacdo ajustado a Tarifa Externa Comum — THEE oatérmino do prazo de adequacgéo da
mesma. A propésito, a entrada de produtos estnarsgeo pais passou a sujeitar-se as normas
vigentes desse Tratado, com a adocdo pelos quatsespintegrantes de uma Tarifa Externa
Comum, calcada na Nomenclatura Comum do Mercds@M.

Para o Governo de FHC (1994-1998/1998-2002), andiigdo dodéficit da balanca
comercial, via aumento das exportacdes, passou a pancipal prioridade, tanto que foram
adotadas diversas medidas politicas e adminisasaturante seus governos.

De 1991 a 2003, verifica-se que houve uma varigghthl3,27% nesses 13 anos, isto €&,
média anual de 8,71%, enquanto que a do Brasiluezevariacédo de 122,91%, o que representa
um crescimento linear de 9,45% ao ano.

O crescimento da corrente do comeércio brasileike e, em parte, ao incremento
das importacfes, posto que desde 1995 até 200fis@presentou um quadro deficitario.
A partir de 1996, as importacOes se estabilizaranauenentaram as exportacdes
sucessivamente nos anos seguintes. Todavia, aipagéo do Brasil no mercado mundial
tem sido decrescente se comparado aos anos assemonforme dados da Secretaria de
Comércio Exterior - Secex: 1950 (2,37%), 1960 (%);11970 (0,91%), 1980 (1,04%)
1990 (0,93%) e 2000 (0,88%).

As exportacdes mundiais nos ultimos cinco anosraimtaem torno de 6 trilhdes de
dolares, enquanto que o Brasil exportou nessedmegatre 48 a 60 bilhdes de ddélares anuais,
segundo os dados da OMC, dos quais estao divigidbisamente em 3 partes: 1/3 para os paises
da América, 1/3 para a Unido Européia, e 1/3 paestante do mundo.

Atualmente, o Brasil exporta para quase todos é&sepalo mundo, com uma pauta
de exportacdo extensa, e com tendéncia a divexsiiiccrescente a cada ano. Entretanto,
como ha paises que tém uma grande participacaweidodl, estes sdo considerados
prioritarios e objeto de estudo e acompanhamerito $ecex através do programa Radar
Comercial.

2.2.1 O Comércio Exterior do Para

Segundo informacdes do Centro Internacional de 8legdCIN/FIEPA)7, o desempenho
do Comércio Exterior paraense durante o ano de 0@&pressivo, de modo que fez com que o
Estado do Para superasse a média nacional em a&deste em saldo comercial, contribuindo
significativamente para o crescimento econdémicall@ém de elevar o Estado da sexta posicgéo,
em 2003, para o quinto lugar, em 2004, na classifio porsuperavits mantendo-se como o
nono maior estado exportador brasileiro.

Assim, mantendo-se tradicionalmente superavitdsiapalanca comercial registrou

crescimentos de 42,10% nas exportacdes e 48,168%4lto comercial. As importacdes, todavia,

7 O Centro Internacional de Negdcios do Para - CliRara, faz parte da Rede Brasileira de Centros
Internacionais de Negdcios, sendo que no Estado &aré é originario do convénio entre FIEPA, SEICOM,
BASA e SEBRAE. E um espaco que visa a prestacioskvicos na area de negadcios internacionais, atravda
oferta de um conjunto de produtos e servicos de iafmacdes, capacitacdo e promog¢do comercial.
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decresceram 7,63%. Pela primeira vez na historRard ultrapassou a marca dos 3 bilhdes de
dolares em exportacdes, culminando emauperavitde US$ 3,535 bilhdes, ao se descontar o
valor das importagdes.

A analise mais detalhada da pauta de exportacdtrano®s significativo crescimento de
45,41% na comercializacdo de produtos minerais eacam@scimo de 29,17% na de produtos
tradicionais. Entre os minerais, ferro-gusa (14%)5nanganés (116,22%) e hematita (35,32%),
apresentaram as maiores variacdes positivas, & gae a grande novidade em 2004 foi a
entrada do minério de cobre na pauta de exporj@a@ense. As exportacdes de cobre atingiram
171 milh&es de déblares no referido periodo.

Entre os itens tradicionais, destaca-se o0 crestimeras exportacbes de dendé
(1.275,97%), castanha do Brasil (72,75%), moves6(B%) e madeira (45,87%). As maiores
guedas, por sua vez, foram observadas nas expestdgdsoja (-71,77%), couros e peles (-
19,26%) e sucos de frutas (-13,64%), o que podexghkcado por problemas de continuidade,
onde houve altos investimentos sem retorno a quapo para os investidores.

Portanto, os dados acima revelam o enorme potemqiairtador do Estado do Para, nos
mais diversos setores produtivos, representanda papais uma enorme possibilidade de
ascensao do Estado no volume da pauta de expastacasileiras. Por outro lado, quando se
analisa o ano de 2005 tem-se um panorama muito pnaisissor, visto que o Pard ocupou a
quinta posi¢ao no ranking dos Estados brasileupgsavitarios.

O Japéo, os Estados Unidos e a Unido Européia sdurimcipais importadores dos
produtos paraenses. Nos numeros até junho da balzmercial paraense vale ressaltar a
participacdo de US$12 milhGes da soja na pautaxgertacdo de produtos tradicionais do
Estado, bem como o significativo aumento nas eapdes de papel, que tiveram um crescimento
de US$4,3 milhdes e de suco de frutas, que passtlsS# 3.796 exportados em 2004 para US$
5.167 exportados em 2005.

2.3 O PAPEL DO GATT E DA OMC

Uma das exigéncias fundamentais do periodo da &ueria foi a reorganizagcéo
econdmica do mundo ocidental, que havia sido abafmdos anos de conflito com o nazi-
facismo. Sob a lideranca dos EUA, os paises indlisados de estrutura capitalista buscaram
definir as novas regras do jogo econdmico. Foibes#taido o GATT - Acordo Geral sobre
Tarifas e Comércio, onde 0s paises mais ricos preram a intensificagdo do comércio entre
eles com o objetivo de dinamizar suas relagbestrnmas.

O GATT e as sete primeiras rodadas de negociagde®mpidas em seu ambito versavam
sempre sobre disciplinas relativas ao comércioaths.bMas o GATT apresentava limitagdes. Os
paises em desenvolvimento pouca voz tiveram eneriagio e poucos beneficiarios usufruiram
de sua criacdo. A operacao dos mecanismos criadesqou o descompasso do crescimento
econdmico, criando insatisfagdes.
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Nasciam, entdo, as bases para a criacdo de umoanurtiilateral de comércio. As
sementes da Rodada do Uruguai foram lancadas eemhow de 1982 durante uma reunido
ministerial de paises membros do GATT realizadaGenebra. Embora 0s ministros tenham
procurado iniciar uma nova e importante negocia@dceunido marcou passo na questao da
agricultura e foi considerada um fracasso. Na \&da programa de trabalho acordado pelos
ministros formou a base para o que passou a ggEmaa de negociacdes da Rodada Uruguai.

Em 1988, as negociacdes haviam chegado ao estadiRavisdo de Meio-Termo". As
negociagfes assumiram a forma de uma Reunido fiaistrealizada em Montreal, Canada, e
levaram a elaboracdo do mandado de negociacfesa pagunda etapa da Rodada. Os ministros
acordaram um pacote de resultados em curto pramojngluia concessdes sobre o acesso de
produtos tropicais ao mercado destinadas a ajuaizep em desenvolvimento, bem como o
sistema simplificado de solucdo de controvérsias Mecanismo de Revisdo de Politicas de
Comércio que deu margem as primeiras revisdes gemégs, sistematicas e periddicas de
politicas e praticas de comércio dos paises mentlor@GATT.

Na reunido ministerial realizada em Bruxelas eged#ro de 1990, divergéncias sobre a
natureza dos compromissos com a futura reformaodeércio agricola conduziram a decisao de
estender a Rodada. Em dezembro de 1991, estavasaad®a negociacdes, em Genebra, um texto
preliminar geral da Ata Final, contendo os texemals que completavam cada parte do mandato
de Punta del Este, exceto os resultados de acesseraado.

A questdo do comércio agricola, juntaram-se imptetapontos de conflito referentes a
Servigos, acesso ao mercado, regras antidumpimyapasta de criacdo de uma nova instituicao;
e diferencas entre os Estados Unidos e as comwsidadopéias tornaram-se essenciais para as
esperancgas de uma concluséo final e bem sucedidafdisendo em 15 de dezembro de 1993
gue cada questdo acabou por ser finalmente reacdvigue as negociacdes sobre o acesso de
bens e servicos ao mercado foram concluidas. Ede Hbril de 1994, o documento acordado foi
assinado pelos ministros da maioria dos 125 gosgepaoticipantes, em reunido realizada em
Marraguesh, Marrocos. Prevista na Declaracao dealkksh, a criacdo da OMC, com sede em
Genebra, ocorreu em 1° de janeiro de 1995.

O GATT néao desapareceu, seus participantes passapmriencer aos dois organismos
internacionais. Alguns paises que ndo estavam ndTG#assaram a integrar a OMC. Os 28
acordos celebrados pelo GATT serviram de acervoocfonte de direito para a OMC. A
Organizacdo Mundial do Comércio ndo é uma simpleensédo do GATT; ao contrario: substitui
inteiramente o seu predecessor e é de caratesdivas diferencas principais sao tratadas por
Thorstensen (2001).

3. 0OS CONTRATOS INTERNACIONAIS DE COMERCIO

Obter uma definicho ou apresentar um conceito promt acabado de contratos
internacionais € algo demasiadamente arriscadoaem de seu alcance, o que faz com que a
maioria dos doutrinadores opte por, em lugar deceitws, apresentar as caracteristicas e os
critérios praticos que sdo usados para separd®sahtratos realizados entre pessoas de uma
mesma nacionalidade e ao abrigo de uma Unica ¢édme, ndo contendo, portanto, elementos
de estraneidade, assim considerados aqueles gesenafam caracteristicas que sao estranhas a
ordem juridica a partir da qual se analisa o ctmtra
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Para tentar solucionar esse problema, os doutneadmmecaram a delinear critérios,
destacando-se, dentre eles, os critérios econdarjicddico. O primeiro desses critérios baseia-se
no fluxo de bens e servicos além das fronteiraBstado Nacional, imprimindo movimento que
excede os limites em que a lei nacional seria agdic Contrapondo-se a essa visao estritamente
econbmica, aparece o critério juridico que, de &rmais ampla, identifica o contrato
internacional como aquele que possui um elemertarg® a ordem juridica nacional, podendo
recair sobre o objeto, como prega o critério ecaoéymmas também sobre a nacionalidade ou
domicilio dos contratantes.

Enfrentando o problema, tem-se que, para o perfmitendimento do que sejam o0s

contratos internacionais de comércio, torna-sess&u& a compreensao do que seja um contrato:

Em sentido amplo, contrato é o acordo de vontageduds ou mais partes, que visa
a constituir ou a extinguir uma relagéo juridica.0@ntrato ndo é utilizado apenas
no Direito das Obriga¢fes, mas em todos os settod3ireito Privado, como por
exemplo, no Direito de Familia, no Direito Publiemo Direito Internacional —
Publico e Privado (MURTA, 1992, p. 15).

Basso §pud NOBRE, 1999, p. 30) infere que o contrato € “ummrde de duas ou
mais vontade (...) seja a criar uma relacdo deitalirésto €, dar nascimento a uma
obrigacado, ou a um direito real, seja a modifieaegtinguir uma relagao preexistente”.

Dos conceitos acima expostos, € possivel infegr mu cerne das definicdes figura
0 contrato como um acordo de vontades ao qual eoldiere efeitos de direito. Esta é a
principal idéia que ndo se pode olvidar quandorddise dos contratos internacionais de
comeércio, visto que, antes de qualquer outra coésalam eles um acordo de vontades.

A designacado de internacional € dada aos contfawando a relacdo juridica
ocorrer entre parceiros comerciais de nacOes difese— exportador e importador”
(MURTA, 1992, p. 16). Para tanto, alerta Milton tBri(1999, p. 30)que quanto a
caracterizagdo dos contratos internacionais é \mssinalisad-los sob duas Oticas: a
econbmica e a juridica. A primeira considera-seerirgcional “o contrato quando
possibilita o duplo transito de valores ou bens,edterior para o pais ou vice-versa’;
enquanto a segunda “o critério para a qualificaicontrato como internacional decorre
de nele se verificar a existéncia de algum ‘elemelet estraneidade’ que pode ser o local
da execucédo do seu objeto, o domicilio das partes”.

Portanto, ao caracterizar-se um contrato como @ ititernacional deve-se levar
em conta ndo somente o fato de envolver mais denag&o como também a existéncia ou
nao o duplo transito de valores ou bens entre s@paegociadores, bem como analisar se
determinam ou néo local de execucdo do objetord&irau diverso das partes e o foro de
eleicdo (lugar onde sera processada e julgade)data dirimir possiveis controvérsias.

Como visto, a matéria ganha relevo a medida qutrato ndo apresenta elementos que,

de forma imediata, permitam ao intérprete definigdma facie como internacional. Nesse
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ponto, merece destaque a maior utilizacdo que passer o critério eclético que, levando em
consideracdo essa dificuldade de estabelecer spt@am sera regido pelo ordenamento interno
(ou ndo), nado o define antecipadamente, s6 fazardassificacdo apds o exame dos elementos
apresentados pelo negdcio juridico.
Com efeito, esse critério, baseado nos elementosmexdo que o contrato efetivamente
apresenta, parece ser o que possibilita maiorazepara a definicdo do contrato internacional.
O que caracteriza o0 contrato internacional é a s de um elemento de
estraneidade que o liga a dois ou mais ordenamegntfdicos nacionais, por
exemplo, basta que uma das partes seja domicikadaim pais estrangeiro

ou que um contrato seja celebrado em um pais, para&umprido em outro
(ARAUJO, 1997, p. 286).

Diante do exposto, nota-se que o contrato de compemnda internacional objetiva
regular os direitos e as obrigacdes das partesatantes, obrigacfes e direitos estes que
ultrapassam os limites territoriais de um Unicoalstnacdo e que envolvem relacdes
comerciais, objetivando que o ato juridico sejdgiter e a transacao rigorosamente legal
Strenger (1998). Assim, eles existem para reguléanennegociagao, pois é através do
contrato formalmente escrito que se garantira msag da negociacao, inclusive quanto ao
foro competente para dirimir litigios e quanto 2oroéncia do fator aleat6rio, assim
entendido como qualquer ocorréncia que independawni@ade das partes contratantes, que
venha a interferir no termo contratual durantelwom@zo de vigéncia e que possa afeta-lo,
prejudica-lo ou, até mesmo, causar sua inexecugéi@a du indireta, parcial ou total.

3.1 NATUREZA JURIDICA
A doutrina, consubstanciada em autores como MU®®2), Garcia Junior (2000) e

Engelberg (1997), dentre outros, sinaliza que emds juridicos, o contrato de compra e venda
internacional é classificado como:

a) Consensual: devido ao fato de ser estabeleqidotia da vontade e consentimento mutuo
entre as partes envolvidas, caracteristica, atjis, ¢ comum a todas as espécies de
contratos;

b) Bilateral: uma vez realizado o acordo, surgemeiiis e obrigacdes para ambos os
contratantes. Para o exportador, a obrigacdo desfénar a propriedade do objeto
negociado ao importador, e para este a obrigatede pagar pelo mesmo;

c) Oneroso: por gerar obrigacdes e ordem finangmra ambas as partes intervenientes,

como ocorre em qualquer tipo de transacao comercial
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d) Comutativo: por seu objeto certo, seguro e dkfinOcasionalmente, entretanto, podera
assumir um carater aleatdrio, isto €, caso o exgortndo disponha, no momento da
formacdo do contrato, do objeto contratual. Nesago,cdevera precisar, de forma
explicita e expressa, sue género e sua qualidad® enesmo tempo, assumir total
responsabilidade de entregar o objeto contratudgbcme as especificacdes previamente
pactuadas, ou amostras apresentadas;

e) Tipico: por ser uma figura juridica regulameatpdr diploma legal;

3.2 ELEMENTOS DE CONEXAO NO SISTEMA JURIDICO
As normas de Direito Internacional Privado aprem®mase como indicativas ou indiretas,

assim chamadas porque tém a funcdo de indicarntete a lei que sera aplicada aquela relacéao
juridica. Assim, é possivel verificar, em cada aataento juridico, formas diversas de ligar um
contrato a um determinado sistema juridico, semsdaseformas conhecidas como elementos de
conexao que, como parte da norma indicativa ouatalido Direito Internacional Privado de
cada Estado, sinalizardo no sentido do direitcapél.

Embora esses elementos variem de um ordenameid@qupara outro, ha alguns que
sdo mais difundidos, ensejando maior andlise. Peedses, destaca-se o estatuto pessoal da
pessoa fisica, entendido como a nacionalidadeaicdio.

O critério da nacionalidade determina que, havanda relacdo juridica, deve-se aplicar
a ela a lei da nacionalidade dos contratantes. &ssgento de conex&o, no entanto esbarra em
algumas dificuldades, como a grande mobilidadepgasoas, que faz com que elas, na maioria
das vezes, ndo permanecam atreladas ao lugar enagceram, como também o fato de ser um
conceito que permite grande diversidade de trattordm um ordenamento juridico para outro,
haja vista que compete a cada Estado definir aicédmdde nacional ou estrangeiro dos
individuos, o que faz com que algumas pessoaseess mais de uma nacionalidade, bem
como alguns nao apresentam essa condi¢cao de nlaciona

Evitando a incerteza que o critério da nacionakdpdde gerar, a maioria das legislacées
contemporaneas passou a adotar o domicilio commeel® de conexdo, sendo esse caminho

tomado por todos os Estados Latinos. A definicdoddmicilio pode ser dada por tratados
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internacionais, bem como pela lei do foro, que @esss0 remetera o intérprete ao conceito
empregado para domicilio, no ambito do direito oaal.

A Lei de Introducdo ao Cdédigo Civil Brasileiro, esau artigo 7°, emprega o critério do
domicilio para fixar as regras sobre o comec¢o edarpersonalidade, o nome, os direitos de
familia e a capacidade, fator que interfere diretsten na validade dos contratos internacionais,
analisados sob a 6tica das partes contratantes.

Outro elemento de conexdo que é usado para dgfiaira legislacdo a ser empregada, € a
situacdo dos bens corpdreos, que definira as regrassua aquisicdo, posse, direitos reais de tais
bens, critério esse que esta presente no artiga BFICC.

Em matéria contratual, no Brasil, as regras de idirlmternacional Privado apontam
como elementos de conexdo: o lugar da formacdocdosatos e o lugar de sua execucéo,
conforme se denota do artigo 9°, da LICC. A comigfiib e os efeitos da obrigacéo serao regidos
pela lei do pais que se constituirem.

Luiz Olavo Baptista (1994, p. 56), comentando aaks refere que o lugar da formagao
ou da celebracdo do contrato € um dos critériogaexdo mais populares. Percebe-se, no
entanto, que, apesar dessa popularidade, nem messeo critério escapou da critica dos
doutrinadores, ja que muitos deles dizem que allesctw local da conclusdo do contrato para
reger as relagdes atinentes ao negdcio juridicafeétece muita certeza, ja que é possivel que o
lugar da conclusdo seja fortuito ou, ainda, queca@#ratantes nao percebam que estdo em
determinado Estado quando concluem o negadcio.

3.3 AAUTONOMIA DA VONTADE
Etimologicamente, a palavra autonomia quer dizera wondicdo da pessoa ou da

coletividade, determinando ela mesma a lei a qualubmete. Segundo Orlando Gomes (1996),
no direito contratual, o principio da autonomiavdatade é apontado pelos doutrinadores como a
liberdade dos individuos de criar, por declaraggeyontade, efeitos reconhecidos e tutelados
pelo ordenamento juridico, auto-regulando seusrdsses e estruturando o conteudo dos
contratos. Dessa definicdo é possivel percebdeeedta existente entre a autonomia da vontade

no direito internacional privado e no direito s@ngivo nacional. Na primeira situacéo, as partes
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escolhem a lei a que querem submeter o contrategganda, as partes ficam circunscritas ao
direito interno, podendo, apenas estabelecer ceftites para o negdcio que estédo celebrando.

O Estado, ao inserir em suas normas de direitoniat@nal privado a autonomia da
vontade, reconhecendo-a como elemento de cones@oc@ocando em poder dos contratantes
um poderoso instrumento, fazendo com que sua vendadsobreponha ao direito objetivo
estabelecido pelo legislador. Partindo disso, m®ldizer que para a aplicagcdo da autonomia da
vontade, mister se faz que a lei do Estado a remgmh

Importante ressaltar que o fato de se respeitart@namia da vontade das partes para
atribuir aplicabilidade ao celebrado em contraém significa subjugar o direito ao livre arbitrio
dos contratantes. As partes poderdo dispor coatraémte conforme seus interesses, mas
deverdo observar o que o direito permite.

Assim, os contratos em geral sdo dominados pededieinie de convencéo das partes, mas,
dai, ndo se pode inferir que possam fugir do gaedenamento juridico lhes impde, escolhendo
outro de seu agrado. O que ocorre verdadeirameigige ¢dentro de certos limites, mais ou
menos amplos, tracados por disposicdes imperatasmsjisposicdes facultativas poderdo ser
definidas conforme a vontade dos contratantes, laegantando de forma contratual seus
interesses privados.

Algumas legislacbes, como o ABGB austriaco (182figuns Codigos Civis suicos
(1853), bem como a Lei de Introducdo ao Cddigo IQtaliano (1865) ja estabeleciam a
possibilidade de as partes usarem a autonomia wlade No entanto, demorou muito tempo
para que as legislagbes passassem a reconhectonamia da vontade, sendo que a grande
maioria, em especial os Estados latinos, so faarasprevé-la neste século.

Neste ponto, convém ressaltar que, no Brasil, meio de conexdo das obrigacdes esta
definido no Art. 9° da LICC, conforme ja referid@ndo que o mesmo néo reconhece, de forma
explicita, a autonomia da vontade, mostrando ¢enidez do legislador patrio, uma vez que no
direito comparado privilegia-se a autonomia da adat

Essa postura do legislador brasileiro ndo s6 fam qoae a legislacdo brasileira pareca
atrasada frente as demais, como também faz comegtgga em clara antinomia com o
posicionamento adotado na ultima Conferéncia Eafpeaila Interamericana de Direito
Internacional Privado, realizada em 1994, na cidddeMéxico, cuja convencdo admite a
autonomia da vontade nos contratos internacionais.

Diante disso, dificil ndo concordar com os douttores que defendem que o Brasil
deveria introduzir esse principio em sua legislagdque permitiria que as partes contratantes
convencionassem qual a lei aplicavel ao ajuste emaodio a aplicacdo do art. 9° da LICC.

3.4 CLAUSULAS APLICAVEIS
As clausulas sdo as expressbes ordenadas de caaladasnpretensfes, admitidas

espontaneamente pelas partes. Sao as manifestzlgdes e objetivas da voluntariedade das

partes para contrair obrigacdes reciprocas, direitocondicées. Cada uma delas obedece a uma
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integracdo e consenso dos sujeitos sobre a exealgdobjeto contratual e podem ser
genericamente classificadas como: convencionaspeadficas.

Quanto as primeiras, independente de qualquer @owodo e para garantia legal de
ambas as partes contratantes, as clausulas coowaiscdeverdao constituir, precipuamente, a
esséncia do contrato de compra e venda internacibhata (1992) aponta um rol com as

principais clausulas convencionais, a saber:

3.4.1 Qualificacao da partes

Neste item deve conter a qualificacdo pormenorizedeada uma das partes contratantes
com seus respectivos nomes, nacionalidades, pgiefisgstados civis, enderec¢os, razdes sociais,
CNPJ das empresas, CPF, nome, endereco, profissidce passaporte de seus representantes
legais, no caso de ser eleito como foro o Brasil.

Por outro lado, ressalte-se que, se for eleito diwverso do brasileiro € aconselhavel que,
além das informac¢des basicas de qualificacdo dasesas acima explicitadas, deva constar
também neste item a qualificacdo completa dos septantes legais, utilizando-se neste caso, de
documentos com valor internacional, habeis a ifle@tios, como por exemplo: n° do passaporte
e/ou da Carteira de Habilitacdo para dirigir vedstdutomotores (costumeiramente aceita para tal

fim no mercado internacional) de seus represergdetais.

3.4.2 Objeto

Descricéo detalhada da mercadoria, com sua comdspte Nomenclatura Comum do
Mercosul/Sistema Harmonizado (NCM/SH), além do wmbjelo contrato, especificando
guantidade, peso liquido e bruto, precos unitatata, embalagem e quaisquer outros elementos

exigidos pela ineréncia do objeto em questéo;

3.4.3 Formas de pagamento

Tanto o exportador como o importador deve evitatise®s de natureza comercial a que
estdo sujeitas as transacgOes internacionais. Aeteera mercadoria ao exterior, o exportador
deve tomar precaucdes para que efetivamente coretgder o pagamento. Por sua vez, o
importador necessita de seguranca quanto ao dest@édimento da mercadoria, nas condi¢des
acertadas com o exportador. Definir com clarezeorand de pagamento que devera ser
observada em uma operacao de exportacdo € de fentidmelevancia para ambas as partes.
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Assim, a escolha da modalidade de pagamento demdeatsimultaneamente aos interesses do
exportador e do importador. Sdo as seguintes aalidades de pagamento no comércio exterior:
pagamento antecipado; cobranca documentaria; & @eutrédito ou crédito documentario.

3.4.4 Demais informacdes sobre a venda

Nesta clausula cabem todas as demais informac@segfizerem necessarias ao bom e
fiel cumprimento do contrato, como por exemplo:uwoentos exigidos para a operacédo; a moeda
utilizada na negociacdo; o local de embarque e eferdbarque — possibilidade ou néo de
transbordo ou redespacho; a data de embarque dzadoner; a modalidade de transporte
contratada; a empresa contratada para efetuameptyete; 0 nome do navio (ou prefixo da
aeronave); coberturas de seguro, se houver; pémnissi ndo para embarques parciais;
percentual de multa sobre o valor da mercadoria @&aso de ndo cumprimento no todo ou em
parte das obrigacdes pactuadas pelas partes; sadplatade sobre despesas operacionais;
controle de qualidade e garantia de desempenhgémoia de veiculo transportador dotado de
caracteristicas especiais para determinados tipomercadorias e, por fim, outras clausulas
julgadas necessarias para maior perfeicdo e ledédae do contrato e garantia das partes

intervenientes.

3.4.5 Termos ou condi¢cdes de vendiNCOTERMS)

Os termos ou condi¢des de venda definem, nas t@esanternacionais de mercadorias,
as condicdes em que os produtos devem ser expsridsoegras utilizadas para esse fim estao
definidas nodNCOTERMS -nternational Commercial Termsegundo a versao de primeiro de
janeiro de 2000, editada pela Camara de Comérdernlacional — CCl (em inglés). Essas
formulas contratuais fixam direitos e obrigacfesitd do exportador como do importador,
estabelecendo com precisao o significado do pregocgiado entre ambas as partes.

Uma operagdo de comeércio exterior com base nos TNERDIS reduz a possibilidade de
interpretacdes controversas e de prejuizos a unznbas as partes envolvidas. A importancia
dos INCOTERMS reside na determinacdo precisa doentorda transferéncia de obrigacoes.
Os INCOTERMS definem regras apenas para exportaderamportadores, ndo produzindo
efeitos com relagdo as demais partes, como traiasipoas, seguradoras, despachantes, etc. Sdo
eles: EXW —Ex Works FCA - Free Carrier, FAS —Free Along ShipFOB —Free on Board
CFR —Cost and FreightCIF —Cost, Insurance and Freigh§PT —Carriage Paid to.,.CIP —
Carriage and Insurance Paid to DAF —Delivered At Frontier DES —Delivered Ex Ship
DEQ —Delivered Ex QuayDDU — Delivered Duty Unpaice DDP —-Delivered Duty PaidPara
melhor estudo dos mesmos consultar literatura ésmec
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3.5 REQUISITOS DE VALIDADE
Para que seja possivel construir um raciocinicctbgicerca dos contratos internacionais,

€ imperativo que se tenha em mente a classificdgadatos juridicos, o que possibilita situar os

contratos dentro da espécie de atos juridicoss @geacteristicas autorizam classifica-los como
negaocios juridicos, assim entendidos aqueles queseptam como pressuposto de existéncia
uma manifestacédo ou declaracdo de vontade. Hauandomanifestacdo de vontade, o ato teve
ingresso no mundo juridico, no plano da existéndia.entanto, sé isso ndo basta para que o
negacio juridico produza toda a eficacia para d fuariado. Mister se faz que seja analisada a
capacidade das partes que emitiram a vontade, bemo ¢erificar se essa vontade foi livre ou se

foi maculada por algum dos vicios do consentimemi@eidade do objeto sobre o qual recaiu a
contratacdo e a forma adotada para a celebracdoegécio também sdo pontos a serem
analisados.

Quanto a capacidade das partes, tomando como basgras de direito internacional
privado brasileiro, pode-se dizer que seréo afersggundo o que dispdem as regras juridicas do
domicilio dos contratantes, conforme ja menciongdendo da analise do art. 7° da LICC.

No que tange ao seu conteudo, sera regido petioléncal da contratacdo, que, em se
tratando de contrato entre ausentes, sera fixalbodpenicilio do proponente. Tal critério ndo é
comum a todos os paises, chegando alguns estudicdefenderem a idéia de que a lei a ser
aplicada nédo é a do lugar de contratacdo, ou deuede do contrato, como ocorre em muitas
legislacdes, e sim o indicado pelas partes, pgidaledo-se a autonomia da vontade das partes.

Outro fato que o operador juridico deve ter em mé&ngue nem sempre 0s contratos tém
um objeto que é previsto ou é permitido pela legiéb do pais onde deve ser executado o
negadcio, situacdo em que é afastada a lei estranggvilegiando-se os preceitos de ordem
publica que regem o ordenamento juridico da |€odw.

O principio da defesa da ordem publica, que egtéesso na LICC, art. 17, juntamente
com a previsdo de defesa da soberania e dos bstusmas internos, marca, de forma inequivoca,
os limites colocados pela legislacdo patria a apfio de lei estrangeira. Assim, sempre que a
aplicacdo da lei estrangeira, no Brasil, constibfénsa a esses principios, ela deve ser afastada,
aplicando-se o caso a lei brasileira, dispensarnjdz aa andlise da liceidade do objeto segundo
as normas de direito estrangeiro. Corroborando essadimento, o Codigo Civil Brasileiro de
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2002, em seu artigo 422, preceitua que “os comtiegasdo obrigados a guardar, assim na
concluséo do contrato, como em sua execucao, oG pids da probidade e boa fé”.

Por derradeiro, cabe analisar outro fator, em ralt@ocuidados que imp&e ao julgador:
verificar se 0 contrato com conexao internaciod@al teve por objeto furtar-se a aplicacdo da lei
interna, que vedava a pratica do ato. Esse cuidatistacado pelos juristas, que assim o fazem
com base na orientacdo das jurisprudéncias queaemdas tribunais, haja vista que a LICC néo
traz previsdo de fraude a lei.

3.6 SISCOMEX
O Sistema Integrado de Comeércio Exterior - Siscqnrestituido pelo Decreto n°
660, de 25.9.92, é a sistematica administrativaatoércio exterior brasileiro, que integra
as atividades afins da Secex, da SRF, e do BanctvaCdo Brasil - BACEN. Trata-se de
um instrumento de integragcdo das atividades detregiacompanhamento e controle das
diferentes etapas das operacbes de comércio extatimavées de um fluxo Unico,
computadorizado de informagdes.

A partir de implantagdo do Siscomex-exportacdo, 0#n®l.93, todo o processamento
administrativo relativo a exportacao foi informatilo. As operacdes passaram a ser registradas
via Sistema e analisadas line pelos 6rgdos que atuam em comeércio exterior, @shthamados
orgaos gestores (Secex, SRF e Bacen) como os Gaga@estes, que atuam apenas em algumas
operagOes especificas (Ministério da AgriculturdoeAbastecimento, o Ministério da Saude, o
Departamento da Policia Federal, o Instituto Be#sil do Meio Ambiente e dos Recursos
Naturais Renovaveis — Ibama, Ministério da Defesajtros).

Na concepcao e no desenvolvimento do Sistema, faeExmonizados conceitos, codigos
e nomenclaturas, tornando possivel a adocao déuxam dnico de informacdes, tratado pela via
informatizada, que permite a eliminagéo de divedszaimentos utilizados no processamento das
operacoes, tanto pelos chamados érgaos gestor€ESERF e BACEN) como pelos 6rgaos
anuentes. O sistema de registro de exportacodméutte informatizado permitiu um enorme
ganho em agilizacdo, confiabilidade, rapido acessdormacdes estatisticas, redugdo de custos
etc.

O Sistema esté calcado em duas bases fisicasymngkainterligado: o SISBACEN, que
registrada e armazenada todas as operacdes firencda Pais, incluindo a parte cambial, o
Registro de Venda - RV, Registro de Operacédo dditoré RC, Registro de Exportacdo — RE, e
Registro de Operacdo Financeira — ROF; e O Sistedmainistrado pelo Serpro, onde sao
registradas e armazenadas as operacOes relaciomaddsspacho aduaneiro de exportacao —
DDE, e importacao - DI, controle de veiculos e aarg informa¢des gerenciais.

3.7 SOLUGAO DE CONTROVERSIAS
Nos contratos internacionais de comércio, o litigisulta do descumprimento das
suas clausulas, abrindo-se margem para duas viasldgdo: a judicial e a arbitral. No
primeiro caso, a questdo é submetida a apreciagfioigl por tribunal pertencente a
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organizacao judiciaria de um determinado Estado. 9dgundo caso, a arbitragem
consolida-se como por exceléncia para a solucasitleez0es conflituosas oriundas dos
contratos internacionais de comércio, em decoraémeiinexistir uma corte de justica com
jurisdicdo supranacional para conhecer e julgastjaes comerciais privadas e, ao lado
disto, pelos senbes que a jurisdicao estatal apees®mo: inexisténcia de uma corte
internacional com essa competéncia, 0 que obrigygeicdo de uma das partesdezisum
de um tribunal estrangeiro, com os inevitaveis |@mlas de seguranca e confiabilidade que
dai advém; morosidade dos processos, bem comoassibidade de sigilo das decisfes,
dado o principio da publicidade nas questdes jadicio que, muitas vezes, ndo é
interessante para ambas as partes.
Assim, a arbitragem é a resolucao, por um orgaaiiai@l, de controvérsias existentes entre
as partes contratantes, a respeito dos termosrdmtm Trata-se de um procedimento que
deve ser preestabelecido entre as partes prevemgotase de uma delas deixar de cumprir
uma ou mais clausulas.

Por fim, ainda quanto a questdo da lei aplicaiah-se que, face ao fenbmeno da
dépecagendo é incomum que as partes de um mesmo corseg@m submetidas a regimes
juridicos diversos. Bpecaget o fendmeno juridico consagrado no critério deagfo da lei do
lugar do contrato aplicavel para o conteudo deste @a lei do lugar da execucdo para o

cumprimento da obrigagéao.

3.8 BARREIRAS TARIFARIAS E NAO-TARIFARIAS

Embora ndo haja uma definicdo precisa para barcemsercial, esta pode ser entendida
como qualquer lei, regulamento, politica, medida pratica governamental que imponha
restricbes ao comércio exterior. Ha trés categomeis comuns de barreira, quais sejam:
barreiras tarifarias (tarifas de importagéo, tagi@ersas e valoracdo aduaneira); barreiras nao-
tarifarias (restricdbes quantitativas, licenciamed® importacdo, procedimentos alfandegarios,
medidas dantidumpinge compensatorias); e barreiras técnicas (normagudamentos técnicos,
regulamentos sanitarios, fitossanitarios e de satdeal).

4. METODOLOGIA

Para o desenvolvimento da pesquisa utilizou-dsoedagem qualitativa, de modo
gue se pudesse perceber o grau de utilizacdo addsts internacionais de comércio por
parte das empresas do municipio de Belém que expaticos, polpas e frutasnatura
entendendo as vantagens e desvantagens em sueo agagarelacbes de comércio
internacional. Neste sentido, buscou-se perquigntm do universo pesquisado, a
percepcdo e o0 grau de conhecimento dos empreséro@s sobre os contratos
internacionais de comércio.

No que tange ao nivel de investigacdo, a pesdoisdo tipo aplicada, vez que
teve através das informacdes e indicativos levastgoretendeu-se contribuir para a
ampliacdo do grau de utilizagdo dos contratosnatgonais de comércio nas operacdes de
exportacéo.

Tratando dos objetivos, a pesquisa desenvolviddoftipo exploratdria, buscando
ampliar os conhecimentos referentes a essa espéncteatual, bem como aumentar a
familiaridade do tema para com as empresas pesggise& demais profissionais
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intervenientes no processo exportador. Além diaspesquisa apresentou-se ainda como
descritiva, vez que buscou melhor enteralerodos operandio processo exportador.

A coleta de dados ocorreu através do procedimedtm-erperimental. Nesse
sentido, fez-se uso de pesquisa documental a e contratos que foram encontrados,
representativos da operacdo de exportacdo de ,frptdsas e sucos das empresas de
pequeno e médio porte de Belém, de modo a anaks@m que circunstancias sao
celebrados referidos contratos, a quais ordenamejuddicos e regulamentos sao
submetidos, bem como suas clausulas e termos dagéxe além do grau de satisfacdo de
Seus usuarios para com 0s contratos internaciaigisomércio na atividade produtiva
pesquisada.

A pesquisa teve suas informacfes obtidas pomiéio de pesquisa de campo
cumulada com pesquisa bibliografica. Na pesquiseadgo, 0os conhecimentos referentes
a préatica de adocdo ou ndo dos contratos intemasiode comércio, bem como as
vantagens e desvantagens em fazé-lo foram coldtatta®, em seu ambiente natural, isto
€, junto as empresas objeto de pesquisa, 0 quitolaca percepcdo e o registro das
variaveis relevantes dos fenbmenos estudados.aral&v do valor negociado, exigéncia
internacional e grau de conhecimento acerca dosatos internacionais de comeércio. Por
outro lado, na pesquisa bibliografica, os dados enfarmacbes acerca do que sejam 0s
contratos internacionais de comércio foram obtidbsvés de livros, publicacdes e
periodicos que tratam do tema. Neste sentido, dadhaltidisciplinariedade do tema em
guestéo, buscou-se conceitos e entendimentos decrti#s ciéncias como o Direito,
Economia e Administracdo, a fim de que se pudessr fima analise sistémica e global do
complexo processo exportador.

A entrevista ndo-estruturada foi a técnica utl&Zgara a coleta de dados. A
mesma foi realizada por meio de anotacdes diretdasoal captar informacdes dos oito
informantes de cada um dos responsaveis pela GadeiExportacdo e de celebracdo de
negaocios internacionais de referidas empresas.

5. O CASO DAS EMPRESAS BELENENSES PESQUISADAS

Como dito, almejando dar maior aplicacdo praticat@balho, a pesquisa buscou
evidenciar de que modo o tema dos contratos irtienmais de comércio era percebido pelo
empresariado local. Neste sentido, optou-se pefgwesas privadas paraenses de pequeno e
médio porte que atuam no setor agricola de ex@wtde sucos, polpas e frutasnatura A
eleicdo por tal setor, em detrimento de outrodifics-se pelo fato do Estado do Para despontar
nacionalmente, segundo informacdes do CIN/FIEPARa 0 quinto maior estado exportador,
com grande e cada vez maior destaque para o sgti@ola. Além disso, a definicdo das
empresas de pequeno e médio porte foi feita cora bas seus faturamentos brutos anuais,
obedecendo aos ditames da Lei n°®9.841/1999 cét a°10.165/2000.

Por fim, torna-se necessério restringir o l6cuspdaquisa, vez que o Estado do Para
apresenta dimensdes continentais, preferindo-£&),em estudo das empresas situadas na capital,
isto €, no municipio de Belém. Assim, ndo obstastalemais caracteristicas e consideracfes
abordadas ao longo do trabalho de pesquisa, tenostrme lista fornecida pela FIEPA para o
ano de 2002, que: no cenario paraense, das 433rdcgrtas e trinta e trés) empresas
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exportadoras do Estado, somente 19 (dezenove) ebgdastam sucos, polpas e frutasatura,
0 que representa 4,39% desse total de 433 (quatasce trinta e trés) empresas exportadoras
paraenses.

Além disso, desse universo de 19 (dezenove) af8efwat®) delas situam-se no municipio
de Belém. Assim dessas 19 (dezenove), 42,10% delts empresas — atendem aos critérios de
pesquisa estabelecidos. Cabe ainda dizer que dyas®as nao se dispuseram a ser pesquisadas,
alegando motivo institucional. Desta forma, seipmsas foram visitadas e os responsaveis pela
area de exportacéo foram entrevistados.

As questdes foram elaboradas de modo livre e indagaacerca da operacionalizagao
documental da atividade de exportacdo das empmsasias de pequeno e médio porte de
Belém que atuam no setor agricola, mais especiingamo de sucos, polpas e frutasatura,
de modo que se respondesse se referidas emprasa®rii@ecimento e se utilizam ou ndo os
contratos internacionais de comércio em suas atiésl Em qualquer caso, perquiriu-se o
porqué de adotar-se ou ndo o0s contratos interreisiai® comércio como salvaguarda juridico-
econdmica da exportacgao.

Feitas as entrevistas, tomou-se como resultaddalbss obtidos que:

1) Das 6 (seis) empresas que se disponibilizaramapesquisa, 4 (quatro) ndo utilizam os
contratos internacionais de comércio em suas opesagle exportacdo, utilizando
somente Ordens de Servico e, quando muito, Cagt&étlito, garantidas por um Banco.
Dentre os principais motivos trazidos a tona peloisevistados para a explicacdo de tal
guadro estdo: conhecimento, relacOes internaciat@isompra e venda baseadas, téo
somente, na confiangca muatua estabelecida ao lorgands de atividade profissional;
desconhecimento do que sejam os contratos intemeaiside comeércio; falta de interesse
em expandir a venda internacional para compradoee®s (desconhecidos), dentre
outros;

2) Quando, entdo, indagadas sobre o fato de j@terenciado alguma situacao de prejuizo
em virtude de tal pratica, a maioria dessas emprespondeu que nunca tiveram grandes
prejuizos, haja vista que ndo vendem para quencordmecem ha muito tempo;

3) Portanto, de todas as empresas pesquisadassapef@duas) utilizam os contratos
internacionais de comércio em suas operacdes datagfo. Entretanto, por questédo de
sigilo, os nomes das empresas que se encaixam @mnucaa das posicdes nao serao
revelados, de modo que a andlise de cada uma aledaecerd aos nomes fantasia de
empresa X e empresa 'y,

4) No que tange ao contrato elaborado pela empresgoortadora de acai, tem que é muito
bem elaborado, muito embora ndo tenha sido comieado por um profissional da area
do Direito, contendo clausula de sigilo quanto anffla e divulgacdo do contrato a
terceiros. As clausulas constantes do mesmo s@tutdreente apropriadas e inerentes a
situacao, inclusive com a eleicdo do foro de Befima solucdo de litigios, bem como
clausula aleatéria para o caso de uma mudancaeir@espno cenario politico-econdmico,
desestabilizando a relacdo juridica travada estpages;

5) Quanto ao contrato da segunda empresa, empreésan¥se que, muito embora, possua a
nomenclatura de contrato internacional, na espéatia-se de uma Fatura pro-forma um
pouco mais elaborada, entretanto, distante do qjge lem contrato internacional de
compra e venda por faltar-lhe elementos basicosoconforo de eleicdo, clausula
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aleatoria, tipo de transporte utilizado, lugar d#rega, seguros e responsabilidades,
dentre outras.

6. CONCLUSAO

De todo o exposto, tem-se que 0s contratos intermais de compra e venda importam
realmente uma nova visao da ordem mundial, caizatkr pela diversidade de linguas e habitos
comerciais, que hoje ja de maneira clara e trapgparé perceptivel através da existéncia de
blocos econdmicos firmados com o propésito deifacib entrada de mercadorias e servicos
entre eles.

Servem eles, portanto, como um dos mecanismos ate¢cip para 0s contratantes em
esfera internacional, pois nele definem-se diretasbrigacdes mutuos, bem como o foro de
eleicdo e clausulas aleatdrias para que possitigied e controvérsias sejam solucionados.

Ressalte-se que, em qualquer caso, 0s contragygantonais de comércio sdo 0s guias
da direcdo a ser tomada na relacéo juridico-ecar@nfiuncionam eles como compilacdes a
serem consultadas no caso de davidas, haja vista que os torna validos, auténticos e eficazes
sdo a vontade e o consentimento das partes, goiatad ndo existe até o presente momento uma
legislacdo especifica que regule a matéria em siyaia nacional.

Dentre desse contexto, observa-se que o Brasfgaape nao ter ratificado as Convencoes
de Viena e de Haia, desponta no panorama mundmb dmportante e promissora poténcia
exportadora, com real destaque para o tema dosatmsitinternacionais de comércio, como
forma de fazer valer seus direitos, 0 que podevisealizado com a participacdo frequiente do
Brasil no 6rgéo de dissolugcdo de controvérsiasM&O

Ademais, ndo obstante as diversas formas de pagamee podem ser adotar e as
barreiras tarifarias e ndo-tarifarias a que podenssbmetidas as exportacdes de polpas, sucos e
frutas in natura esses negdécios devem sempre ser seguidos pélaragido do contrato
internacional de comércio e pelo competente regddroperacdo no SISCOMEX como medidas
de seguranca para as partes contratantes.

No que tange ao cenario belenense, infere-se gugpeoesariado local pesquisado, a titulo
de amostragem, ndo possui conhecimentos suficisobes o que sejam referidos contratos, para
gue servem e grau de importancia destes para asa@i@es internacionais de exportacéo
realizadas. O que se observou foi que as expogadéeolpas, sucos e frutesnatura néo
possuem lastro, seguranca e profissionalismo, semutretizadas com base na confianca mutua
estabelecida entre os parceiros, ligados por vdscpgssoais - amigos de longas datas -, o que
por outro lado, é tido como um limitador de novegdrcios e parcerias. Além do que se percebeu
gue as negociacdes se estabelecessem muito malsasemmo Direito Consuetudinario (baseado
nos costumes) do que numa formal negociacdo estpardes, ndo dando origem, assim, a um
contrato internacional.

Assim, de tudo o verificado, percebe-se que o teimda tem muito a evoluir para que
atinja o desejado grau de conhecimento e utilizagiiparte dos empresarios que lidam com a
exportacdo de sucos concentrados, polpas e frutetura,de modo que atinja seu real escopo,
gual seja: o de resguardar a relacéo juridicaggestdo as partes contratantes.
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E inimaginavel que ndo se cresca ou aumente astagpes em virtude de “ndo se
conhecer o comprador”. E necessério que os diggemempresarios locais dominem mais desse
importante instrumento na defesa de seus interegstesma a resguarda-los.

Ressalte-se ainda que, na confec¢éo de referigsatms algumas clausulas sdo de suma
importancia, como: identificagdo pormenorizada piages, objeto do contrato com todas as suas
especificacfes técnicas; transporte; seguro; gleafes; prazos; forma e local de pagamento;
moeda adotada; clausula de sigilo (caso necesaanperacado); foro de eleicdo e clausula
aleatdria, no caso de contratos de execucdo pmad@nd=stas clausulas minimas garantem a
perfeita realizacdo do negdécio de forma legal,gitarfe valida e o que € melhor, sem acarretar
maiores infortinios aos contratantes no caso deudgwimento do contrato por uma das partes
ou no caso de mudancas inesperadas.

Reforca-se, assim, a necessidade de divulgacamplartancia e estudo dos contratos

internacionais de comércio por parte do empresati@chl, em especial de seus administradores,

bem como por parte dos operadores de Direito qedab®rardo.
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