
Lisää myyntiä kotimaasta ja 
kv-markkinoilta!
Miten voimme tavoittaa matkailijoita
tehokkaasti yhdessä?

myynnin esteiden poistaminen

17.11.2016



Toimintamalli matkailuyritysten

yhteistyöhön digimyynnin kehittämiseksi.

17.11.2016

Yhteisen
ymmärryksen

työpaja

Kehittämis-
suunnitelma

yritysryhmälle

Rahoituksen
hakeminen

Tekeminen
alkaa



Rahoitusmalli yritysryhmälle

Yrityskohtaisia
toimenpiteitä

Yritysryhmä-
toimenpiteitä

50+%

Yritysrahaa
25%

Maaseutu-
rahoitusta

75% Yhteinen tavoite yritysryhmälle

Erityinen rahoitusmalli yritysten
yhteiseen ja omaan kehittämiseen.



Miten?
Yhdessä ja yrityskohtaisesti

17.11.2016

1. Myynnin 
esteiden 

poistaminen
(alkutila-analyysi 
vertaisarviointi-

työkalulla)

4. Näin tehdään
sisältösuunnitelma

ja tuotetaan sisältöä
Yrityskohtainen

sparraus

3. Mitä
yritykseni

viestinnässä on 
parannettavaa?

Yrityskohtaiset
toimenpiteet

5. 
Digimarkkinointi-

kampanja
Toteutus, seuranta, 

tulokset

6. Askelmerkit
jatkoon: 

yhdessä/itse
tehden/ostaen, 

sisältösuunnitelmat, 
osaamisen

kehittäminen

2. Kuka on 
asiakkaamme? 

Miten asiakas
tavoitetaan?

-> Yhteinen
tavoite!



Lopputulos - hyöty
Yhdessä ja yrityskohtaisesti

17.11.2016

Myyntiä 
lisää

Käytännön
osaamista

Asiantuntija-
ja 

vertaistukea



Kertokaa 
tarpeenne ja 
yhdessä 
päätämme 
tavoitteet sekä 
toimenpiteet.

Yritysrahaa
25% = 7500 €

5 yritystä
max 1500 €/yritys

Maaseutu-
rahoitusta

75% = 24 000 €
Kirjoitetaan projektisuunnitelma
ja rahoitushakemus -
sitten päästään hommiin!

Mitä maksaa ja miten edetä?

Esimerkkilaskelma
31 500 € projektille

Kysy 
haluaisiko 
yhteistyö-
kumppanisi 
lähteä mukaan.

Ilmoita kiinnostuksestasi
sanna.ojala@jamk.fi



KIITOS!

Sanna Ojala
Virtaa vientiin ja verkostoihin

050 412 0491
sanna.Ojala@jamk.fi

17.11.2016
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