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华夏石油老挝国家级经济特区全球合作招募方案 

共筑中南半岛产业生态，共享一带一路黄金机遇 

前言：时代浪潮中的战略抉择 

当全球经济格局正在经历百年未有之大变局，当 “一

带一路” 倡议从理念转化为实践，在中南半岛的心脏地带，

一个足以重塑区域产业版图的超级工程正蓄势待发。中国华

夏石油天然气集团股份有限公司：拟 一期投资 628 亿美元，

二期投资 3000亿美元（等值欧元）的恢弘投资，在老挝 3005 

平方公里的土地上，擘画东南亚国家级经济特区的宏伟蓝图。

这不仅是一次商业投资，更是一场推动区域经济转型升级的

时代壮举。 

老挝，这个中南半岛唯一的内陆国家，长期以来被能源

短缺和产业薄弱的枷锁所束缚。而如今，华夏石油老挝自由

贸易经济特区的横空出世，将以 “能源自主 + 资源增值 + 

智造升级” 的三位一体产业生态系统，为老挝打破发展瓶

颈，实现从 “资源洼地” 到 “制造高地” 的华丽蝶变。

项目布局万象省蓬洪县、塔拉县、新河县、尚团县、乌蓬县

及万象市北部区域，并在丰沙里省北部、孟赛市、甘蒙省中

部设立三大产业飞地，形成 “一核多极、产业协同” 的空



间发展格局，宛如一颗镶嵌在中南半岛的璀璨明珠，必将绽

放出耀眼的光芒。 

一、项目核心价值与竞争优势：铸就无可比拟的投资高地 

（一）政策红利与制度优势：构建全球罕见的政策洼地 

华夏石油（老挝）工业经济特区所享有的政策支持，在

全球范围内都堪称罕见，为投资者打造了一片政策沃土。在

税收优惠方面，特区内的利润税、进口关税、出口关税、增

值税、企业所得税、个人所得税、建设税、土地税、房产税

及其他税收，30 年内全部免征，30 年后减半征收。这意味

着投资者在长达 30 年的时间里，可以将更多的资金用于扩

大生产、技术研发和市场拓展，极大地提高了投资的回报率。   

特许经营权方面，政府批准办理 46 种特许经营权许可

证，涵盖能源、金融、贸易、文化等多个领域。这为投资者

提供了广阔的经营空间，能够在多个产业领域大展拳脚，实

现多元化发展。 

行政便利上，特区实行一站式服务，营业执照、章程认

证、公章刻制、税务登记证、土地使用权证明、环评证明书、

施工许可证等各类证件均可在此高效办理，省去了繁琐的审

批流程，让投资者能够快速启动项目，抢占市场先机。 



外汇管理方面，允许外汇自由汇入汇出，不设外汇管制。

这为国际资本的流动提供了极大的便利，投资者可以灵活调

配资金，降低汇率风险，保障资金安全。 

（二）产业集群与市场潜力：打造完整的产业生态闭环 

项目规划的六大核心产业集群，相互关联、相互支撑，

形成了一个完整的产业生态系统，具备巨大的市场潜力。 

能源化工产业集群将建设 3000 万吨 / 年原油加工炼化一

体化、5000万吨仓储的大型石化基地，配套催化重整、加氢

裂化等先进工艺。这不仅能够满足老挝国内的能源需求，还

能为周边国家提供优质的石油产品，年产值可达 280 亿美

元，投资回收期约 8-10 年，内部收益率（IRR）预计 18-

22%，油品储备库年运营收益约 15 亿美元。 

战略金属产业集群包括钢铁冶炼、有色金属精炼及贵金

属、稀土产业链、特种钢制造四大板块。稀土产业链完全投

产后，年产值约 120 亿美元，特种钢制造板块年产值预计 

45 亿美元，投资回报率（ROI）平均在 20% 以上。随着全

球对稀土等战略金属需求的不断增长，该产业集群必将迎来

广阔的发展前景。 

先进制造与智能科技集群涵盖机械装备制造园、汽车产

业生态圈、智能智造中心。在全球制造业向智能化、高端化

转型的趋势下，该集群将依托先进的技术和完善的配套设施，



吸引大量高新技术企业入驻，成为区域内先进制造业的引领

者。 

数字经济产业将建设离岸数据中心、离岸数据贸易中心、

国际虚拟币与大宗货物交易中心。离岸数据中心年服务收入

约 8 亿美元，数据贸易中心年交易额可达 300 亿美元，投

资回报周期 5-7 年。在数字经济蓬勃发展的今天，该产业

集群将抢占数字经济制高点，为区域经济发展注入新的动力。 

智慧城市体系将构建 “天空地海” 一体化智慧信息网络，

打造老挝 “数字枢纽” 城市。这将极大地提高城市的管理

效率和服务水平，改善居民的生活质量，吸引更多的人才和

企业入驻。 

国际旅游康养产业将建设具有全球影响力的生态旅游

目的地和国际康养基地。老挝拥有丰富的自然资源和独特的

文化底蕴，该产业集群将充分挖掘这些优势，吸引全球游客

前来旅游、康养，创造可观的经济效益。 

（三）区位优势与基础设施：构建四通八达的交通网络 

项目地处中南半岛核心区位，具备显著的地理优势，为

产业发展提供了坚实的基础。交通网络方面，将升级万象北

站为跨国货运枢纽，实现中老泰铁路 24 小时通关，极大地

提高了货物运输的效率；新建跨湄公河复合廊道桥，加强了

与周边地区的联系；建设智慧物流机场，提升了航空运输的



能力；开发湄公河沿岸集装箱码头，拓展了水上运输的渠道。

这些交通设施的建设，将形成一个四通八达的交通网络，为

货物的运输和人员的往来提供了便利。 

能源保障方面，充分利用老挝水电资源和低成本电力优

势，建设符合国际先进标准的能源体系。这将为产业发展提

供稳定、廉价的能源供应，降低企业的生产成本，提高企业

的竞争力。 

数字基建方面，建设覆盖全区的 5G 网络，部署卫星通

信系统，建设光缆登陆站。这将为数字经济的发展提供强大

的技术支撑，实现信息的快速传输和共享，推动产业的数字

化转型。 

二、投资价值分析与收益预测：开启财富增长的新引擎 

（一）项目投资规模与阶段划分：分步实施，稳步推进 

项目总投资 628 亿美元，分阶段实施，确保项目的顺

利推进和资金的高效利用。 

一期工程（2025-2031 年）投资 540 亿美元，完成 90% 

的工业基础设施与核心产业建设。这一阶段将为项目的后续

发展奠定坚实的基础，吸引大量的企业入驻，形成初步的产

业规模。 



二期工程（2032-2036 年）投资 88 亿美元，聚焦智慧

智能产业升级与零碳技术应用。随着科技的不断进步和环保

意识的日益增强，这一阶段的投资将使项目在智慧智能和绿

色环保方面走在前列，提高项目的可持续发展能力。 

（二）主要产业投资回报分析：高回报，低风险 

各个产业的投资回报情况喜人，为投资者带来丰厚的收

益。能源化工产业，炼化一体化基地建成后，年产值可达 280 

亿美元，投资回收期约 8-10 年，内部收益率（IRR）预计 18-

22%，油品储备库年运营收益约 15 亿美元。该产业市场需

求稳定，收益可观，是项目的核心收益来源之一。 

战略金属产业，稀土产业链完全投产后，年产值约 120 

亿美元，特种钢制造板块年产值预计 45 亿美元，投资回报

率（ROI）平均在 20% 以上。随着全球对战略金属的需求不

断增加，该产业的发展前景广阔，投资回报丰厚。 

数字经济产业，离岸数据中心年服务收入约 8 亿美元，

数据贸易中心年交易额可达 300 亿美元，投资回报周期 5-

7 年。在数字经济快速发展的背景下，该产业将成为项目新

的经济增长点。 

（三）综合收益预测：经济效益与社会效益双丰收 



项目完全投产后，预计年总产值将超过 800 亿美元，

创造直接就业岗位约 15 万个，间接带动就业 30 万人，拉

动老挝 GDP 年增长率提升 2.5 个百分点。这不仅将为投资

者带来巨大的经济效益，还将为老挝的经济发展和社会稳定

做出重要贡献，实现经济效益与社会效益的双丰收。 

三、全球合作伙伴招募方案：携手共进，共创辉煌 

（一）投资人合作模式：多种选择，灵活参与 

为了吸引更多的投资者参与项目，我们提供了多种合作

模式，满足不同投资者的需求。股权投资基金模式，设立 

“华夏老挝特区产业发展基金”，总规模 50 亿美元。投资

者可选择不同层级的优先股或普通股，最低投资门槛 500 

万美元，预期年化收益率 12-15%。退出机制包括 IPO、股

权转让、大股东回购等，为投资者提供了灵活的退出渠道。 

产业投资基金模式，按产业板块设立专项基金，如能源

化工基金、数字经济基金等。投资期限 8-10 年，采用 “股

权 + 债权” 混合投资方式，享受特区税收优惠政策。这种

模式能够使投资者更加专注于特定产业的发展，降低投资风

险。 

项目融资模式，BOT 模式（Build-Operate-Transfer）

适用于基础设施项目，BOO 模式（Build-Own-Operate）适



用于产业园区开发。融资期限 15-20 年，年利率 4-6%。这

种模式为投资者提供了稳定的收益来源，同时也减轻了项目

的资金压力。 

（二）施工单位合作模式：专业分工，高效协作 

我们为施工单位提供了多种合作模式，确保项目的顺利

建设。EPC 总承包模式，采用设计 - 采购 - 施工一体化总

承包方式，招标范围包括炼油厂、智慧城市、交通网络等大

型项目。要求承包商具备国际大型项目经验，财务评级 BBB 

以上。这种模式能够实现设计、采购、施工的无缝衔接，提

高项目的建设效率。 

专业分包模式，按专业领域招募分包商，如土建、安装、

装饰等。建立合格供应商名录，实行分级管理，优先考虑具

有东盟地区施工经验的承包商。这种模式能够充分发挥各专

业分包商的优势，提高项目的建设质量。 

联合体投标模式，鼓励国际承包商与当地企业组成联合

体，联合体可享受投标评分 5-10% 的加分，要求联合体各

方分工明确，责任清晰。这种模式能够整合国际先进技术和

当地资源，实现优势互补。 

（三）建材设备供应商合作模式：长期稳定，互利共赢 



我们与建材设备供应商建立长期稳定的合作关系，实现

互利共赢。战略供应商计划，建立长期战略合作关系，签订 

3-5 年框架协议，涵盖钢材、水泥、玻璃、电缆、设备等大

宗建材，提供稳定的采购量和有竞争力的价格。这种模式能

够为供应商提供稳定的市场需求，降低其经营风险。 

设备融资租赁模式，对大型设备采用融资租赁方式引进，

租赁期限 3-7 年，期满后可续租或购买，租金可抵扣设备

最终购买款。这种模式能够减轻项目的资金压力，同时也为

供应商提供了新的销售渠道。 

本地化生产合作，鼓励设备供应商在特区内设立组装厂

或生产基地，提供土地、税收、用工等多方面支持，产品可

辐射整个东盟市场。这种模式能够降低生产成本，提高产品

的市场竞争力，同时也促进了当地的产业发展。 

四、合作保障与支持体系：全方位保驾护航 

为了确保合作伙伴的利益，我们建立了全方位的合作保

障与支持体系。 

（一）政策与法律保障 

经济特区管理委员会提供一站式行政服务，简化审批流

程，为投资者和企业提供高效、便捷的服务。设立国际仲裁

中心，采用联合国国际贸易法委员会规则，为解决商业纠纷



提供公正、权威的平台。建立投资者权益保护机制，确保资

金安全，维护投资者的合法权益。 

（二）金融与资金支持 

联合亚洲基础设施投资银行、丝路基金等机构提供项目

融资，为项目的建设和发展提供充足的资金支持。引入出口

信用保险，降低政治风险，保障投资者的资金安全。建立多

币种结算体系，便利资金跨境流动，提高资金的使用效率。 

（三）技术与人才支持 

设立专业技术培训中心，培养本地化人才，为项目的发

展提供充足的人力资源保障。建立 BIM 技术协同平台，提

高工程建设效率，确保项目的建设质量。引入国际顶尖工程

咨询公司，提供全过程技术服务，为项目的顺利推进提供技

术支持。 

（四）市场与订单保障 

对战略合作伙伴提供最低采购量保证，为供应商提供稳

定的市场需求。建立供应链金融体系，缓解供应商资金压力，

提高其资金周转效率。共享特区项目信息平台，优先获取商

机，为企业的发展提供更多的机会。 

五、合作流程与参与方式：简单便捷，高效对接 



（一）投资人参与流程 

投资人首先提交投资意向书，注明投资领域和规模；然

后签署保密协议，获取详细项目资料；接着进行尽职调查和

风险评估；之后协商投资条款，签订正式协议；最后资金到

位并开始项目实施。整个流程简单便捷，为投资人提供了高

效的对接渠道。 

（二）施工单位资格预审要求 

施工单位需满足企业注册资本不低于 5000 万元，具有

类似规模项目成功经验，财务状况良好，近三年无重大诉讼，

通过 ISO 质量管理体系认证等要求。这些要求确保了施工

单位具备足够的实力和能力完成项目建设。 

（三）供应商准入标准 

供应商的产品需符合国际标准（ISO、ASTM、EN 等），

年生产能力满足特区需求，具备完善的售后服务体系，价格

具有国际市场竞争力。这些标准确保了供应商提供的产品和

服务的质量和性价比。 

结语：共创中南半岛繁荣新未来 

华夏石油（老挝）国家级经济特区项目，是一次改写中

南半岛产业格局的历史性机遇，是一场推动区域经济腾飞的



伟大实践。诚邀全球有远见、有实力的投资者、建设者和供

应商，携手共进，共同参与这一宏大项目，共享发展红利。 

我们承诺为所有合作伙伴提供公平透明的竞争环境、稳

定可预期的政策支持、互利共赢的合作模式和长期可持续的

发展空间。让我们以昂扬的斗志、饱满的热情，共同投身于

这一伟大的事业中，共建 “一带一路” 示范项目，共创区

域繁荣新未来！ 

 


