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Electrosub 2024 
nemzetközi üzletember találkozó – Tárgyaljunk!

2024.10.7-11. online és Budapest 
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Mire kapunk választ?

• Hogyan használjuk a nemzetközi üzletember találkozókat, mint 
partnerkeresési lehetőséget? – B2B platformok

• Hogyan használjuk az Electrosub 2024 platformot és milyen 
üzleti ajánlatokat jelenítsünk meg, hogy sokan akarjanak velünk 
tárgyalni? 

• Hogyan jelöljünk tárgyalásra cégeket, használjuk ki maximálisan a 
lehetőséget?

• Tipikus hibák
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Electrosub 2024 nemzetközi 
üzletember találkozó

Szervező: Pécs-Baranyai Kereskedelmi és Iparkamara Enterprise Europe Network 
irodája (EEN PBKIK) – 2. alkalom

• EEN hálózat hazai és nemzetközi partnerirodái
• Electrosub – konferencia és kiállítás 5. alkalom

Electrosub 2024 B2B nemzetközi üzletember találkozó online és az Electrosub 
helyszínén – Budapest, Lurdy Ház
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Electrosub 2024 B2B

Főbb ágazatok: elektronika, elektrotechnika, robottechnika, automatizálás,
digitalizáció, AI, IoT

Célcsoport: olyan vállalkozások (nemzetközi szinten is), akik a fenti
ágazatokban keresnek partnert.

Előnyök: külföldi tárgyalópartnerek is elérhetőek, nem kell utazni. Magyar-
magyar tárgyalás is lehetséges. Díjmentes. „Üzleti Tinder”
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Program

Electrosub 2024 nemzetközi üzletember találkozó (B2B) online és az Electrosub
konferencia és kiállítás helyszínén
2024.10.7-8. 8:00-18:00 online B2B tárgyalások 20 perces idősávokban

2024.10.9-10. 10.00-17.00 - B2B tárgyalások 20 perces idősávokban (Business
speed dating)

2024.10.11. 8:00-18:00 online B2B tárgyalások 20 perces idősávokban
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1. Regisztrációs gombra kattintunk.

2. Töltsük ki adatainkat és mentsük 
le egy word dokumentumba, hogy 
később is fel tudjuk használni
hasonló regisztráció során, már 
csak másolni kelljen.
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Aki már használta a b2match platformot, annak van 
működő fiókja. (Login)

Nem kell újra regisztrálni, a profilt áthozza a rendszer 
a régiből, automatikusan kitölti az adatokat, de 
érdemes átnézni, frissíteni. Új üzleti ajánlatokat 
feltölteni. (Marketplace opportunity)
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On-site – ha személyesen részt 
vesz az eseményen 
Remote – ha online szeretne 
tárgyalásokat lebonyolítani 
(2024. október 7-8. és 11.)

A tárgyalások leszervezésére 
szolgáló szoftvert a szervező 
biztosítja.
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A tárgyaló személy adatai, fényképe 
– ez főleg személyes tárgyalásoknál 
fontos, hogy megismerjék akár a 
kávészünetben is. 

Szakmai tapasztalatot, nyelvtudást is 
fel lehet tüntetni.
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On-site – személyes részvételű
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Regisztráció / Cégprofil / 
Tárgyalási témák

Cégprofil: 5-10 sor, angol nyelven
a cég tevékenységéről

Többen is regisztrálhatnak egy
cégtől, csatolni lehet a
személyeket a céghez
(Organisation - Representatives)
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Információk a cégről, logó 
feltöltés jpeg formátum, 
méretre figyelni (túl kicsi, túl 
nagy)

About
Cégleírás, csak a tárgyalás 
szempontjából lényeges 
elemek.
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Kulcsszavak – a cég tevékenységére 
jellemzőket kell jelölni. Ez nagy számú 
jelentkezőnél segít a szűrésben, amikor 
azt akarjuk eldönteni, hogy a 200 
regisztrált közül kivel szeretnénk 
tárgyalni.

Más cégek is így fognak minket 
megtalálni.
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Cégprofil – a tárgyalás 
szempontjából releváns 

információ
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Tárgyalási témák - (Marketplace 
- Opportunities) 

Tárgyalási témák (Marketplace - Opportunities) – mind 1-1 
külön ajánlat pl. alvállalkozás, kivitelezés, bérgyártás, alapanyag, 
projekt együttműködés. 
Korlátlan számú ajánlat készíthető, képet, videót is lehet 
csatolni.

Részletes leírás a regisztráció menetéről: https://help.b2match.com/en-
US/creating-a-b2match-account-201426
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Tárgyalási témák – Product, 
Service, Project
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Szűrhető - Tárgyalási témák, 
kulcsszavakkal
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Tárgyalások kezdeményezése, 
elfogadása

Ön jelöl valakit tárgyalásra –
elfogadják / visszautasítják

Önt jelölik –
elfogadja / visszautasítja

A rendszer ezekből képez egy
tárgyalási menetrendet.

Pl: 2-es asztal, 2024.10.9.
10.00 – 10.20 XY Kft, Z
kollégával, B témáról
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Tárgyalások 
kezdeményezése, elfogadása

Az időpont változtatható.

Üzenet küldés: érdemes a
mobilszámot és email címet
már itt megadni, ha nem
jönne létre a találkozó, akkor
is meglegyen a kapcsolat.

Send request – ezzel elindul a
folyamat. A másik fél egy
kattintással elfogadja. Létre is
jött a tárgyalás.
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TIPIKUS HIBÁK

• „Ráérek október 9-ig regisztrálni” - minél előbb regisztrál, annál 
tovább szerepel az ajánlat, a cég a rendszerben. Amíg nem 
látható a rendszerben, a lehetséges tárgyalópartner sem fogja 
tudni, hogy tárgyalhat a céggel.

• Elég, ha csak felteszek egy profilt – NEM ELÉG – mert abból nem 
derül ki, hogy miről lehet Önnel tárgyalni, mi a cégnek a fontos. 
Az „üzleti ajánlat (Marketplace opportunity)” alapján 
kezdeményezik a tárgyalást.
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• Majd engem jelölnek tárgyalásra – passzivitással eredményt elérni igen 
kétséges, aktívan kell partnert keresni és tárgyalni – nem fog „magától 
megtörténni”

• Ha minket jelölnek el lehet fogadni vagy elutasítani, nem kötelező… 

• Az e-mailben kapott emlékeztetők direkt linkek a „feladatra” – foglaljon 
tárgyalást

• Lássunk túl az adott ajánlaton, mit tartalmaz, és mit nem – itt jövünk mi a 
képbe. TEGYEN ÖN AJÁNLATOT!

TIPIKUS HIBÁK
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Október 7-ig még számos vállalkozás regisztrál majd ajánlatokat, érdemes 
hetente ránézni (marketinges, értékesítéssel foglalkozó kolléga?) és szűrni a 
partnereket, majd jelölni őket tárgyalásra.

Az együttműködő nemzetközi irodák direktben is megkeresik ügyfeleiket, ha 
nekik megfelelő ajánlat jelenik meg a rendszerben, és segítik 
regisztrációjukat.

Minden regisztrált vállalkozásnak van egy „kapcsolattartó szervezete” 
általában területi alapon, aki segíti őt a partnerkeresésben, regisztrációban.

JAVASLATOK
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• Több fő is tárgyalhat egy cégtől (export, értékesítő, külkereskedő kolléga)
• 18 db 20 perces tárgyalás fér bele egy napba a helyszínen

• Ha többen tárgyalnak az adott cégtől, ott annyiszor 18 db lehetőséget
tudnak kihasználni

• A partner függvényében fontos lehet a tárgyalási nyelv – ha van a cégnél aki
nyelveket beszél, érdemes „bevetni”

• Minél előbb jelenik meg a regisztrált profil a rendszerben, annál többen
látják

PRAKTIKUS TIPPEK
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A tárgyalások során nagyon sok háttér-információ begyűjthető az adott üzleti 
környezetről, új termék vagy szolgáltatás bevezetésénél tesztelhető a piaci 
reakció, a cég ismertségének növelésére, jelenléte az üzleti közösségben, de akár 
a konkurencia megismerésére is használható, nem utolsó sorban pedig remek 
tárgyalási gyakorlatot ad.
• Díjmentes (időráfordítással azért jár…)
• Kockázatcsökkentés
• Piackutatás
• Reklám – regisztráljunk az elején, vagy minél korábban, annál tovább látható az 

ajánlat, nagyobb az esély, hogy ránk találjanak
• (Pályázatnál plusz pont lehet – kiadunk róla igazolást kérésre)

Miért jó ez a cégemnek?
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• Ismertség növelése – nemzetközi partnerek, tervezhető piaci bevezetés
• Piac tesztelése új termékkel, szolgáltatással, piackutatás
• Módosító javaslatokat „meghallani”, új ötleteket szerezni
• Konkurenciát megnézni, beszállítót találni
• Tárgyalási gyakorlat
• Díjmentes regisztráció, előre leszervezett korlátlan számú tárgyalás –

hatékonyság (idő, pénz)
• Előre leinformálható tárgyaló partner, személyes ismeretség – bizalom

B2B – nemzetközi üzletember 
találkozók  

TERVEZHETŐ KÜLPIACRA LÉPÉS
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Közben
Előtte

Mennyi idő, pénz, energia több  
tárgyalást egyedül megszervezni 

külföldre?
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INFORMÁCIÓ

Nagy Eszter
Projektmenedzser

nagy.eszter@pbkik.hu

+36 20 4126995

PBKIK Kamarai Hírlevél 

Feliratkozás:
https://pbkik.hu/hirlevel/

Enterprise Europe Network – magyarországi hálózat

https://enterpriseeurope.hu/index.php/hu/


