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Indicaciones
Puede registrarse desde aquí: https://www.b2match.
com/e/africagua-2025-water-and-renewable/sign-
up/create-account.

1. Le recomendamos que dedique unos minutos a 
recopilar toda la información relevante para crear un 
perfil de alto impacto. Algunas informaciones que se 
le solicitarán durante el registro en inglés son las 
siguientes:

• Información personal. Los registros son 
unipersonales, es decir, cada persona física que 
participe debe crear su propio perfil e incluir 
nombre, correo, perfil, teléfono, si desea solicitar 
el servicio de traduc´ción simultánea, etc.

• Información organizacional. Cada perfil de 
organización debe crearse una vez y las personas 
de esa organización se adhieren al mismo en 
sucesivas ocasiones una vez creado. Este debe 
incluir información de interés público con énfasis 
en sus capacidades y objetivos para atraer a otras 
empresas.

• Sección de marketplace. Este espacio es de gran 
interés para fijar el interés por su perfil. Aquí podrá 
presentar sus productos, servicios, tecnologías, 
ofertas o demandas, etc.). Funciona como un 
‘escaparate’ y ayudará a fijar sus reuniones 
bilaterales. Dedíquele tiempo a describir con 
detalle y claridad sus ofertas y demandas. Puede 
pedir apoyo a su oficina de soporte o al equipo 

organizador a través del correo 
eencanarias@itccanarias.org. 

2. Complete el formulario de registro de la plataforma. 
Indique en este proceso qué entidad del consorcio 
canario de la Enterprise Europe Network le ha 
prestado información o apoyo para ello: Dirección 
General de Promoción y Diversificación Económica, 
Proexca, Instituto Tecnológico de Canarias, Cámara 
de Comercio de Gran Canaria, Cámara de Comercio 
de Santa Cruz de Tenerife, Cámara de Comercio de 
Fuerteventura o Cámara de Comercio de Lanzarote 
y La Graciosa. 

3. Si no lo ha hecho en este momento, debe 
registrarse en el propio foro de Africagua 2025. Las 
organizaciones / personas que no se hayan 
registrado también en el foro de Africagua, no 
podrán participar en los encuentros B2B. Puede 
registrarse aquí: https://www.africaguacanarias.
com/. 
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Indicaciones
Los perfiles deben ser validados manualmente por 
el equipo organizador para que sean visibles y 
puedan comenzar a interactuar con el resto de 
organizaciones registradas. En este periodo, el 
equipo le puede solicitar que rectifique o amplíe la 
información que ha incorporado durante su 
registro.

El perfil suele quedar activado en menos de 24 
horas durante días laborables.

En caso de que tenga alguna cuestión o incidencia, 
puede contactar con el equipo organizador a través 
del correo eencanarias@itccanarias.org.
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Indicaciones
Networking

Para participar en el ‘networking’ (reuniones B2B o 
bilaterales) es importante que compruebe el 
programa del foro de Africagua 2025 y seleccione en 
Book Meetings < My availability qué disponibilidad 
tiene según las franjas temporales disponibles 
durante los días 20 y 21 de noviembre.

De esta manera, otras organizaciones podrán agendar 
reuniones con usted o viceversa según las 
disponibilidades que ambas partes tengan. La agenda 
puede ser comprobada en el menú superior en 
‘Agenda’, donde encontrará divididas las actividades 
del foro y las franjas temporales de B2B.

Solicitar reuniones

Podrá comenzar a solicitar reuniones tan pronto como 
se valide su perfil. El plazo límite para solicitar las 

reuniones que se celebrarán en Africagua 2025 es el 3 
de noviembre de 2025.

A la hora de solicitar reuniones, el procedimiento es 
muy simple, como se indica a continuación:

1. Consulte el listado de participantes y el 
‘marketplace’ desde aquí podrá identificar con quién 
desea reunirse.

2. Una vez definidas las organizaciones con las que se 
desea reunir, podrá solicitar reuniones a través del 
botón ‘Reuqest meeting’, viendo las franjas horarias 
disponibles. La plataforma se encargará de cuadrar la 
disponibilidad de ambas partes según lo indicado 
previamente en ‘My availability’.

3. Las reuniones quedarán como ‘Pending’ hasta que 
la otra organización acepte la invitación para reunirse. 
Una vez la acepten, la reunión aparecerá en la 
sección de ‘My agenda’.

Marketplace

La sección de ‘marketplace’ es un espacio clave para 
fomentar conexiones estratégicas. Por ello, le 
recomendamos que lo revise periódicamente y la 
emplee todo lo posible. 

En esta sección podrá crear y añadir oportunidades a 
través del botón ‘Create opportunities - Add 
opportunities’, añadiendo cualquier información y 
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recurso (imágenes, vídeos, catálogos, folletos, etc.) 
que sea relevante para captar la atención de otras 
organizaciones (empresas, entidades públicas, 
colectivos, ‘startups’, etc.).

Para facilitar la identificación de estas oportunidades, 
a continuación describimos algunos de los modelos 
más habituales:

1. Producto. Describe el producto que su 
organización ofrece.

2. Servicio. Descrbe el servicio que su organización 
ofrece.

3. Partnership. Indica que tiene interés en desarrollar 
una colaboración con otras organizaciones.

4. Cooperación de proyectos. Expresa que está 
buscando socios para proyectos de cooperación.

5. Inversión. Indica que está buscando inversión para 
sus proyectos o ‘startups’.

6. Experiencia (‘expertise’). Indica cuáles son sus 
áreas de especialización o donde cuenta más 
experiencia para que otras organizaciones puedan 
solicitar su apoyo.

7. Solicitud (‘request’). Describe cualquier cosa 
específica que desea buscar en Africagua 2025.

8. Puesto de trabajo, Indica qué puestos de trabajo 
ofrece su organización.



Puede dirigir sus consultas a eencanarias@itccanarias.org


