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公司介绍01



专注行李出行领域
打造中国行李服务

第一品牌

 



品牌创立背景与资源整合

成都包李行科技有限
公司其下品牌“达李先
生”专注行李行业未来
发展趋势，深度解读
旅客出行痛点。

01

公司具有多年旅游及
出行行李服务系统开
发建设经验，旨在为
客户提供安全、高效、
智慧的行李出行服务。 

02

整合航空、高铁、酒

旅，OTA平台及线下

旅行社相关资源，构

建覆盖成都、北上广

深、重庆等40余城的

高效业务网络。

03

主动上下游产业链探
索，不断推出新的合
作模式和更适合出行
人群的服务产品

04

公司概况



产品描述02



行李信息化平台

AI视觉识别，大数据整合，
轨迹监控，附加服务

行李信息化平台

安全保障，专业团队，
专业服务，先行赔付

落地服务团队 
各地的配送团队

智慧行李柜，移动行李驿
站，交通枢纽行李站点

智慧行李驿站 
物联网和智能化设备

行李出行服务解决方案



AI视觉识别，大数据整合，
轨迹监控，附加服务

提供机场、车站、景区、商圈、
交通枢纽行李站点等多地寄存服
务，24小时营业，满足不同需
求。
配备智能柜，扫码开锁，安全便
捷。

转运服务覆盖全国，灵活高效。
采用专业运输车辆，配备GPS定
位。
实时跟踪行李位置，视频可视化
可溯。
提供行李保险先行赔付，保障0
客诉。

线上平台支持预订、查询、支

付、拍照上传、数据统计。     

线下服务点提供现场办理，无

缝对接。

行李出行服务解决文案

安全保障，专业团队，专业
服务，先行赔付

智慧行李柜，移动行李驿站，
交通枢纽行李站点



公司优势03



机场 商圈 其它资源

高铁 景点

丰富的站点资源



与多家酒店集团及酒店合作，合作酒店遍布全国各大城市，提升酒店

入住率。

通过与酒店的合作，为客户提供更加便捷的行李服务，提升客户满意

度。

合作酒店数量与分布

为酒店提供行李服务解决方案，提升酒店的服务品质，增强客户粘性。

通过客户满意度调查，不断优化服务，提升客户体验。

带动周边旅游消费增长

通过行李服务，为客户提供更加便捷的出行体验，带动周边旅游消费

增长。

服务提升与客户满意度

酒店合作优势



合作平台与流量优势
与携程、美团、艺龙、航旅纵横等OTA平台合作，借助其

强大的流量优势，提升品牌知名度。

通过OTA平台，为客户提供更加便捷的行李服务预订渠道。

联合推广与营销
与OTA平台联合开展推广活动，提升品牌影响力，吸引

更多客户。

通过数据分析，为客户提供个性化服务推荐，提高客户

转化率。

数据共享与服务优化
与OTA平台共享数据，分析客户需求，优化服务流程。

通过数据共享，提升服务效率，提高客户满意度。

OTA合作



01

02

03

合作企业与项目
与泸州老窖、友邦保险等大型国企采
购合作，为企业提供增值服务。
通过与大型国企的合作，提升品牌影
响力，拓展业务领域。

服务定制与需求满足
为大型国企客户提供定制化的行李服
务解决方案，满足其特殊需求。
通过优质的服务，增强客户粘性，提
升客户满意度。

品牌背书与市场拓展
通过与大型国企的合作，获得品牌背
书，提升品牌信誉度。
借助大型国企的资源，拓展市场，提
升市场份额。

大型国企合作



合作城市与项目对接
与成都、重庆、西安等城市文旅部门进

行项目对接，共同推动旅游产业发展。

通过与文旅部门的合作，提升品牌在旅

游市场的影响力。

旅游服务资源整合
整合旅游服务资源，为游客提供一站式

的旅游服务解决方案。

通过资源整合，提升游客的旅游体验，

促进旅游消费。

与各地文旅合作



在抖音、小红书、视频号、公众号、知乎等平台进行全

域营销推广，覆盖不同用户群体。

平台布局

通过优质的内容传播，提升品牌知名度，增强品牌影响

力。

品牌传播

自媒体全域营销推广



发展规划04



智慧行李柜铺设
景点，商业中心及公共站点铺设智能行李柜，形成覆盖网格站点

基于统一行李大数据平台管理并良好使用网格站点

开通全国三线以上城市寄送服务
完成点对点的行李流动布局

以智慧行李柜景点，商业中心及公共站点为服务终端完成全国行李自由

流动平台

拓展上下游产品
完成上下游产品探索，包括行李箱包，行程前中后合作方案

形成为出行客户完整提供随身行李无障碍使用解决方案

发展规划



 谢  谢                   


