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COMPANY PROFILE 
 

 

 

Azienda: PASTA PIU SAS      Indirizzo:C/DA FAVARA SNC  

    

Tel.:  3492331140      E-mail:  info@pastapiucorrao.eu 

     

Web: ￼pastapiucorrao.eu        

Numero dipendenti: 5          

Persona di contatto: Corrao Domenico     Funzione: Commerciale  

      

Lingue conosciute: inglese          

  

Sito aziendale in restyling: si stanno aggiungendo nuovi formati di fresco secco e surgelato e si traduce in 

plurilingue perchè ora e solo in italiano. ￼     

Profili social: Facebook, Instagram, Linkedin _Attivi. 

 

1. BREVE DESCRIZIONE DELL’IMPRESA  
 

ITALIANO   

L’azienda nasce nel 1997 a Rosarno come punto vendita nel centro cittadino con vendita di pane e pasta 

fresca al dettaglio, in tutti questi anni abbiamo maturato tanta esperienza nel nostro settore, concentrandoci 

in seguito solo nella pastificazione. Scelta per l’epoca azzardata ma azzeccata per la forte richiesta di prodotti 
che rispecchiano il made in italy.La crescita aziendale e’ stata graduale come la natura vuole (grandi non si 

nasce lo si diventa) cambiando per due volte il sito di produzione arrivando oggi nel terzo stabilimento con 

nuove linee di produzione diventando una realta’ importante per la tipologia dei prodotti da noi offerti. Nel 

sud italia la nostra azienda si distingue per ampiezza locali, qualita’ prodotti, varieta’di formati di pasta sia 
secca, fresca e surgelata tutti di produzione propia, sempre attenti a non industrializzare il prodotto 

rimanendo nell’ artigianalita’. 

Lavorare con la nostra Azienda significa avere un solo produttore con ampia scelta di formati sia quelli 

comuni che innovativi in più a richiesta formuliamo qualsiasi ricetta di nuovi prodotti. 

Siamo stati il primo pastificio a rivisitare la ricetta della struncatura e metterla nel mercato con etichetta, 

perchè prima la struncatura la producevano fuori dalla calabria secca e si vendeva in carta di pane senza 
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etichetta diciamo sotto banco,da li la nostra idea di renderla originale e publica ridando alla calabria la sua 

struncatura, poi ci hanno copiato gli altri pastifici, ma la nostra struncatura l’originale e quella fresca che 

nasce su Rosarno. Naturalmente e piu facile copiare che innovare, ma noi siamo fieri che in questo modo 

abbiamo dato vita ad un nuovo business per la calabria. 

 
 

 

 

 

 

 

 
 

 

2. PRINCIPALI TIPOLOGIE DI PRODOTTO (ART. 2 MANIFESTAZIONE DI INTERESSE)  
 

Nome prodotto Descrizione in italiano 

STRUNCATURA IN ATM PASTA TIPICA CALABRESE VERSIONE FRESCA DURATA 70 GIORNI 

RAVIOLI SURGELATI DI MARE  DI SPADA, CERNIA, ARAGOSTA, ASTICE, SALMONE, SCAMPI, STOCCO, 

BACCALA’, PESCE AL PROFUMO DI BERGAMOTTO. 

RAVIOLI SURGELATI DI TERRA  AL BRASATO, FUNGHI PORCINI, AL TARTUFO, RICOTTA E SPINACI, ECC 

PASTA FRESCA SURGELATA FILEJA, STROZZAPRETI, MACCHERONI, SCIALATIELLI, FETTUCCINE, 

SPAGHETTI, FUSILLONI, PACCHERI, CALAMARATA GNOCCHI DI PATATE, 
ECC. 

PASTA FRESCA IN ATM FUSILLONE AI GRANI ANTICHI VERSIONE FRESCA DURATA 70 GIORNI. 

PASTA SECCA  STRUNCATURA, FETTUCCINE, TAGLIATELLE, PAPPARDELLE, FILEJA, 
STROZZAPRETI, PACCHERI, CALAMARATA, SPAGHETTI ALLA CHITARRA, 

FUSILLONI, CONCHIGLIONI, ECC. 

 

  

  

  

  

 

3. DATI SULL’EXPORT ATTUALE DELL’AZIENDA 

 

 L’EXPORT AZIENDALE VALE UN 20% SUL TOTALE DEL FATTURATO. 

 

PAESI ESTERI NEI QUALI L’AZIENDA GIA’ ESPORTA: Francia  
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DA QUANTI ANNI ESPORTA: circa un anno 

 

PRESENZA DI EXPORT MANAGER IN AZIENDA:          X   □ No 

 
PRESENZA DI STRUTTURE AZIENDALI ALL’ESTERO:  □ Si   X 

   

   TIPOLOGIA DI CLIENTI ALL’ESTERO: 

x GDO     

□   grossista       

x   dettagliante importatore    
□   agente rappresentante 

□   

altro: ______________________________________________________________ 

 
ALTRE INFORMAZIONI RITENUTE UTILI: 

_____________________________________________ 
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