
EXPERTEN IN DER 
AUSWAHL VON 

EXPORTMÄRKTEN 
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Fehlende 
Export-

strategie

Ineffektive 
Länder-
auswahl

 Verlorene 
Zeit und 

verlorene 
Ressourcen

Label content

Nur 15 % der KMU 
haben eine definierte 

Exportstrategie 

75 % der KMU tätigen 
ihre Geschäfte im Export 
aus Opportunität ohne 
Marktanalyse, ohne eine  
gezielte Länderauswahl

Die Ressourcen sind 
begrenzt, und die Zeit 
ist die Hauptressource 
einer KMU

DIE GRÜNDE FÜR EINEN INTERNATIONALEN 
MISSERFOLG
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UNSERE DIENSTLEISTUNGEN
PRIORISIERUNGSANALYSEN
MARKET RANKING
● 5, 10 oder 20 Länder

● Leicht zu verstehende Grafiken 
● Sichere Daten

● Proaktive quantitative Bewertung
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WER SIND WIR  ?

       Expertenteam für Marktpriorisierung

       Eigene, leistungsstarke Software

       Mehr als 400 betreute Unternehmen

       Französisches Beratungsunternehmen, OSCI-Mitglied



UNSERE METHODIK

1
Vorgespräch

Beschreibung des 
Unternehmens, des 
Produktes und dem 

Bedarf im Export

2
Daten-

sammlung
Auf das Unternehmen 

ausgerichtete 
Marktdaten-Recherche

3
Ausarbeitung 
des Berichts

Analyse und
Empfehlungen

4
Lieferung
Abgabe eines 
schriftlichen 

Berichts und einer 
Online-Präsentation

2 WOCHEN
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ERFAHRUNGSBERICHT BOHL
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Die Bohl GmbH produziert und vertreibt 
Befestigungsysteme für die technische Isolierung mit 

einem Exportanteil von ca. 25%. Um unser Wachstum im 
Export zu verstärken, haben wir Prime Target mit einer 

Analyse von 10 Exportmärkten beauftragt. Die Ergebnisse 
waren von sehr guter Qualität, wir haben einen grossen 
Nutzen daraus gezogen und können Prime Target nur 

weiterempfehlen. 



UNSERE KUNDEN WELTWEIT

400+
Unternehmen, die Prime 

Target für die Auswahl ihrer 
Exportmärkte mit dem 

grössten Potential
 Vertrauen geschenkt haben

Seit 5 Jahren
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YOUR CONTACTS:

gisela.demuth@primetarget.tech

tatiana@primetarget.tech
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