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é¢Reconoces a tu Departamento Comercial en estas situaciones?

Producto configurable

2 Demasiado tiempo del equipo comercial elaborando
ofertas

2 No conocemos las ultimas modificaciones de producto
2 Lared comercial no tiene las tarifas actualizadas

2 Hay distintas fuentes, excels complejos, o sistemas para
definir cada oferta o calcular un precio

2 Incorporar a comerciales/distribuidores implica gran
esfuerzo

2 Las diferencias horarias de los paises retrasan las ofertas

2 Oficina técnica es un cuello de botella y retrasa las ventas
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¢Reconoces a tu Oficina Técnica en estas situaciones?
Producto configurable

2 Oficina técnica es cuello de botella por tareas de poco
valor

2 Distintos origenes de documentos y calculos complejos,
para configurar los productos

2 Reprocesos de fabricacion por incumplimiento requisitos
de los pedidos

2 Las zonas horarias dificultan |la comunicacion entre

departamentos P
2 El producto debe cumplir normativa por pais/sector/zona & \/
2 Es necesario documentacion técnica/planos especificos l >

que acompafien a la oferta/pedido/orden }L ) N
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Digitalizacion de procesos de configuracion y venta

Acelera las ventas, optimiza la fabricacidon y automatiza la facturacion para un crecimiento imparable
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repcon pricingaquoTting repcon configuraror
Automatiza y personaliza ofertas de Desde el disefio en Oficina Técnica hastala
productos: genera facilmente ofertas fabricacion: configura, personaliza 'y

complejas, optimiza precios y mantiene
\control total de ventas.
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automatiza tus productos en soluciones
\digitales integrales. J
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¢Como funciona?

repcon pricing & quoting | configurator
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Conocimiento sobre el Aplicacién de Reglas de Cualquier usuario: Incluso
producto negocio sin conocimientos
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Detalle del producto personalizado Formularios adaptados en tiempo
real que fijan, amplian o limitan

opciones
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Cotizacion exacta y sin Propuesta: oferta, Pedido: BoM, RoU,
errores listas, planos, fichas listas, planos, fichas

técnicas... técnicas...




Arquitectura
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Tipos de Configuracion de Producto

Adaptacion de la aplicacion al producto

Formulario

Basada en caracteristicas
predefinidas y ajustables.
Cada caracteristica tiene un
conjunto de opciones
modificables

Sobre soélido 3D

Interactuacion con un
modelo tridimensional del
producto. Es posible rotary
ver el producto desde
diferentes angulos, ajustar
caracteristicas y reubicar
componentes
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Sobre plano 2D
Interactuacién con una
representacion bidimensional
del producto. Visualizar cdmo
se vera el producto final
desde una perspectiva plana

Mixto

Combina elementos de las
configuraciones por
formulario, sobre planos 2D y
sobre solidos 3D. Aprovecha
las ventajas de cada una de
las modalidades.
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Sectores

Productos Personalizables
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Beneficios por Area
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Comercial | Marketing Oficina Técnica/Ofertas

Capta la atencion del mercado Automatiza estructuras/codigos

Permite nuevos Canales Venta Elimina cuello de botella O.T.

Acorta periodos on-boarding Mejora productividad = +Valor

Fija opciones producto/tarifas Mejora plazos de entrega
Simplifica mantenimiento de

producto

Menos tiempo/oferta = +ofertas

Venta de mas valor sin depender

de OT Reduce Time-to-Market

Produccion

Automatiza calculo operaciones y
tiempos

Elabora doc. Técnica: normativas o
necesidades produccién

Menos reprocesos por errores
Reduce costes preparacion

Optimiza logistica y provision



Configurador Web

El configurador como herramienta de marketing y comercial
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@ N @D 1. Captaatencic
S Interactuar en tiempo real con el producto @ - -apta atencion
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Personalizar |la experiencia del Usuario

/|,\{I 2. Aumenta leads

Explorarlo y ajustarlo en gran detalle

ke

Entender mejor un producto complejo
,,Q 3. Acelera el ciclo de ventas

L

@ Disponer de un asistente experto
Automatizar los borradores de oferta , :
\ /J 4. Mejora de las Operaciones

° N
<M
3
)
°3
Clas
w0



Qué es el configurador 3D

Caracteristicas y beneficios

&

Modelos geométricos 3D

Representacion poligonal de la formay

componentes del producto

~

Materiales y texturas

Definen cdmo la luz interactua con la

superficie

\
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Escena 3D con entorno

Define el escenario virtual, iluminacion y

camaras

=

Interactividad realista

Proporcionar una experiencia al usuario

interactiva y realista

&{o} N
Accesibilidad Total

Solo requiere un navegador web sin

necesidad de plugins adicionales

_
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Funciones Avanzadas

Movimiento fluido, cambios de vista,

asistentes légicos




builder

Modelado digital de productos

builder

Herramienta low-code de mantenimiento y
visualizacion de modelos

A Simplifica y agiliza la construccién de aplicaciones
Vg Flujo de trabajo guiado y sencillo

7‘ Convierte el conocimiento en un activo compartido,
trazable y reutilizable

A Acelera la entrega de soluciones al mercado
A Reduce la dependencia de perfiles especializados

A Mejora la calidad y coherencia de los modelos
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builder

Modelado digital de productos

Low-code Real Accesible Escalable Tiempo Real
Asistentes o wizards: Cloud: trabajo remotoy Disenado para manejar  Permite realizar las pruebas
experiencia guiada, sin colaborativo desde modelos complejosy con  del modelo sin afectar la
necesidad de programar cualquier dispositivo gran volumen de datos operacion

Trabajo en equipo Registro Historico Versionado
Colaboracion entre Registra los cambios Trabajo con diferentes
departamentos (comercial, realizados sobre el versiones del modeloy
técnico, produccidn...) modelo, lo que mejorala gestién de la evolucidn de

calidad y el control los productos



Configurador de producto
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Fotorrealismo: Ascensores

Configuracion de una cabina de ascensor con multiples
materiales y luminarias.

2 Materiales metalicos, plasticos, cristales, maderasy
granitos

2 Multiples espejos

2 Capturas de imagenes para ficha comercial




Configurador de producto

repcon configurator

Ensamblado y posicionamiento 3D:
Equipos de control remoto

Configuracion de pedidos personalizados de equipos de
control remoto definiendo de manera interactiva
mecanismos, materiales, electronica, montaje etc.

2 Posicionamiento de mecanismos en faceplates
Aplicacion de restricciones geométricas
Calculo de colisiones en tiempo real

Textos e iconos

¥ N VW VN

Generacion de planos




Configurador de producto

repcon configurator

Generacion de planos: Lineas self services

Partiendo de modelos 3D en composicion de lineas de self
service mediante configuracion 3D con una gama de
productos muy alta aplicando componentes, materiales y
texturas variadas.

2 lluminaciones, texturas o logotipos sobre superficies

2 Planos dwg, de la solucién y de cada uno de los
elementos

2 Fichas técnicas por cada mddulo detalles técnicos
completos
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Configurador de producto

repcon configurator

Generacion de documentacion: Edificios modulares

A partir de un edificio en formato IFC y parametrizacion
por parte del usuario, generaciéon de planos de distinta
naturaleza.

Tanto técnica como comercial: presupuesto, oferta, ficha
técnica, manuales...

Generacion DINAMICA de documentacion: Word, Excel,
PDF, con imagenes variables: planos .dwg, ficheros BIM,
croquis, esquemas, etc.

Basada en plantillas y/o composicidn de archivos, para un
facil mantenimiento.




Configurador de producto
repcon configurator

Lista de materiales: Invernaderos

Generacion de estructura de materiales, o Bill of
Materials (BOM), sin limite de niveles. Documento que
define todos los elementos indispensables para llevar a
cabo un proceso de produccién de un producto
determinado. Generacion de rutas de fabricacion
(maquinas, tiempos...)

Calculo de coste estimado:
2 Costes de maquina
2 Costes de material

2 Costes de operacion
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Configurador de producto

repcon configurator

Libro digital del edificio

Representa un registro de los principales eventos y cambios
en el ciclo de vida de un edificio, como cambio de propiedad,
tenencia o uso, mantenimiento, renovacion, asi como otras
intervenciones. Las distintas etapas que se pueden cubrir son
el alta, ejecucion, garantia y mantenimiento.

A Creacion automatica de elementos estructurales a partir
de IFC

loT para cumplimentar el libro digital del edificio
Modificaciones manuales por parte de usuarios

Integracion de alertas

¥ Y N YN

Analitica de datos




Metodologia del Proyecto
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Produccion

Validacién/ despliegue del
configurador y monitoreo
inicial del rendimiento

==

Formacion

Capacitacion del equipo del
cliente en uso, mantenimientoy
buenas practicas

Modelado
Cargar la informacién de producto y
Pﬂ reglas en Repcon Configurator

@ mediante Builder

B

Analisis
Identificacidon y racionalizacion de la
informacién del producto (opciones
caracteristicas, reglas, precios...)
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Soporte Funcional: La Tecnologia como Servicio

Una experiencia diferente para cada usuario

A
01

Ventaja Competitiva

La tecnologia como tu aliado
estratégico, respaldada por un

te diferencia dentro de tu
ecosistema empresarial

N

soporte funcional experto, que

~

J

2 Equipo de Soporte dedicado

Ve
02

Evolucion Continua

Servicios de soporte que se

adaptan en tiempo real a las
necesidades cambiantes del
cliente

N

~

.

A Acceso a los conocimientos multidisciplinares del equipo de trabajo.

2 Gestion centralizada

2 Acceso del cliente a la herramienta de ticketing

~
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Mantenimiento y Soporte

Gestidn continua y proactiva que
anticipa y resuelve necesidades
funcionales y tecnoldgicas al
ritmo de tu negocio
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repcon Pricing&Quoting | Configurator

i '*..
. II' > 4 Paises
: [ . |

Desde 2003 .-‘ Uso Global
Crecimiento sostenido y \ Conexiones desde cualquier
\ . ) ’
consolidacién en multiples \\ / / puntIZSi?:Ons;iagstr)antzz:n en
AN P AR
sectores b ¢ ~_ _. W )
\\ 3 @ ! )

Usuarios

Reglas/Click

Fiabilidad

Alta complejidad

Miles de usuarios utilizando la

Empresas con grandes herramienta a diario
volumenes de informacion, demuestra su fiabilidad y
asegurando disponibilidad a y beneficios .
consistencia ?? l'!'l ta EI 'lEnl CS



éPor qué Semantic Systems y repcon?

/ Producto e Innovacion \ / Equipo y Experiencia \
X 1+D | Integracion ﬁ@oﬂ Equipo Humano {0} Experiencia
=2 Evolucién continua “~— Fiable +250 personas con alta  §=2 +20 afios de evolucién e
del producto propio Con ERP y resto del experiencia y expertise integracién de nuestras
ecosistema IT soluciones y servicios

% Apuesta de g Fabricante Cercania

Futuro Mayor influencia y Equipo proximoy
prioridad del flexible, entendemos tus
cliente enla problemas

evolucion del
producto

Inquietud por la
Evolucion permanente
de nuestros servicios y
productos.




GRACIAS

Semantic Systems

info@semantic-systems.com w
94 454 55 50
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