Spoluprdace Bike Fun International a CzechTrade

Spoluprace firmy Bike Fun International s.r.o. a zahranic¢nich kancelari (ZK)
CzechTrade ve Skandinavii odstartovala v roce 2010. Zacali jsme s asistenci
pri identifikaci a oslovovanim potencidlnich obchodnich partner(l z rad
specializovanych distributorl a obchodl s jizdnimi koly a vétsich
maloobchodnikli s timto sortimentem s vlastnimi obchodnimi jednotkami na
danském trhu.

Pri podrobné analyze trhu jsme identifikovali celkem 38 potencialnich
obchodnich partnerl, z nich tri vyrobce jizdnich kol, devét firem zabyvajicich
se jejich importem a distribuci a dvacet Sest vétsich maloobchodnich retézcd.
Z této prehledné zpracované databaze klient nasledné vybral urcity pocet
nejrelevantnéjsSich firem, které nasledné pracovnici ZK oslovili, zjistili ty
spravné osoby odpovédné za jednani s novymi dodavateli, prezentovali jim
nabizené produkty a technologie klienta a zjistovali zpétnou reakci ohledné
mozné budouci spoluprace.

Z této intenzivni kampané se podarilo ZK vzbudit konkrétni zajem nejen o
zprostredkovani kontaktll, ale i o osobni prezentacni schlizky u sedmi firem, z
nichz nékteré klient ndsledné navstivil a jeho Uspésnd spoluprace s nimi
pokracuje dodnes. Vzhledem k velmi pozitivnim vysledkdm na danském trhu se
klient rozhodl v nasledujicich letech vyuzit identickou asistenc¢ni sluzbu také
na Svédském, norském a finském trhu.

Pri kazdé z téchto asistenci se pracovniklm CzechTrade podarilo vzbudit zajem
0 spoluprdci s vyznamnymi distributory a predbézné domluvit osobni prezentacni
schlizky. Dle informaci od klienta z konce roku 2014 také diky nasi predchozi
akvizicéni kampani jiz realizuje dodavky do celé Skandindvie v radech miliond
eur.

Skandindvské trhy maji obecné pro prodej jizdnich kol obrovsky trzni
potencidl, nicméné trh je velmi saturovany nabidkou mistnich vyrobcl a
vyznamnych importérd. Pric¢inou udspéchu firmy Bike Fun International na
skandindvskych trzich je predevsim perfektni kvalita jejich vyrobkid, coz je
parametr, ktery skandindvsky spotrebitel preferuje nejvice. Dale samozrejmé
vhodné zvolend cenova strategie spolu s vybérem vhodného distribucniho
partnera, ke kterému také prispéla asistencni sluzba agentury CzechTrade.
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