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A l'origine du projet : I'urgence du sens et de I'impact sociétal

La petite histoire...
En 2021, Kimkhi travaille dans l'industrie du sport, secteur bouleversé par la
pandémie qui a vue naitre 'avenement du distanciel.

Il décide alors d'entreprendre dans un projet porteur de sens : faciliter la montée
en compétences digitales des salariés, des entreprises qui font face a une
transformation radicale des métiers.

France e-Learning adresse 2 réalités :

C'est a la fois un projet a impact social et économique avec une
amélioration mesurable des conditions de travail des
bénéficiaires, et une vision décarbonée de la formation, pour un
impact environnemental positif et durable.

(d
Opérations - Pédagogie - Plateformes
@Agence_Lafourmi / Head of Brand Engagement
@Nestlé - Perrier / Digital & Social Media
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ler investisseur a rejoindre I'aventure : Frédéric Farrugia

Investisseur et associé

Frédéric a connu I'avenement du digital tout d'abord chez
Orange, puis dans plusieurs entreprises qu'il a fondé :
You to You, The Source.

Véritable spécialiste de la création digitale pour les marques,
il est aussi un investisseur actif : Yuka - The Source - Guest
to Guest - HomeExchange - ActivCorner Webgam -
Foodles

Membre du Climate Club, s'associer a France e-Learning

était pour lui une évidence tant pour I'impact social que pour
la vision bas carbone de la formation professionnelle.
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L'ambition de France e-Learning : un triple impact positif

IMPACT SOCIAL

Nos formations sont
certifiantes donc
impactent directement :
=  ['employabilité
= | esconditions de
travail

- Les conditions de
rémunérations

- Le bien étre

IMPACT ENVIRONNEMENTAL

= Réduction de I'empreinte carbone
les formations en ligne peuvent
réduire jusqu'a 90% l'empreinte
carbone (vs présentiel)

= Consommation d'énergie :
consommation e-learning < a celle
requise pour le chauffage,
I'éclairage et le fonctionnement des
infrastructures nécessaires pour
des cours en présentiel.

= Impact des visioconférences :
empreinte carbone faible et
optimisable VS un cours en
présentiel

IMPACT ECONOMIQUE

= Un rapport qualité / prix
élevé pour délivrer un
produit a forte valeur
percgue.

= Un modéle scalable pour
former un maximum de
professionnels tout en
étant profitable.

= Un modele attractif pour
les investisseurs avec un
projet peu risqué mais
rentable.

C



LE DE LA
FORMATION EN
FRANCE



O

~ .
FRANCE‘ _C_;: Learning

Un marché dynamique porté par 4 années de croissance consécutives
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Aprés une période de stagnation, le marché a cr0

rapidement en 4 ans du fait de la loi « Avenir Professionnel
de 2018 ».

+79%

ENTRE 2018 ET 2022

Cette croissance de l'effort de formation est sans précédent.

*Ne concerne que le marché réglementé de la formation.
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En valeur, un marché massif, alimenté par l'investissement public

o [ )
d'investissement
I I r , " ) ) public a augmenté
Répartition des investissements de 60% en 4 ans

BETAT
B REGIONS

O ¢’

Le marché francais atteint en 2022 presque 30 milliards
d’euros, porté par des investissements publics massifs.

+60%

INVESTISSEMENTS
PUBLICS MASSIFS
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CA en millions d’Euros
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Un potentiel de chiffre d'affaire important sur un marché énorme
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Top 30%

Top 20%

Top 10%

80 000 organismes de formation actifs en

France, dont quelques centaines dépassent +10
Millions d'euros de CA.
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Zoom sur 3 success-stories

e Del7MdeCA2767Men 3ans LIVEMENTOR De61MdeCA310,5Men3ans

Finances de 26 ACADEMY Finances de LEARNINGSHELTER

Performance 2022 2021 2020 2019 Performance 2022 2021 2020 2018

Chiffre d'affaires (€ 7.67M 171M e i 10,5M M 6150

EBITOA- EBE (€ B7K 101K / ERITDA - EBE (¢ L36M -149M 476K

Reustat d'exploitation (€ 24 37K Résuitat d'expioitation {€ 151M -149M 304K
Reésusitat pet (€ LUK 757K 475K 61K . Réas 153M -216M 298K 219K
Croissance 2022 2021 2020 2019 Hs ; 2022 2021 2020 2018

\___/L do crofsancedi 28 260 e d CA (%) 345 27 110

100 1 e 100 e 1
X e 2 {,v}\u\. 12 5, Tatex d marge of . ¢

Résultat net Effectit Gestion BFR 202 2021 2020 2019 Effectif Gestion 8FR 2022 2021 2020 2018

-, FRANCAISE De13MdeCA2285Men3ans

Finances de EDUSERVICES

2021 2020

Performance
C 16M 1M

Chiffre datfaires |€)

sitat

i7,M 3,1M
O _—

597K
0.1V 113M 381IM
= Croissance 2021 2020
Taux de croissance du CA (%) 4 196 225 5.7
Taux de 112 113 111 100
2005 2016 2017 2018 2019 2020 21 2022 2023 Taux de ¢EBITDA (% 31 37 46
Taux de marge opérationnelle (%, 19 14 3
Résultat net Effectif Gestion BFR 2023 2022 2021 2020




Les barrieres a I'entrée se renforcent sur ce marché « juteux » du CPF

La clé de volte du systeme repose sur l'obtention par les organismes de
formation du label QUALIOPI pour pouvoir opérer.

= Nous sommes certifiés Qualiopi et renouvelés en 2024

Seulement 2 catégories de formations peuvent mobiliser les fonds CPF.

= | es formations inscrites au Répertoire National des Certifications
Professionelles (=diplomes métiers)

= | es formations inscrites au Répertoire Spécifique (compétences)

= Nous sommes habilités par les certificateurs pour utiliser les
certifications et les vendre via le CPE.

FRANCE & Learning

RENOUVELLEMENT DE NOTRE

CERTIFICATION EN 2024 ¥V

G\ CertUp g Qualiopi »

processus certifié

W B REPUBLIQUE FRANCAISE
France e-Learning
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UNE OFFRE DE FORMATION

CPF
QUI REPOND MAL AUX ENJEUX
POST-PANDEMIQUES



Unaocganpsajinembntd fdivoatiehpagide et alesd artabbegyd imsiamioret dagitale quotidien.

Une hyperconcentration de l'offre
80% des Formations CPF concernent 11% des secteurs

De nombreux secteurs sont en pénurie d'offre de

formation : les nouveaux métiers

Transport, Magasinage, Manutention et langues
sont les secteurs les plus présents

Le digital et les métiers de la création, la data, I'iA...
offrent moins de parcours de qualité.

N
FRANCES

Learning
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D’un modele traditionnel a un modele hybride
La pandémie a mis en lumiére de nouvelles facons de travailler et de se former

La méthode hybride devient un MUST HAVE

digital asynchrone + humain synchrone

5

4 N
Des formations courtes pour monter vite en compétences.
\_ J

pour s’ancrer dans le quotidien.
- J

{Jn accompagnement individuel et personnalisé associant\
\humain et digital. )

~

/De nouvelles compétences pour répondre aux tensions
d’'un monde professionnel : digital, management, réseaux
\ sociaux, e-commerce... )




NOTRE
DIFFERENCIANTE
SUR CE MARCHE
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Notre positionnement sur le marché de I'hybride

Faire de la qualité au meilleur prix

LIVEMENTOR

oot | &) macsonn
o~ ° <
@ YOUSChOOI ‘ FRANCE S Learning .'
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) FRANGAISE '« .- CHAUCE
Prix r;gyoeongs ] Stu A

Prixb [ ’
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Qualite - Qualite +
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Notre proposition de valeur pour proposer des formations au
meilleur rapport qualité/prix

ACCOMPAGNEMENT

'laccompagnement est
individualisé et se déroule en
visio avec des experts
spécialisés recrutés sur leurs
expériences en entreprise.

Elodie, coach certifiée
en Bilan de compétences

I=;

-

APPRENTISSAGE

Les parcours font entre 20 et 30
heures, chapitrés en mini
notions pour un apprentissage
progressif et modulable selon le
temps a allouer.

Cliquez pour lancer l'extrait

®
r

=l
EVALUATION

Tout au long du parcours, les
exercices d'évaluation
jalonnent l'apprentissage. En
fin de parcours la certification
note I'acquisition des
compétences.

Z Fillin the gaps with the infermation given in your worksheet

o Sopet vig ragraphe de vas négon et raltable &

Writs thu subyect line for the email extracts. Use keywords from the emais undorne:
help you

o

John

ok 3 quck nform

Lan you mabe £

Uopards, Claee

Exercices QCM, Textes a trous,

Quiz vidéo et Image et tests de niveaux


http://www.youtube.com/watch?v=5CotJuQodlo
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‘ Nous avons alloué Bk€ sur META pour analyser les KPlIs
C de notre modéle de scalabilité

Langue : perfectionner son anglais professionnel
@ 1 vente

Créativité : Créer des visuels avec Photoshop
4 ventes

Nous avons développé et [ ]
vendu nos premieres
formations pour teSter [ Développement personnel : Bilan de compétences ]

notre tunnel de conversion, 4 ventes

avec un ROAS de 300%

O,

18 000 euros de CA pour 6000 euros de budget média
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INSTITUT PRIVE

Nos premiers clients satisfaits de notre proposition de valeur

Les avis, preuves de notre crédibilité, vont amorcer un bouche a oreille vertueux d’acquisition clients,
dans les recherches, sur les marketplaces, et sur nos pages de ventes en ligne.

J f%ﬂ

DAMIEN ANFROY DAPHNEE DOROL JOHAN LE GOFF '.
"
] ) Formation : Construire son avenir pro avec le Bilan de "
Formation : Perfectionner langlais Compeétences & Formation : Construire son avenir pro avec le Bilan
professionnel &8 & Sl o3 de Compeétences B
11 Mars 2024 9 Septembre

Un parcours

r linstant mon poste

Damien Anfroy
oup plus de

Johan Le Goff

Daphné Dorol
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Un potentiel de CA fort avec un panier moyen tres éleve

Sur la plateforme du CPF, MonCompteFormation.gouv le panier moyen se situe a 2100 euros.

Nos 10 premiers clients ont réalisé un panier moyen avoisinant les 2000€.

Ce prix moyen de formation élevé ne constitue pas une réelle barriere a I'achat puisque dans 99% des cas les
bénéficiaires disposent de droits supérieurs a ce montant.

= Nous ciblons des personnes en activité depuis 5 ans minimum (5x500=2500)

D'autre part, I'achat n'est pas pergu comme une dépense monétaire pour le bénéficiaire, mais un usage de son droit.

La barriere psychologique du paiement est donc tres faible.

= |'introduction du reste a charge forfaitaire de 100 euros a un impact relatif sur ce phénomeéne, avec une baisse
estimative temporaire de 20% selon les prévisions du gouvernement.

®
C



BESOINS DE
FINANCEMENT
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STRATEGIE DE
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INSTITUT PRIVE

Des coUts fixes d'environ 400k€ /an stables malgré la croissance

Des codts fixes qui évoluent peu, pour une croissance saine et durable.

EVOLUTION DES COUTS FIXES EN % DU CA SUR LA PERIODE

Année 1 :34% du CA (cf 406 K€ / ca 1 190 K€)
Année 2 : 22% du CA (cf 425 K€ / ca 1 943 K€)
Année 3: 7% du CA (cf 442 K€/ ca 5987 K€)

POTENTIEL DE SCALABILITE

Les codts fixes sont stables sur la période, laissant un
potentiel de scalabilité important avec une maitrise des colts
variables et du média.

= Peu importe le nombre de ventes, les colts fixes n’
évoluent quasiment pas.(8% d'augmentation sur 3 ans)

NOS COUTS FIXES SONT
COMPOSES DE :

Voir BP (fichier .xls plus loin)

»

4
4
4

v v v v

Rem. Dirigeant,

Rem. Responsable Pédagogique,
Rem. Consultant achat média,
Rem. Achat média interne - CRM
client,

Rem. Stagiaires,

Achat de formations

Budget Créa Publicitaire,
Maintenance applicative et licences
outils tiers,

Locaux (Coworking),

Admin / Juridique / Finance.

\
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Les coUts variables et 'acquisition sont les clés de la rentabilité

Pour une croissance saine et durable, nous devons investir massivement dans l'acquisition et
créer un cercle vertueux de rentabilité.

Lorsque nous vendons une formation 2000 euros,
nous avons les charges variables suivantes :

Colts Variables = 685€/formation
» Commercial closing,

» Customer success manager, Si CAC = 1000€
» Formateur, = alors la marge par formation = 315€
» Colt examen/certification
Si CAC = 600€
+ COUT ACQUISITION CLIENT (CAC) = alors la marge par formation = 605€

A partir de 200 formations vendues par an, les coiits fixes sont amortis, et donc un gain net a chaque vente
supplémentaire de formation. I

C
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Business Plan a 3 ans oCA Y

--

Chiffre daffaires 1190 616 € 1943099 € 5987633 €

-~

N N+1 N+2

O c

EBITDA 118232 € 65632€ 1369259 €
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Consultez le Business Plan détaille

o

Lien : Tab_BP_France-e-Learning

+ Cliquez sur le lien pour voir le BP


https://docs.google.com/spreadsheets/d/1DH7BukdseUqgYW_rcOF0RHbP-REsRkV7SQQMBgvQKnE/edit?usp=sharing
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400 000 € sur une valorisation a 1600 000€

Allocation budgétaire des ressources financiéres invoquées.

=) 95% =) 50% - 25%

DEVELOPPEMENT DU ACQUISITION MEDIA RECRUTEMENTS DE LA
CATALOGUE DIGITAL WORKFORCE
20 nouvelles productions de Déployer des campagnes Staffer les secteurs clés de
formations multicanales : l'activité permettant la
- 10 sur nos domaines - Google Ads croissance de l'organisme de
- 10 sur de nouvelles - Meta formation.

thématiques - TikTok

O ¢’



FRANCE Leaming

KimKhi Nguyen
+33 662700154

Visitez notre siteweb: @/
https:/www.franceelearning.fr/ |

~\



https://www.franceelearning.fr/
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NOS OUTILS DIGITAUX

FRANCE

INSTITUT

Un mélange d'outils propriétaires et de solutions externes robustes

NOTRE ECOSYSTEME 100% DIGITAL

4 I
Un site web vitrine propriétaire développé sous WordPress
N\ %

/Une application responsive de e-learning sous Symfony et AWS, pour ™\
la scalabilité technique

o

/Linkedin, Instagram, Facebook nos réseaux sociaux

o

/Des web services performants : Calendly, Typeform, Klaxoon

NN

o

PRIVE

g Learning
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Une expérience 100% digitalisée
de l'inscription...

v Transparence des offres

v Constitution du dossier
administratif
o
v Simulation de financement CPF Cliquez sur I'image pour lancer
lavidéo
v Lien vers MCF pour allouer le

financement



http://www.youtube.com/watch?v=PkY1YpePFg8

='Learning
FRANCE jL i

INSTITUT PRIVE

A I'entrée et au suivi de la formation

v Espace membre
pour le suivi de
sa formation

v Cours

accessibles O Bes GOU rS

24/24

v Exercices et

evaluations en détai|lés

’ teléechargeables

Cliquez sur I'image pour lancer la vidéo ‘

C



http://www.youtube.com/watch?v=AfhNeLjDeIw
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DES FONDS



Une approche centrée sur la data pour
développer le catalogue

Pour développer nos futurs parcours de formation, nous prenons en
compte un calcul dopportunité basé sur les données suivantes :

Déterminer la traction d'un parcours

- Volume de requétes sur les moteurs de recherche sur les mots-clés

- Colt dacquisition média sur META & Google Ads pour évaluer la
rentabilité du parcours

- Nombre de certifications disponibles sur la formation et conditions
d'acces

~ .
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INSTITUT PRIVE

Time To Market = 3 MOIS

Une fois la formation identifiée
nous développons le produit en
3 mois.

Recruter un formateur pertinent

Contractualiser avec le
certificateur

Produire le cours
Tourner et monter les contenus

Mise en ligne sur notre
plateforme



C
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Développer le catalogue

Pour devenir reconnus sur
notre champs d'action

#digital #socialmedia #design
#langues

~ .
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élargir notre champs d'actions avec de nouveaux produits

1) @

10 formations 10 formations
sur nos sur de nouvelles
catégories catégories
actuelles

©

Distribuer des
formations
achetées a des

tiers
: o
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o Liste des projets a développer

Communiquer 9

Langue des signes

Expression Orale et Ecrite i
Certificat Voltaire Développement perso

Création Nutrition

lllustrator
Management

Photographie

. Management opérationnel
Vidéo , -
d'une équipe <20 personnes

Marketing digital Gestion du temps

iA

SEA - SEO projet avec Ideal Formation
Prompt engineering

Responsable marketing Génération de contenus

Data avec Excel

+autres projets a +autres projets a
venir venir
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Déployer des campagnes d'acquisitions digitales plus larges

Nos premiéres campagnes ont permis de travailler lapprentissage des algorithmes mais
souffrent d'un volume insuffisant pour définir les KPIs de rentabilité.

= i,

COLD MAIL SOCIAL ADS SEA

Générer des leads qualifiés META Apparaitre dans les SERP sur
BtoB et BtoC sur des TikTok nos offres de formations et
audiences précises. Linkedin bilans de compétences.

Target : +30 clients/mois a 6 mois o



Intégrer de nouvelles ressources stratégiques

Pour assurer une croissance pérenne du chiffre d'affaires.

DIRECTION

~ .
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2 x Commerciaux

Biz Dev
Acquisition

O

CSM
Suivi client

1 x Marketing

Consultant Internalisation
2., a6 mois Acheteur Media

1 x Pédagogie
I —

Resp.
Pédagogique

®
C



FRANCE Leaming

KimKhi Nguyen
+33 662700154
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Cette émission d’actifs numériques par la société VAULT SAS est exécutée en vue de leur utilisation contre un bien ou service de la Société XXX via sa page
“Boutique” sur la Plateforme opérée par la société Kriptown SAS et d’'une cotation en euro sur le marché secondaire sur la Plateforme opérée par la société
Kriptown SAS. Cette opération est donc soumise aux Conditions Générales de la société Kriptown SAS, consultables sur son site internet (CGU Kriptown).

Description de 'opération et des droits liés aux actifs numériques

La campagne réalisée sur la Plateforme opérée par la société Kriptown SAS correspond & une opération de souscription d’actifs numériques. A la fin de la période de souscription des actifs
numériques, I'Emetteur VAULT SAS vous distribuera de maniére définitive les actifs numériques que vous avez préalablement souscrits. Le droit d’'usage de vos actifs numériques est de la
responsabilité de 'Emetteur qui, en relation avec la Société XXX, se chargera de vous distribuer le(s) bien(s) ou service(s) en question lors de I'utilisation de vos actifs numériques via votre interface
dédiée a I'adresse httos://www.kribtown.com/fr/shop .

actifs numériques via votre interface dédiée a I'adresse https://www.kriptown.com/fr/shop .

Cette émission d’actifs numérique pourra permettre a I'Emetteur de financer sa participation & 'augmentation de capital de la Société XXX afin de renforcer les fonds propres de cette derniére.

Le présent document a pour objectif de vous donner le plus d’'informations possible sur la Société XXX dont les produits et services de vos actifs numériques sont rattachés.

Les actifs numériques émis sont des jetons au sens de l'article L.54-10-1, 1° du Code monétaire et financier. Il s’agit, au sens des articles L. 552-1 et L. 552-2 du Code monétaire et financier, de biens
incorporels représentant, sous forme numérique, un ou plusieurs droits pouvant étre émis, inscrits, conservés ou transférés via la Plateforme au moyen d'un dispositif d'enregistrement électronique
partagé (blockchain) permettant d'identifier, directement ou indirectement, le propriétaire desdits biens. Les actifs numériques émis ne sont pas des instruments financiers et ne font pas partie de la
liste de l'article L. 211-1 du Code monétaire et financier. lls ne sont pas non plus des bons de caisse au sens de l'article L. 223-1 du Code monétaire et financier.

En achetant des actifs numériques de I'opération, vous devenez détenteurs d’actifs numériques, des jetons vous donnant un droit d’'usage défini dans le point 4. de ce whitepaper.

AVERTISSEMENT
Investir dans des actifs numériques présente des risques de perte en capital.
Le capital investi est non garanti. Tout investissement peut entrainer une perte partielle ou totale du capital.

Le processus de sélection des sociétés mis en place, I'acces a la page boutique et la présence d’un marché secondaire sont notamment la pour vous prémunir d’une
partie de ces risques, mais I'évolution d’une société et de la cotation des actifs numériques ne sont jamais prévisibles. Le cours des actifs numériques peut étre soumis a
une forte volatilité. Il vous appartient donc de prendre votre décision d’investissement en toute connaissance de cause.

Il est conseillé de n’investir qu’une faible partie de son patrimoine en actifs numériques.


https://storage.googleapis.com/kriptown-assets/CGU/CGU-Kriptown.pdf
https://www.kriptown.com/fr/shop
https://www.kriptown.com/fr/shop

1. Informations générales

0O O 0O O O O O O

Nom de la société

Forme sociale de I'entreprise
Mandataires sociaux

Siren

Capital social

Adresse du siége

Date de création

Actifs

2. Données financiéres

O O O O

Capital social & répartition
Engagements capitalistiques

Tableau détaillé des produits et charges
Tableau détaillé des actifs et passifs

Table des matieres

3. Besoin de fonds propres

o) Valorisation retenue
o Méthode de valorisation détaillée
o Historique des levées de fonds

4. Emission d’actifs numériques

Montant Min (SoftCap) et Max souhaités (HardCap)
Déroulement de I'opération

Prix d'émission d’un actif numérique

Droit d’'usage rattaché aux actifs numériques
Modalités d’'usage des actifs numériques

Liquidité

O O O O O O

5. Validations

o) Expert comptable
o Avocat



1. Informations générales

Nom de la société

Forme sociale de I’entreprise

Mandataires sociaux

Commissaire aux comptes

SIREN

Capital social (€)

Adresse du siége social

Date de création

Actifs (brevets, marques, propriété intellectuelle/industrielle,

site internet, logiciel etc.)

SAS

Kim khi Nguyen

905 000 139
90 000 €
14 avenue de L'Opéra 75001

29/10/2021

RAS



2. Données financieres

Capital social (€) & répartition :

90 000 Euros

80% détenu par Frangois Farrugia via la holding FF CONSEIL
20% détenu par Kimkhi Nguyen

Engagements capitalistiques (BSA Air,BSPCE, Promesse de cession, work for equity, etc.) :

RAS



2. Données financieres

Derniére année fiscale cloturée

FRANCE E-LEARNING page 3
COMPTE DE RESULTAT SIMPLIFIE
Période du 0101/2023 au 3111212023 Présenté en Euros Edlilé le 29062024
. Exercice clos le | Exercice précécent | Varlation
COMPTE DE RESULTAT 311212023 31/12/2022 absolue | %
(12 mais) (15 mois) (12/15)
B ion Total % Total %| Variation
Ventes de marchandises
Production vendue biens
Production vendue services 14.998,01 | 1000 14998 wu
Chiffres d'Affaires Nets 14 998,01 | w0 14998
Production stockée
Production immobilisée
Subventions d'exploftation regues
Autres prodults 002
Total des produits d'exploitation hors T.V.A. 14 998,01 | w20 0,02 14998 wu
Achats de marchandises (y compris droils de douane)
Variation de stock (marchandises)
Achats de matiéres pi et autres app
Variation de stock (matiéres premiéres et autres approv.)
Autres achats ef charges externes 4B 766,40 [0 19 187,06 29579 | me08
Impots, taxes et versements assimilés
Rémunérations du personnel
Charges sociales
Dotations aux amortissements 1415599 | 343 106367 12082 wm
Dotations aux provisions
Aulres charges
Total des charg {= 6292239 402 20 250,73 42672 zom
RESULTAT D'EXPLOITATION|  -47924,38 20 250,71 27674 om
Produits financiers
Produits exceptionnets 30 000,00 20000 30000| e
Charges financiéres
Charges exceplionnesios
RESULTAT AVANT PARTICIPATIONETIS |  -17924,38 -20 250,71 2326 1w
Participation des salariés
Impots sur les bénéfices
Total des Produits 44 998,01 | 3000 0,02| 44998 wu
Total des g 62 922,39 20 250,73 42672 200
- 082438
RESULTAT NET 17.924,38 2026071 2326 va




2. Données financieres

Derniére année fiscale cloturée

FRANCE E-LEARNING page 4 FRANCE E-LEARNING < page5
BILAN SIMPLIFIE BILAN SIMPLIFIE
Période du 01/01/2023 au 31/12/2023 DETAILLE Présenté en Euros Edité le 29/06/2024 Période du 01/01/2023 au 31/12/2023 DETAILLE Présenté en Euros Edite le 29/06/2024
Exercice clos le Exotcice pracadant EXercice clos le Exercice précadent
ACTIF 3171272023 31122022 PASSIF 3111212003 3111202022
(12 mois) (15 mois) (12 mois) (15 mois)
Brut Amort. & Prov Nel % Net %.
" Capital soctal ou Individuel ( dont verse : 90 000,00 ) 90 000,00 (127,33 90000.00 | 12387,
Fonds commercial 101300 CAPITAL SOUSCRIT APPELE VERGE 90 000,00 127,33 90 000.00 | 12587
Autres immabilisations incorporefles 69 613,46 1472973 54 883,73 | 775 68 806,42 | w2 Ecarts de réévaluation
201100 FRAIS DE CONETITUTION 266546 389548 520 368546 =1 Reéserve lgale
208001 SITE WEB 48 278,00 48.278,00 | sa20 48.278,00 752 Reserves raglementees
208002 SUPPORTS DE FORMATIONS 17 650,00 17 850,00 | 2627 17 650,00 | 2458 Aulres réserves
280110 AMORT FRAIS DE CONSTITUTION 1 544,13 154413 | 217 807,04 | 112 Report a nouveau 200807 |-aisd
260501 AMORTICSEMENT SITE WEB 965560 -0 655,60 |12 =
260802 AMORTISCEMENTS SUPPORTS FORMATIONS 353000 -3530,00| <38 110000 RERQATANOUVEAU SOLOE DERITELD il e
immobilisations corporelies 699,90 489,93 20997 143,27 | ¢ . "
o LA R AL AT syl g By cocco| | | Résultat de 'exercice -17020,38| = -20 250,71 | enay
281830 AMORT MAT BUREAU &INFORMATIQUE 489,93 ~480.93 | om 256,83 | o3 s
immabilisations financieres Frovisions Togiomonioes

CAPITAUX PROPRES 51824,91| 7z 69 749,29 57
ACTIF IMMOBILISE 70313.36| 1521966  5509370|ms|  69249,69|wm| | proyicions pour risques el charges
Matieres premiéres, approv., en cours de production

Marchandises Emprunts et dettes assimilées
Avances et acomples versés sur commandes Avances el acomples regus sur commande en cours
Clients et comptes ratachés 12 600,00 12800.00 | 174 Fournisseurs et comples rattachés 8722,12| 23 161568 o2s

411000 CLIENTS 12 600,00 12:600.00 1709 401000 FOURNISSEURS 601212 s 60768 vas
Autres creances 408100 FOURN FACTURES NON PARVENUES. 2710,00| as 1008.00| 141
Valeurs mobilieres de placement Autres deftes 10 138,93 | 14 13893 | o9
Banques, C.C.P., &l autres disponibilites 299226 299226 | i 226421 a0 AS5101 C/C Kitd KHI NGUYEN 128.92| oz 126.92| o1
. |smmo BANQUE ENP 200226 280226| 4m 228421 a5s 455102 C/C FF CONGEILS 10000,00| 14

alsse i
Charges constatées davance Produits constatés davance
ACTIF CIRCULANT|  15592,26 15 502,26 | 2206 2254,21| s e B LAl re

TOTAL GENERAL PASSIF| 70 685,96| x| 71 505,90 1000

TOTAL GENERAL ACTIF 85005,62| 15219,66| 7068596 0| 7150390 heem




3. Besoin de fonds propres

Valorisation retenue (€) pour I’entrée au capital de I'émetteur :

1600 000€

Méthode de valorisation détaillée (DCF, VC, Scorecard, etc.) :

Selon notre prévisionnel (BP), nous estimons notre EBITDA a 3 ans a 1 369 259 €
La valorisation a 3 ans varie entre 5 et 8 fois ’EBITDA.

5x1,3M = 6,5M

8x1,3M = 10,4M

Historique des levées de fonds :
NA




4. Emission d’actifs numériques

Montant minimum (Softcap) souhaité (€) 80 000
Montant maximum (Hardcap) souhaité (€) 400 000
Date de début de I'opération 28/10/2024
Date de fin de I'opération 31/12/2024

Droit d’'usage rattaché aux actifs numériques

Un jeton vous donne le droit @ un mug siglé “France e-Learning”

Modalités d’usage des actifs numérigues
Les actifs numériques sont utilisables uniquement via la page https://www.kriptown.com/fr/shop. Une fois utilisé vous recevrez le produit ou le service associé par e-mail.

Liquidité
Conformément a l'article 3.8.5 des CGU de Kriptown, I'Emetteur se réserve la possibilité de racheter des actifs numériques pour favoriser la liquidité de ces derniers. lls seront achetés via un « ordre a
la meilleure limite », le prix sera donc défini par le carnet d'ordres déja en place.


https://www.kriptown.com/fr/shop

5. Validations



Validation Expert-comptable

VELARS
VAULT, SAS
M. Arnaud MOURNETAS
13 rue Mademoiselle
75015 PARIS
Paris, le 07.10.2024

RAPPORT SUR L'EXAMEN DU « DOCUMENT CERTIFIE » DE LA SOCIETE France E-LEARNING SUR LA
BASE DE PROCEDURES CONVENUES

A Monsieur le Président de La Societé par actions simplifiee VAULT,

memﬁwmndelanmmu nusamcmmonusammmmlapm:éﬁns
cl-dessous, relatives a la vérification de la reégularité formelle des données
ﬂnmaém de 1a SAS France E-LEARNING, société immatriculée au RCS de Paris sous le numéro 905
000 139, présentée dans le « Document certifié «, section n'2 « Données financiéres ~ ci-annexee,
Notre examen a eté effectué conformement aux. dispcsmom de ln  norme professionnelle du Conseil
Supérieur de I'Ordre des Experts-C: sur La base
de procédures convenues (NP 4400,
Les mesmlétémvsesmmremtemlMdemamaappréclularéguhmé
formetle des données financiéres présentes dans le ~ Document certifié » au regard des comptes annuels:

- La plaquette des comptes 2023 de la société France E-LEARNING établis par un Cabinet d'Expertise
Comptable, nous ont été fournis par Monsieur Arnaud Mournetas, Président de la socidté par acticns
simplifiée VAULT;

- Nous avons comparé tes montants présentés dans le « tableau détaillé des produits et charges (exercice
2023) ~ é1abli par la société France E-LEARNING aux montants présents dans le compte de résultat
des comptes annuels 2023 ;

- Nous avons obtenu et vérifié I'equilibre du - tableau detaitle des actifs/passifs (exercice 2023) - établi
par |2 soclété France E-LEARNING et avons comparé les montants au bilan des comptes annuels
2093 avors que le résultat présenté dans le ~ tableau détalllé des produits et charges (exercice
2023) - correspondait & celu! repris dars le « tableau détaillé des actifs/passifs (exercice 2023) ».

Les travaux effectués nous conduisent aux constats suivants :

« Les vérifications mentionnées au point 2 nont pas révelé d'erreurs ou d’omissions ;
- Les vérifications visees au point 3 n’ont pas révélé d'anomaties ;

- Laréciprocite du résultat entre les deux tableaux a été verifiée.

Compte tenu du fait que les oy cl-dessus ne nl un audit, ni un examen
limité, n-mmmim&w&m{mdecunpla nous ne donnans aucune assurance sur la régularite
et la sincérite des i qui nous ont été au 07 octobre 2024, qu'il s"agisse
de données historiques ou prévisicnnelles. De méme, nous ne pouvons vous donner I'assurance que toutes
lesmruhesqma\n\empumdecdeesparlanﬂsemmmdepr complémentaires ou par
un audit, un examen fimité ou Lne mission de présentation des comptes de L'entité ont &té identifices,
Notre rapport n'a pour seul objectif que celul indiqué dans le premier paragraphe. Ce rapport me
concerne que les rubriques de comptes et les éléments mentionneés ci-dessus et ne s'étend pas aux
comptes mnuels ln!efmedla!m ou consolidés de |a société France E-LEARNING pris dans leur
ensemble. Pour VELARS

Raphael ATTAR
Exoe'\-commble,, 13/

Liste des Annexes |
- Annexe 1 Extrait du Document certifié (Section 2 : Nos Données financiéres)
- Annexe 2 - Plaguette des comptes

VELARS - SAS au capitsl de 10.000 € snscrite au tablesw de U'Ordre des Experts Comptables de la rigion pansienne
e SIREN - 912 850835 - r.uaem: s9202



Validation Avocat

Ms Jaume BOSTFFOCHER

238 rue de la Croix Nivert

75015 PARIS

Tel: +3378232 1486

email: [aume.bostffocher@avecat.fr

75015 PARIS
Paris, le 9 octobre 2024,

Monsieur le Président,
vous m'avez sollicité afin d' et legales figurant sur le
D d'infe 2 ifi ﬁabln dans le cadre d'une émssion d'actifs numériques

réalisée sur la piateforme KRIPTOWN, par Ia société FRANCE E-LEARNING, société par actions
simplifiée au capital de 90.000 euros, sise 14 avenue de 'Opéra - 75001 PARIS, immatriculée au
Registre du commerce et des sociétés du greffe du Tribunal de commerce de la ville de PARIS
sous le numéro d'identification unigue 905 000 139 [ci-aprds la « Société ). Mon examen a porté
sur les éléments ci-apras :

la Société a 6té constituée le 28 octobre 2021 et immatriculée lo 8 novembre 2021 ;

Monsieur Kim Khi NGUYEN a 6t nommé Président de la Sociéts sans imitation de durée ;

le capital social est fixé a 90.000 euros divisé 90.000 actions d'un euro de valeur nominale

le capital social est détenu par la société FF-CONSEILS (R.C.S. MARSEILLE 538 770 199) a
hauteur de 80% et par M. Kim Khi NGUYEN a hauteur de 20% ;

- la Société exploite un site internet lié au nom de domaine https://www.franceelearning. fr/.

Aussi, lnvmcaﬂmwam&&nmhmmmmésdumm
d'i avec ce dernier.

e

Le D ifiées refléte avec slméfhélasmaﬂon Juridique et sociale
xmdslimmmnw*mdmmm

Je reste A votre disposition pour évoquer ce dossier et vous prie de croire, Monsieur le
Président, A I'assurance de ma parfaite considération.

5 Niveer -7 Togue AV - SIREN 504 086 227



France E Learning E= oo O ScaleX Invest

Description

() 2021

Proposition de valeur
9 Paris - France
France e-Learning propose des formations hybrides certifiantes, éligibles au financement CPF, gui allient flexibiliteé
et accompagnement personnalisé. Nos parcours permettent aux professionnels de se former a leur rythme, avec
des contenus concrets et applicables, tout en bénéficiant d'un suivi par des experts. En plus d'améliorer les M Early Stage - Post-revenus
compétences et lemployabilité, notre modéle réduit lempreinte carbone grce d labsence de déplacements et a
l'usage de solutions digitales durables. . .
Q Plateforme web, Réseaux sociaux
Caractére innovant

EdTech - Formation en ligne B2C, RHTech - Formation
Le service se démarque par la qualité de l'occompagnement, a tous les niveaux. En amont et aprés la formation, '@'

par un conseiller dédié qui prend en charge lidentitication du besoin, le suivi administratif, particuliérement

professionnelle

complexe dans le domaine, et la prise en main des outils, Pendant la formation avec le formateur dédié qui

s'adapte aux contraintes organisationnelle d'une part, et s'assure de l'effectivité de la progression en matigre de Modgia Torficdtion d fisage

i nomigqu
compétences avec des RDV d1 heure. &conamique

2 . d i iblé Retail GC
Echelle TRL (Technology Readiness Level) e Saa

Types de clients Particuliers

9 - Systéme réel prouvé a travers des opérations [ missions réussies
Grands groupes

(T s T [ B [ [ B
Equipe

Kimkhi
Nguyen
CEO

Synthése de I'équipe .
Evolution de la taille d'équipe

= Réalisé
= = Projeté 10/24
0 6
L 0O
Taille de I'équipe 4 "
2 -
I"'
0 Y
oct. 2023 oct. 2024 oct. 2025 oct. 2026
Actionnariat
Captable Financements et subventions
Business angels (80%) o€
@ Management et employés (20%) Total

Vue d'ensemble du score ESG

Environnement Social Gouvernance

. 0/100 ¢ 5/100 s 2/100

~7 Force principale

Un programme de formation continue a été mis en place pour contribuer
a la performance individuelle et collective de I'éguipe.

. Axe d'amélioration

Aucune politigue de participation aux profits de l'entreprise n'a &té mise en
ceuvre : cela pourrait constituer un cbstacle @ la rétention des employes
clés.

L'entreprise n'a pas encore mis en place de politiques de recrutement non
discriminatoiras.

L'entreprise n'a pas défini de directives détaillées en matiére de RSE et ne
dispose pas d'une feuille de route claire dans ce domaine.

L'entreprise n'a pas défini de politique de sécurité pour ses systémes
dinformation.


https://www.franceelearning.fr

[ ScaleX Invest

Score

E — Taux de faillite annuel
Profil de résilience g “ Score par pilier

Evalue la maturité de l'entreprise et la robustesse Modéle économigue résilient, risque de faillite trés faible Equipe E Bottorn 20%
de son modéle économique.

Technologie E Bottom 20%
Profil de croissance - - g Commercial D Bottomn 40%
Evalue le rythme de développement de Croissance moderée, alignée avec la moyenne des Finances E Bottomn 20%
I'entreprise par rapport aux entreprises de entreprises comparables
maturité similaire
»7 Force principale . Axes d'amélioration
Niveau élevé de revenus, attestant que l'entreprise a validé son adéquation au marché. Pas de board dinvestisseurs ou de conselllers pour soutenir l'équipe de direction dans ses

décisions stratégiques.
Lenteur des recrutements depuis le lancement de l'entreprise.

Expérience limitée en matiére de levée de fonds : lentreprise n'a pas encore suscité lintérét
des investisseurs,

Etat financiers
Tendance de chiffre d'affaires

Chiffre d'affaires et clients S
oct. 2023 oct 2024 5 goME
Tendance de chiffre d'offaires annuel 15k€ 321ke BME e
L} L}
Chiffre d'affaires récurrent 0% 0% H )
L} L}
Nombre de clients 3 2 ame ' '
' '
Chiffre d'affaires annuel par client 12€ 16,1kE : b
« . . . o ME . 3
Chitfre d'affaires généré & 'étranger 0% 0% ' '
I '
Chiffre d'affaires annuel par ETP - - 32,1k€ : :
cc N L} Ll

oct. 2023 oct. 2024 oct. 2026

Structure de codlts

oct, 2024 40kE 32,1k€ E Q m

Trésorerie 4ke€

Cashburn mensuel estirmé 1,49k€ 20k€

Runway 3 mois m
) .

Gestion de la trésorerie

-20k€
Chiffre Vente et Autres colts
: : COGs R&D i EBITDA
daffaires rmarketing opérationnels
Valorisation
437kE
Valorisation suggérée a partir 340ke V¥ a4gcke 83IkE Cette valorisation est calculée grace aux multiples de revenu observés dans la
du score: 437k€ base de données des startups notées par Early Metrics et par des fournisseurs
«10,58 X512 x19,65 de données externes. Celle-ci évalue les multiples de revenu selon la tendance,

le modéle économique st le niveau de maturité de l'entreprise. La fourchette
basse représente |e chiffre d'affaires de la borne minimale, tandis que lo
fourchette haute représente le chiffre d'affaires de la borne maximale.




