Projet Miloe

Plateforme numérique de prévention sante

Plus qu'un retour sur investissement
un projet humainement engageant

@ Fournir un outil qui facilite adoption de bons comportements pour préserver son capital santeé



Présentation de Uéquipe

Une équipe complémentaire et agile !

Ekaterina Ogorodnikova  Anne Denicourt

Développeuse Développeuse
Back-End Full-Stack

Aurore Colard Jade Bosser

Coordinatrice projet et Assistante de gestion
développement Milaction

N Vanessa Bianconi

Camille Cacchiata Cindy GABUS Fondatrice et CEO Quentin Plouvier Ayrton Glenet

Responsab.le des Chargée de UI/UX Designer Chef Produit
partenariats communication et Marketing digital

Accompagnée d'un Comité Scientifique qualifié
Il est composé de 16 membres et dirigé par le Docteur Olivier Rey, Maitre de conférences

et chercheur a Aix-Marseille Université.

Ce Comité nous apporte son expérience pour valider les axes d'évolution de notre plateforme ‘
afin de répondre au plus pres des besoins de nos utilisateurs



Nos solutions de préevention santé

Notre Fiche d'Urgence

Une Fiche médicale d'urgence matérialisée sous differents supports qui integrent les
technologies du sans contact et du QR code, concue pour faciliter la prise en charge
médicale et

Prévention sante globale

Une plateforme de préevention santé aux multiples fonctionnalités basée sur des

etudes scientifiquement validées et concue pour accompagner nos utilisateurs a
pour se maintenir en bonne sante.

Une plateforme Sport-Sante référencée par le Ministere des Sports, développée
en collaboration avec des coachs APA (Activité Physique Adaptée) et des
professionnels du sport-sante des

adhérents atteints de maladies chroniques. o



°e0 Segmentation de marche

- Miloé Urgence
+ Miloé Prévention

Métiers a risques

Miloé Prévention
+ Miloé Urgence €

Mutuelles et
assureurs

Organismes
sportifs + MSS

—> Miloé Sport-Santé
+ Miloé Urgence

Miloé Prévention
+ Miloé Urgence €
+ Miloé Sport-Santé

Collectivités

@

1. Métiers a Risques 2. Mutuelles / assureurs santé 3. Organismes sportifs 4. Les Collectivités
e dlslmmene 5 @ is Trois familles d’organismes exercent une Nous ciblerons les fédérations, ligues et clubs La prévention santé aupres des
intérieure, (secours, policiers, activité d’assurance : les mutuelles, les sportifs. et les sports risqués (alpinisme, sport  collectivités est un sujet en plein essor.
gendarmes et les sapeurs- sociétés d’assurances et les institutions de  de combat,...) seront priorisés. Plusieurs tendances se dessinent dans ce
pompiers). Pour les entreprises,  prévoyance. Nous ciblerons ceux qui Les Maisons Sport-Santé (MSS) car elles sont secteur, portées par les besoins
celles spécialisées dans les corps proposent des offres santé et des contrats  contraintes d'utiliser un dispositif numérique croissants des populations, I'évolution
de métiers a risques tel que le BTP collectifs 3 destination des entreprises et référencé par le Ministere des sports pour technologique et la volonté politique

les assureurs mobilité conserver leur label d'améliorer la santé publique



Entreprises BTP et Artisans

150
Milliards

CA Total du BTP

Organismes sportifs

15 Mds €

Budget total des
fédérations sportives

Taille du marché global

Sécuriteé interieure

+ 29,80 M€ + 20,20 M€

Budget pour les équipements Budget pour les équipements
de la Police nationale de la Gendarmerie nationale

Collectivités
6 Mds€ 251 Mds€
Dépenses pour les programmes Dépenses totales en
institutionnels de prévention soit 89€ 2021
par habitant/an)

Marché global + 483 Milliards d’€

Assurance santé

61,7 Mds €

De cotisations du marché de
I'assurance santé - prévoyance

Sport-Santeé

35M<€

Ont été inscrits au LF (projet loi de
finance) 2021 afin d’optimiser |la
montée en puissance du programme


https://www.collectivites-locales.gouv.fr/files/Accueil/DESL/WEB-Chiffres-cle%CC%81s%20des%20CL%202022.pdf
https://www.collectivites-locales.gouv.fr/files/Accueil/DESL/WEB-Chiffres-cle%CC%81s%20des%20CL%202022.pdf
https://www.ccomptes.fr/sites/default/files/2021-12/20211201-politique-prevention-en-sante.pdf

Positionnement des concurrents

4

NON APPLIQUE

Miloe

Evalué selon les deux
principales attentes du marché :

e Une solution favorisant la
prévention santé globale

Kiplin

e Récolte, traitement et iptisantis
partage sécurisé de la -

donnée de santé

IDentification d'Urgence

Traintement sécurisé des données de santé
APPLIQUE

PARTIELLE GLOBALE

Solution préventive



Stratégie d'acquisition client

Objectifs de vente fixés pour 2024

Stratégie Segment Sport-Santeé Collectivites

20 ® o 6 N
) Clients ﬂ\ﬂ\ Clients 'N'R
En 2024 nous prévoyons de

vendre 32 licences d'utilisation ¢ ) 5MSS+50rganismes ¢ ) 3O0rganisme

de nos différentes offres pour signés / semestre signé / semestre
adresser 470 000 utilisateurs

en nous appuyant sur les ventes
auprés des, Mutuelles/Assurances, Mutuelles / Assurances Metiers a Risques
des Maisons Sport-Santé, G 8

. . o . ® O e O
organismes sportifs / Métiers a Clients ﬂ\ﬂ\ Clients ’R’R

risques et des collectivités.
¢ ) 3O0rganismes € ) A4Entreprises

sighés / semestre signée / semestre




Projection

Conversion utilisateurs

Sur I'année 2023 nous pouvons constater un
taux de désengagement de seulement 1%. Taux de churn

2025 2026

Pour les années suivantes, nous avons évalué notre

taux de Churn moyen selon les modeles existants
2024 = 2138 utilisateurs 2025 = 3590 utilisateurs qu| se rapprochent de notre service.

2026 =54 145 utilisateurs 2027 = 134 045 utilisateurs



Business model

SOLUTION MILOE URGENCE

L'offre Miloé urgence propose une offre adaptée aux besoins de nos cibles clients.

Un business model basé sur une offre BtoB avec frais de mise en service la 1 ere année (Pack installation évolutif selon ajouts
de services optionnels) et abonnement annuel + achat d'objets d'identification (Stickers / Médaillons)

SOLUTION MILOE PREVENTION

La plateforme Miloé prévention propose un Business Model basé sur une offre B2B2C répondant aux attentes des Assureurs
Sante, des Organismes Sportifs et des entreprises (Tarification établi sur la base d'un organisme de 100 000 adhérents.

e une offre BtoBtoC avec licence d'utilisation du service selon le nombre d'utilisateurs
e une offre BtoC avec une stratégie de crosselling par I'achat d'objets santé des utilisateurs

SOLUTION MILOE SPORT-SANTE

Un business model basé sur une offre BtoB avec licence d'utilisation du service selon nombre d'utilisateurs

La plateforme sport-santé Milaction propose une offre BtoB adaptée aux besoins des Maisons Sport Santé et
toutes Fédérations Sportives ou collectivités béneéficiant d'un pole Sport-Sante.




€ B U

8 ans d'existence CA année 2022 Marché de la santé numérique Clients et partenaires
Evolution du Chiffre Evolution du Nombre
d'Affaire (en K€) de Partenaires

300

250

O—
2021 2022 2023 2021 2022 2023

Collaborateurs




Facteurs clés d’investissement

Une Croissance de 470% du CA avec Uarrivée d’une nouvelle source de financement de 200 K€/an sur 4 ans

Une offre santé innovante sur un

segment de marche en plein essor ~— Une expertise reconnue avec le soutien des
chercheurs d'Aix Marseille Universite

1 solution soutenue par 1 Ministere et un

financement annuel de 200K€ sur 4 ans Un contrat signé avec le RAID, unité d'élite

de la Police pour l'offre Miloe urgence

Une equipe agile qui sait répondre a la
demande du marché et tenir ses objectifs

o Une importante adhésion des clients avec
seulement 1% de churn

Plusieurs clients qui ont validé les besoins ®

du marche auxquels répondent nos offres @ Une expérience de 8 ans dans le secteur et un
footballeur professionnel dans l'actionnariat




Miloé reunit des fonds pour accélerer son developpement

Notre objectif : Dépasser 4,5M de CA en 2027 avec une stratégie de
valorisation croissante grace a notre capacité a tenir notre BP mais
aussi a poursuivre I’entrée de nouveaux investisseurs.

Structurer la société pour sa croissance

e Mise en place d'un comité de direction

e S'installer dans nos propres bureaux sur des
lieux stratégiques

e Recruter les personnes nécessaires pour assurer

2024/2025 la croissance de la société

Application mobile

R&D : Blockchain, I1A : . Livrer une roadmap technique ambitieuse

e Apporter des innovations technologiques Blockchain et |1A
Intégration de 2024/2025 e Assurer un support client sans failles
nouveaux services e Recrutement ' ' e Développer un service selon les besoins du marché

important (+ 30

Renforcement de la collaborateurs)

sécuritd / Accélérer le marketing et les ventes

(Certification * Accélération des e Intensifier les actions marketing/com
ANSSI|/norme iso ventes en France e Réduire les cycles de ventes

27001) e Cibler les marchés métiers a risques, sport et mutuelles

e Compatibilité Mon e Cible CA : 433k€ en 2024 / 1M€ en 2025
Espace Santé




Enrichissement service

Répartition des dépenses 6%

Investissement

Pour réussir a atteindre nos objectifs, nous prévoyons de structurer
et renforcer notre équipe, livrer une roadmap technique ambitieuse
et accélérer nos ventes et notre stratégie markéting.

Divers
13%

=l Technique et R&D Re"‘;;‘i;“e“ts
B Marketing et Commercial

40 Notice financiere
B Gestion et Administration

Evolutions des Effectifs

Evolution du plan de recrutement sur deux axes stratégiques
d'accélération, R&D et Marketing/Commerciale

2024 2025 2026 2027 2028



Roadmap technique

Nous avons orienté notre stratégie de développement sur trois axes prioritaires :
e Optimisation de I'expérience utilisateur (User Centric)
e Renforcement de la sécurité et stabilité de la plateforme
e Optimisation du recueil et de I'exploitation des données

En cours Apres levée de fonds

Etape 1 Etape 3
- Amélioration Back Office BtoB - Algorithme interprétation de données
- Intégration identification pro-santé par e-CPS - Intégration |IA pour personnalisation de conseils
- Questionnaires Utilisateurs axés entreprises QVCT - Blockchain pour renforcer la tracabilité
- Intégration API objets connectés (collecte de données) - Renforcer la sécurité (Norme ANSSI /I1SO 27001)

Etape 2 Etape 4 R&D

- Intégration Samsung health et Apple health - Compatibilité MES (Mon Espace Santé)
- Application mobile - Intégration API Identité Numérique (SSO)
- Plateforme LMS pour animation de conférences - Lecture code-barre médicament

- Intégration Cartographie pour offre Coachs - Tutoriels et vidéos conseils santé



Compte d’exploitation prévisionnel de Miloé : 2024 - 2027

Total Chiffre d'Affaires 241 000 990 750 2 664 800 4 517 195
e Le Chiffre d'Affaires est Couts variables hors salaires 0 (247 400) (411 400) (785 000)
, o Impbts et taxes (5 143) (8 352) (18 439) (30 439)
compose de l'activite Ventes
. Charges de personnel (267 930) (664 632) (1240 601) (1 240 601)

& Renouvellements et inclut Autres charges d'exploitation (97 896) (106 896) (128 536) (154 036)
egalement les frais de

EBITDA (129 969) (36 527) 865 826 2 307 120

livraison.

e L'équilibre d'exploitation est
atteint au cours de l'année
2025.

Dotations nettes

EBIT

Frais financiers

Résultat avant IS

Impots sur les bénéfices

Résultat net

(129 969)
(136 302)

4710
(141 012)

0
(50 012)

(6 333)
(42 860)

4 650
(47 513)

43 487

(6 333)
859 493

4 220
855 271

0
946 271

(6 333)
2 300 787

2960
2 297 826

474 457
1914370



Ensemble révolutionnons

la prévention santé !

' D +33 (0)6 27 43 59 36
Vanessa BIANCONI

Fondatrice et Dirigeante www.linkedin.com/in/vanessa-bianconi/

@ www.miloe-sante.com

vanessa.bianconi@miloe-sante.com
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https://www.miloe-sante.com/
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18-01-2024



Cette émission d’actifs numériques par la société VAULT SAS est exécutée en vue de leur utilisation contre un bien ou service de la Société XXX via sa page
“Boutique” sur la Plateforme opérée par la société Kriptown SAS et d’'une cotation en euro sur le marché secondaire sur la Plateforme opérée par la société
Kriptown SAS. Cette opération est donc soumise aux Conditions Générales de la société Kriptown SAS, consultables sur son site internet (CGU Kriptown).

Description de 'opération et des droits liés aux actifs numériques

La campagne réalisée sur la Plateforme opérée par la société Kriptown SAS correspond & une opération de souscription d’actifs numériques. A la fin de la période de souscription des actifs
numériques, 'Emetteur VAULT SAS vous distribuera de maniére définitive les actifs numériques que vous avez préalablement souscrits. Le droit d’'usage de vos actifs numériques est de la
responsabilité de 'Emetteur qui, en relation avec la Société XXX, se chargera de vous distribuer le(s) bien(s) ou service(s) en question lors de I'utilisation de vos actifs numériques via votre interface
dédiée a I'adresse https://www.kriptown.com/fr/shop .

Cette émission d’actifs numérique pourra permettre a 'Emetteur de financer sa participation & I'augmentation de capital de la Société XXX afin de renforcer les fonds propres de cette derniére.
Le présent document a pour objectif de vous donner le plus d’'informations possible sur la Société XXX dont les produits et services de vos actifs numériques sont rattachés.

Les actifs numériques émis sont des jetons au sens de l'article L.54-10-1, 1° du Code monétaire et financier. Il s’agit, au sens des articles L. 552-1 et L. 552-2 du Code monétaire et financier, de biens
incorporels représentant, sous forme numérique, un ou plusieurs droits pouvant étre émis, inscrits, conservés ou transférés via la Plateforme au moyen d'un dispositif d'enregistrement électronique
partagé (blockchain) permettant d'identifier, directement ou indirectement, le propriétaire desdits biens. Les actifs numériques émis ne sont pas des instruments financiers et ne font pas partie de la
liste de l'article L. 211-1 du Code monétaire et financier. lls ne sont pas non plus des bons de caisse au sens de l'article L. 223-1 du Code monétaire et financier.

En achetant des actifs numériques de I'opération, vous devenez détenteurs d’actifs numériques, des jetons vous donnant un droit d’'usage défini dans le point 12. de ce whitepaper.

AVERTISSEMENT
Investir dans des actifs numériques présente des risques de perte en capital.
Le capital investi est non garanti. Tout investissement peut entrainer une perte partielle ou totale du capital.

Le processus de sélection des sociétés mis en place, I'acces a la page boutique et la présence d’un marché secondaire sont notamment la pour vous prémunir d’une
partie de ces risques, mais I'évolution d’une société et de la cotation des actifs numériques ne sont jamais prévisibles. Le cours des actifs numériques peut étre soumis a
une forte volatilité. Il vous appartient donc de prendre votre décision d’investissement en toute connaissance de cause.

Il est conseillé de n’investir qu’une faible partie de son patrimoine en actifs numériques.


https://storage.googleapis.com/kriptown-assets/CGU/CGU-Kriptown.pdf
https://www.kriptown.com/fr/shop
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1. Informations générales

Nom de la société

Forme sociale de I’entreprise

Mandataires sociaux

SIREN

Capital social (€)

Adresse du siége social

Date de création

Actifs (brevets, marques, propriété intellectuelle/industrielle,

site internet, etc.)

SAS

Président : Vanessa Bianconi
808828016

3 850 €

A Sulana 20235 Canavaggia
23/08/2018

Site internet : https:/Mww.miloe-sante.com/
Marque:
Logiciel:



2. Données financieres

Capital social (€) & répartition :

NOM PRENOM POURCENTAGE NOMBRE DE PARTS

3 850€ MANDANDA Steve 20,78% 800
COURBIS Stéphane 5,19% 200
BIANCONI Vanessa 74,03% 2850

Engagements capitalistiques (BSA Air,.BSPCE, Promesse de cession, work for equity, etc.) :

La Société a adressé une lettre d’intention a M. Olivier REY en date du 18 Mars 2022, promettant I'’émission de 10 bons de souscription d’actions a son
égard (chaque bon donnant droit a une action de la Société pour un prix d’exercice de 450 euros)

La Société a adressé une lettre d’intention a M. Nicolas GACHOD en date du 20 Juin 2023, promettant 'émission de 150 bons de souscription d’actions a
son égard (chaque bon donnant droit & une action de la Société pour un prix d’exercice de 450 euros)



2. Données financieres

Derniére année fiscale cloturée

SO @ |cOMPTE DE RESULTAT DE L'EXERCICE (Entliste] ~ PGFiP N 20522023
Tt - DGFiP N° 2053 2023
o =S wic e =11 @ [cOMPTE DE RESULTAT DE L'EXERCICE (Suite) |
= P e e 54
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France. et Total Désignation de Fentreprise - SAS HIC FRANCE | O
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2. Données financieres

Derniére année fiscale cloturée

®

BILAN - ACTIF

DGFiP N° 2050 2023

[Désizmsiondc e E— D de Texercice exprimée e nombee e mois® ._xn_,
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ST
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| Frais d établissement * & c
! Frais de développement * X fco
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i : 2
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é Aatres immobilisations corporelles T 7 487 W 6 821 666 1231
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5 | En cours de production de biens fox so
En cours de production de services. ur =0
| Produits intermédiaires et finis. Jux =
Marchandises for 4 228 mu 4 228 4 565
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e a— ] [
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TOTAL GENERAL 12 VD) o 356 0S8 hia 63 801 292 257 280 227
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AMO PXANCE

BILAN - PASSIF avant

©)

ror

Désignation de Tentreprise : SAS HIC FRANCE

Exerciee N

Exerciee N-1

CAPITAUX PROPRES

Capital social ou individuel (1)* (Dot versé. 3.850. )

3 850

3 850

Primes d'émission, de fusion, dapport.

474 150

474 150

[=] I

Ecant de réévaluation (2)* (doat écan déquivalence

Réserve kgale (3)

Réserves statutaires ou contractuelles

Réserves réglr AP ( Dunlrfmrw-ledupm\wﬂslnll |

e ( Dreene anca tat o] |

Report 3 nouvesu

(698 495

(444 599

RESULTAT DE L'EXERCICE (bénéfice ou perto)

(74 724

(253 897

Subveations d'investissement

Provisions réglementées *

TOTAL M)

(295 220

(220 495

Loan s
J——

Produit des émissions de titres participatifs

Avances conditionnées

TOTAL (1)

-
@ dages

Provisions pour risques

Provisions pour charges

TOTAL (1)

PN TRI VTN
DETTES 4)

Empeunts obligataires convertibles

Autres emprunts obligataires

E des de créd

385 615

400 000

E dettes i

o[ ] I

112 206

704

Avances et acomptes regus sur commandes en coars

S =S5 FZEEEFEEFEEEETEEEERE T

Dettes fournisseurs et comptes rattachés.

=z

19 €58

27 632

Dettes fiscales e sociales

69 997

41 387

Dettes sur immobilisations et comptes rattachés

Autres deties

Compie
régul

Produits constatés d'avance (4)

TOTAL (V)

477

723

Ecarts de conversion passi W

TOTAL GENERAL (13 V)

FERECL K

257

227

Ecart de réévaluation incorparé au capital

Réserve spéciale de réévaluation (1959)

Ecan de réévaluation libre

Réserve de réévaluation (1976)

RENVOIS

Dent réserve spéciale des plus.values & long terme *

Dettes et produits coastatés & avance & moins dua an

231 678

100 723




3. Besoin de fonds propres

Valorisation retenue (€) pour I’entrée au capital de I'émetteur :
3 millions d’euros pré-monnaie. Cette valorisation a été revue a la baisse par rapport a la valorisation actée du le document fournit dans le but d’avantager
nos futurs contributeurs.

Méthode de valorisation détaillée (DCF, VC, Scorecard, etc.) :
DCF (voir document ci-joint).

Historique des levées de fonds :

Bourse de 30K€ de BPI FrenchTech (2016)

Prét d’honneur de 10 K€ du Cap Innov Crédit Agricole (2016)

Levée de fonds a hauteur de 500K€ d’Equity grace a 2 Business Angels dans un format « Pré-seed » (2019)

Soutien financier de 100K€ sous forme de subventions ADEC (Agence de Développement Economique de la Corse) (2019)
BPI, avance remboursable 300K€ (2019)

LCL prét 100K€ (2019)

Distinctions et prix :

Concours Femme Entrepreneure Groupe Orange
Concours La Poste, French IOT

Hackathon Pierre Fabre



4. Emission d’actifs numériques

Montant minimum (Softcap) souhaité (€) 100 000
Montant maximum (Hardcap) souhaité (€) 500 000
Date de début de I'opération 24/01/2024
Date de fin de 'opération 02/04/2024

Droit d’'usage rattaché aux actifs numériques

20 jetons vous donnent le droit a 'usage a vie de tous les services
proposés par Miloé

Modalités d’usage des actifs numérigues
Les actifs numériques sont utilisables uniquement via la page https://www.kriptown.com/fr/shop. Une fois utilisé vous recevrez le produit ou le service associé par e-mail.

Liquidité
Conformément a l'article 3.8.5 des CGU de Kriptown, 'Emetteur se réserve la possibilité de racheter des actifs numériques pour favoriser la liquidité de ces derniers. lls seront achetés via un « ordre &
la meilleure limite », le prix sera donc défini par le carnet d'ordres déja en place.


https://www.kriptown.com/fr/shop

5. Validations



Validation Expert-comptable

Audit & Expertise Comptable

RAPPORT SUR L'EXAMEN DU « DOCUMENT CERTIFIE » DE LA SOCIETE HIC FRANCE EFFECTUE
SUR LA BASE DE PROCEDURES (

Fait & Paris, le 26 juin 2023
A Monsieur le Président de la Société par actions simplifiée VAULT,

En exécution de la mission que vous nous avez confiée, nous avons mis en ceuvre les procédures convenues, indiquées
ci-dessous, relatives a la vérification de la régularité formelle des données financiéres de la Société par actions simplifiée
HIC FRANCE, sociéte au RCS de 828016, certifié »,
section n°2 « Nos Données financiéres » ci-annexée. Notre examen a été effectué conformément aux dispositions de la
norme professionnelle du Conseil Supérieur de I'Ordre des Experts-Comptables applicable 3 la mission d’examen
d’ sur la base de (NP 4400). Les suivantes ont été mises en ceuvre dans
le seul but de vous aider a apprécier la régularité formelle des données financiéres présentes dans le « Document certifié
» au regard des comptes annuels :

- La liasse fiscale de la société HIC FRANCE établis par un Cabinet d’Expertise Comptable, nous ont été fournis par
Monsieur Arnaud Mournetas, Président de la société par actions simplifiée VAULT ;

- Nous avons comparé les montants présentés dans le « tableau détaillé des produits et charges (exercice 2022) » établi
par la SAS HIC FRANCE aux montants présents dans le compte de résultat des comptes annuels 2022 ;

- Nous avons obtenu et vérifié I'équilibre du « tableau détaillé des actifs/passifs (exercice 2022) » établi par la SAS HIC
France et avons comparé les montants au bilan des comptes annuels 2022 ;

- Nous avons vérifié que le résultat présenté dans le « tableau détaillé des produits et charges (exercice 2022) »
correspondait 4 celui repris dans le « tableau détaillé des actifs/possifs (exercice 2022) ».

Les travaux effectués nous conduisent aux constats suivants :
«  Les vérifications mentionnées au point 2 n’ont pas révélé d’erreurs ou d’omissions ;
-~ Les vérifications visées au point 3 n’ont pas révélé d'anomalies ;
- Laréciprocité du résultat entre les deux tableaux a été vérifiée.

Comnte tenu du fait que les ci-dessus ne ni un audit, ni un examen limité, ni une

d aucune assurance sur la régularité et la sincérité des informations
financiéres qui nous ont été transm!ses au 24 Avril 2023, qu'il s'agisse de données historiques ou prévisionnelles. De
méme, nous ne pouvons vous donner I'assurance que toutes les anomalies qui auraient pu étre décelées par la mise en
ceuvre de procédures complémentaires ou par un audit, un examen limité ou une mission de présentation des comptes
de F'entité ont été identifiées. Notre rapport n'a pour seul objectif que celui indiqué dans le premier paragraphe. Ce
rapport ne concerne que les rubriques de comptes et les éléments mentionnés ci-dessus et ne s’étend pas aux comptes
annuels, intermédiaires ou consolidés de la Société par actions simplifiée HIC FRANCE pris dans leur ensemble.

Jonathan DARMON
Expert-Comptable
Et Commissaire Aux Comptes

Annexe 1: Extrait du Document certifié de HIC FRANCE (section 9: Nos Données
financiéres)
Annexe 2 : Liasse fiscale 2022 HIC FRANCE
Société d'expertise complable inscrite ou fableau de [ordre de la région Paris-lle-de-France
SARL ou capitol de 1.000 € immaticulée au RCS e Paris sous le N° 841 367 832
71, avenue Victor Hugo 75116 Poris - decolidecaparis r - Tel : 01 82 07 70 4%
www.decaparis &



Validation Avocat

Me Jaume BOSTFFOCHER

11 boulevard de Sébastopol

75001 PARIS

Tél: 433782321486

email: bostffocher.jaume@avocat-conseil.fr

VAULT, SAS

a lattention de

M. Arnaud MOURNETAS
13 rue Mademoiselle
75015 PARIS

Paris, le 8 juillet 2023,

Monsieur le Président,

vous m'avez sollicité afin d'examiner les informations juridiques et légales figurant sur le Document
Certifié établi, dans le cadre d’une émission d'actifs numériques réalisée sur la plateforme KRIPTOWN, par
la société H.I.C FRANCE, société par actions simplifiée, au capital de 3.850 euros, sise A Sulana - 20235
CANAVAGGIA, immatriculée au Registre du commerce et des sociétés du greffe du Tribunal de commerce
de la ville de BASTIA sous le numéro d'identification unique 808 828 016 (ci-aprés la « Société »). Mon
examen a porté sur les éléments ci-aprés :

= la Société a été constituée le 8 janvier 2015 et immatriculée le jour méme ;

~ le capital social est fixé a 3.850 euros, il est divisé en 3.850 actions ordinaires d'une valeur nominale d'un
euro chacune ;

= le capital social est réparti entre 3 associés, Mme Vanessa BIANCONI (a hauteur de 74,03 % du capital et
des droits de vote), M. Stéphane COURBIS (5,19%) et M. Steve MANDANDA MPIDI (20,78%) ;

- la Société a adressé une lettre d'intention @ M. Olivier REY en date du 18 Mars 2022, promettant
I'émission de 10 bons de souscription d'actions a son égard (chaque bon donnant droit a une action de
la Société pour un prix d'exercice de 450 euros) ;

= Mme Vanessa BIANCONI a été nommée Président sans limitation de durée ;

les statuts ainsi que I'extrait K-BIS sont a jour des différents événements sociaux intervenus depuis la

création de la Société ;

- la Société a déposé auprés de I'INPI les marques « MILACTION PAR MILOE » et « MILOE » ;

la Société a déposé deux modéles auprés de I'EUIPO ; et

la Société exploite le nom de domaine miloe-sante.com et le site internet y attaché.

"

Aussi, je vous confirme que ces éléments sont conformes aux énoncés du Document Certifié et ne
présentent pas de discordances avec ce dernier. En revanche, mon examen n'a pas permis de statuer sur
I'exactitude des éléments ci-aprés :

= I'étendue des « contrats de cessions de droits » évoqués dans le Document Certifié ;
= I'approbation et le dép6t des comptes de I'exercice clos le 31 décembre 2022 ; et
= la concrétisation du projet d'émission des bons de souscription d’actions.

Sous ces réserves, le Document Certifié refléte avec sincérité la situation juridique et sociale
mlhah&cﬂcmnawdlcp&dmomsunwm

Je reste a votre cispasmon pour ‘évoquer ce dossier et vous prie de croire, Monsieur le Président, a
r de ma parfaits

Cour

Jaume BOSTFFOCHER - avocat & la Cour - 11 boulevard de Sébastopol - 75001 PARIS - Toque AV - SIREN 904 059 227
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Description

Proposition de valeur

Miloé est une plateforme de prévention qui permet & ses utilisateurs d'évaluer leur santé et mettre
en place des actions pour améliorer leur mode de vie. Co-construite avec les chercheurs d'Aix-
Marseille Université, notre plateforme est basée sur des études scientifiquement validées et a pour
objectif daccompagner ses utilisateurs & préserver leur capital santé.

Caractére innovant

Tous nos questionnaires sont congus sur appui d'études scientifiquement validées pour lesquelles
nous avons regu l'accord d'utilisation de leurs auteurs. Ces questionnaires ont été réalisés par les
chercheurs d'Aix-Marseille Université qui font partie de notre comité scientifique et permettent
grace & un algorithme de fournir des conseils personnalisés en lien avec les besoins des
utilisateurs. Notre solution intervient sur plusieurs thématiques et sur le parcours de prévention
santé global.

Echelle TRL (Technology Readiness Level)

8 - Systeme réel complet qualifié & travers des tests et des démonstrations

D D N B D N N R
Equipe

Vanessa Bianconi @
CEO, Président

Synthése de I'équipe

/

Customer success (1)

O scalex

2015
Canavaggia - France
Early Stage - Post-revenus

Traitement automatique du langage naturel,
Plateforme web

HealthTech - Soins préventifs, HealthTech -
Suivi du patient

® & B o O

Modéle de Abonnement
revenus

Industries Assurance
ciblées Voyages et loisirs

Types de clients  Grands groupes

Secteur public

Evolution de la taille d'équipe

~ Réalisé
~~~ Projeté 03/23

mars 2022 mars 2023 mars 2024 mars 2025

30
7 . .
Développement technique (5)

Taille de I'équipe 20
@ Opérations (1) 10
0

Actionnariat

Captable

Management et employés (73%)

1,31IME

Total

Business angels (28%)

Vue d'ensemble du score ESG

Gouvernance

/25/100

Environnement Social

40/100 51/100

~ Force principale

Financements et subventions

Capitaux propres (500k€)
Dette (400k€)
@ Aides et subventions (317k€)

@ Investissements personnels (90k€)

. Axe d'amélioration

L'entreprise a défini des directives claires pour limiter ses
déchets et augmenter le recyclage.

L'entreprise effectue des audits approfondis et des visites sur
place pour s'assurer que ses clients respectent les normes
environnementales.

L'entreprise effectue des audits approfondis et des visites sur
place pour s'assurer que ses fournisseurs et partenaires
respectent les exigences environnementales, limitant ainsi les
risques environnementaux (déforestation, pollution) de sa
chaine d'approvisionnement.

Aucun plan de carriére n‘a été congu, ce qui limite la capacité
des employés a se projeter & long terme dans I'entreprise.
Aucun programme de formation n'a été mis en place pour
promouvoir le développement personnel des employés.


https://www.miloe-sante.com/

Score

Profil de résilience

Evalue la maturité de I'entreprise et la robustesse
de son modéle économique.

Profil de croissance

Evalue le rythme de développement de
I'entreprise par rapport aux entreprises de
maturité similaire

~” Force principale

21%

13% 8% 5%

3%

Pourcentage de faillites deux ans apreés la notation

Croissance lente, inférieure & la moyenne des

entreprises comparables

Niveau élevé de revenus, attestant que I'entreprise a validé son adéquation au

marché.

Etat financiers

Chiffre d'affaires et clients

2022 2023
Tendance de chiffre d'affaires 22,9k€ 27k€
annuel
Chiffre d'affaires récurrent - 25 %
Nombre de clients 23 23
Chiffre d'affaires annuel par 12k€ 14,1k€
client
Chiffre d'affaires généré a 0% 0%
I'étranger
Chiffre d'affaires annuel par ETP  45,8k€ 46,3k€
Gestion de la trésorerie
2023
Trésorerie 20k€
Cashburn mensuel estimé 5k€
Runway 4 mois
Valorisation
Valorisation suggérée a
partir du score: 1,97M€ v 2,8IME 3,65M€E
s . . . .
Derniére valorisation post- Bl 67 57
money
2M€

Equipe E
Technologie E
Commercial E
Finances c

"~ Axes d'amélioration

Score par pilier

O scalex

Bottom 20%
Bottom 20%
Bottom 20%

Moyenne

Pas de board d'investisseurs ou de conseillers pour soutenir I'équipe de

direction dans ses décisions stratégiques.

Lenteur des recrutements depuis le lancement de l'entreprise.

Expérience limitée en matiére de levée de fonds : I'entreprise n'a pas encore

suscité l'intérét des investisseurs.

Tendance de chiffre d'affaires

3ME€
2M€
ME
oe [
2022 2023
Structure de colts
400k€
300ke
200k€
100k€
o€
-100k€
'Chlff.re OGS Vente .et
daffaires marketing

R&D

2,56M€

=

2025

EBITDA

Autres
codts
opérationn

Cette valorisation est calculée grdce aux multiples de revenu observés dans la
base de données des startups notées par Early Metrics et par des fournisseurs

de données externes. Celle-ci évalue les multiples de revenu selon la tendance,

le modeéle économique et le niveau de maturité de I'entreprise. La fourchette
basse représente le chiffre d'affaires de la borne minimale, tandis que la

fourchette haute représente le chiffre d'affaires de la borne maximale.



