
L’assurance Nouvelle 
Génération optimisée à 
l’Intelligence Artificielle

Qui nous protège partout et tout le 
temps
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Des Assurances de moins en moins protectrices et adaptées

Un nouveau monde en 2023. 
De nouveaux risques 
De nouveaux comportements
De nouvelles technologies

Source: The Geneva Association, 2022

Des populations dépourvues de protections adaptées 
aux nouveaux modes de vie

Accès

Des produits d'assurance rigides & standardisés qui ne 
répondent pas aux attentes et aux besoins spécifiques

Personnalisation

Un modèle d'assurance traditionnel obsolète ne tenant 
pas compte des nouveaux risques, comportements et 
technologiesObsolescence

Contexte de marché



e

Un constat particulièrement vrai pour 
les Néo-Nomades et Grands Voyageurs

1 Inadéquate
Une population 
en croissance rapide, 
et mal assurée 

• Absence de personnalisation des 
contrats et des polices en 
fonction des besoins reels et du 
mode de vie spécifique

• Couverture insuffisante des 
besoins hors du pays d'origine 
(voyage, santé, etc.)

2 Opaque
Les nomades sont 
exposés à une opacité 
injustifiée

• Les déplacemements 
internationaux engendrent des 
surcoûts importants & des refus 
de prise en charge

• Faible concurrence et 
complexité de comparaison de 
solutions internationales

3 Peu pratique
Les compagnies 
d'assurance n’ont pas 
évoluées

• Pas de solution 100% numérique 

• Interface et UX inférieurs à la 
moyenne, l'UX n'étant pas une 
priorité

• Des processus de gestion des 
contrats d’assurance inadaptés

La couverture en matière d'assurance est.. 

Problème



Faire de l'assurance 
une experience nouvelle
Qiti développe la 1ère App
de protection des Néo-Nomades et Grands 
Voyageurs

1Assurance sur mesure
• 100% customisable
• 100% sans frontières 2 3100% transparente

• Focus sur les users
• App tout-en-un

100% digitale
• UX nouvelle generation
• Facile d’utilisation

Nouveaux risques. 
Nouveaux comportements. 

Nouvelles technologies.

Nouvelle Assurance. 

Solution : Une Super App



Nous ne sommes 
pas…

... un courtier/distributeur

... Une plateforme

… un MGA

… un assureur

Nous ne rentrons probablement 
pas dans les cases habituelles

Nous sommes…

Une App nouvelle 
génération de solutions 
d'assurances et de 
services embarquées, à 
destination des 
Néo-Nomades & Grands 
Voyageurs

Nous agrégeons, 
facilitons, concevons 
et développons des 
solutions pour être en 
sécurité dans le monde 
entier

Notre Appli reconcilie 
l'offre et la demande 
grâce à une 
personnalisation sans 
précédent de la  
protection offerte

S D

Qui sommes-nous ?



Assurance 
personnalisée et mise  
à jour régulièrement

=
  Bonne prise en 

charge

Modèle prescriptif 
alimenté par l'IA 

Personnalisation 
avancée

Parcours client
gamifié

La prise en compte et 
la connaissance de 
notre mode de vie

=
  Protection simplifiée 

& optimisée

Nous sommes le compagnon des Néo-Nomades 
et Grands Voyageurs 24/7

Assurances + Services
entièrement intégrés

Payez comme vous vivez

 Santé,  Accident, Responsabilité 
Civile, …

Alertes, notifications, 
recommandations..

100% Digital

100% Sans frontière

100% Sur mesure

Vision :  On s’assure pour être protégé!

100% Sans engagement

L’assurance seule ne suffit pas à nous protéger 
efficacement 



Un modèle axé sur 
les Néo-Nomades

PERSONNALISÉ

• “Pay-as-you-live”
• Contrat d'assurance adapté 

aux besoins spécifiques (CGV)
• Protection personnalisée

LUDIQUE

• Application 100% numérique
• Expérience en temps réel et 

gamifiée
• Simplicité et flexibilité 

contractuelles
• Entièrement sécurisé et conforme

ESSENTIEL

• Recommandations et 
informations sur mesure

• Assurance prédictive et 
prescriptive

Un bénéfice client inégalé
Besoins 
spécifiques

Profil personnalisé

Accès à la 
communauté

Protection intégrale

Expérience Utilisateur Nouvelle Génération



Nous construisons 

la 1ère  
App de 
protection des 
Néo-Nomades et 
Grands 
Voyageurs

Niveau 3

Les différents niveaux de l’Assurance & Protection  
Embarquée

Protection intelligente
Recommandant des services et garanties
adaptés et personnalisés

Niveau 2

Niveau 1

Notre solution innovante

Protection essentielle
Simplifiant nos séjours
À l’étranger

Protection recommandée
s’ajustant à chaque passage
de frontières

Médecins en ligne

Coffre fort 

Retard de vol

Planificateur

Alertes intelligentes Assistant de voyage

Jetlag 

Assurances

Santé

Rapatriement

Assistance

Maladie & accident

Sur Mesure

CRS

 IA



Dès le lancement, une présence 
à l’international

Une protection 
internationale efficace

Nous assurons et protégeons 
les QITIZEN

partout et tout le temps 

74 Pays dans lesquels Qiti 
est déjà présent 

par le biais de contrats 
d'assurance signés

des continents 
dans le champ 
d'application

100%

Une solution pensée pour l’international



Des partenaires de confiance

Partenaires 
commerciaux

Partenaires Tech

Sponsors

35+
partenaires



Source: Meta survey Odyssey, Reasearchandmarkets (2022)

Un segment de marché 
en croissance rapide...
mais peu exploré 

+98%
De 

Néo-Noma
des en 1 an

66M
Expatriés 
dans le 
monde

6,521$
Budget 

d'assurance 
moyen  aux 

USA

• Les néo-nomades sont des Early 
Adopters, avec un revenu annuel 
moyen  de 81 000€

• 80 % des néo-nomades sont 
préoccupés par les nouveaux risques 
et  soucieux des enjeux de sûreté & de 
sécurité

Marché de l'assurance 
santé pour les 
nomades français

Assurance santé 
internationale
+8,2% par an

16 Md$

1 Md$
SAM

TAM

Au-delà de la Vision : 
Une véritable opportunité de marché



Différenciation stratégique Qiti a un double positionnement affirmé:

1. Protéger les Néo-Nomades et Grands 
Voyageurs à travers le monde 

2. Ëtre un acteur leader sur l’innovation 
et la technologie au service des Qitizen

Principales barrières à l'entrée 
et stratégie de défense

La technologie IA & 
CRS  avancée

Une approche 
unique du marché

Data Moat
transparente

L’esprit 
communautaire

Fonctionnalités 
viralesUser-friendly

Couverture des besoins internationaux en 
assurance santé

Expérience utilisateur

Absence de 
focus et 

d'expertise sur 
les néo-nomades

Absence notable 
de solutions 

digitales 
adaptées aux 

besoins des 
clients

Source: : How insurance can prepare for the next distribution model 

Un positionnement spécifique et unique

https://www.mckinsey.com/industries/financial-services/our-insights/how-insurance-can-prepare-for-the-next-distribution-model?cid=other-eml-alt-mip-mck&hlkid=aec50c9497e54a74bf947793cf9ebfc9&hctky=11223172&hdpid=a475a66f-8b15-4b54-9f0f-05017d6d5f1e


Tech & Produit
• 1 CTO adjoint
• 4 développeurs

Ventes & Marketing
• 1 Responsable des Ventes
• 6 SDRs et assistant marketing

15 FTEs

Christophe Bremard
CEO & co-founder

• Expert en assurance

• Fondateur et PDG de 
Cap Assurances

• Plus de 25 ans 
d'expérience

Guillaume Dion
CTO & co-founder

• Expert en IA

• Conseil en technologie 
et R&D

• 20 ans d'expérience

Aline Surtech
CMO

• Expert en marketing

• Recrutement convenu 
d'un commun accord 
(mode furtif)

• 15+ ans d'expérience

Des cofondateurs 
expérimentés 
et complémentaires 
à la tête d'une équipe 
passionnée d'experts 
en technologie

La Qitizteam



Médias & Presse

Récompenses Événements

Finaliste 2022
Classé parmi les 6 
premiers

Meilleur Elevator Pitch
BIG Challenge Région 
Sud / Cannes

Participation au CES 
Las Vegas 2023

par

On parle de Qiti

https://qiti.eu/medias/qiti-dans-la-tribune/
https://www.lesechos.fr/pme-regions/innovateurs/qiti-aide-les-expatries-a-choisir-le-meilleur-contrat-dassurance-avec-lia-1373376
https://qiti.eu/qiti-annonce-une-levee-de-fonds/
https://qiti.eu/frenchtech-a-nice/
https://qiti.eu/startup-qiti/


Qiti

Qiti est le principal représentant de l’assurance nouvelle génération au niveau mondial, très réputé pour 
ses technologies de pointe, notamment dans l’intelligence artificelle generative.

Qiti prend soin des néo-nomades, des grands voyageurs et des expatriés.

Comme l'indique son célèbre slogan ”Whenever, Wherever – Qiti vous protège à travers le monde”, l’ 
entreprise fournit une couverture d'assurance et des services  intelligents sans frontières grâce à des 
recommandations predictive et intuitive Les cofondateurs Christophe Bremard et Guillaume Dion dirigent 
toujours l'entreprise depuis sa création en 2021. 

La mise en œuvre d'une stratégie de développement par le biais d'une série d'opérations de fusion et 
d'acquisition réussies a permis à Qiti de devenir la première Insurtech au européenne et la plus innovante 
en terme d’utilisation de l’Intelligence artificielle.

La société continue son dévelopement interntaionale et vient d’annoncer un chiffre d'affaires de 110 
millions d'euros  grâce à sa présence active dans plus de 30 pays. 

Qiti est maintenant prête à être cotée au NASDAQ (:QITI) le 25 décembre après le dépôt auprès de la 
SEC. 

QITI

Search Wikipedia

Read Edit View history

Notre page Wikipédia en 2028



 

Pourquoi soutenir Qiti?

Partager notre croissance et notre développement

Ecrire le monde de demain
+ Libre + Responsable + Engagé + Solidaire 

Participer à la protection des  Néo-Nomades et Grands Voyageurs 

Créer une assurance nouvelle generation
+ simple +efficace + digital +intuitive

Rejoindre la communauté des Qitizen à travers le monde 



Notre ambition : 
Vous protéger
Partout
Tout le temps

www.qiti.eu
Nice
31 Rue de Paris 
06 000 Nice

Paris
1 rue de Lyon 
75 012 Paris

+33 (0)4 12 04 31 50

https://www.instagram.com/qiti.eu/
https://www.linkedin.com/company/qiti-insurance/
https://twitter.com/QitiOfficial
https://www.facebook.com/Qiti.insurance


Document certifié
11/04/2023

Qiti
https://qiti.eu/

https://qiti.eu/


Cette émission d’actifs numériques “utility tokens”, organisée par la société VAULT SAS, est exécutée en vue d’une cotation en euro sur le marché 
secondaire opéré par la société Kriptown SAS et leur utilisation contre un bien ou service via la page “Shop” de cette même société. Elle est donc 
soumise aux Conditions Générales de la société Kriptown SAS, consultable sur son site internet (https://www.kriptown.com/fr/cgu).

Description de l’opération et des droits liés aux actifs numériques : 

La campagne de financement réalisée sur la plateforme Kriptown correspond à une opération de souscription de jetons. A la fin de la période de 
souscription de jetons, l'émetteur :  VAULT SAS vous distribuera de manière définitive les jetons que vous avez préalablement souscrits.  Le droit 
d’usage de vos jetons est de la responsabilité de l'émetteur qui, en relation avec la société, se chargera de vous distribuer vos produits & Services en 
question lors de l’utilisation de vos actifs numériques via votre interface dédiée à l’adresse https://www.kriptown.com/fr/shop .

Cette émission d’actifs numériques a pour objectif de permettre à l'émetteur de financer sa participation à l’augmentation de capital de la société en 
question dans l’objectif de renforcer ses fonds propres. 

Le présent document a pour objectif de vous donner le plus d’informations possible sur la société dont les produits et services sont rattachés à vos 
jetons.

Les jetons émis sont régis par l’article Article L552-1 et L552-2 du Chapitre II du titre V du livre V du Code Monétaire et financier. Ils ne sont pas des 
instruments financiers. En achetant des jetons de la start-up, vous devenez détenteurs de jetons vous donnant un droit d’usage (défini dans le point 
12. de ce document).

Avertissement: Investir dans des jetons numériques présente des risques de perte en capital. 
Le capital investi est non garanti. Tout investissement peut entraîner une perte partielle ou totale du capital.
Le processus de sélection des startups mis en place, l’accès à la page shop et la présence d’un marché secondaire sont là pour vous prémunir 
d’une partie de ces risques, mais l’évolution d’une startup et de la cotation des jetons ne sont jamais prévisibles. Le cours des jetons peut être 
soumis à une forte volatilité. Il vous appartient donc de prendre votre décision d’investissement en toute connaissance de cause.
Il est conseillé de n’investir qu’une faible partie de son patrimoine financier en jeton.

Disclaimer

https://storage.googleapis.com/kriptown-assets/CGU/CGU-Kriptown.pdf
https://www.kriptown.com/fr/shop
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Nom de la société : Qiti

Forme sociale de l’entreprise : SAS, société par actions simplifiée

Mandataires sociaux : Christophe BREMARD, Guillaume DION, 
Siren : 898560990

Capital social : 12 248,00 €

Adresse du siège : 31 RUE DE PARIS 06000 NICE

Date de création :14/04/2021

Actifs : (Brevets, marques, propriété intellectuelle / industrielle, etc.)
Marques déposés
Développement R&D valorisé
Partenariat avec l’INRIA
Portefeuille clients générant 120 000€/an

1. Informations générales

https://www.pappers.fr/recherche-dirigeants?q=Christophe+BREMARD&date_de_naissance_dirigeant_min=08-01-1971&date_de_naissance_dirigeant_max=08-01-1971
https://www.pappers.fr/recherche-dirigeants?q=Guillaume+DION&date_de_naissance_dirigeant_min=17-06-1973&date_de_naissance_dirigeant_max=17-06-1973


Tableau détaillé des produits et charges : (dernière année fiscale clôturée)

2.    Données financières



Capital social & répartition :
11020€ réparti au 01/03/2024 comme suit:

Engagement capitalistique 
Sans Objet
Tableau détaillé des produits et charges : (dernière année fiscale clôturée)
cf bilan joint & Grand Livre
Tableau détaillé des actifs et passifs : (dernière année fiscale clôturée)
cf bilan joint & Grand Livre

2.    Données financières



Tableau détaillé des actifs : (dernière année fiscale clôturée)

2.    Données financières



Tableau détaillé des passifs : (dernière année fiscale clôturée)

2.    Données financières



Valorisation retenue pour l’entrée au capital de l'émetteur : 
5 000 000€

Méthode de valorisation détaillée :

Valorisation de la précédente levée en Post Money+ 30% en raison de la sortie de l’Appli intégrant 
l’Intelligence Artificielle et le conseiller en assurance de demain

Historique des levées de fonds :

Juin 2022 : 250 000€ auprès de BA & dirigeants de l’assurances C.Belval ( April)
+ 250 000€ de Prêts bancaires
+ 250 000€ d’OC via BPI
+   90 000€ de subvention Deeptech via BPI

Avril 2023 : 325 000€ auprès de BA &  dirigeants de l’assurances dont G.Sarkozy

  3.Besoin de fonds propres



  4. Emission d’actifs numériques

Montant Min (SoftCap) et Max souhaités (HardCap) :
Montant minimum : 100k
Montant maximum : 750k

Déroulement de l’opération :
Date de début : 13/06/2023
Date de fin : 20/09/2023

Prix d'émission d’un actif numérique : 
Le prix d’émission d’1 token est de 10€

Droit d’usage rattaché aux actifs numériques :
5 token vous donne le droit à un Tshirt Qiti 

Modalités d’usage des Actifs Numériques
Les actifs numériques sont utilisables uniquement via la page https://www.kriptown.com/fr/shop. Une fois l’actif numérique utilisé, vous recevrez le produit ou le service associé par 
e-mail.

Liquidité 
Conformément à l’article 3.8.5 des CGU de Kriptown, l'émetteur se réserve la possibilité de racheter des actifs numériques pour favoriser la liquidité de ces derniers. Ils seront achetés via 
un « ordre à la meilleure limite », le prix sera donc défini par le carnet d'ordres déjà en place.   

 

https://www.kriptown.com/fr/shop


Validations
Annexe 1 : page de validation “expert comptable”



Validations

Annexe 2 : page de validation “avocat”



© Early Metrics. All rights reserved. Proprietary and confidential.

QITI EN BREF

1

Indicateurs clés

Cible et positionnement

Investissements personnels (500 k€)

Equity (250 k€)

Aides et subventions (145 k€)

A : Score de résilience + : Score de croissance

Financements et subventions

Qualité de la donnée

Évalue la maturité de l'entreprise et la 
robustesse de son modèle économique. 
 
Nombre de pairs dans l’échantillon

Évalue le rythme de développement de Qiti par rapport aux 
entreprises de même maturité : Early Stage - Pré-revenus. 

Nombre de pairs dans l’échantillon

C D

Captable

Amis et famille (30 %)

1 500 477

A+
B

Business angels (25 %)

Family offices (25 %)

E

Dette (770 k€)

Associés opérationnels (20 %)



© Early Metrics. All rights reserved. Proprietary and confidential.

BENCHMARK

2

Positionnement de Qiti par rapport aux sociétés Insurtech de la base de données

Dynamiques de marché



© Early Metrics. All rights reserved. Proprietary and confidential.

DISCLAIMER

3

Early Metrics est une agence de notation et de scoring de startups et PME.  
Nous analysons le potentiel de croissance et la résilience des entreprises innovantes à l'aide 
d'algorithmes backtestés. 

Ce rapport de notation a été généré à partir des données remplies par les entrepreneurs lors d'un 
questionnaire en ligne. Il vous aide à comprendre le modèle économique de l'entreprise, ses forces, 
ses points d'amélioration et sa maturité ESG. 

Pour rappel, contrairement à ce que fait Early Metrics pour ses activités de notation, les données 
collectées auprès des entrepreneurs n'ont pas été revues ou remises en cause par un analyste. 
Cependant, un indicateur de qualité des données a été développé pour suivre les incohérences.


