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A too-common story
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After 2 years of Classe 
Prépa Sabrina has just
been admitted to a 
prestigious business 
school and her parents 
are very proud

But the cost of the 
program is over 30k€ 
and she needs a 
student loan to pay

Unfortunately, the 
bank rejects her
application

Sabrina is forced to 
abandon her dream
school for which she
had worked so hard, 
and her parents feel
ashamed for not being
able to support their
daughter

😊
😒😳

😔



give up the school of 
their choice for 
financing reasons

The student dilemma

1/3
in Europe has to work
to finance his/her 
studies

1/2
has to pause his/her 
studies because of 
their job

1/4

4Source : CRE ́DOC – 09/2018 
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Student loan is the best 
financing option but…

Students are 
unfamiliar with
the loan process

Unwilling to 
contact the bank

Afraid to take a 
loan they will not 
be able to pay back

Don’t have 
guarantors



Uniloan platform simplifies access to student
loan and maximise acceptance rate
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1

Data analysis

2

Algorithm generated
recommendation

3

Loan application 
finalisation 
with online expert



50% of of the 2,9m French 
students
need a financing solution 
to live 
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Market
15 billion
(Financing needs : Tuition + living cost
French market) 

220m
in the world

20m
in the EU

Student population

2,9M
students

1,5M
looking for 

financing solutions

FRANCE



Traction

4000+
Applications received from
students coming from
100+ different schools

BANK PARTNERSHIPS

SCHOOL PARTNERSHIPS

INCUBATED @

8

+2 Coming soon

FINANCING/GRANTS

60m€
Cumulated loan
requests
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Business model

Lead generation

Student or SchoolStudent loan advisory 75€ (avg.)

Uniloan guarantee FUTURE

Total target revenue per student: 400€

Loan insurance

TriggerRevenue streams Paid byAmount Revenue type

Bank

Insurance company

% loan or flat fee

0,35%
loan amount

0,6%
loan amount

Insurance company

FUTURE

FUTURE

Loan/Bank 
account opening

Online 
subscription

Insurance
subscription

Insurance
subscription

Student loan facilitation core service is a stepping stone to offer a large 
range of products and services

Loan broker fees

Service fees

Insurance broker 
fees (Recurring)

Insurance broker 
fees



442
559

438
581 € 

849 € 778 € 

2 300 € 

3 100 € 

4 600 € 

- € 

500  € 

1 000  € 

1 500  € 

2 000  € 

2 500  € 

3 000  € 

3 500  € 

4 000  € 

4 500  € 

5 000  € 

Jan 2023 Feb 2023 March 2023 April 2023 May 2023

# Application Marketing expenses Revenues

Paid CAC : 20€
(3 months average)

Revenue per customer : 

100€

3 months revenue 

growth : +100%

Confidential

Q1 2023 Financial results
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Vision: removing further
financial barriers to higher
education

TODAY

A digital platform to maximise 
access to student loan

School partnerships 

Data acquisition

Brand building

COMING NEXT

Uniloan unique guarantee to help 

+200k students without guarantor
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STUDENT COMPANY
when applicable

FRIENDS & FAMILY SCHOOL

MUTUAL 
FUND

5% total
loan amount

Example: 500€ in mutual fund = 10k€ loan

Uniloan guarantee
concept: a mutual fund
to replace the guarantor, 
with multiple contributors
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Customer value

Students

Make higher education in 
dream school possible

Increase loan acceptance 
rate

Coaching

100% online: faster & 
easier customer journey

Schools

Student diversification / 
acquisition

Increase scholarship / 
social impact capabilities 
(leverage)

Banks

Access to untapped
market

Lead generation and 
prequalification

Risk reduction

Customer acquisition cost
reduced by 60%
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Growth strategy

Online advertising

– Social Media
– Adwords
– Websites

School partnerships

– Direct access to prospects
– Endorsement from schools
– Ambassador program

Events

– MBA fairs
– Other education-related events

External marketing

– Banks
– Student associations
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Competition

All-digital student loan 
application

Student-centred scoring

AI-enhanced coaching

Universal higher education 
offering

Alternative guarantee

Broad offering Limited 
to Grandes écoles

Limited
to Grandes écoles



126 673
2 916

5 911

11 745

(382) (903)

196
1 079

4 036

FY23 FY24 FY25 FY26 FY27
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Financials

Revenues, k€

EBITDA, k€

# loans

Market penetration

720 2400 8700 15300 27000

0,15% 1,8% 2,8% 4,4%0,6%
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Funding round

Funds 
usage

Growth
Hacking/Marketing
190k €

21%

10%

31%

38%
Legal
60k €Operation

225k €

Tech
125k €

300k € 15 months runway

Objectives

Improve platform features & Integrate
new offers

Recruit new team members

Build Uniloan brand

In equity
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Q3 2021

National launch 
(France) with BNPP 
+ 5 schools

Roadmap

Pre-qualification 
system improvement

Start building a student specific
scoring system

+ 2 banks
10 partner schools

Introduce uniloan loan
insurance offer

Introduce advisory
offers

Q3 2021

Q1 2022

Q2 2022

Q2 2023

Q3 2023

FURTHER OPPORTUNITIES

#OPEN_DATA #AI

#SOCIAL_IMPACT

#CHATBOT

Milestones

Q4 2023

Launch Uniloan
guarantee POC

#CREDIT SCORING
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Testimonials



uniloan.fr

ludovic@uniloan.fr

+33 7 56 97 90 97

Contact



Confidential

Appendices



Confidential

BNP Paribas 
partnership



Confidential

Existing School partnership - examples
INSEEC

INSEAD
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Description de l’opération et des droits liés aux actifs numériques  

Cette émission d’actifs numériques “utility tokens”, organisée par la société VAULT SAS, est exécutée en vue d’une cotation en euro sur le marché secondaire 
opéré par la société Kriptown et leur utilisation contre un bien ou service via la page “Shop” de cette même société. Elle est donc soumise aux Conditions 
Générales de la société Kriptown SAS, consultable sur son site internet (CGU Kriptown)

La campagne de financement réalisée sur la plateforme Kriptown correspond à une opération de souscription de jetons. A la fin de la période de souscription de 
jetons, l‘Emetteur VAULT SAS vous distribuera de manière définitive les jetons que vous avez préalablement souscrits.  Le droit d’usage de vos jetons est de la 
responsabilité de l‘Emetteur qui, en relation avec la société, se chargera de vous distribuer vos Produits & Services en question lors de l’utilisation de vos

Cette émission d’actifs numérique a pour objectif de permettre à l'émetteur de financer sa participation à l’augmentation de capital de la société en question 
dans l’objectif de renforcer ses fonds propres. 

Le présent document a pour objectif de vous donner le plus d’informations possible sur la société dont les produits et services de vos jetons sont rattachés.

Les jetons émis sont régis par l’article Article L552-1 et L552-2 du Chapitre II du titre V du livre V du Code Monétaire et financier. Ils ne sont pas des 
instruments financiers. En achetant des jetons de la start-up, vous devenez détenteurs de jetons vous donnant un droit d’usage (défini dans le point 12. de ce 
whitepaper).

actifs numériques via votre interface dédiée à l’adresse https://www.kriptown.com/fr/shop .

Disclaimer

AVERTISSEMENT 
Investir dans des jetons numériques présente des risques de perte en capital. 

Le capital investi est non garanti. Tout investissement peut entraîner une perte partielle ou totale du capital.
Le processus de sélection des startups mis en place, l’accès à la page shop et la présence d’un marché secondaire sont là pour vous prémunir d’une partie de ces 

risques, mais l’évolution d’une startup et de la cotation des jetons ne sont jamais prévisibles. Le cours des jetons peut être soumis à une forte volatilité. Il vous appartient 
donc de prendre votre décision d’investissement en toute connaissance de cause.

Il est conseillé de n’investir qu’une faible partie de son patrimoine financier en jeton.

https://storage.googleapis.com/kriptown-assets/CGU/CGU-Kriptown.pdf
https://www.kriptown.com/fr/shop
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1. Informations générales

Nom de la société Horizon Lending SAS

Forme sociale de l’entreprise Société par actions simplifiée

Mandataires sociaux Ludovic Gulkasehian

SIREN 832 825 343

Capital social (€) 10 000.00€

Adresse du siège social 128 rue de la Boétie, 75008 Paris

Date de création 18/10/2017

Actifs (brevets, marques, propriété intellectuelle/industrielle, 
site internet, etc.) www.uniloan.fr



2. Données financières
Capital social (€) et répartition :   10 000

Engagements capitalistiques (BSA Air, BSPCE, Promesse de cession, work for equity, etc.) : 
36 BSA Air exerçables par Loyal VC



2. Données financières
Tableau détaillé des produits et charges

Dernière année fiscale clôturée
Tableau détaillé des actifs et passifs

Dernière année fiscale clôturée



3. Besoin de fonds propres

Valorisation retenue (€) pour l’entrée au capital de l'émetteur :
1 900 000 € pré-opération

Méthode de valorisation détaillée (DCF, VC, Scorecard, etc.) :

Multiple EBIDTA : 
● EBITDA 2027 : 4m€
● Multiple : 5x ( source : FinTech companies in the SEG Index recorded a median EV/Revenue multiple of 5.4x)
● Valorisation 2027 : 20m€

Historique des levées de fonds :

2018 : Augmentation de capital de 1000€ à 10 000€
2021 : 8200€ en BSA AIR



4. Emission d’actifs numériques

Montant minimum (Softcap) souhaité (€) 50k

Montant maximum (Hardcap) souhaité (€) 300k

Date de début de l’opération 02/05/2023

Date de fin de l’opération 04/07/2023

Prix d’émission (€) d’un actif numérique (token) 10,00 €

Droit d’usage rattaché aux actifs numériques 

30 tokens = 30mn avec un coach financier via ZOOM pour vous 
accompagner dans la recherche d’un prêt étudiant

Modalités d’usage des Actifs Numériques
Les actifs numériques sont utilisables uniquement via la page https://www.kriptown.com/fr/shop. Une fois utilisé vous recevrez le produit ou le service associé par e-mail. 

Liquidité 
Conformément à l’article 3.8.5 des CGU de Kriptown, l'émetteur se réserve la possibilité de racheter des actifs numériques pour favoriser la liquidité de ces derniers. Ils seront achetés via un « ordre à 
la meilleure limite », le prix sera donc défini par le carnet d'ordres déjà en place. 

https://www.kriptown.com/fr/shop


5. Validations



Validation Expert-comptable



Validation Avocat
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UNILOAN EN BREF
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Indicateurs clés

Cible et positionnement

Investissement personnels (12 k€)

Equity (30 k€)

Aides et subventions (26 k€)

E : Score de résilience - : Score de croissance

Financements et subventions

Qualité de la donnée

Évalue la maturité de l'entreprise et la 
robustesse de son modèle économique. 
 
Nombre de pairs dans l’échantillon

Évalue le rythme de développement d’Uniloan par rapport aux 
entreprises de même maturité : Early Stage - Pré-revenus.


Nombre de pairs dans l’échantillon

A C D

Captable

Associés opérationnels (82 %)

1 495 475

E -B

Business angels (17 %)

Fonds de capital-risque (< 1 %)



© Early Metrics. All rights reserved. Proprietary and confidential.

BENCHMARK
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Positionnement de Uniloan par rapport aux sociétés Open banking de la base de données

Dynamiques de marché



© Early Metrics. All rights reserved. Proprietary and confidential.

DISCLAIMER
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Early Metrics est une agence de notation et de scoring de startups et PME.  
Nous analysons le potentiel de croissance et la résilience des entreprises innovantes à l'aide 
d'algorithmes backtestés.


Ce rapport de notation a été généré à partir des données remplies par les entrepreneurs lors d'un 
questionnaire en ligne. Il vous aide à comprendre le modèle économique de l'entreprise, ses forces, 
ses points d'amélioration et sa maturité ESG.


Pour rappel, contrairement à ce que fait Early Metrics pour ses activités de notation, les données 
collectées auprès des entrepreneurs n'ont pas été revues ou remises en cause par un analyste. 
Cependant, un indicateur de qualité des données a été développé pour suivre les incohérences.


