
QOONTOO | LinkedInwww.qoontoo.com

QOONTOO
• connecte, sécurise, et valorise le 

patrimoine des bailleurs sociaux
• améliore les relations au quotidien 

avec les locataires

https://fr.linkedin.com/company/qoontoo
http://www.qoontoo.com/


QOONTOO
Pourquoi QOONTOO?
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L’accès à internet ne doit être ni 
un « produit de luxe », ni une « option » mais 

une réalité pour tous, c’est pourquoi j’ai 
décidé de créer QOONTOO.

Fabrice Bellois, fondateur et CEO de QOONTOO 

“

”



Le poids d’une fracture numérique
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En habitat social, 15 à 40% des foyers ne disposent pas d'accès à 
Internet pour des raisons de coût trop élevé. 

Sans Internet, pas d'accès aux démarches administratives, pas d’aide au 
maintien à domicile, pas de télétravail ni d’enseignement à distance.

Dans l’habitat social :

• 50% des seniors de plus de 65 ans ne sont pas connectés,

• 25% des élèves et étudiants ont été privés de cours à distance pendant la 
crise sanitaire.

Une fracture numérique qui pèse tant sur les bailleurs sociaux que sur leurs résidents 



Notre solution : le haut débit pour tous

Une offre Internet Haut Débit ou Très Haut Débit à 4,90 € 

ou 9,90 € par mois, avec toute la TNT, associée à de 

nombreuses options :

• Un internet performant pour tous permettant l'accès 

aux services en distanciel (aide au maintien à domicile, 

enseignement à distance, etc.)

• Une plateforme de dématérialisation intégrale des 

échanges entre le bailleur et les résidents
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Taille de marché

Les bailleurs sociaux en France Les résidences de service en France
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4,5 M de 

logements

2,2 M de 

logements

400 k 

logements

(8 à 12% de 

PDM)

Patrimoine total 

des HLM 

en France

Marché : 540 M€ annuel

Cibles prioritaires

Marché : 264 M€ annuel

Cibles et prospects 

connus ou déjà 

approchés

CA potentiel : 48 M€ annuel

700 k de 

logements
500 k 

logements 
(étudiants et 

séniors)

100 k 

logements

(20% de 

PDM)

Résidences de services

Séniors + étudiants + 

tourisme

Marché : 84 M€ annuel

Cibles prioritaires

résidences séniors + 

étudiants

Marché : 60 M€ annuel

Cibles identifiées

CA potentiel : 12 M€ annuel

Le marché de l’habitat collectif représente plusieurs millions de logements en
France avec un parc en forte croissance pour répondre notamment aux enjeux démographiques des 
territoires

Une « niche » de marché qui n’intéresse pas les autres FAI qui se concentre sur les offres B2C à prix 
élevé dans une environnement très concurrentiel les uns envers les autres



Roadmap Produit
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Une équipe R&D pour une innovation continue
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Juin 2024
Plateforme MyQOONTOO 
Gestion directe par le locataire 
de ses options via la plateforme 
(forfait mobile, bouquet TV…).

2025
QOONTOO  Square = TV interactive
1- Echanges de services entre résidents

 2- Amélioration de la communication au 
quotidien entre le bailleur et les locataires 
(alertes travaux, rappels quittances…).

2026
Smart Home
Amélioration de la gestion des fluides 
à l’échelle du logement (eau, chauffage…)

2028
Aide au maintien 
à domicile
LoRaWAN

2025/2026
Smart Building = Gestion 
intelligente du bâtiment 
LoRaWAN
Solution permettant une meilleure gestion 
du patrimoine immobilier pour le bailleur 
(VMC, sécurité, Skydomes, chauffage,…)



Les facteurs clés de différenciation

1. Le PRIX : une offre complète à un prix imbattable
• Un prix très bas totalement indolore dans les charges locatives mensuelles des locataires

2. Une approche 360°

3. Un accompagnement des bailleurs et des locataires

• Et, déjà, un solide ancrage chez les bailleurs sociaux
• QOONTOO a su au fil de ces dernières années, se construire une image forte chez les bailleurs sociaux
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3 facteurs clés très forts de différenciation pour QOONTOO
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Internet pour tous 
pour les 

LOCATAIRES

Immeubles 
connectés pour 
les BAILLEURS

Dématérialisation 
de la 

communication 
entre le BAILLEUR 

et les 
LOCATAIRES



Un modèle économique robuste

STRICTEMENT CONFIDENTIEL – QOONTOO 2024 8

07

Un Business Model B2B, récurrent, sur des contrats pluriannuels

Locataires

Bailleur social

QOONTOO

Paiement  dans les charges 

locatives mensuelles

Paiement à 

QOONTOO

Internet

collectif

Options QOONTOO :

• Très haut débit

• Tel fixe et tel mobile

• Bouquets TV sur IP

Paiement des options

directement à QOONTOO

Un abonnement compris dans les charges locatives reversé à QOONTOO
Des options payantes réglées directement à QOONTOO

Réduction 
de la 

fracture 
numérique

Options de 
confort



QOONTOO – Les offres : bailleur et locataires
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2 offres complètes + options + portail d’application

Le portail QOONTOO SQUARE 
et ses applications

OU +

+ OPTIONS : forfaits mobiles et TV par Internet

My
QOONTOO

MON 
LOGEMENT

ENTRE 
NOUS

SMART 
HOME

MA
SANTÉ



Un agenda de développement
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1 100 12 000 63 000 100 000

5 16 27 47

120 k€ 2,8 M€ 6,7 M€ 11,0 M€

3,4 M€ 5,0 M€

Logements

Equipe

CA

EBITDA

2027202620252024

- 1,3 M€

qui suit une stratégie de conquêtes et de déploiements

Et une rentabilité atteinte dès fin 2025 !



Les clients
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Ceux qui ont signé et ceux qui vont signer !

Ils ont signé :

D’autres prospects sont sur le point de sauter le pas :
• En Alsace,
• En Bretagne
• Dans le lyonnais
• Dans les Pays de la Loire,
• …

Nantes Orvault Agglo de Rennes Marseille et Chessy (77)



Le modèle de QOONTOO, rentable et scalable
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amène à des marges bénéficiaires à un horizon de 2 ans



RAISON D’ÊTRE

Modèle d’impact
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Réduire la fracture numérique au sein des habitats collectifs

INDICATEURS

Indicateurs environnementaux :
- Empreinte carbone du réseau
- Efficacité énergétique des solutions QOONTOO
- CO2 évité grâce aux box reconditionnées : 

L’impact de la fabrication de box neuves est de 
79% alors que l’impact de leur fonctionnement  
n’est que de 21% ! (source : ADEME)

ODD DES NATIONS UNIES

BÉNÉFICIAIRES

• Populations socialement fragilisées dans les habitations 
à loyer modéré

• Bailleurs sociaux

LEVIERS D’IMPACTOBJECTIFS CHIFFRÉS À 2030

• Coûts de connexion inférieurs de 80% à la moyenne française
• 340.000 personnes, en état de fracture numérique, disposent désormais d'Internet (près de 10% de la 

fracture numérique)
• 660 000 personnes préservent leur reste à vivre grâce à QOONTOO
• 80 emplois directs et 240 emplois indirects créés

- Dématérialisation
- Efficience 

Activité à impact positif
Vous savez intuitivement 
ou par conviction que votre 
entreprise à un impact 
positif sur l'environnement 
ou la société

Vision & mission 
définies
Vous connaissez, vous 
avez formalisé et vous 
affichez votre raison 
d’être

Précision de la catégorie 
d’impact
Vous êtes en capacité de 
définir votre impact et sur 
quels ODD ou leviers vous 
avez un impact positif

Indicateurs de mesure d’impact
Vous savez mesurer vos 
indicateurs d’impact. Vous 
pourriez les mesurer si un client 
ou un investisseur vous le 
demande.

L’impact est au cœur de la 
stratégie
Vous avez défini des indicateurs 
de mesure d’impact qui sont 
suivis et pilotés avec des 
objectifs clairs à moyen et long 
terme.

Reconnue comme une 
entreprise à mission
Votre raison d’être est écrite 
dans vos statuts et est connue 
de vos salariés. Votre comité 
d’impact participe aux décisions 
stratégiques.

Échelle de maturité de l’organisation
1 2 5 63 4

Indicateurs sociaux :
• Coûts de connexion évitée par rapport à la 

moyenne française
• Nombre de nouveaux individus disposant du haut 

débit à leur  domicile
• Nombre d’emplois créés (directs et indirects)



Besoin en financement : calendrier
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Banque
des

Territoires

1,093 m€

293 k€ 50 k€

Business
Angels

EQUITY

France Active
Entrepreneurs

Engagés

750 k€

PRÊT

Déjà réalisé

2023 Mars 2024

PRÊT

SUBORDONNÉ

Besoin

300 k€

INVESTISSEMENT

500 k€

Fonds 
d’investissement

& Fonds 
institutionnel

Dec. 2024

650 k€

300 k€

EQUITY

Business
Angels

PRÊT

150 k€

Banques

Juin 2025

INVESTISSEMENT

750 k€

Fonds 
d’investissement

& Fonds 
institutionnel

950 k€

PRÊT

200 k€

Banques

La Banque des Territoires finance QOONTOO à hauteur de 750 k€ avant sa probable entrée au 
capital entre 2024 et 2025
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• Cœur de réseau :
o mise en place du site miroir à Rennes (PRA-

PCA)
o CMTS centralisé virtualisé HARMONIC
o Développement du site de self-care 

« MyQOONTOO »
o Portail « QOONTOO SQUARE » V1

• Recrutements : postes clés
o Ingénieur 
o Développeur
o Responsable Marketing et communication
o Responsable relation client

Priorités, objectifs clairs, efficacité & rentabilité
Utilisation des fonds levés



Proximité et inclusion
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DES RÉSIDENTS 
INSTALLATEURS 
QOONTOO forme des résidents au 
déploiement des box dans les 
résidences.
Les résidents-installateurs sont 
rémunérés pour intervenir comme support 
de niveau 1. 

UN BUREAU DE PROXIMITÉ 
DANS LES QUARTIERS

QOONTOO propose 
la mise en place 

d’une permanence 
au plus proche des locataires 

pour les aider et les accompagner. 

Résident-installateur du quartier de PORT-BOYER
« Résident installateur, j’ai été formé par QOONTOO et embauché pour accompagner les 
habitants du quartier dans l’installation de leur équipement QOONTOO. Je leur propose 
également des options supplémentaires s‘ils le souhaitent (téléphonie, bouquet TV…). »Djamel

MILLET

UN TRAVAIL EN COORDINATION 
AVEC LES ASSOCIATIONS DE QUARTIER, LES BAILLEURS ET LES COLLECTIVITÉS

QOONTOO coorganise avec ces acteurs diverses manifestations vers et pour les locataires : pieds 
d’immeubles, moments festifs, etc.,  

QOONTOO : un opérateur qui accompagne
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CEO
Expert en technologies 
de l’information 
et de la communication
 

Responsable technique
Ingénieur motivé et dynamique, 
Simon est prêt à relever tous vos défis
 

Fabrice
BELLOIS

Simon
MENARD

Responsable commercial
Après 3 ans chez un bailleur, 
Pierre vous accompagne 
dans le déploiement 
de votre solution QOONTOO
 

Pierre
BUHOT

Office manager
Le couteau suisse de QOONTOO 
 

Estelle 
MAILLET

Cheffe de projet innovation
La curiosité est la qualité première 
d’un chef de projet, Estelle explore notamment 
le potentiel de mutualisation 
des connexions internet du patrimoine

 

Coordinateur terrain
Ludovic est présent sur le terrain 
pour orienter vos locataires 
sur l’offre QOONTOO
 

Expert segment de marché bailleurs sociaux 
25 ans en qualité de cadre de direction 
dans le milieu HLM, Didier est un expert 
des bailleurs sociaux
 

Estelle
MAILLET

Anne Aurélie
LE MAT

Didier
SIMON

Ludovic
LEVÊQUE

Complémentarité sur un large
spectre de compétences

L’équipe QOONTOO

https://cbocom-my.sharepoint.com/personal/christophe_cbocom_onmicrosoft_com/Documents/Document.docx?web=1


Ils soutiennent QOONTOO
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Venez les rejoindre !
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Fabrice BELLOIS
+33 (0)6 74 26 56 65

fabrice.bellois@qoontoo.com

mailto:fabrice.bellois@qoontoo.com


Document d’informations certifiées
01/10/2024

QOONTOO
https://qoontoo.com/



Description de l’opération et des droits liés aux actifs numériques  

Cette émission d’actifs numériques par la société VAULT SAS est exécutée en vue de leur utilisation contre un bien ou service de la Société XXX via sa page 
“Boutique” sur la Plateforme opérée par la société Kriptown SAS et d’une cotation en euro sur le marché secondaire sur la Plateforme opérée par la société 
Kriptown SAS. Cette opération est donc soumise aux Conditions Générales de la société Kriptown SAS, consultables sur son site internet (CGU Kriptown).

La campagne réalisée sur la Plateforme opérée par la société Kriptown SAS correspond à une opération de souscription d’actifs numériques. À la fin de la période de souscription des actifs 
numériques, l’Émetteur VAULT SAS vous distribuera de manière définitive les actifs numériques que vous avez préalablement souscrits. Le droit d’usage de vos actifs numériques est de la 
responsabilité de l’Émetteur qui, en relation avec la Société XXX, se chargera de vous distribuer le(s) bien(s) ou service(s) en question lors de l’utilisation de vos actifs numériques via votre interface 
dédiée à l’adresse https://www.kriptown.com/fr/shop .

Cette émission d’actifs numérique pourra permettre à l’Émetteur de financer sa participation à l’augmentation de capital de la Société XXX afin de renforcer les fonds propres de cette dernière. 

Le présent document a pour objectif de vous donner le plus d’informations possible sur la Société XXX dont les produits et services de vos actifs numériques sont rattachés.

Les actifs numériques émis sont des jetons au sens de l’article L.54-10-1, 1° du Code monétaire et financier. Il s’agit, au sens des articles L. 552-1 et L. 552-2 du Code monétaire et financier, de biens 
incorporels représentant, sous forme numérique, un ou plusieurs droits pouvant être émis, inscrits, conservés ou transférés via la Plateforme au moyen d'un dispositif d'enregistrement électronique 
partagé (blockchain) permettant d'identifier, directement ou indirectement, le propriétaire desdits biens. Les actifs numériques émis ne sont pas des instruments financiers et ne font pas partie de la 
liste de l’article L. 211-1 du Code monétaire et financier. Ils ne sont pas non plus des bons de caisse au sens de l’article L. 223-1 du Code monétaire et financier. 

En achetant des actifs numériques de l’opération, vous devenez détenteurs d’actifs numériques, des jetons vous donnant un droit d’usage défini dans le point 4. de ce whitepaper.

actifs numériques via votre interface dédiée à l’adresse https://www.kriptown.com/fr/shop .

Disclaimer

AVERTISSEMENT 
Investir dans des actifs numériques présente des risques de perte en capital. 

Le capital investi est non garanti. Tout investissement peut entraîner une perte partielle ou totale du capital.
Le processus de sélection des sociétés mis en place, l’accès à la page boutique et la présence d’un marché secondaire sont notamment là pour vous prémunir d’une 

partie de ces risques, mais l’évolution d’une société et de la cotation des actifs numériques ne sont jamais prévisibles. Le cours des actifs numériques peut être soumis à 
une forte volatilité. Il vous appartient donc de prendre votre décision d’investissement en toute connaissance de cause.

Il est conseillé de n’investir qu’une faible partie de son patrimoine en actifs numériques.

https://storage.googleapis.com/kriptown-assets/CGU/CGU-Kriptown.pdf
https://www.kriptown.com/fr/shop
https://www.kriptown.com/fr/shop
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1. Informations générales

Nom de la société QOONTOO

Forme sociale de l’entreprise Société par Actions Simplifiée

Mandataires sociaux Fabrice BELLOIS

Commissaire aux comptes LBA Walter France

SIREN 828 965 632

Capital social (€) 182.260,00 euros

Adresse du siège social
25, rue Lenepveu
C/O WEFORGE
49100 ANGERS

Date de création 11/04/2017

Actifs (brevets, marques, propriété intellectuelle/industrielle, 
site internet, logiciel etc.) Marque QOONTOO



2. Données financières

Capital social (€) & répartition :   
Le capital social est de 182 260€

Engagements capitalistiques (BSA Air,BSPCE, Promesse de cession, work for equity, etc.) : 
Aucun engagement capitalistique à ce jour



2. Données financières

Tableau détaillé des produits et charges
Dernière année fiscale clôturée



2. Données financières
     Tableau détaillé des actifs et passifs

Dernière année fiscale clôturéeDétail de l’actif Détail du passif



3. Besoin de fonds propres
Valorisation retenue (€) pour l’entrée au capital de l'émetteur : 5 105 322 €

Méthode de valorisation détaillée (DCF, VC, Scorecard, etc .) : DCF

Historique des levées de fonds :

287 140 € ont par ailleurs été levés entre septembre 2017 et juillet 2021



4. Emission d’actifs numériques

Montant minimum (Softcap) souhaité (€) 100 000

Montant maximum (Hardcap) souhaité (€) 330 000

Date de début de l’opération 22/10/2024

Date de fin de l’opération 20/12/2024

Prix d’émission (€) d’un actif numérique (jeton) 10,00 €

Droit d’usage rattaché aux actifs numériques 

Un jeton vous donne le droit à un mug siglé Qoontoo 

Modalités d’usage des actifs numériques
Les actifs numériques sont utilisables uniquement via la page https://www.kriptown.com/fr/shop. Une fois utilisé vous recevrez le produit ou le service associé par e-mail. 

Liquidité 
Conformément à l’article 3.8.5 des CGU de Kriptown, l'Emetteur se réserve la possibilité de racheter des actifs numériques pour favoriser la liquidité de ces derniers. Ils seront achetés via un « ordre à 
la meilleure limite », le prix sera donc défini par le carnet d'ordres déjà en place. 

https://www.kriptown.com/fr/shop


5. Validations



Validation Expert-comptable



Validation Avocat



https://qoontoo.com/accueil
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