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ACIKLAMALAR

KOD 342PR0060
ALAN HalKla iligkiler ve Organizasyon Hizmetleri
DAL/MESLEK Fuar Organizasyon Sorumlusu
MODULUN ADI Yurt Dist Fuar Uygulamalar
Uluslararas1 fuarlara katilmada hedef iilkelerin se¢imi, yurt
o dist fuarinin diizenleme bagvurusunu yapma ve tesvik
MODULUN TANIMI islemlerini baslatma, organizatdr olarak bir yurt dis1 fuar
organizasyonun caligmalari yapma, fuar sonrasi ¢aligmalarin
takibi hakkinda bilgi iceren 6grenme materyalidir.
SURE 40/32
ON KOSUL Fuarcilik modiiliini almis olmak
YETERLIK Yurt dig1 fuar uygulamalarini yapabilmek
Genel Amag
Bu modiil ile gerekli ara¢ gere¢ ve ortam saglandiginda, yurt
dis1 fuar uygulamalarini arastirarak dogru taniyabileceksiniz.
Amaclar
MODULUN AMACI 1. Uluslararas1  fuarlara  katilmada  hedef iilkeleri
secebileceksiniz.
2. Yurt dis1 fuarinin diizenleme bagvurusunu yapabilecek ve
tesvik islemlerini baslatabileceksiniz.
3. Organizator olarak bir yurt dist fuar organizasyonun
caligmalarini yapabileceksiniz.
4. Fuar sonrasi ¢aligmalarin takibini yapabileceksiniz.
ORI . Ortam: Smuf, kiitiiphaneler, organizasyon firmalari,
gg!rlg\ll:/l/llf) A(IEQIT}{:/]I;IM universitelerin halkla iligkiler ve isletme fakiilteleri, seyahat
DONANIMLARI acenteleri, fuarla ilgili kurum ve kuruluslar.
Donanim: TV, DVD, VCD, projeksiyon, internet.
Modiiliin i¢inde yer alan her 6grenme faaliyetinden sonra
verilen Olgme sorulari, kendinize iliskin goézlem ve
8 degerlendirmeniz yoluyla kazandiginiz bilgi ve becerileri
gIIEJggIREL\I;ENDiRME Olcerek kendi kendinizi degerlendireceksiniz.

Ogretmeniniz modiill sonunda size &lgme teknikleri
uygulayarak modiil uygulamalar1 ve kazandiginiz bilgi ve
becerileri 6lcerek degerlendirecektir.







GIRIS

Sevgili Ogrenci,
Ulkelerin temel hedefi, ekonomik kalkinma ve sosyal refahin saglanmasidir.

Hayatin her alaninda oldugu gibi ekonomiyi de etkisine altina alan kiiresellesme ile
bugiin diinya ekonomisine serbest piyasa kurallari egemen olmustur.

Serbest piyasa ekonomisi uygulayicilari, kalkinma planlarinda mali tegviklere yer
verirken ve tesvik verilen alanlari, kullanilan yontemleri tespit ederken uzun donemleri
iceren programlar yapmaktadir.

Ister gelismis ister gelismekte olsun her iilkede ihracat, biiyiimenin ve kalkinmanin
temel 6gelerinden biri olmas1 nedeniyle devlet tesvikleriyle desteklenmektedir.

Thracata altyap1 hazirlayan énemli biiyiik faaliyetlerin basinda ise fuarlar gelmektedir.
Fuarlar, ihracati artirmanin yaninda fuar1 diizenleyici iilkelerin ekonomisine de biiyiik
katkilar saglamaktadir. Bu nedenle iilkemizde Ihracata Yonelik Devlet Yardimlari
Karari’nda fuarlara yer verilmistir. Dig Ticaret Miistesarligi (DTM) Fuar katilimcilar1 ve
organizatorlerine yurt dist fuarlari konusunda yardim uygulamalarini yiiriitmektedir.

Dis Ticaret Miistesarliginin yanm1 sira Tirkiye'nin gelismis iilkeler sinifina
yiikselmesinin yolunun ihracattan gegtigini goren Kiigiik ve Orta Olgekli Sanayi Gelistirme
ve Destekleme Idaresi Baskanligi (KOSGEB) 1990’lardan itibaren sistemli olarak mali
tesvikler vermeye baglamistir.

Modiil’de yukarida belirtilen konularla uluslararasi fuarlara katilmada hedef iilkelerin
secimini, yurt dist fuarinin diizenleme basvurusunu yapmayir ve tesvik islemlerini
baslatmayi, organizator olarak bir yurt dis1 fuar organizasyonun c¢alismalarini yapmayi, fuar
sonrasi ¢alismalarin takibini yapmay1 6greneceksiniz.

Derslerinizde ve mesleginizde basarilar..






OGRENME FAALIYETIi-1

AMAC

Bu faaliyet sonunda uluslararasi fuarlara katilmada hedef iilkelerden en uygun olanin
secim Olgttlerini arastirarak 6grenebileceksiniz.

ARASTIRMA
> Yurt dis1 fuarlarinin amaglarini arastiriniz.
> Uluslararasi fuarlara katilmada hedef iilkelerin se¢imini inceleyiniz.
> Thracat islemleri sirasinda basvurulacak kurum ve kuruluslar arastirmiz.
> Elde ettiginiz bilgileri rapor haline getirip sinifta arkadaslariizla paylasiniz.

1. YURT DISI FUAR ORGANIZASYON
CALISMALARI

Giliniimiizde hemen her alanda yeni iiriinler, yeni teknolojiler karsimiza ¢ikmaktadir.
Kiiresellesen diinyada, baskalarinin neler yaptigin1 gorerek 6grenmek, bizim yaptiklarimizi
baskalarina gostererek tanitmak en kisa yoldan ancak fuarlarla miimkiindiir.

Uluslararas1 fuarlar ¢ok dnceden programlanmayi, duyurulmay1 ve biiyiik hazirliklart
gerektirir. Bu tip fuarlarda ziyaret¢i veya katilimci olabilmek igin planlamanin dogru
zamanda yapilmas1 ve organize eden firmaya zamaninda bilgi verilmesi gerekmektedir.

1.1. Uluslararas: Fuarlara Katilmada Hedef Ulkelerin Se¢imi
1.1.1. Yurt Dis1 Fuarlarimin Amaclari
Yurt dist fuarlarinin diizenlenmesindeki amaglar sunlardir:

> Bireysel iligkileri gelistirmek, yeni pazarlama gruplari ile ilk temasmn
saglanmak, mevcut ig baglantilarint gelistirilmek

> Goriilecek tirliniin analizinin yapilabilmek, yeni {iriin ve uygulamalar1 gérmek

> flgili uzmanlik alaninda pazar hakkinda genel bilgiye sahip olmak

> Uriin seceneklerinin karsilastirmasini yapmak
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> Belirli ¢6ziim arayislarinda bulunmak, teknolojik geligsmeleri izlemek
> Is yapmakta oldugu kuruluslarin sunus yontemlerini gézlemek

> Kurum imajlarim yeniden gézden gec¢irmek

ILETISIMAVIACLAR

«Sahslan attimrek

oPazar payn koruvak veya gerigletimek

sHiglendimre, kilindendimre ve egitim

sTuletid tubuiann etidlemek

sHima triinve naiaingin yerestimekve kahia kilinek

ILETISIMARACLAR
/_\\ ) /_\
RE4LAM WasEL HALKLA SATIS
SATS iLSHLER GHLSTIRVE
) v 5 i / - N .

Sekil 1. 1: Uluslararasi fuar ve sergilere katilim amaclari

1.1.2. Ticaret Potansiyeli Yiiksek Olan Ulkeler
Ticaret potansiyeli yiiksek iilkelerin arastirmasi iki yonlii yapilmaktadir.

DTM tarafindan ihracat stratejisi ¢ergevesinde iilkemiz bakimindan yeni pazar olarak
belirlenen tilkelere iligkin liste, her takvim yili i¢in bir 6nceki y1l i¢cinde ilan edilir. Ancak,
ihracat stratejisi ¢evresinde ilgili takvim yil1 i¢inde de anilan listede degisiklikler yapilabilir.

> Organizatér Firma Acisindan Yapilan Ticari Potansiyeli Yiiksek Ulke
Arastirmasi

Organizator firma agisindan fuar diizenlemesi diisiiniilen sektordeki iiriinlere gore
potansiyel alic1 olan iilkelerin arastirmasi yapilir.

Arastirmada; komsu iilkeleri ile ticari iligskileri nasildir, Tirkiye ile ticari iliskileri
nasildir, bu fuarla ticari ¢6ziimlere ulasilabilir mi sorularin yanitlari aranir.
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> Katilimci Firma Agicidan Yapilan Ticari Potansiyeli Yiiksek Ulke Arastirmasi

Oncelikle firmanin iirettigi iiriin agisindan potansiyel alict olan iilkelerin arastirmasi
yapilir; spnraki adim ise faaliyet gosterilen sektorde yurt dist alim ihtiyacimi 6lgmek
amamy}a Ihracatg Birlikleri’nden {iriin bazinda arastirma yapilir.

Ornegin: Hangi {ilke hangi iiriine en ¢ok talepte bulunur,

Fuarin organize edilecegi {ilke, iiriinleriniz i¢in dnemli bir pazar midir,?

Uriinleriniz, pazar standartlarina, tiiketici zevklerine uygun mudur gibi.

Resim 1.1: Yurt dis1 fuar organizasyonu
1.1.3. ithalat Thtiyac1 Olan Ulkeler

Ithalat, sozlikk anlami ile bir iilkenin baska iilkelerde iiretilmis mallar1 satin alma
islemi olarak tanimlanmaktadir.

Politik ve teknolojik gelismelerin, kiiresellesmenin giiniimiizde uluslararasi ekonomik
iligkilerin en 6nemli pargasi haline getirdigi dis ticaretin iki ayagindan biri, ithalattir.

ithalat ihtivaci olan iilkeler ihtiyac duyduklar iiriinleri yurt disindan almak
zorunda olduklari icin ticaret potansivelleri viiksektir.

1.1.3.1. Nasil ithalatci Olunur

Temmuz 2003 basindan itibaren ithal edecegi iiriine gore Ithalate1 Birligi’ne kaydin
yaptirmig, vergi numarasina sahip her gergek ve tiizel kisi ile tiizel kisilik statilisiine sahip
olmamakla birlikte yiiriirliikteki mevzuat hiikiimlerine istinaden hukuki tasarruf yapma
yetkisi olan kisiler ithalat iglemlerini yiiriitebilir.
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Ancak;

> Ozel anlagmalara dayanan ithalatta,

> Kitap ve diger yayinlarin ithalatinda,

> Uluslararas1 fuar ve sergilerde miistesarlik¢a perakende satigina izin verilen
mallarin ithalatinda,

> Vergi numarasina sahip olma sart1 aranmaz.

Kamu ahlaki, kamu diizeni veya kamu giivenligi, insan, hayvan ve bitki saghiginin
korunmasi veya sinai miilkiyetin korunmasi mevzuata baglidir. Ilgili kurumdan izin
gerektirir.

SADECE FUARA KATILARAK YENI BIR PAZARA GIREMEZSINIZ!

1.1.4. Thracat Potansiyeli Olan Ulkeler

Thracat potansiyeli olan iilkelerin ihrag mallarim iiretirken kullandiklar1 ham maddeyi
yurt disindan alma ihtimali yiiksek oldugu icin ticari potansiyeli yliksektir.

1.1.4.1. Thracatg kimdir?

6.6.2006 tarih ve 26190 sayili Resmi Gazete'de yayimlanan Ihracat Y&netmeligi'nin 4.
maddesinin (e) bendine gore, ihrag edecegi mala gore ilgili Thracatgr Birlikleri Genel
Sekreterligine {iye olan, vergi numarasina sahip gercek veya tiizel kisiler ile tiizel kisilik
statiisiine sahip olmamakla birlikte yiiriirliikteki mevzuat hiikiimlerine istinaden hukuki
tasarruf yapma yetkisi taninan ortakliklar ihracatgi olarak tanimlanmustir.

1.1.4.2. ihracat konusunda hizmet veren kuruluslar

DTM (T.C. Bagbakanlik Dis Ticaret Miistesarlig1) www.dtm.gov.tr
IGEME (ihracat1 Gelistirme Etiit Merkezi) ~ www.igeme.org.tr
TIM (Tiirkiye Thracatcilar Meclisi) www.tim.org.tr

DEIK (D1s Ekonomik iliskiler) www.deik.org.tr

Tiim Illerin Sanayi ve Ticaret Odalari

YVVVYY

THRACATIMIZIN ARTISI ANCAK YENI PAZARLAR YARATMAKLA VE YENI URUNLERI
THRACAT KALEMJ OLARAK ORTAYA KOYMAKLA
MUMKUNDUR!

1.1.4.3. Satis Sekilleri

Uluslararas: ticarette kullanilan 6 farkl satis sekli vardir:


http://www.dtm.gov.tr/
http://www.igeme.org.tr/
http://www.tim.org.tr/
http://www.deik.org.tr/

»  Transit Ticaret

Bir ihracat isleminde, esyanin parasini 6deyen iilke ile esyanin gonderildigi iilke farkl
olabilir. Ornegin; ihracatginin parasini ddeyen iilke Tiirkiye ancak ihracat¢inin esyayi
gonderdigi iilke Almanya olabilir. En az 3 iilkenin katilimi ile gerceklesir. 3 parti vardir:
ihracatgi iilke, ithalater iilke, transit tilke.

1) €& MUSTERI
: A
IHRACATCI ITHALATCI
URUN S
) & €= g
TOPTANCH

IHRACATCI

GUMRUK
KOMISYONCU

3)

sl GORTACI

NAKLIYECH

" & oo
PROFORM
INVOICE

ITHALATCI

Resim 1. 2: ithalat1 ve ihracate iliskisi

> Kredili ihracat

o Once mal cinsi, 6deme plan1 ve ddeme siiresini igeren satis sdzlesmesinin aslh
ve Tiirk¢e metniyle birlikte ihracat¢i birliklerine yapilir.
. Ulke politikast acisindan  miistesarlikca  getirilebilecek  diizenlemeler

kapsamindaki mallarla ilgili kredili ihracat talepleri ilgili miistesarlik¢a goriisii
alindiktan sonra, bunun disindaki mallarda dogrudan soézlesmede belirtilen
esaslar dahilinde ihracatg1 birlikleri ile sonuglandirilir.

o Talep uygun goriiliirse, birlik tarafindan giimriik beyannamesi iizerine “kredili
ihracat” ifadesi disiilerek onaylanir.
o Dayaniksiz tiikketim mallar1 2, yatirim mallar i¢in 5 y1ili gegemez.

o Telgraf, teleks veya faks ile sézlesme yapilmaz.



>  Konsinye Ihracat

Talebi ilgili ihracate1 birligine yapilir. Goriig alinir, bir problem yoksa;
Giimriik beyannamesi iizerine “Konsinye Thracat” ibaresi diisiiliir.

90 giin icinde glimriik idaresine ulagsmasi gerekir.

Satis yapilmasinin ardindan 30 giin icinde, kesin fatura kesilerek diger
belgeler ile birlikte ihracatci birligi ve araci bankaya bildirirler.

1 y1l igerisinde bu mallarin kesin satiginin yapilmasi gerekmektedir. Siire
bitiminde satis yoksa 1 y1l daha uzatma istenebilir.

Satis olmaz ise mallarm yurda giimriik mevzuati cergevesinde yurda
getirilmesi gerekmektedir.

> ithal Edilmis Uriinlerin Thracat

>

>

Ithalat rejimi cercevesinde ithal edilmis ve vergileri ddenmis bulunan
yabanci menseli yeni veya kullanilmis mallarin ihraci 6zellik arz etmeyen
ihracat kapsaminda yapilir.

Bedelsiz ihracat

Kambiyo mevzuatina gore yurda getirilmesi gerekli olmaksizin yurt
disinda kesin olarak mal ¢ikist anlamina gelir.

Reklam araclari, garanti siiresi igerisinde yenilenmesi gereken mallar
Degeri 10.000 USD’ yi asmamak kaydi ile ihrag edilebilir.

Bedelsiz ihrag iiriinlerinin siiresi 1 yildir.

Ozellik Arz Etmeyen Ihracat

Ihracatg1 birliklerine onaylattiklar1 giimriik beyannamesi ile
birlikte, ihracatin yapilacag: glimriik idaresine miiracaat ederler.

1.1.5. Thracat Islemleri Sirasinda Basvurulacak Kurum ve Kuruluslar

Thracat islemleri sirasinda basvurulacak kurum ve kuruluslar sunlardir:

>
ihracatlarda

>

Bagbakanhk Dis Ticaret Miistesarhgi; Ticari kiralama yoluyla yapilacak

Thracat Genel Miidiirliigii

Yurt dig1 fuar sergilere katilma
Yeterlilik ve gegici yeterlilik belgesi
Standart kontrol belgesi

Serbest bolgelerde dis ticaret faaliyeti
Devlet yardimlari
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. AR-GE faaliyetleri desteklenmesi
. Cevre maliyetlerin desteklenmesi
. Pazar arastirmasi

DIS TICARET ISLEMLER]

 IHRACAT ASAMASI
D

THALATGI
BASVURU B
* FATURA “ﬁ‘. TICARET/SANAYI ODAS!
* GUMRUK LAY DTM
BEYANNAME E / TARIM IL MODORLOG
AR - S VE K
IHRACATG) M- (HRACATCI BIRLIGI * FATURA
* ONAY * SAGLIK SERTIFIKALARI
* Nissl AIDAT * MENSE SEHADETNAMES]
* CEKILISTES!]
* SIGORTA POLIGESI
*ATR
* EURO-1
. KONYIROL BELGES/
* ANALIZ RAPORU
= =+ GOZETiIM RAPORU
i1, GOZETIM
URETICI SIRKETI
TOPTANCI

a .

‘é
VESA T + R
i GDMREKMlgLOEMLERI IH RA(>’ ,ﬁl

SON ONAYLAR

Resim 1.3: Dis ticaret islemleri ihracat asamasi
Basbakanlik Dis Ticaret Miistesarhgi

Yurt dig1 ofis-magaza tanitim

Yurt digt fuar sergilere milli diizeyde katihim

Yurt ici ihtisas fuarlarinin desteklenmesi

Egitim yardinmu

Tarimsal triinlere ihracat iadesi yardimlari

Bazi tarim fdiriinlerinde ihracati miiteakip Destekleme Fiyat Istikrar
Fonu’ndan USD karsilig1 YTL olarak ihracattaki bazi giderlerin mahsup
edilmesi



> Basbakanhk Giimriik Miistesarhg:

Giimriik Islemleri: Giimriik beyannamesini alinmasi, ihracatc1 birlige onaylatiimas,
ticari fatura ile birlikte bagvuru yapilmasi

o Muayene yapilmasi (her zaman olmayabilir)

o Mali giimriiklere génderilmesi

o Bedelsiz ihracat formu doldurularak gimriikk idareleri ve posta
giimriiklerine basvurulmasi

o Vize Islemleri ATR ve EUR.1 belgelerini giimriik idarelerinde vize
ettirilmesi

> Milli Savunma Bakanhg
o Harp, silah ve mithimmat ihracati
»  Maliye Bakanhg (Gelirler Genel Miidiirliigii ve Vergi Daireleri)

Ihracatta KDV iadesi

3065 sayili1 KDV Kanunu ibraz edilmesi gereken belgeler

Giimriik beyannamesi asli ve noterce onayli 6rnegi

Ihra¢ edilecek mallarla ilgili alis ve satis faturalarindaki bilgileri igeren
tasdik edilmis listeler.

> Saghk Bakanhgi
o Afyon ve haghas kellesi ihracati, uyusturucu madde ihracati
> Tarim Koy isleri Bakanhgi

Uluslararasi orijin ve bitki saglik sertifikasi

(Il tarim miidiirliikleri)

Hayvansal Uriinlerle ilgili veteriner saglik sertifikas

Giibre ihracati, tohum ihracati, su iiriinleri, yarig atlar

Yem, dogal ¢i¢ek soganlar1, damizlik biiyiik ve kiiglikbas hayvan

> Orman Bakanhg:
o Av hayvanlari ihracati
> Cevre Bakanh@

° Tehlikeli atik ihracati
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T.C. Seker Fabrikalar1 Genel miidiirliigii

. Seker ihracati
Valilikler
o Sinir ticareti ve belgesi igslemleri

Sanayi ve Ticaret Odalar1

o ATR belgesi, EUR 1 belgesi
o GSP formu (Form A)

Resim 1 4: ihracat pazarlamasinda etkili bir arac fuarlar

Uriin Tamtiminda Thracatei internetten Nasil Faydalanabilir?

Firmalar, fiiriinlerinin yurt dismna pazarlamasinda Internetin ne kadar etkili
olabilecegini yeni yeni kesfetmeye baslamistir. internet, {iriin ve hizmetleri diinya genellinde
pazarlamak i¢in goreceli olarak ucuz bir yoldur. 2003 yilinda Word Wide web’deki toplam
ticaretin 3 trilyon $ civarinda oldugu tahmin edilmekte ve bunun iginde ihracatin payinin
siirekli arttig1 goriilmektir. 2003 yili itibartyla diinyada 630 milyon kisinin Internet
kullanildigi, 2004 yilinda ise 700 Milyon insanin internete kullanicisi olacagi tahmin
edilmektedir.

Uriinleri yurt disina tanitmak igin hazirlanacak iyi bir Web sayfasinin unsurlari
asagida verilmektedir.

>

>

En Onemlisi, az sayida grafik ve fotograf kullanarak siteye giris
kolaylastiriimalidir.

Site, =ziyaretcilerin web sayfasinda neler istedigi dikkate alinarak
hazirlanmalidir.

Geri bildirim alabilecek yontemlere yer verilmelidir.
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Endiistriyel egilimleri tartigmak, sorular1 cevaplandirmak vs. i¢in tartigsma
gruplari olusturmalidir.
Is bulma ilanlarina yer verilmelidir.

llgilenenlerin diizenlenen bilgi edinebilmeleri igin isimlerini kaydedebilecekleri
bir adres listesi olusturulmalidir.

Buton isimlendirmelerinde is diinyasi i¢in anlamli kelimeler kullaniimalidir.

Is iliskilerinden memnun kalmis olan miisterilerin yorumlari igin bir bélim
ayrilmalidir.

En ¢ok sorulan sorular i¢in bir boliim ayrilmalidir.

E-posta mesajlarinin ii¢ giin i¢inde cevaplandirilmasi konusunda taahhiit
verilmeli ve bu taahhiit yerine getirilmelidir.

Firmanin sahip oldugu her tiirlii kalite ve standartlara iliskin bilgi verilmelidir.
Ziyaretgilerin daha fazla bilgi bulabilmesi i¢in, benzer firma ve kuruluslar ve
baglant1 kurulmalidir.

Uriin ya da hizmet hakkinda egitici bilgi verilmelidir.

Sitede, bir siparis formuna yer verilmektedir.

Tlgili sanayi dalindaki gelismeler hakkinda son haberler verilmelidir.
Ziyaretcinin bilgiye ulagma siiresini kisaltmak i¢in, tercihen sematize edilmis
resimler veya kiigiik resimleri kullanilmalidir.

Internet, aym zamanda is firsatlarindan haberdar olmak igin miikemmel bir
bulusma yeridir. Giliniimiizde Web {izerinden ticaret firsatlarim1 yayinlayan
sayisiz site bulunmaktadir. Firmalar; bu sitelerdeki bilgiyi izleyerek, iirlinlerini
satma ya da aradiklar1 {rlinleri satin alma olanagini bulabilirler. Asagida
bunlarla ilgili baz1 sitelerin adresleri verilmektedir.

YV VVVV VYV VV VV V V V

ORGANIZATORUN BAKIS ACISINDAN YURT DISI FUARI

Miisteri Odaklidir. Belli bir miisterinin gesitli {iriin taleplerinin karsilanmasini igerir.
Organizatdr olarak katilimcilari( fuar miisterilerini) olustururken;

Cevrenin arastirmasini yapabilirsiniz.

Odalar ve Borsalar Birlikleri’nden faydalanabilirsiniz.

Odalar: En saglam yoldur. Ornegin; Makarna iireticilerinin listesini alabilirsiniz.

Borsalar: 6rnegin; Izmir pamuk borsasi, iiriin konusunda faaliyette bulunan iiretici
kayitlarina bakabilirsiniz

Sanayi Siteleri/Bolgeleri: Ornegin: Ankara siteler sanayi bolgesi. Is rehberleri
arastirabilirsiniz.

Kooperatifler/Uretici Birlikleri: Belli bir konuda iiretim yapan iireticiler (Ornegin:
Cukobirlik, Pankobirlik inceleyebilirsiniz)
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Internet www.igeme.org.tr ve www.foreigntrade.gov.tr adresinden ihracatgi firmalarin
listesine ulasilabilirsiniz.

Organizator olarak bilmeniz gerekenler:

VVVYVYVYVYVY

Kambiyo Mevzuati

Gilimriik Mevzuati

Tesvik Mevzuati

INCOTERMS (Ulus Teslim Sekilleri)
Uluslararasi Tasima Kurallar
Uluslararasi Ticari Hukuk
Uluslararasi Ticari Vesaik Tanzimi

Katilmcinin Bakis Ac¢isindan Yurt Dis1 Fuar

VVVY 'V

Uriin Odaklidir. Belli bir {iriiniin cesitli potansiyel miisterilere pazarlanmasini
igerir.

Katilimei firma olarak yurt dis1 fuarini diistiniirken

Uriin arastirmas1 yapabilirsiniz.

Miisteri portfoyiine bakabilirsiniz-(ZIYARETCI)

Miisteriye ulagim yollarini incelebilirsiniz.

Biiltenler ve diger yazili kaynaklari

YV VVVVVVYY

IGEME Dis Ticaret Biilteni(www.igeme.org.tr)

Yurt disinda agilan ihaleleri, ithal talepleri

Ticari miisavirliklerden IGEME’ YE iletilen talepleri

TOBB Ekonomik Forum Dergisi

Is Birligi ve Dis Ticaret Talepleri Biilteni

Ticaret Miisavirliklerinden

Dis ticaret imkanlar1 arastirilmasi ve bilgi saglanmasi konularim yurt dist
fuarlarinda destek ve tegvikleri ve fuarlar inceleyebilirsiniz.

Uluslararas1 Teslim SekilleriINCOTERMS)’ni inceleyebilirsiniz.

Ihracatg1 Birliklerini inceleyebilirsiniz.
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PAZARLAMA YONETIMINDE TEMEL
DEGISKENLER:PAZARLAMA KARMASI

Sekil 1.2: Pazarlama karmasi

Katihmci firma olarak fuara katilim amaglarimzi ve yapacaklarimizi asagidaki
maddelere gore belirleyebilirsiniz:

Miisterilerin tespit edilmesi ve hi¢ hesapta olmayan miisterilere ulagilmasi
Konsantrasyon ve verimlilik, satis baglantis1 yapilmasi, temsilcilik verilmesi,
mevcut acentenin desteklenmesi

Pazar bilgilerinin derlenmesi, iiriinlerimizin fiyat ve kalitesinin test edilmesi
Rakiplerin goriilmesi, rekabet ve teknoloji diizeyinin belirlenmesi

Tiiketici tercihlerinin belirlenmesi, tiiketicilere tirlinlerin tanitilmas: ve tiiketici
tercihlerinin etkilenmesi, yeni liriinlerin sunulmasi, marka ve firma imaj1 tesis
edilmesi ve korunmasi, baz1 teknik iirlinlerde demonstrasyon yapilmasi

VVV VYV

1.1.6. Hedef Ulkelerden En Uygun Olanin Secimi

Ticaret potansiyeli en yiiksek olan iilkeler arasinda siralama yapilarak iglerinden bir
veya birkagi hedef iilkeler olarak tespit edilir.

Organizasyonu gergeklestirilecek iilke olarak da birkac hedef iilkenin i¢inden ticari
potansiyeli en yiiksek olan tilke segilir.

14



[
VILLATEKS

Resim 1.6: Fuar organizasyonunda hedef iilkelerden en uygun olanin se¢imi

Bu faaliyet sonunda uluslararasi1 fuarlara katilmada hedef iilkelerden en uygun olanin
secim Olgiitlerini arastirarak 6grenebileceksiniz.
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UYGULAMA FAALIYETI

Islem Basamaklar:

Oneriler

» Segeceginiz bir organizatér firmanin
yurt digt fuarlara katilm amaglarini
aragtiriniz.

» Uluslararas1 fuarlara katilmada hedef
iilkelerin se¢imini inceleyiniz.

> Ihracat islemleri sirasinda bagvurulacak
kurum ve kuruluslar arastiriniz.

» FElde ettiginiz bilgileri rapor haline
getirip 6gretmeninize ve arkadaslariniza
sununuz.

» Arastirmalarimizda Olgiilii, saygili ve

giiler ytizlii davraniniz.

Ticaret potansiyeli yiliksek olan
iilkelerin arastirmasi Olgiitlerini
arastirma yapacaginiz fuar organizasyon
firmalarinin ~ fuarcilik  konularindaki
deneyimlerini de dikkate alarak ilgili
bilgileri kaydediniz.

Aragtirmalarmizi iretimi ithalat ve
ihracat igeren ozel kuruluslar ve fuar
organizasyon  firmalarinda  birebir
gorlisme yaparak gergeklestiriniz.

Aragtirmalarinizda birkag firma ile
gorlisme yapmaya 6nem veriniz.

Konunuzla ilgili yazili ve gorsel
kaynaklar bulmaya 6nem veriniz.

Raporunuzu dosyada toplayip
Ogretmeninize =~ ve  arkadaslariniza
sununuz.

Sunum sirasinda giiler yiizlii olunuz,
gelebilecek sorulara karsi dikkatli ve
hazirliklt olunuz.

Sececeginiz bir organizator firmanin yurt disi fuarlara katilim amaglarini arastirarak
elde ettiginiz bilgileri bir dosyada toplayip 6gretmeninize ve arkadaslariniza sununuz.
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OLCME VE DEGERLENDIRME

OBJEKTIF TESTLER (OLCME SORULARI)

Bu faaliyet kapsaminda hangi bilgileri kazandiginizi belirleyebilmeniz igin sorular
verilmistir. Asagidaki sorulardan dogru secenegi isaretleyiniz.

1. Uluslararasi fuarlar ¢ok 6nceden programlamayi, duyurulmayn,...............
gerektirir.

A) Sosyal ve politik faaliyetleri

B) Denetleme ve degerlendirme faaliyetlerini
C) Smiflandirma ve politik faaliyetleri

D) Biiyiik hazirliklari

2. Asagidakilerden hangisi yurt dis1 fuarlarinin konusu degildir?

A) Katilimci firmalar
B) Sergilenen iriinler
C) Nakliye hizmetleri
D) Karmanin degerlendirilmesi

3. Asagidakilerden hangisi yanhstir?

A) Ithalat, sozliikk anlamu ile, bir iilkenin baska iilkelerde iiretilmis mallar1 satin alma
islemi olarak tanimlanmaktadir

B) Politik ve teknolojik gelismelerin, kiiresellesmenin giiniimiizde uluslararasi
ekonomik iliskilerin en énemli pargasi haline getirdigi dis ticaretin iki ayagindan
biri olan ithalattir.

C) Iithalat ihtiyac1 olan iilkeler, ihtiya¢ duyduklari iiriinleri yurt disindan almak
zorunda olduklari i¢in ticaret potansiyelleri diistiktiir.

D) Uluslararas1 fuar ve sergilerde mistesarlikga perakende satigina izin verilen
mallarin ithalatinda vergi numarasina sahip olma sart1 aranmaz.

4, Yurt dis1 fuar organizasyonlarinin amaglarindan asagidakilerden hangisi yanhstir?
A) Goriilecek iiriiniin analizinin yapmak, yeni iiriin ve uygulamalar1 gérmek
B) llgili uzmanlik alaninda pazar hakkinda genel bilgiye sahip olmak

C) Uriin segeneklerinin karsilastirmasini yapmak
D) Belirli ¢6ziim arayislarina ve teknolojik gelismeleri izlemeye gerek duymamak
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5. Yurt dist fuarlarina organizatoriin bakis agisi ve arastirmalari 6nemlidir. Buna gore
asagidakilerden hangisi yanhstir?

A) Organizatdriin bakis agis1 miisteri odaklidir.

B) Belli bir miisterinin ¢esitli {iriin taleplerinin karsilanmasini 6nemsemez.
C) Organizator gevre arastirmasi yapar.

D) Odalar ve borsalar birliklerinden faydalanir.

6. Asagidakilerden hangisi katilimei firmalarin amaglarindan degildir?
A) Miisterilerin tespit edilmesi ve hi¢ hesapta olmayan miisterilere ulagiimasi
B) Konsantrasyon ve verimliligi igermemesi.
C) Satis baglantisi yapilmasi
D) Temsilcilik verilmesi

DEGERLENDIRME
Cevaplarinizi cevap anahtari ile karsilastirmiz. Dogru cevap sayimizi belirleyerek
kendinizi degerlendiriniz. Yanlis cevap verdiginiz ya da cevap verirken tereddiit yasadiginiz

sorularla ilgili konular1 faaliyete geri donerek tekrar inceleyiniz

Tiim sorulara dogru cevap verdiyseniz diger faaliyete geciniz.
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KONTROL LiSTESI

Asagida hazirlanan  degerlendirme Olcegine gdre yaptigimiz calismayi
degerlendiriniz. “Evet/Hayir” seceneklerinden uygun kutucugu isaretleyiniz.

DEGERLENDIRME OLCUTLERI Evet | Hayir

1. Segeceginiz bir organizatoér firmanin yurt digi fuarlara katilim
amaglarimi arastirdiniz mi?

2. Uluslararasi fuarlara katilmada hedef iilkelerin segimini
incelediniz mi?

3. Thracat islemleri sirasinda basvurulacak kurum ve kuruluslar
arastirdiniz mi1?

4. Elde ettiginiz bilgileri rapor haline getirip 6gretmeninize ve
arkadaslariniza sundunuz mu?

DEGERLENDIRME
Ogrenme faaliyetinde sorulara verdiginiz cevaplarin hepsi Evet ise basarili oldugunuz

icin diger bir 6grenme faaliyetine gegebilirsiniz. Hayir diye cevaplandirdigimiz sorularla
ilgili 6grenme faaliyetini tekrar uygulamak i¢in 6gretmeninize tekrar bagvurunuz.
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OGRENME FAALIYETI-2

AMAC

Bu faaliyet sonunda yurt dis1 fuarinin diizenleme basvurusunu yapma ve tesvik
islemlerini baglatma konularim1 arastirarak ilgili kurum ve kuruluglarda inceleme
yapabileceksiniz.

ARASTIRMA

> Yurt disinda fuar diizenlenmesine iligkin tebligleri arastiriniz.

»  Yurt dist fuar nasil diizenlenir, inceleyiniz.

> Devlet fuar tesvikleri, DTM ve KOSGEB tarafindan verilen fuar tesviklerini
arastiriniz.

»  Milli katihm disindaki yurt digi fuarlara katilim destegini arastirarak elde

ettiginiz bilgileri rapor haline getirip sinifta arkadaglarinizla paylasiniz.

2. YURT DISI FUAR DUZENLEME
ISLEMLERI

2.1. Yurt Disinda Fuar Diizenlenmesine iliskin Tebligler

Yurt disi fuarlara yonelik mevzuat DTM’nin 2007/1 Sayili “Yurt Disinda Fuar
Diizenlenmesine ve Degerlendirilmesine Iliskin Teblig”i ve agagidaki etkinlikleri kapsar:

> Tiirk Thrac Uriinleri Fuar

Yalnizca Tiirk ihrag {iriinlerinin tanitimi amaciyla diizenlenen yurt dis1 fuaridir.

Ornek:
( Libya Tiirk ihra¢ Uriinleri Fuan
8-12 Kasim 2006
Trablus - Libya
TURKISHE XPO

Resim 2.1: Thrag iiriinlerinin tanitim
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>  Sektorel Tiirk ihrac Uriinleri Fuar

Yalnizca sektorel Tiirk ihrag iirlinlerinin sergilendigi yurt dist fuardir.

»  Milli Katihm Organizasyonu

Yurt disindan diizenlenen fuarlara, Tiirk firmalariin DTM tarafindan gérevlendirilen
organizator koordinatorliigiinde gergeklestirdigi toplu katilimdir.

Resim 2. 3: Milli katilim organizasyonu
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»  Yabanc Firma Katithmh Sergi

Tiirk organizatorler tarafindan yurt disinda diizenlenen ve Tiirk katilimcilarin diginda
yabanci katilimcilarin da yer aldig: fuardir.

Resim 2.3: Yabanci firma katihmh sergi

Tiirkiye adina yurt disinda fuar diizenleyebilmek icin “Yurt Disinda Fuar
Diizenleme Yetki Belgesi”’ne sahip olmak gerekmektedir.

Bu belgeyi almak i¢in;

e TOBB tarafindan verilen yurt i¢inde fuar diizenleme yetki belgesi sahibi
olmak,

e Odenmis sermayesi en az 1 milyon YTL olmak,

o Sirket ana sozlesmesinde “yurt disinda fuar diizenlemek” ibaresi koymus
olmak,

o Sirkette, dort yillik okul mezunu ve fuar organizasyonlari konusunda
deneyimli en az bes personel caligtirmak,

e En az bir yabanci dil bilen en az ii¢ personel istihdam etmek gereklidir.

Bu sartlar1 saglayan fuar sirketine DTM tarafindan 6nce “Gegici Belge” verilir.
Gecici Belge’nin siiresi 2 yildir.

Fuar organizatorii sirket, iki yil igerisinde en az iki milli katilim organizasyonunu
basarili bir sekilde diizenlemis ise “Gegici Belge”, “Belge”ye doniistiiriliir.

“Belge”, A, B ve C olmak {izere ii¢ sinifa ayrilir.
Her sinifin kisitlamalar1 ve yetki alanlan farklidir.

Tiirkiye adina yurt disinda fuar diizenleme yetkisine sahip olan 26 sirket ve kurulus
vardir.
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Bunlarm 21’1 “Belge”, 5’1 “Gegici Belge” ile faaliyet gostermektedir.

Yurt disinda fuar diizenleme yetkisi bulunan 26 organizatérden yalnizca 2 tanesi
[zmir’de, 19’u Istanbul’dadir.

2006 yilinda Tiirkiye adina yurt disinda 222 fuar diizenlenmistir. Bunlarin sadece 7
tanesini Izmirli organizatdrler yapmustir.

Yurt dis1 fuar organizatorleri ve Tiirkiye adina yurt disinda diizenlenen fuarlarin
listesini DTM’nin web sitesinden takip edebilirsiniz.

www.dtm.gov.tr
Buradan... IHRACAT—_, FUARLAR VE HEYETLER

2.1.1. Yurt Dis1 Fuar Nasil Diizenlenir

Organizatdrler, diizenlemeyi planladiklar fuarlar i¢in bir 6nceki yilin 1 — 31 Mart
tarihleri arasinda, gerekli belgelerle birlikte DTM’ye bagvurmak zorundadir.

P~
TC OB X
DISTICARET NUSTESARLIC

Resim 2. 3:Dig Ticaret Miistesarhgi

Yani sira, organizatdrler, toplu talepte bulunduklar1 fuar sayisinin en fazla %50’si
kadar ara talep miiracaati yapabilir.

Ara talep bagvurusu, fuarin baslama tarihinden en ge¢ dort ay once yapilmak
zorundadir.

Resim 2.4: Fuar alam
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Yapilan bagvurular DTM tarafindan asagidaki 6l¢iitler cercevesinde degerlendirilir:
> Mgili tilkedeki Ticaret Miisavirligi’nin goriisii alinir.
> Ayni1 sektorde ve ayni iilkede {i¢ ay oncesi ve sonrasinda baska bir yurt dist fuar
olup olmadigina bakilir.
> Bagvurulan fuarin 6zelligi ve lilkemiz ihracatina olas1 katkisi incelenir.
> Fuarin ge¢mis yillardaki performansi degerlendirilir.
2.1.2. Yurt Dis1 Fuarlarin Denetimi
Yurt disinda Tiirkiye adina diizenlenen tiim fuarlar DTM’nin denetimine tabidir.
DTM “go6zlemci” si yurt dis1 fuari yerinde denetler.

Bazen uluslararas1 gozetim sirketlerine gorev verilir.

Fuar gozlemcisi tarafindan yurt dist fuar katilimcilarina degerlendirme formlari
dagitilir.

Gozlemci tarafindan ayrica bir degerlendirme formu doldurulur.
Formlar, DTM’ye gonderilir.

DTM, gelen formlar inceler. Degerlendirme yapilirken;

Gozlemci tarafindan verilen puan 20 tam not iizerinden,

Katilimei tarafindan verilen puan 50 tam not iizerinden hesaplanir ve
30 tam not iizerinden kendi takdir puanini verir.

Ortaya ¢ikan toplam puan, fuar organizatoriiniin puanidir.

Sahip olunan yillik organizator puani, “Belge”nin simifin1 belirler.
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Resim 2.5: Organizatoriin puam

Belgeler, organizator puanina gore asagidaki siniflandirmaya tabi tutulur;

Gegici Belge: 50 — 60 aras1 puan
C Simifi Belge: 61 — 70 arasi puan
B Sinifi Belge: 71 — 80 aras1 puan
A Sinifi Belge: 81 — 100 aras1 puan

VVVY

Gegici belge” ve “belge” sahibi organizatorlerin diizenlemek zorunda olduklari asgari
fuar say1si;

Her yil i¢in;

> Gegici Belge: Enaz 2 fuar,

> C Simfi Belge: En az 4 fuar,

> B Sinifi Belge: En az 6 fuar,

> A Smifi Belge: En az 8 fuar diizenlemek zorundadir.

Gegici belge” ve “belge” sahibi organizatorlerin diizenleyebilecekleri maksimum fuar
sayisi;

Gecici Belge: Iki y1l boyunca en fazla 16 milli katilim,

C Sinif1 Belge: Bir y1l i¢inde en fazla 16 milli katilhim,

B Simifi Belge: Bir y1l iginde en fazla 30 yurt dis1 fuar,

A Sinifi Belge: Bir yil iginde en fazla 40 yurt dis1 fuar diizenleyebilir.

YV VY

‘ EK 1: Yurt Diginda Fuar Diizenlenmesine ve Degerlendirilmesine Iliskin Teblig
(IHRACAT: 2007/1)
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2.1.3. Yurt Disinda Fuar Diizenlenmesine Iliskin Uygulama Usul ve Esaslar1

YURTDISI FUARLARA
KATILIM SEKILLERI

MILLI KATILIM ORGANIZASYONLARI
ICINDE KATILIM

BIREYSEL KATILIM

Resim 2. 6: Yurt disi fuarlara katihm

2.1.3.1. Organizator Agisindan Gerekli Belgeler

Tebligde belirtilen tiim belgeleri organizatdr tarafindan hazirlanir ve DTM’ye teslim
edilmelidir.

EK 1: Yurt Disinda Fuar Diizenlenmesine ve Degerlendirilmesine Iliskin Teblig
(IHRACAT: 2007/1)
2.1.3.2. Organizatér Acisindan Dogru Zamanda Basvurunun Onemi

Tebligdeki zaman programina organizatdr firma uymaktadir.
2.1.3.2. Katihmc1 Agisindan Gerekli Belgeler

Tebligde belirtilen tiim belgeler, katilimei tarafindan hazirlanir; organizator firmaya ve
gerekli mercilere teslim edilir.

2.1.4. Katihme1 Acisindan Dogru Zamanda Basvurunun Onemi

Tebligdeki zaman programina katilimc1 firma uymaktadir

2.1.5. Dis Ticaret Miistesarh@ina Fuarin Diizenlendigi Ulke Hakkinda Bilgilerin
Verilmesi

Organizatdr firma gerekli bilgileri vermek zorundadir.
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2.2. Yurt Dis1 Fuar Tesvikleri

2.2.1. Devlet Fuar Tesvikleri

Devlet fuar tesvikleri, DTM ve KOSGEB tarafindan verilen fuar tesviklerinden
olusmaktadir.

2.2.1.1. DTM Fuar Tesvikleri

DTM, “fhracatta Dayali Devlet Yardimlar1” ad altinda vermis oldugu destekler icinde
fuar tesviklerine yer vermistir.”Uluslararas1 Nitelikteki Yurt I¢i Thtisas Fuarlari i¢in Saglanan
Destekleri” ve “Yurt Dis1 Fuar Katilimlarinin Desteklenmesi “ bagliklari altinda toplanan bu
tesvikler kapsaminda DTM tarafindan 1996 yilindan beri biiyiikk miktarlarda parasal
yardimlar yapilmigtir. DTM nin fuar tesvikleri, (Yurt Diginda Milli veya Bireysel Diizeyde
Gergeklestirilen Fuar Katilimlarinin Desteklenmesi) ve Uluslararas: Nitelikli Yurt I¢i Ihtisas
Fuarlariin Desteklenmesi ““ olmak tizere iki farkli sekilde uygulanmaktadir.

DTM fuar tegvikleri sayesinde iilkemizde her yil binlerce firma yurt disindaki fuarlara
katilmaktadir. Tesvikler, {ilkemiz firmalarina yogun bir sekilde fuarlara yonlendirerek belli
bir fuar kiiltiiriiniin olugsmasina da olanak tanidig1 igin istirak edilen fuarlardan alinan verim
de artmaktadir.

Bundan 10 y1l 6nce bir hazir giyim ihracatgisi firmamizin Paris’teki “ Pret A Porter
Fuarina katilmasi hayal gibiydi. Ihracatgilarimiz katilabildikleri marka fuarlar da hep fuar
alanlarinin ticra koselerinde yer bulabilmekteydi ama organizatorle ihracat¢ilarimizin ortak
calismast sonucu su anda diinyadaki tim fuarlarda en prestijli noktalarda Tiirk
ihracat¢ilarinin stantlarina rastlanabilmektedir.

Tim bu gelisimin temel katalizatorii yurt dis1 fuar katilimlaridir. DTM tarafindan
verilmekte olan fuar katilim tesvikleri bu anlamda 6nemli bir rol oynamaktadir.

> Yurt Disinda Milli veya Bireysel Diizeyde Gerceklestirilen Fuar
Katilimlarinin Desteklenmesi

Yurt disindaki fuarlara milli ya da bireysel diizeyde yapilan katilimlarinin
desteklenmesine yonelik olarak pek cok teblig yayimlanmis ve uzun seneler uygulanmistir.
Son Teblig 23.12.2004 tarihli Resmi Gazete’de yayimlanan 2004/6 sayili tebligdir. Bu
tebligin bazi maddelerin de zaman iginde kii¢lik degisiklikler yapilmistir. DTM tarafindan
son teblig ile ne gibi yenilikler getirildigi, kimlerin hangi oranda hangi fuarlar i¢in DTM fuar
tesviklerinden yararlanilabilecegi yararlanabilecegi ¢aligmamizin bu boliimde ayrintilariyla
ele alinacaktir.
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2.2.1.2. KOSGEB Fuar Tesvikleri

KOSGEB, gerek yurt i¢i gerek yurt dig1 fuarlara katilan firmalar1 desteklenmektedir.
DTM tesviklerinden sonra uygulamada en fazla goriilen tesvik g¢esididir. Bu tesviklerden
yararlanabilmek icin KOSGEB’in getirdigi KOBI tamimma uymak gerekmektedir.
KOSGEB’e gore

1-250 arasinda is¢i caligtiran, imalat sanayisinde faaliyet gosteren, Sermayesinin
%25’inden fazlasi bir biyik isletmeye ait olmayan isletmeler KOBI olarak
adlandirilmaktadir.

KOSGEB’in isletmelere saglanmus oldugu desteklerden Pazar Arastirma ve Ihracati
Gelistirme Destekleri kapsaminda yer alan fuar tesvikleri asagidaki dort baslik altinda

siniflandirilmaktadir.

> Yurt i¢i Sanayi Fuarlarma Katiim Destegi (Bakiniz. Yurt ici Fuar
Uygulamalar1 Modiilii)

. Yurt ici Sanayi Thtisas Fuarlar
. Yurt ici Genel Sanayi Fuarlari

> Yurt I¢i Uluslararas1 Sanayi Ihtisas Fuarlarina Katiim Destegi (Bakiniz.
Yurti¢i Fuar Uygulamalar1 Modiilii)

> Milli Katilim Diizeyindeki Yurt Dis1 Fuarlara Katihm Destegi
> Milli Kathm Disindaki Yurt Disindaki Fuarlara Katilim Destegi
Saglanan bu destekler ve tesvik tutarlar1 asagida ayrintilari ile agiklanmaktadir.

> KOSGEB’de destek verme;

. Isletmenin basvuru evraklari ile destek talebi
o Bagvurunun degerlendirilmesi
o Bagvurunun uygun bulunmasi halinde destek verme seklindedir.

> KOSGEB’de isletmeler;

KOSGEB agagidaki dlgeklerde olan ve imalat sanayinde faaliyet gosteren isletmeleri
desteklemektedir.

o Mikro dl¢ekli isletme: 10’dan az galisan istihdam eden ve yillik net satis
hésilat1 ya da mali bilangosu 1 milyon YTL’ yi ge¢meyen isletme

. Kiiciik olgekli isletme: 50’den az calisan istthdam eden ve yillik net
satig hasilati ya da mali bilangosu 5 milyon YTL’ yi gegmeyen igletme
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. Orta olgekli isletme: 250°den az galisan istihdam eden ve yillik net satig
hasilat1 ya da mali bilangosu 25 milyon YTL’ yi gegmeyen igletme

UYGULAMA (2003 Yili Ikinci Yari-2004 Yilr) o
(]
000
(X X}
ISLETME ANALIZI YAPILMADAN 5 ISLETME ANALIZI YAPILARAK
T DESTEGE BASVURU .
VERILEBILECEK DESTEKLER VERILECEK DESTEKLER
*EGITIM DESTEGI l *DANISMANLIK DESTEGI
« GENEL TEST VE ANALIZ DESTEG| < HRACAT AMACU YURTDISisBiRUGH GELI
. PROGRAMI DESTEG
LA CR LA S L] ISLETME' «MiLLi KATILIMDUZEYINDE Y.DI§I FUARLARA
ANALIZI KATILIM DESTEGI =
*YENi GIRiSiMCi DESTEGi
+BiLGi AGLARI VE E-i§ DESTEG]
+i§ GELISTIRME MERKEZi DESTEG] . :
Yerinde lhracat yapan |, g jcageremesi test/anALiz DESTEGH
. _ veya ihracat
« ALT YAPI VE (ST YAPI PROJE DESTEGI sdyan potansiyeli . .
- ) Yiriyen Viksek *Y.DI§! DAIMi SERGILERE KATILIM DESTEG
AL G AU L e, Isletme girisimeilik +[HRACATA YONLENDIRME DESTEG|
yoni ve
+ORTAK KULLANIM AMAGLI MAKINE stratejik
TECHIZAT DESTEGI disiinme
kabiliyeti olan, | +YURTDISI PAZAR ARASTIRMA DESTEG
*TEKNOLOJi VE AR-GE DESTEKLERi yansan, -
o . } kosan veya +MARKA OLUSTURMA VE TANITIM DESTEG
*BILGI AGLARI VE E-I§ DESTEGI ,hlZ" yuruyen + MiLLi KATILIM DISINDAKi Y.DI§I FUARLARA
(Meslek Kurulusu Basvurusu) isletmeler T 2
«PATENT, FAYDALI MODEL, ENDUSTRIYEL 0 i *BILGi Gi
L SOZLESMELI PAKET —»] *BiLGISAYAR YAZILIM KULLANIM DESTEG
DESTEK PROGRAMI +NITELIKLI ELEMAN ISTIHDAM DESTEG

Sekil 2. 1: KOSGEB destekleri

Bir isletme aym takvim yil icerisinde 2 defa Milli Katilim Diizeyi ve 2 defa Milli
Katihm Dis1 Yurt Dis1 Fuar Destegi’nden faydalanabilir.

2.2.2. Milli Katilm Diizeyindeki Yurt Disindaki Fuarlara Katihm Destegi
Dis Ticaret Mistesarlig1 tarafindan milli katilim diizeyindeki yurt dis1 fuarlar olarak
belirlenen fuarlarda; isletmelere, iiriin sergileme destegi; en az 6 m? ve en fazla 30 m? i¢in m?

basima katilim iicretine (nakliye ve giimriikleme dahil) % 65 oraninda m? basina st sinir
300 YTL olmak kaydi ile destek saglanir.
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Isletmelerin uluslararasi pazarlara giris yurt dis1 pazar paylarini artirma rakiplerini
tanima yeni lriinler ve teknolojiler hakkinda bilgi edinme ve iirlinleri icin marka imaji
olusturmalarini teminen iilkemiz milli katilmin gergeklestirecegi ve kendileri i¢cin hedef
pazar olarak Ongordiikleri iilkelerde diizenlenen milli katilim diizeyindeki yurt dis1 fuarlar
arasindan KOSGEB tarafindan yillik olarak belirlenen yurt dis1 fuarlara katilimlarina destek
verilmesini kapsamaktadir.

Her isletmeye iiriin sergileme destegi olarak en az 6 m? ve en fazla 30 m? i¢in destek
verilmektedir. KOSGEB tarafindan destek saglanacak m? basina fuar katilim {icretine
verilecek destegi iist limiti 300 YTL’ dir.

Bu fuar katilim iicretine bosg kapali alan kiras1 standart stant konstriiksiyonu standart
stant dekorasyonu fuar alaninin genel diizenlemesi ile ilgili genel giivenlik, genel temizlik
hizmetleri fuarin yurt dig1 tanitim giderleri iiriinlerin organizator kurulusun bildirecegi yurt
icindeki depo ile fuar stant alani arasinda gidis doniis nakliyesi, tirtinlerin yurt dig1 indirme-
depolama-yiikleme giderleri iriinlerin giimriik islem giderleri ile yurt dis1 nakliye sigortasi
giderleri dahildir.

KOSGEB fuar tegvikleri, gerek miktar gerek kapsadigi masraf kalemleri agisindan
oldukea tatminkardir. Kiiciik ve orta 6lgekli isletmeleri hedef alan KOSGEB tesvikleri, fuar
katilimlarinda yasanan finansal sorunlara getirilen etkin ¢oziimlerden biridir. Uygulamada da
DTM tesviklerinden sonra en sik goriilen destek tiiriidiir.

KOSGEB’in herhangi bir desteginden yararlanmak i¢in her isletmenin “Stratejik Yol
Haritas1” hazirlanmasi gerekmektedir. KOSGEB, son derece ayrintili bilgi ve hedeflerin
kagida dokiilmesi zorunlu kilan stratejik yol haritasi hazirlamak igin 28 sayfalik bir
“Stratejik Yol Haritas1i Hazirlama Rehberi” yayimlanmistir. Yam sira, cesitli illerde
“Stratejik Yol Haritas1 Hazirlama Egitimleri” verilmektedir.

Stratejik Yol Haritasi, KOSGEB desteklerine bagvuran isletmelerin biiyiime ve
gelisme ile ilgili niyetlerini stratejik hedefler haline getirmesini saglamak i¢in geligtirilmistir.
Bu hedeflerin elde edilmesi i¢in ise KOSGEB’in hangi desteklerine ihtiya¢ duyduklarin
isletmeler yine Stratejik Yol Haritasinda bildireceklerdir.

Bu uygulamanin temel amaci isletmelerin gelecek {i¢ yil ile ilgili zaman zaman
olusturduklar1 planlamalar1 basit bir mekanizma ile yazili hale getirmelerinin saglanmasidir.

Boylece isletmeler KOSGEB’den alabilecekleri desteklerin nitelik ve zamanlamasinin
en fazla fayda saglayacak sekilde planlanmasi saglayarak Stratejik Yol Haritasi’na dayali
olarak destek alacaklardir.

Isletmeler KOSGEB tarafindan dortlii bir siniflamaya tabi tutulmustur. Isletme siifina
gore secilebilecek Stratejik Hedefler, KOSGEB tarafindan belirlenmistir. Isletmelerin tabii
olduklar gruplara denk diisen stratejik hedefleri asagida verilmistir. Firmalarin kendileri i¢in
hazirlayacaklart uzun dénemli hedefleri stratejik hedefleri ile uyumlu olmalidir.
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2.2.3. Milli Katihm Disindaki Yurt Dis1 Fuarlara Katilim Destegi

Isletmelerin, uluslararasi pazarlara girme ve yurt dist pazar paylarini artirma,
rakiplerini tanima, yeni iiriinler ve teknolojiler hakkinda bilgi edinme ve iiriinleri i¢in marka
imaj1 olusturmalarin1 saglama amact ile kendileri icin hedef pazar olarak ongdrdiikleri
iilkelerde, organizator kuruluglar tarafindan diizenlenen milli katilim disinda kalan yurt dist
fuarlara katilimlaria destek verilmesidir.

Faydalari: Milli katilim disindaki yurt dis1 fuarlara katilim desteginin verilmesi ile
isletmelerin yurt dis1 pazar paylarimi artirmalari, rakiplerini tanimalari, yeni iriinler ve
teknolojiler hakkinda bilgi edinmeleri ve iirtinleri i¢in marka imaj1 olusturmalar1 saglanmig
olacaktir.

Kimler yararlanabilir: Bu destekten isletmeler yaralanabilir.

Destek unsurlari ve iist limitleri: Her isletmeye iiriin sergileme destegi olarak en az
6 (alt1) m? ve en fazla 30 (otuz) m? i¢in destek verilir. Metrekare basina verilecek destegin
st limiti 300 (li¢ yiiz) YTL olmak iizere KOSGEB tarafindan destek saglanacak fuar katilim
iicretine; bos kapali alan (yer) kirasi, standart stant konstriikksiyonu, standart stant
dekorasyonu, iriinlerin yurt i¢indeki depo ile fuar stant alani arasi gidis-doniis nakliyesi,
tirtinlerin yurt dig1 indirme-depolama-yiikleme giderleri, tirtinlerin giimriik islem giderleri ile
yurt dist nakliye sigortast giderleri dahil olup, ekteki KOSGEB destekleri tablosunda
belirtilen oranlarda destek verilir.

Isletmelerin Milli Katilim Disindaki Yurt Dis1 Fuarlara katilimlar1 halinde;

Uriin Sergileme Destegi

En az 6 m? ve en fazla 30 m? icin m? basina katithm iicretine (nakliye ve
giimriikleme dahil) % 60 oraninda m?> basina iist sinir 300 YTL olmak kayd ile destek
saglanir.

Basvuru: Bagvurular, KOSGEB Uygulama Birimlerine yapilr.

Ornek; www.kosgeb. gov.tr
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KOSGEB
KALITE YONETIM SISTEMi

PAZAR ARASTIRMA VE iIHRACATI GELiSTIRME DESTEKLERI
iZLEME VE PERFORMANS DEGERLENDiRME FORMU

Destek Talep Eden Yararlanict Adi

Hizmeti Saglayacak Organizator Kurulus / Tedarikei
Adi

Destek Talep Tarihi

So6zlesme Tarihi

Is Tanim1

Baslangic-Bitig Tarihi ..../....200.. -

Stratejik Yol Haritasinda, yararlanici tarafindan
belirlenen performans 6lgiiti

Asagida belirtilen her bir destek i¢in ddeme yapilmasini miiteakip ve Stratejik Yol
Haritasinda belirtilen donem sonunda degerlendirme yapilacaktir.

Yararlaniciya saglanan destegin izlenmesi ve performansinin degerlendirilmesi
amaciyla, yararlaniciya saglanan ilgili destegin sonucunda gergeklesen ¢iktilar1 ve ilgili
sorular1 igaretleyiniz.

Milli katihm diizeyindeki yurt dist fuarlara katihm desteg@i / milli katilim
disindaki yurt dis1 fuarlara katihm destegi

Performans Olgiitleri Evet Hayir
Yurt dis1 miisteri portfoylinde artig saglandi m1?
Kapasite kullaniminda artig saglandi m1?
Yeni lirlin sayisinda artis sagland1 m1?
*Ticari baglanti artig1 saglandi n1?
Stratejik Yol Haritasinda, yararlanici tarafindan
belirlenen performans olgiitleri saglandi m1?
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Yurtici uluslararas1 sanayi ihtisas fuarlarina katilm deste@i / yurtici sanayi
fuarlarma katihm destegi

Performans Olgiitleri Evet Hayir

Yurt dis1 miisteri portfoylinde artis saglandr mi1?

Yurt i¢i miisteri portfoylinde artis saglandi mi1?

Kapasite kullaniminda artis saglandi mi1?

Yeni {iriin sayisinda artisg sagland1 m1?

*Ticari baglanti artis1 saglandi ni?

Stratejik Yol Haritasinda, yararlanici tarafindan
belirlenen performans olgiitleri saglandi m1?

2.2.3. Yurt Dis1 Fuar Tesvikleri (Uluslararasi Fuar Katihmlarinda Tiirkiye’deki
Sistem ve Devlet Destegi)

Tirkiye’de yurt dis1 fuarlara katilim bireysel katilim veya Tirkiye’nin milli katilim
organizasyonu seklinde olmaktadir.

Milli Katilim, yurt disinda diizenlenen genel veya sektdrel nitelikli uluslararasi
fuarlara Tirk firmalarinin DTM tarafindan gérevlendirilen organizatér koordinatorliigiinde
gerceklestirilen toplu katilimdir.

Bireysel katilim, DTM tarafindan belirlenerek ilan edilen, yurt disinda diizenlenen
sektorel nitelikteki uluslararasi fuarlara firmalarin kendi girisimleri neticesinde dogrudan
katilmalaridir.

Yurt disinda milli veya bireysel diizeyde gerceklestirilen fuar
katilmlarinin desteklenmesi ilgili teblig’in uygulama usul ve esaslarina gore
yapilmaktadir...

2.2.4. Devlet Dis1 Fuar Tesvikleri

Buraya kadar anlatilanlar dogrudan devletin bir organi olan DTM ile devlet ile organik
bagi bulunan KOSGEB tarafindan verilen fuar tesvikleri idi. Bu tesvikler Devlet Fuar
Tesvikleri olarak adlandirilmistir. Bu kisimda ele alinacak tesvikler ise devletin kasasindan
degil destegi yapan kurum ya da kuruluslarin kendi biitcelerinden karsilanmaktadir ve
destegi veren bu birimler, devlete bagli merciler degildir.”Devlet Dis1 Fuar Tegvikleri” ad1
verilen bu béliimde; ITO Fuar Tesvikleri ve Banka Kredileri incelenecektir. Sozii edilen bu
iki tesvikten ITO tarafindan verilen destek karsiliksizken banka kredileri geri 6demelidir.
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Bununla birlikte bazi bankalar tarafindan fuar katilimcilarina uygun vade ve faiz
oranlart ile kredi verildigi igin karsiliksiz olmasina ragmen bir tesvik unsuru olarak
diisiiniilmiis ve bu bdliimde yiizeysel olarak yer verilmistir.

>  ITO Fuar Tesvikleri
Yurt I¢i Fuar Katilimlarina yéneliktir. (Bakiniz; Yurt ici Fuar Uygulamalari Modulii)
»  Banka Kredileri

Baz1 bankalar, son birka¢ yildir “ Fuarlara Katilim Kredisi” adi altinda, fuarlarda
stant acan firmalara kredi vermektedir. Adindan da anlagilacag {izere banka kredileri, su ana
kadar anlatilan tesviklerin aksini geri 6demesi olan bir tesvik cesididir.

Kredilerin amaci, yurt i¢inde ve disinda diizenlenen fuarlarda stant agan imalatgi
firmalar1 desteklemektir. Kredilerin vadesi genellikle 24 aydir ve piyasa cari faiz oraninin
altinda bir oranla kullandirilmaktadir. Faiz orani, ekonomik konjonktiire gore degismektedir.

> Fuar, Sergi ve Panayirlara Yonelik Vergi Istisnalari

Genellikle, fuarlarda stant agan firmalarin organizatére 6dedikleri katilim bedelinin bir
kismimin katilimeiya iade edilmesi seklinde saglanan fuar tesviklerinin yaninda, fuar, sergi
ve panayirlara yonelik uygulanan bazi vergi istisnalar1 bulunmaktadir. Bireysel fuar katilimi
sonrasi bagvuruda dikkat edilmesi gereken diger hususlar EK 2’ de sunulmustur.

Bu istisnalarin diger mali tesvikler kadar ihracat iizerinde etkisinin olmayacagi agik
olmakla birlikte s6z konusu vergisel kolayliklarin incelenmesinde de yarar vardir. Fuar, sergi
ve panayirlarla ilgili yapilan faaliyetlerde devletin sagladigi vergi istisnalar1 asagida
agiklanmaktadir.

. Sergi ve Panayir Istisnas

Dar miikellefiyete tabi olanlarin hiikiimetin izniyle agilan sergi ve panayirlarla
yaptiklar ticari faaliyetlerden ve serbest meslek faaliyetlerinden elde ettikleri kazanclar
Gelir Vergisi Kanunun 30’uncu maddesi uyarinca Gelir Vergisinden miistesnadir.

Uretici-imalatg1 organizasyonlar1 da artik fuar tesviklerinden yararlanabilmektedir.
Uretici dernekleri, imalatg1 birlikleri ya da federasyonlar1 gibi organizatérler, biinyelerindeki
sirketleri temsil etmek amaciyla 36 m? den fazla olmamak kaydiyla bir yurt disi fuara
katildiklarinda, katillm bedelinin; milli katilimli fuarlarda ve Tirk ihracat iiriinleri
fuarlarinda 10.000 ABD Dolari’ni, sektorel nitelikli milli katilim veya sektorel Tiirk ihracat
iiriinleri fuarlarinda 15.000 ABD Dolar1’n1 agmamak kaydiyla %65°1 katilime1 organizasyona
fuar sonrasinda 6demektedir.
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UYGULAMA FAALIYETI

Bu faaliyet fuarmin  diizenleme

Ogrenebileceksiniz.

sonunda yurt dis1 islemleri arastirarak,

Islem Basamaklar1 Oneriler

Yurt disinda fuar diizenlenmesine
iligkin tebligleri arastiriniz.

Yurt disinda fuar diizenlenmesine
iliskin uygulama usul ve esaslarini
arastiriniz.

Yurt dis1 fuar tesviklerini arastiriniz.

Devlet fuar tesviklerini arastiriniz.

Dis ticaret miistesarligi fuar
tesviklerini arastiriniz.

KOSGEB fuar tesviklerini arastiriniz.

Yurt disinda milli veya bireysel

Aragtirmalariizda 6lgiili, saygili ve
giiler yiizlii davraniniz.

Etkili iletisime 6nem veriniz

Aragtirma islemleri igin internet
ortamindan faydalanabilirsiniz.

Arastirmanizi organizasyon
firmalarinda, KOSGEB
merkezlerinde, ticaret sanayi
odalarinda, ticaret odalar1
kiitliphanelerinde, il merkez
kiitiiphanelerinde, fuarla ilgili kurum
ve kuruluslarda derneklerde, sektorde
ilgili kisilerden karsilikli goriismelerle

diizeyde gergeklestirilen fuar
katilimlarinin desteklenmesini
arastiriniz.

» Bilgilerinizi arastirma dosyasinda
toplayip okuldaki 6gretmenleriniz ve
arkadaglarinizla paylaginiz.

bilgiler alarak yapabilirsiniz.

» Konunuzla ilgili yazili ve gorsel
kaynaklar bulmaya 6nem veriniz.

» Bilgilerinizi bilgisayar ortaminda
sunum seklinde hazirlayiniz.
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OLCME VE DEGERLENDIRME

OBJEKTIF TESTLER (OLCME SORULARI)
Asagidaki sorulari cevaplayarak faaliyette kazandiginiz bilgi ve becerileri dl¢iiniiz.
1. Yurt dis1 fuarlar i¢in hangisi gegerlidir?

A) Tiirk ihrag tiriinleri fuar

B) Sektorel Tiirk ihrag tirtinleri fuar
C) Milli katilim organizasyonu

D) D)Tiiketicilere agik olmayan fuar.

2. Yurt disi fuarlarin organizasyonda ve yonetimindeki terimlerden hangisi dogru
degildir?

A) Belge

B) Faaliyet yili

C) Fuar puant

D) Teknolojik gelismelere agikligi.

3. Organizatdriin gorev ve sorumluluklarindan hangisi dogru degildir?

A) Organizasyonun yapilacag iilke ile ilgili giincel, dis ticaret mevzuatini bilir.
B) Pazar potansiyelini bilir.

C) Fuar isletmelerinin daha rantabl ¢aligma geregi duymamalarini bilir.

D) Katilimer firmalara bilgileri iletir.

4. KOSGEB’in igletmelere saglamis oldugu desteklerden igin asagidakilerden hangisi
dogru degildir?

A) Yurtigi sanayi fuarlarina katilim destegi

B) Yurtigi uluslararasi sanayi ihtisas fuarlarina katilim destegi
C) Milli katilim diizeyindeki yurt dis1 fuarlara katilim destegi
D) Her tiir isletmelere yurt digindaki fuarlara katilim destegi

5. Katilimcilar agisindan da yurt disi destekleri icin asagidakilerden hangisi dogru
degildir?

A) Uriin ya da hizmetlerin pazarlamas1 gergeklesir.

B) Basvurulan fuarm 6zelligi ve katilimin iilkemiz ihracatina olas1 katkis1 vardir.
C) Hizmetin tiim iireticilerini bir arada bulamadiklar fuarlardir.

D) Cok sayida potansiyel alici ile tanigma sans1 verir.
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6. Yurt dist fuarlari igin agagidakilerden hangisi dogru degildir?

A) Ziyaretgilerinin ¢ogunlugu fuarin diizenlendigi merkez ve komsu merkezlerden
gelen halkin olusturdugu fuarlardir.

B) Dagitim agi bulunan iiriinler ve sirketler i¢in yararli degildir.

C) Dagitim agin1 kuramamis firmalara da fayda saglayabilir.

D) Uriinler igin marka imaj1 olusturmalar1 saglar.

7. Fuarlar icin KOSGEB desteklerinden asagidakilerden hangisi dogru degildir?

A) Stratejik yol haritasi

B) Stratejik hedefler

C) Sanayi fuarlar

D) D)Uluslararasi fuarlarda niyetin dnemsizligi.

8. KOSGEB’in geri 6demesiz destekleri i¢in agsagidakilerden hangisi dogru degildir?

A) Danigmanlik destegi

B) Teknopark kira destegi

C) Yabanci katilimci sayisi, tiim katilimeilara gore en az % 15 olmasi
D) Ar-Ge sonuglarini yayimlama destegi

9. KOSGEB, hangi olgeklerde ve imalat sanayinde faaliyet gosteren isletmeleri
desteklemektedir?

A) Mikro 6lgekli isletme
B) Kiiciik 6lgekli isletme
C) Genis ¢apli isletme
D) Orta dlgekli isletme

DEGERLENDIRME
Cevaplarimizi cevap anahtart ile karsilagtirmiz. Dogru cevap sayimizi belirleyerek

kendinizi degerlendiriniz. Yanls cevap verdiginiz ya da cevap verirken tereddiit yasadiginiz
sorularla ilgili konular1 faaliyete geri donerek tekrar inceleyiniz
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KONTROL LiSTESI

Asagida hazirlanan degerlendirme 6lgegine gore yaptiginiz ¢aligmay1 degerlendiriniz.
“Evet/Hayir” segeneklerinden uygun kutucugu isaretleyiniz. Asagidaki sorulara verdiginiz
eksik ya da hatali cevaplarda 6grenme faaliyetine geri donerek konuyu tekrar ediniz.

DEGERLENDIRME OLCUTLERI Evet Hayir

1. Yurt disinda fuar diizenlenmesine iligkin tebligleri arastiriniz
mi?

2. Yurt disinda fuar diizenlenmesine iliskin uygulama usul ve
esaslarini arastirmiz mi?

3. Yurt dis1 fuar tesviklerini arastiriniz mi?

4. Devlet fuar tegviklerini aragtiriniz mi?

5. Dus ticaret miistesarligi fuar tesviklerini arastiriiz mi?

6. KOSGEB fuar tesviklerini arastiriniz mi?

7. Yurt disinda milli veya bireysel diizeyde gerceklestirilen fuar
katilimlariin desteklenmesini arastiriniz mi?

8. Bilgilerinizi arastirma dosyasinda toplayip okuldaki
Ogretmenleriniz ve arkadaslarinizla paylasiniz mi?

DEGERLENDIRME

Ogrenme faaliyetinde sorulara verdiginiz cevaplarin hepsi Evet ise basarili
oldugunuz i¢in diger bir 6grenme faaliyetine gecebilirsiniz. Hayir diye cevaplandirdiginiz
sorularla ilgili 6grenme faaliyetini tekrar uygulamak i¢in 6gretmeninize tekrar bagvurunuz.
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OGRENME FAALIYETIi-3

AMAC

Bu faaliyet sonunda uygun ortam saglandiginda yurt dist fuar diizenleme
organizasyonunu 0greneceksiniz.

ARASTIRMA
> Dis Ticaret Miistesarligina fuar diizenlemek i¢in bagvuru islemlerini arastiriniz.
> Dis Ticaret Miistesarligindan izin aldiktan sonra hazirlanacak olan fuar projesi
¢aligmalarini inceleyiniz.
> Yurt dig1 fuar alanim sergiye hazir hale getirmesi islemini arastirarak elde

ettiginiz bilgileri rapor haline getirip sinifta arkadaglarinizla paylasiniz.

3. YURT DISI FUAR DUZENLEME

3.1. D1s Ticaret Miistesarhgina Fuar Diizenlemek i¢in Basvuru

Islemleri

Organizator firmalar organizasyonun yapilacagi iilke ile ilgili giincel;

VVVVVVYVYYVYVYYVYVY

Dis ticaret mevzuati,

Gilimriik mevzuati,

Bankacilik ve sigortacilik mevzuati,

Tasimacilik sistemi,

Potansiyel alict konumundaki yerel ithalatc1 ve araci firmalar,

Fuar konusu sektor veya sektorler,

Dis ticaretle ilgili kurum ve kuruluslarin isim ve adresleri,

Yabanci sermaye mevzuati,

Anlasmazliklarin halli mekanizmalari,

Pazar potansiyeli,

Diger tamamlayici hususlar hakkinda fuar Oncesi hazirlanacak bilgi
dokiimanlari ile mevcut Katilimei listesini fuar baglama tarihinden en geg¢ 30 giin
once elektronik ortamda (CD) Miistesarliga ve katilimci firmalara iletmek
zorundadir.
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3.2. Dis Ticaret Miistesarhigindan izin Aldiktan Sonra Hazirlanacak
Olan Fuar Projesi Calismalar:

Yurt i¢i Fuar Uygulamalar1 modiiliine bakiniz.

Asagidaki konularda 6n proje taslagi hazirlayabilirsiniz.

VVVVVVVVVYVVVYVYYVYY

Pazar aragtirmasi yapilarak hedef pazar belirlenmeli,
Sektorle ilgili fuarlar belirlenmeli,

Tarih, yer, sergilenebilecek tiriinler vb. belirlenmeli,
Detaylar incelenmeli,

Onceki yilin katalogu incelenmeli,

Ticaret miisavirligi goriisii alinmali,

Stant alan1 biiyiikliigii belirlenmeli,

Ziyaretciye promosyonlar diisiiniilmeli,

Fuarin ana organizatori ile gortsiilmeli,

Bir 6nceki yilin fuar raporunu incelenmeli,

Yakin tarihlerdeki alternatiflere bakilmaly,

Katilimin maliyeti (fayda / maliyet) incelenmeli,
Devlet desteklerini arastirilmali,

Katilmig firmalarin izlenimlerini sorgulanmali,
Milli katilim ise organizatoriin ge¢misi ve katilim prosediirlerine bakilmali ve
promosyonlar hazirlanmalidir.

3.2.1. Projenin Yiiriitiilmesi

Uluslararasi fuarlara katilim asamalar1

VVVVVVVYYVY

Fuar sec¢imi ve katilim karari
Planlama

Biitce olusturulmasi

Temel islemler

Stant dizayni

Nakliye

Ziyaretci promosyonu
Stant yonetimi
Goriismelerin takibi
Katilimin degerlendirilmesi
Tesvik islemleri

Organizator firmalar ve katilimer firmalar, fuar se¢imi ve katilim kararini hedef iilke
iiriin ve sektor aragtirmalari 6lgiitlerine gore alirlar.
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Resim 3. 1: Yurt dis1 fuar stant 6rnegi

Iyi bir planlama, fuar katithmimin bagariya ulasmasinda anahtar konumundadir.
Firmamizin normal ¢aligma diizeni i¢inde yaptig1 bir¢ok is vardir ve muhtemelen ¢ok yogun
bir tempo ile calisgilmaktadir. Boyle bir ortamda karar verdigimiz fuarla ilgili hazirlik
calismalarin1 da Onem verilmeli, fuar katilimi ihmal edilmemeli ve ikinci plana
atilmamalidir. Fuarla ilgili islere zaman ayrilmamasi ve islerin siiresi i¢inde yapilmamasi
durumunda telafi i¢in ¢cok daha fazla zaman para ve stres harcanmasi hi¢ de uzak bir ihtimal
degildir.

Stant alanmnin ¢ok ge¢ kiralanmasindan dolayr iyi bir yer bulamamak, firma
bilgilerinin fuar kataloguna yetigsmemesi, sergi iriinlerinin fuara gec hatta is isten gectikten
sonra ulagmasi, otellerde yer bulunamamasi gibi durumlar fuar organizasyonu ile ilgili is
eksikliklerinin tipik sonuglarinin sadece birkagidir.

Asagidaki tabloda 6zellikle bireysel katilim sekline gore bir érnek planlama tablosu

verilmektedir. Bu tablo bir fikir vermek amaci ile hazirlanmis olup eksiklikleri veya
fazlaliklar1 olmas1 dogaldir.
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ORGANIZATOR VE KATILIMCI FIRMAYI iICEREN FUARA
KATILIMLA iLGIiLi ORNEK PLANLAMA TABLOSU

FAALIYET

Fuar acilisinin ne

kadar once yapilmah

Fuar bilgileri ve bagvuru formunun temini 12-8 ay
Biitceye karar verilmesi 12-8 ay
Katilim karari 11-7 ay
Stant alaninin rezerve ettirilmesi 11-6 ay
Proje koordinatoriin tespiti 11-6 ay
Personel planlanmasi 11-6 ay
Fuar idaresinden dogrulama 8-5 ay
Stant insasi icin fiyat alinmasi 7-5 ay
Sergilenecek iiriinlerin tespiti 5ay
Nakliyecinin tespit edilmesi 5ay
Promosyon kampanyasinin tespit edilmesi 5ay
Stanttin kimin kuracagina karar verilmesi 5-4 ay
Stant projesinin sonuglandirilmasi 4 ay
Ozel stant projesinin fuar idaresince onaylanmasi 4 ay
Stant idaresi Fuar siiresince
Organizatdr siparis formlarinin génderilmesi 4 ay
Organizatore fuar kataloguna giris i¢in bilgilerin gonderilmesi 4 ay
Basili materyalin hazirlanmasi 4 ay
Stant personelin tespiti 4 ay
Ugak ve otel rezervasyonu 4 ay
Direkt postalama i¢in adres listesi hazirlanmasi 4 ay
Tanitim panolari resim ve grafiklerin hazirlanmasi 4 ay
Yerel stant personelin belirlenmesi 4 ay
Basina ve organizatore basin biilteni gonderilmesi 3ay
Organizatorlerden girig ve park katlarinin talep edilmesi 3ay
Fuar esyasinin nakliyeciye teslimi 3-1ay
Mektup ile potansiyel alicilari standa davet edilmesi 2-1ay
Gazete ve dergilere reklam filminin materyalinin gonderilmesi 2-1
Fuar egyasinin fuara ulagmasi 10 giin
Stant personelinin fuara ulagmasi 2 giin
Faks, telefon ve mail ile potansiyel alicilarin standa davet 2h

X : afta
edilmesi
Stant hazirlig1 (montaj-dekorasyon) 2—1 giin

Fuar esyasinin doniis i¢in nakliyeciye teslim edilmesi

Fuar sonunda

Tesvik bagvurusu

Mevzuatta belirtilen
tarihler iginde

Takip-Follow-up

Fuar siiresi ve sonrasi
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3.2.2. Katihmeilar1 Fuara ikna Etmek
> Yiiz Yiize Tanitim

Fuar organizasyonlarinda, yiiz yilize tanitimlarmizin etkin olma olasilifi daha
fazladir.

>  Uzaktan Tanmitim
Internet agiyla, mail yoluyla bilgilerin tanitin yapilabilir.
3.2.3. Katihmcilar Adina Dis Ticaret Miistesarhigina Tesvik Basvurusu Yapmak
»  Gerekli Belgeleri Hazirlamak

Dis Ticaret Miistesarligi yurt disinda fuar organizasyonu uygulama usul ve
esaslarina gore gerekli belgeler hazirlanir.

> Zamaninda Basvurmak

Dis Ticaret Miistesarligi yurt disinda fuar organizasyonu uygulama usul ve
esaslarindaki basvuru tarihlerine gére basvurular yapilir.

> Fuar Alanindaki Calismalar: Planlamak

Fuar alanindaki caligmalar fuar komitesinin hazirladigi projedeki planlama
asamasidir.

3.2.4. Fuar Alamindaki Calismalar

Fuar alanindaki ¢aligmalar1 fuar komitesinin hazirladig1 projedeki planlamaya goére ve
uygulamalar da programa dahilinde yiiriitiliir.

3.2.5. Fuar Alanim Sergiye Hazir Hale Getirmek

Organizator firmalar, Katilimci firmalarla yaptiklari sozlesmeye gore fuar alanini
sergiye hazir hale getirir, organizator firmalar etalaj malzemelerini katilimer firmaya vermek
zorundadir.
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Resim 3. 2: Fuar alanma stant kurulumu
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UYGULAMA FAALIYETI

Bu faaliyet sonunda yurt dist
Ogrenebileceksiniz.

fuarinin  diizenleme islemleri arastirarak

Islem Basamaklar

Oneriler

» Dis Ticaret Miistesarligi’na yapilan fuar
diizenleme basvurusu islemlerini
arastiririniz.

» Dis Ticaret Miistesarligi’ndan izin
aldiktan sonra hazirlanacak olan fuar
projesi caligmalarini inceleyiniz.

» Uluslararasi fuarlara katilim agamalarini
arastiriniz.

» Organizatdr ve katilimet firmayt i¢eren
fuara katilimla ilgili Ornek Planlama
Tablosu’nu inceleyiniz.

» Organizator firmanin katilimcilar adina
Dis Ticaret Miistesarligi’na tesvik
bagvurusu yapmasini arastiriniz.

» Dis Ticaret Miistesarligi’na verilmesi
gerekli belgeleri hazirlamay1 6greniniz.

» Fuar alanindaki ¢aligmalar1 planlamay1
inceleyiniz.

» Bilgilerinizi aragtirma dosyasinda
toplayip okuldaki 6gretmenleriniz ve
arkadaslariniza sununuz.

» Aragtirmalarinizda 6lg¢iilii, saygili ve
giiler yiizlii davraniniz.

» Etkili iletisime 6nem veriniz.

» Arastirmanizi organizasyon
firmalarindan, KOSGEB
merkezlerinden, ticaret sanayi
odalarindan, ticaret odalari
kiitiiphanelerinden, il merkez
kiitiiphanelerinden, fuarla ilgili kurum
ve kuruluslardan, derneklerden ve
sektorde ilgili kisilerden karsilikli
goriigsmelerle bilgiler alarak
yapabilirsiniz.

» Konunuzla ilgili yazili ve gorsel
kaynaklar bulmaya 6nem veriniz.

» Uygulama galigsmalari igin bilgisayar
ortaminda dosya hazirlaymniz.

» Uygulama dosyanizi iiniversite 6gretim
gorevlilerine, okul 6gretmenlerinize ve
fuar organizasyon firma yoneticilerine
incelettiriniz.
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KONTROL LiSTESI

Asagida hazirlanan degerlendirme 6lgegine gore yaptiginiz ¢aligmay1 degerlendiriniz.
“Evet/Hayir” seceneklerinden uygun kutucugu isaretleyiniz.

DEGERLENDIRME OLCUTLERI Evet | Hayir

1. Dis Ticaret Miistesarligi’na yapilacak olan fuar diizenleme
basvurusu islemlerini arastirdiniz mi1?

2. Dis Ticaret Miistesarligi’ndan izin aldiktan sonra hazirlanacak
olan fuar projesi ¢caligsmalarini inceleyiniz mi?

3. Uluslararasi fuarlara katilim asamalarini arastirdiniz mi1?

4. Organizator ve katilimei firmayi igeren fuara katilimla ilgili
Ornek Planlama Tablosu’nu incelediniz mi?

5. Organizator firmanin katilimcilar adina Dis Ticaret
Miistesarligi’na tesvik bagvurusu yapmasini arastirdiniz mi?

6. Dis Ticaret Miistesarligi’na gerekli belgeleri hazirlamay1
arastirdiniz mi?

7. Fuar alanindaki ¢caligmalar1 planlamayi incelediniz mi?

8. Bilgilerinizi arastirma dosyasinda toplayip okuldaki
Ogretmenleriniz ve arkadaslariniza sundunuz mu?

DEGERLENDIRME

Ogrenme faaliyetinde sorulara verdiginiz cevaplarin hepsi Evet ise basarili oldugunuz
icin diger bir 6grenme faaliyetine gegebilirsiniz. Hayir diye cevaplandirdigimiz sorularla
ilgili 6grenme faaliyetini tekrar uygulamak i¢in 6gretmeninize tekrar bagvurunuz.
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OLCME VE DEGERLENDIRME

OBJEKTIF TESTLER (OLCME SORULARI)

Asagidaki cimlelerin bagindaki bosluklara dogru ciimlelere (D) , yanlis ciimlelere (YY)
ibaresi koyunuz.

1. () Organizator firmalar, organizasyonun yapilacagi iilke ile ilgili giincel dis ticaret
mevzuatini miistesarliga ve katilimer firmalara iletmek zorundadir.

2. () Organizator firmalar tagimacilik sistemi, potansiyel alict konumundaki yerel
ithalat¢1 ve araci firmalar ile ilgili bilgileri Miistesarliga ve katilime1 firmalara iletmek
zorunda degildir.

3. () Organizator firmalar tagimacilik sistemi, potansiyel alict konumundaki yerel
ithalatg1 ve araci firmalar ile ilgili bilgileri mistesarliga ve katilimci firmalara iletmek
zorundadir.

4. () Organizator firmalar giimriik mevzuati, bankacilik ve sigortacilik mevzuati ile

ilgili bilgileri, miistesarliga ve katilime1 firmalara iletmek zorundadir.

5. () Organizator firmalar fuar konusu sektor veya sektorler, dis ticaretle ilgili kurum ve
kuruluslarn isim ve adresleri ile ilgili bilgileri, miistesarliga ve katilimci firmalara
iletmek zorunda degildir.

6. () Organizatér firmalar yabanci sermaye mevzuati ile ilgili bilgileri miistesarliga ve
katilime1 firmalara iletmek zorundadir.

7. () Organizator firmalar yabanci sermaye mevzuati ile ilgili bilgileri Mistesarliga ve
katilime1 firmalara iletmemelidir.

8. () Organizator firmalar fuar 6ncesi hazirlanacak bilgi dokiimanlari ile mevcut
katilimei listesini fuar baglama tarihinden en geg¢ 30 giin 6nce elektronik ortamda (CD)

Miistesarliga ve katilimci firmalara iletmemelidir.

9. () Organizator firmalar ve katilimei firmalar, fuar se¢imi ve katilim kararini hedef
iilke tiriin ve sektor aragtirmalari 6l¢iitlerine gore alir.

10. () lyi bir planlama fuar katilimimin basartya ulasmasinda anahtar konumundadir.
11. () Fuarla ilgili islere zaman ayrilmamasi ve iglerin siiresi i¢inde yapilmamasi

durumunda telafi i¢in ¢ok daha fazla zaman para ve stres harcanmasi hi¢ de uzak bir
ihtimal degildir.
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12.  ( ).Stant alaninin ¢ok geg kiralanmasindan dolay1 iyi bir yer bulamamak firma
bilgilerinin fuar kataloguna yetismemesi hata degildir.

13. (') Sergi iiriinlerinin fuara geg hatta is isten gegtikten sonra ulagmasi otellerde yer

bulunamamasi gibi durumlar fuar organizasyonu ile ilgili is eksikliklerinin tipik
sonuclariin sadece birkagidir.

DEGERLENDIRME

Cevaplarimizi cevap anahtar1 ile karsilagtirmmiz. Dogru cevap saymizi belirleyerek
kendinizi degerlendiriniz. Yanlis cevap verdiginiz ya da cevap verirken tereddiit yasadiginiz
sorularla ilgili konular faaliyete geri donerek tekrar inceleyiniz

Tiim sorulara dogru cevap verdiyseniz diger faaliyete geciniz.
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OGRENME FAALIYETi—4

AMAC

Uygun ortam saglandiginda; arastirma tekniklerindeki bilgilerinizi de kullanarak fuar
sonrasi ¢alismalari takip edebileceksiniz.

ARASTIRMA
> Organizatdr firma acisindan fuarin degerlendirilmesini aragtiriniz.
> Katilimci firma agisindan fuarin degerlendirilmesini aragtiriniz.
> Fuarin performans degerlendirilmesini arastiriniz.
> Degerlendirme raporu hazirlanmasini inceleyerek simif arkadaglarmizla

paylasimiz.

4. FUAR SONRASI CALISMALARIN TAKIBI

4.1. Fuar Sonrasi1 Calismalar

4.1.1. Organizator Firma Acisindan Fuarin Degerlendirilmesi

Fuar organizasyonu sona erdikten sonra organizatdr firmalarin yiiriitmeleri gereken
onemli ¢aligmalar bulunmaktadir. Bu galigmalar organizasyonun etkinliginin artirilmasi ve
gelecek yillarda diizenlenecek olan organizasyonlarin daha bagarili  bir bigimde
gerceklestirilmesi agisindan 6nem tasimaktadir. Fuar sonrasinda yiiriitiilmesi gereken
calismalar su sekilde siralanmaktadir:

4.1.1.1. Destek Veren Kuruluslara Yonelik Calismalar

Fuar organizasyonu Oncesinde yiiriitiilen ¢aligmalar anlatilirken de belirttigimiz gibi,
fuar organize eden firma ¢ok ¢esitli kisi, kurum ve kurulusun destegini almaktadir. Fuar
sonrast donemde destek alman tim bu kisi, kurum ve kuruluslara tesekkiir mektuplari
gonderilmesi, tesekkiir ilanlar1 yaymlanmasi hem iyi niyetin gelistirilmesi hem de gelecek
yillarda da destek alinmasinin saglanmasi agisindan énemlidir.
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4.1.1.2. Sponsor Kuruluslara Yonelik Calismalar

Aynen destek veren kisi ve kuruluslara yonelik ¢alismalarda oldugu gibi, sponsor olan
kurum ve kuruluslara da tesekkiir amacli etkinlikler diizenlenmesi, fuar déneminden sonra
gerceklestirilen ¢alismalardan biridir.

4.1.1.3. Belge, Yazisma ve Odemelere Iliskin Takibin Yapilmasi

Katilimc1  firmalara 1ilgili eksik kalmig olan belge, yazigma vb. evraklarin
diizenlenmesi ve yine katilimc1 firmalarin kalan 6demeleriyle ilgili takibin stirdiiriilmesi fuar
organizasyonundan sonra gerceklestirilen ¢alismalardir.

4.1.2. Katihmel Firma Acisindan Fuarin Degerlendirilmesi

FUAR SONRASI YAPILMASI GEREKENLERI ASLA UNUTMAY IN!

Fuardan sonra, fuarda elde edilen sonuclarin ilk asamada olusturulan hedeflere
uygunluk gosterip gostermediginin degerlendirilmesi gerekir. Bir serginin sonuglarina
ulagilamadiysa neden ulasilmadigini 6lgmemize yarar.

Bunun yaninda, fuara katilimin firmamiza getirdigi parasal yiik ve harcanan zaman bir
fuarin maliyetini olusturur. Yapacagimiz fuar degerlendirilmesi, elde edilen sonuglarla bu
maliyet karsilastirma, yani bir fayda-maliyet analizi yapmamizi saglar.

Planlama asamasinin “Diger Hazirliklar” boliimiinde kullandigimiz ve oniimiizdeki
fuar1 hazirlik caligsmalarina 11k tutan basit formiilii bu defa geride biraktigimiz fuar igin
kullanabiliriz. Fuara gitmeden once; “Bu fuarda X sektriinden Y sayida insanla
goriisecegiz. Bu goriismeler sonunda Z sayida anlasma yapacagiz.” hedefine gercekte ne
kadar ulastigimizin cevabini bulabiliriz.

Hedefimize ulagamamigsak bunun sebeplerinin hangilerinin fuarin genel yapisi ile
ilgili oldugunun, hangilerinin  bizim yanlis planlama veya uygulamalarimizdan
kaynaklandiginin tespiti bir sonraki fuar katilimlarinda bize yol gosterecektir.

Fuarla ilgili yapilan degerlendirme sonuglari mutlaka kdgida doékiilmeli, fuarla ilgili
6denmemis borcumuz varsa onlar 6denmelidir. Katildigimiz her fuar, bir sonraki fuar igin
yapilacak calismada veri teskil eder.

Artik fuar bitti. Planlama, uygulama ve takip asamalarini geride biraktik. Bu {i¢
boliimde ele aldigimiz konularda gordiik ki fuar katilimi, profesyonel teknikler ve hummali
bir calisma gerektiren, ¢ok ayrintili ¢aligmalar igeren maliyetli bir istir. Ancak,
unutulmamalidir ki, fuara katilmak bir yatinmdir. Dogru sekilde yapildigi zaman
meyvelerini kisa zamanda toplayabilecegimiz verimli, bir yatirim.

Yapilan bunca ¢alismanin ardindan sira 6niimiizdeki fuar i¢in planlama ¢aligmalarina
baslamaya gelmistir.

50



4.1.3. Basin, Medya ve Ziyaretciler Acisindan Fuarin Degerlendirilmesi

Fuar organizatorii tarafindan hazirlanan ve gonderilen basinla ilgili materyallerin
bilgiler verildikten sonra sonuglarin gézlemlenmesi gerekmektedir. Fuar organizatorii, basin
biirolartyla dogrudan temaslarda bulunacagindan fuar sonrasi ile ilgili yayinlarda kendi
degerlendirme yazisini da basinda yayimlayabilir.

Fuarin degerlendirmesinde, organizator ve katilimei firmalar tarafindan yurt igi ve yurt
dis1t medyada takibi yapilir. Fuar organizatorii, sektorle ilgili medya temsilcilerini ziyaret
etmelidir.

Fuar ziyaret eden ziyaretci bilgileri olarak ziyaretgilere uygulanacak anketler ziyaretci
bilgileri ve kayitlariin degerlendirilmesi yapilmalidir.

4.2. Fuarin Performans Degerlendirmesi

4.2.1.Fuar Katihm Performansim Etkileyen Faktorler
> Fuarlar Konusundaki Bilingsizlik

Basta kiiciik ve orta 6l¢ekli firmalar olmak {izere iilkemizdeki sirketler heniiz fuarlara
katilmanin 6nemini anlamig degillerdir.

Fuar katilimi, maliyetli ve zahmetli bir istir. Sonuglar1 da kisa vadede alinamayabilir.
Bu da Tiirkiye’deki fuarciligin yeterli derecede gelisememesinde 6nemli bir faktordiir.

Fuarlar konusunda yeterli bilincin olusmamasi, fuarlara dogru yontemlerle katilmama
sonucunu da dogurmaktadir. Yetismis uzman, personel ve yonetici konusunda ¢ok ciddi
sikint1 vardir. Yurt dis1 tanitimlara da mali ylikii nedeniyle 6nem verilmemektedir.

> Yurt Dis1 Fuar Katihmlarina Yeterli Destek Verilmesinin Saglanmasi

Yurt dis1 fuar katilmlarina yeterli destek verilmesinin saglanmasi yukarida anlatilan
gesitli kurum, kuruluslarin tesvik ve destek islemlerini i¢erir. Bu konularla ilgili degisikler ve
yeni olusumlar takip edilmelidir.

> Fiyat Dengesizlikleri

Kendini ispatlamig fuarlarda m? katilim bedeli 250 $’a kadar c¢ikabilirken adini
duyurmaya ya da tutunmaya calisan fuarlarda bu bedel 3040 $’a kadar gerileyebilmektedir.
Hatta bazen ayni fuar i¢inde bile biiyiik fiyat farkliliklar1 goriilebilmektedir.

Fiyat dengesizlikleri giivensizlik yaratmakta ve fuarcilifin gelisimini baltalamaktadir.
Yani sira, firmalar, m? {icreti ¢ok yiiksek oldugunda bu maliyetleri yurt dis1 fuarlarma
katilimda kullanmay1 tercih etmektedirler. Fiyat ¢ok diisiik oldugunda ise yapilan ¢alismanin
niteligi ile ilgili bir giivensizlik olusmaktadir.
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4.2.2. Katihmc1 Firma Ag¢isindan Fuar Kapanisinda Yapilmasi Gerekenler
> Kapams Islemlerinin Tamamlanmasi

Fuar calismalari tamamlandiktan sonra firma yetkililerinin; standin sokiilmesi, sergi
diriinlerinin ambalajlanip nakliyeye hazir hale getirilmesi gibi islerle mesgul olmalari
gerekecektir. Bu isleri yapan insanlarin gerekli glimriik formalitelerini bilmeleri ve bu
formalitelerin yerine getirilmesini saglamalar1 hususu ¢ok 6nemlidir. Yanlis formlarla hata
yapilmast giimriik muayenesinden Once sergi esyalarinin ambalajlanmas1 veya glimriikten
muaf olarak getirilen esyalarin bulunmamasi uzun ve pahaliya mal olabilecek gecikmelere
sebebiyet verebilir.

Fuarin kapanmasiyla birlikte, fuar siirecinde yapilan ikili goriismelere ait ziyaretgi
takip formlari, toplanan Kkartvizitler, katalog ve CD’ler dosyalanacak evrak cantasina
konmalidir. Bu belgeler, nakliyeciyle geri gonderilecek malzemelerin i¢ine konmamali,
kisisel evrak ¢antasinda taginmalidir.

> Standin Toplanmasi

Katilmc1 firmalar organizatér firma tarafindan verilen stant alanmin toplanma
islemini gergeklestirirler 6zel stant ¢alismalar1 varsa stant’in sokiim islemi gerceklestirilerek
organizator firmanin teslim ettigi stant seklinde birakilir.

Standin siislenmesinde kullanilan ve bir sonraki fuarda yine kullanacak olan
aksesuarlar stanttan toplanmalidir.

Geri gotiiriilmek lizere getirilen sergi malzemeleri giizelce paketlenecek, nakliyeci
firmanin deposunda fuar boyunca muhafaza edilen katilimci ait sandiklara konmali ve iilkeye
geri gonderilmeye hazir hale getirmelidir.

Sandiklarin iizerlerine yapistirilan ve sandigin gidecegi yeri, ebatlarin1 vb. bilgileri
iceren belgeler ¢ikmissa, yerlerine yenileri yapistirilmalidir.

> Takip

Fuar kapanmisindan sonra yapilan c¢alismalarla birlikte “Uygulama” safhasi da
tamamlanmis olmaktadir. Sirada, yaptigimiz c¢aligmalarin meyvelerini toplayacagimiz
“takip” asamas1 vardir.

Fuarmm sona ermesi ve “Fuarimiz 5 dakika icinde kapanacaktir.” anonsunum
duyulmast isimizin bittigi anlamina gelmez. Tam aksine, artik fuar boyunca ektiklerimizin
hasat zamanidir. Fuar boyunca isle ilgili yaptigimiz tiim goériismelerin diger geleneksel satig
aktivitelerinden daha hizli ve keskin sonug¢ verdigini, daha fazla anlagmayla sekilde hareket
etmek zorundayiz.
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> Goriismelerin Takibi

Bir fuar kapandiktan sonra, fuar boyunca kurdugumuz baglantilar vakit kaybetmeden
takip etmek ve nihai is akitlerine ¢evirmek amaciyla yapmamiz gereken g¢alismalar adim
adim asagida verilmistir:

Fuardan hemen sonra, potansiyel miisterilerin ilgilisinin devamini saglamak igin
goriisme yapilan miisterilere birer tesekkiir mektubu gonderilmelidir. Fuar zaman1 yapilan
goriismeye iligkin kisa notlar da bu mektupta yer alabilir, ancak, ayrintiya girilmemelidir.

Ardindan, misterilerle daha siki iligkiler kurmak icin sistematik olarak caligmaya
baslanabilir. Ayrintili bilgiler iceren yazilar gonderilmeli, fuarda veremedigimiz dokiiman
varsa postalanmali, miimkiin ise standimizi ziyaret eden ve kesin is baglantis1 kurulma
ihtimali yiiksek olan firmalar ziyaret edilmeli, telefonlar agilmalidir.

Is yapma olasilig1 yiiksek olan potansiyel miisteriler firmaya davet edilmelidir.

Fuar siirecinde verilmis sdzler varsa mutlaka yerine getirilmelidir.

> Katihmin Degerlendirilmesi

Ticaret fuarlar1 kisith bir alanda ve belirli bir zaman zarfinda yapildig1 i¢in basariy1
O0lcmek ve gozlemlemek miimkiin olabilmektedir. Basariin Ol¢lilmesinde hususlar goz
6niinde bulundurulmalidir:

Istirak masraflarinin tamamiin degerlendirilmesi

Fuar siirecinde, gerek organizatorden gerek taseron firmalardan alinan
ilave hizmetlere 6denen bedeller i¢in kesilen faturalarin tamaminin teslim
almip alinmadigi kontrol edilmeli, alinmayan varsa hemen ilgili
firmadan istenmelidir.

Gergeklestiren baglant, iliski ve edinilen bilgilerin ayrmtilari

Ziyaretci kayitlarinin degerlendirilmesi

Sergileyicilere fuar organizasyonu tarafindan verilen soru formlarinin
degerlendirilmesi

Firmanin ilgi alanina giren ekonomik gelismelerin incelenmesi
Promosyon faaliyetleri

Standin degerlendirilmesi (biiyiikliigi, yeri, dizayni)

Stant personelinin niteliginin ve hazirliginin 6l¢iilmesi,

Stant personelinin fuara iliskin nihai gozlemlerinin degerlendirilmesi
Rakiplerin faaliyetlerinin gozlemlenmesi

Sirketin fuara istirakinin basindaki yankilar1

Fuar idaresinin fuar raporunun degerlendirilmesi

Ancak katilimc1 firmanin standina kag kisinin gelmis oldugu ve yapilan
goriismelerin konulari, firmanin kendi bilgi formlar1 ve kayit sistemi ile
elde edilir.
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> Talep Edilen Numune Bilgi ve Dokiiman

Genel bilgilendirme goriismeleri,

Ayrintili goriisme i¢in izlenmesi gereken ziyaretgiler,
Fuar sonras1 goriisme icin anlagilan ziyaretgiler,
Teklif sunulacak ziyaretgiler,

Teknik bilgi gdnderilecek ziyaretgiler,

Mevcut miisteriler ile yapilan gériismeler,

Potansiyel miisteriler ile kurulan yeni temaslar.

Fuar sonrasi yiiriitillecek izleme programindan, miisterilerin fuar1 ziyaret amaglar
onceden saptanmis olmali ve onun gereksinimlerine yanit verilecek bir temas bigimi
saptanmalidir.

Izleme galismalarina ziyaretci ilgisinin kaybolmamas: da diisiiniilerek fuardan hemen
sonra baglanmasi ve 6zellikle bilgi bekleyen miisterilerin bekletilmemesi gereklidir.

Yapilacak tiim degerlendirmeler sonucunda elde edilecek veriler yardimi ile, fuar
Oncesi yiiriitillen hazirlik ¢aligmalari, stant tasarimi, promosyon ve kampanya caligmalari
gibi etkinlikler ile saglanan basarilar da dl¢iilebilecektir. Elde edilecek sonuglar firmanin bir
sonraki fuarda saptayacagi ¢alisma programu da belirleyici olacaktir.

IZLEMENIN NASIL YAPILACAGI FUARA GELEN KITLENIN VE
GORUSMELERIN NiTELIKLERINE GORE FARKLILIK GOSTERIR.

Potansiyel miisterilerin istek ve sorularinin karsilanma siiresi ve bunu yerine getirirken
gosterilecek titizlik, firmanyn diizeyi hakkinda miisteriye onemli bilgiler verecektir. Bu
nedenle ilk kez temas kurulan potansiyel miisterilere firmanin ilgi ve etkinligi
gosterilmelidir.

Standa gelen mevcut ve potansiyel miisteriler i¢in asagida belirtilen c¢alismalar
yapilabilir:

Stant ziyareti i¢in tesekkiir bildirimi,

Istenilen bilgi ve dokiimanlarin génderilmesi,

Yeniden goriigme amaciyla girisimde bulunmak,

Davet edilen ancak gelemeyen miisteri gruplari igin,

Stantta sergilenen firiinler ve yenilikler hakkinda ayrintili bilgi
gonderilmesi,

. Ilgili olabilecegi konuda bilgilendirmek amaci ile goriisme talebi yararl
olabilecektir.

Basina gonderilmek iizere hazirlanacak bir biiltende;
o Stantta sergilenen iiriinler ve yenilikler,
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o Tiiketiciye yonelik olarak yapilan ¢aligmalar,
o Standin fotografi,
o Goriligmeler sirasinda saptanan tiiketici egilimleri gibi bilgiler verilebilir.

4.2.3. Degerlendirme Raporu Hazirlanmasi

Fuar organizatorii i¢in fuardan sonra gergeklestirilmesi gereken en dnemli calisma,
fuar degerlendirme raporu su ana bdliimlerden olusur:

A\

Yazili boliim

Fuar 6ncesi pazarlama ve tanitim ¢aligmalarimin detayl agiklanmast
Fuar kapsaminda igbirligi yapilan kuruluglar ve ortak ¢aligmalar
Fuar organizatdrii hakkinda bilgi

Fuarn gerceklestirildigi fuar alan1 hakkinda bilgi

Fuarin diizenlendigi sektoriin kisa tanitimi

Onceki fuarlardan kisa eklemeler

[statistik boliimii

Katilimci sayist

Yerli(dogrudan katilim ve temsilcilikler)

Yabanci(dogrudan katilim ve temsilcilikler)

Ziyaretgi sayisi

Yerli(sehirlere gore dagilim)

Yabanci(iilkelere gore dagilim)

Kullanilan alan

Kapali holler

Agik alan

Stantl alanlar (fuar organizatorii tarafindan kurulan stantlarin alani)
Stantsiz alanlar (katilimcilar tarafindan kurulan stantlarin alani)
Basin haberi

Gazetelerde yer alan haberlerin sayisi ve dagilimi

YV VV V V VYV V VYV VYV V VYV V V VYV V V VY V V V V

Ozel dergilerde yer alan fuar ile ilgili haberlerin say1s1 ve dagilimi
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FUAR DEGERLENDIRME RAPORU, FUARI ANLATAN EN SISTEMATIK
DOKUMAN OLDUGU iCIN OLDUKCA ONEMLIDIR.

Rapor oncelikle, fuari organize eden sirketin g¢aliganlarina dagitilir. Ayrica fuar
calismalarinda is birligi yapilan dernek ve sektorel yayimlar gibi kuruluslara da en kisa
zamanda ulastirilmas1 gerekmektedir; ¢linkii fuara iliskin yayimlanacak haberlerde ve
yazilarda, rapor referans gorevi gorecektir. ilgilenen katilimcilara da, talep etmeleri halinde
fuar raporundan bir kopya gonderilir.

Bundan sonra yapilacak ilk is, fuardan sonra bir “Danisma Kurulu Toplantis1”
diizenlemek ve fuart masaya yatirmak olacaktir. Bir sonraki fuarin daha basarili olabilmesi
ve daha iyi bir organizasyon gergeklestirebilmek i¢in neler yapilmas: gerektigi, hatalar ve
diizeltilmesi gereken noktalar varsa bunlarin analizi s6z konusu toplantida detayli bicimde
tartisilacaktir.

4.2.3.1. Stant Yoneticisinin Raporu

Fuar organizasyonu bitiminde katilimer firma stant yoneticisinin fuarda yiiriitiilen
faaliyetler, gerceklestirilen satiglar, alinan siparisler, kisaca fuardan beklenenlerin ne oranda
gergeklestigi lizerine bir rapor hazirlayabilmektedir.

Stant yoneticisinin fuar sonrasinda hazirlayacagi rapor; hata ve eksikliklerin
saptanmasina, bir sonraki fuar doneminde ayni hatalarin tekrarlanmamasi igin gerekli
tedbirlerin alinmasina ve daha etkin bir hazirlik donemi gegirilmesine yardimei olmaktadir.

Stant yonetici tarafindan hazirlanacak olan raporun fuarla ilgili her ayrintiyr
kapsayacak sekilde hazirlanmasi gerekmektedir.

S6z konusu rapor su boliimlerden olusmalidir:

>  Personele iliskin Boliim

Personele iligskin boliimde; stant yoneticisinin stantta gorev yapan siirekli ve gegici
personele iliskin goriislerine yer verilmektedir. Stantta gorev alan bu kimselerin
performanslar1 degerlendirilmekte, ziyaretcilerle kurduklarn iletisim gz Oniinde
bulundurulmakta ve bu kimselerin fuar alaninda ¢aligmaya uygun olup olmadiklari,
gelecek yillarda tekrar tercih edilip edilmemeleri konusunda goriis bildirmektedir.

> Rakiplere iliskin Boliim

Rakiplere iliskin boliimde de fuar alaninda rakip firmalarin yiiriittigii caligmalar analiz
edilmektedir. Bu firmalarin yiiriittikkleri tamitim ¢aligmalari, gerceklestirdikleri {iriin
sunumlart bu sunumlarda kullandiklar1 yontemler miisteri iliskilerindeki tarzlar1 gibi
fuar donemi boyunca gozlemlenen noktalar gelecek yillar ig¢in veri olusturmak
amaciyla stant yoneticisinin raporuna eklenmektedir.
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> Teknik Boliim

Stantta kullanilan materyaller iizerine odaklanmaktadir. Stant yapiminda kullanilan
malzemelerin sorun ¢ikarip ¢ikarmadigi, yeterince saglam olup olmadigi, daha sonraki
yillarda kullanilip kullanilmayacagi, dekorasyon malzemelerinin ve mobilyalarin
amaca hizmet edip edemedigine iligkin goriisleri saptamaktir. Ayrica standin
ziyaretciler acisindan ilgi cekip cekmedigi, ziyaretcilerin standin en c¢ok hangi
bolimiiyle ilgilendikleri de bu boliimde degerlendirilmektedir.

>  Satislara iliskin Béliim

Raporun ticari boliimii olarak goriilmektedir. Katilimct firmanin fuar alaninda yaptigi
satis faaliyetleri hakkindaki ayrintilar bu béliimde degerlendirilir.

> Tamitim Faaliyetlerine Iliskin Boliim

Katilimer firmanin fuar 6ncesinde, fuar sirasinda fuarin diizenlendigi sehirde ve fuar
alaninda yurittiigi tanmitim g¢aligmalarinin  etkinligi degerlendirilmektedir. Fuar
alanindaki ziyaretcilerin s6z konusu tanitim ¢alismalarryla, ilgili diisiince ve yorumlari
da raporun bu béliimlerinde aktarilmaktadir.

4.3. Fuardan Sonra Gergeklestirilen Calismalar

Fuar organizasyonu sona erdikten sonra, organizatoriin, takip ve degerlendirme sonug
raporu calismalar gerceklestirilmesi gerekir.

4.3.1. Fuar Sonrasi Yapilmasi Gerekenler

> Fuara gidilen tilkedeki Biiyiikel¢i, Bagskonsolos, Ticaret Miisaviri ile daha sonra
size yardimci olabilmeleri i¢in temas halinde bulununuz.

Fuarda goriisiilen biitlin firmalar/isadamlari ile iletisimi devam ettiriniz,
baglantiy1 koparmayiniz.

Fuarda toplanan kartvizit, brosiir ve pazara iliskin bilgilerin degerlendirilmesi
i¢in bir veri tabani olusturunuz.

Tesvik kapsamindaki fuarlar i¢in tesvik belgelerinde bir eksiklik olup olmadig1
kontrol edilmeli varsa eksiklikler giderilmelidir.

Her emek “tesekkiir” bekler. Firmaniza servis veren, standiniz1 ziyaret eden,
fuarda emegi gecen kisi veya firmalara tesekkiir faksi yollamaniz ilerideki ig
iligkilerinizi giiclendirecektir.

vV V VY V
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4.3.1.1. Belge ve Yazismalarin Takibi

Fuar diizenleyicileri rapor, istatistik ve benzeri dokiimanlarla katilan firmalara fuarin
genel sonuglar hakkinda degerlendirmeler iletirler. Bu genel veriler ile fuara gelen toplam
ziyaretci sayisi ile ziyaretcilerin eslek ve ilgi alan1 analizleri belirlenebilecektir.

Belge ve yazismalarin takibi, ilgili birim tarafindan yiiriitiilir. Ornegin eger
pazarlamaya iligkin bir belge ya da yazisma séz konusu ise, bunlar fuardan sonra ilgili
firmalarin yetkilileri ile yazigilarak gergeklestirilir.

4.3.1.2. Odemelerin Takibi

Odemelerin takibi, genel olarak var ise borcu olan firmalarin kalan &demelerini
yapmalarindan olusur. Ayrica kendilerine bir yazi ile 6demeleri gereken tutarlar ve buna
iliskin sartlar bildirilir.

4.3.1.3. Fuar Siiresince Katilimcilara Ulastirllamayan veya Teslim Edilemeyen
Birtakim Belge ve Promosyonlarin, Fuardan Sonra Ilgililere Ulastirilmasi

Fuar siirecinde gergeklestirilen ¢aligmalar kapsaminda, ¢esitli nedenlerle
katilimcilardan bazilarina belge veya promosyonlar ulastirilamamis ise, fuardan sonra bu
belge ve promosyonlar katilimcilarm adreslerine postalanir. Ornegin anket gorevlisi, bir
katilimeinin standina geldiginde eger standa herhangi bir yetkili ile goriisemez ise, daha
sonra ilgili katilimciya anket formu bir 6n yazi ile postalanir ve fuarin basaris1 ve saglikli
sonuglar aliabilmesi igin, anketi doldurarak geri gondermesi istenir. Bunun diginda yine
katilimcilar i¢in hazirlanan tesekkiir sertifikalariin dagitimi yapan gorevli standa bir
yetkiliye teslim edemezse, yine bu sertifika fuardan sonra ilgili katilimcinin adresine
postalanir. Benzer sekilde promosyonlar da s6z konusu durumda, ilgili katilimecinin adresine
postalanir.

4.3.1.4. Sonu¢ Raporunun Hazirlanmasi

Fuar organizatorii icin fuardan sonra gergeklestirilmesi gereken en Onemli
calismalardandir.

Fuar Degerlendirme Raporunun i¢erdigi maddelerin sonuglarmin yazimini ifade eder.
Ayrica DTM’ye sonuglarla Ilgili formlarmin hazirlanarak génderilmesidir.
4.3.1.5. Sonu¢ Raporunun ilgili Merciye Gonderilmesi

Sonug raporlart yurt dis1 fuarlart i¢in Disg Ticaret Miistesarliginin ilgili birimlerine
gonderilir.
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UYGULAMA FAALIYETI

Islem Basamaklan Oneriler

» Fuar sonrasi ¢aligmalardan organizator » Aragtirmalarinizda 6lgiilii, saygili ve
firma ac¢isindan fuarin giiler yiizlii davraniniz.
degerlendirilmesini yapiniz.

» Etkili iletisime 6nem veriniz.

» Fuar sonrasi ¢alismalardan katilimci
firma agisindan fuarin » Arastirma islemleri i¢in internet
degerlendirilmesini yapiniz. ortamindan faydalanabilirsiniz.

» Basin, medya ve ziyaretgiler agisindan » Arastirmanizi; organizasyon
fuarin degerlendirilmesini yapiniz. firmalarinda, KOSGEB merkezlerinde,

ticaret sanayi odalarinda, ticaret odalar1

» Bitmis fuarin performans kiitiiphanelerinde, il merkez
degerlendirmesini yapiniz. kiitiiphanelerinde fuarla ilgili kurum ve

kuruluslarda derneklerde, sektorde ilgili

» Fuar katilim performansini etkileyen kisilerden karsilikl1 goriismelerle
faktorleri arastirip dosya olusturunuz bilgiler alarak yapabilirsiniz.

» Fuarin kapanis iglemlerini arastirip dosya | » Konunuzla ilgili yazili ve gorsel
olusturunuz. kaynaklar bulmaya 6nem veriniz.

» Fuarin degerlendirme raporu » Kaynak bilgilerini degerlendirme
hazirlanmasini inceleyip 6rnek rapor diizenleme ve bilgi dosyasi olugturmada
hazirlayiniz. arastirma yaptiginiz iiniversite, yliksek

okul egitmenlerinden yardim aliniz.

» Fuarin sonug raporunu degerlendiriniz.

» Bilgilerinizi bilgisayar ortaminda

sunum seklinde hazirlayiniz.
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KONTROL LiSTESI

Asagida hazirlanan degerlendirme 6lgegine gore yaptiginiz ¢aligmay1 degerlendiriniz.
“Evet/Hayir” seceneklerinden uygun kutucugu isaretleyiniz.

DEGERLENDIRME OLCUTLERI Evet | Hayr

1. Fuar sonrasi ¢alismalardan organizator firma agisindan fuarin
degerlendirilmesini yaptiniz mi?

2. Fuar sonrasi ¢alismalardan katilimei firma a¢isindan fuarin
degerlendirilmesini yaptiniz mi?

3. Basin, medya ve ziyaretciler agisindan fuarin degerlendirilmesini
yaptiniz mi1?

4. Basin, medya ve ziyaretciler agisindan fuarin degerlendirilmesini
yaptiniz mi1?

5. Bitmis fuarin performans degerlendirmesini yaptiniz mi?

6. Fuar katilim performansini etkileyen faktorleri arastirip dosya
olusturdunuz mu?

7. Fuarin kapanis iglemlerini aragtirip dosya olusturunuz.

8. Fuarin degerlendirme raporu hazirlanmasini inceleyip 6rnek rapor
hazirladimiz m1?

9. Fuarin sonug raporunu degerlendirdiniz mi?

DEGERLENDIRME

Ogrenme faaliyetinde sorulara verdiginiz cevaplarin hepsi Evet ise basarili oldugunuz
icin diger bir 6grenme faaliyetine gegebilirsiniz. Hayir diye cevaplandirdiginiz sorularla
ilgili 6grenme faaliyetini tekrar uygulamak icin 6gretmeninize tekrar bagvurunuz.
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OLCME VE DEGERLENDIRME

OBJEKTIF TESTLER (OLCME SORULARI)

Asagidaki climlelerin basindaki bosluklara dogru ciimlelere (D) , yanls ciimlelere (Y)
ibaresi koyunuz.

1. () Fuar organizasyonu sona erdikten sonra organizator firmalarin yiriitmeleri gereken
onemli ¢alismalarin arttirilmasi ve gelecek yillarda diizenlenecek organizasyonlarin
daha basaril1 bir bigimde gerceklestirilmesi agisindan 6nemi olmamaktadir.

2. () Fuar organizatorii tarafindan hazirlanan ve gonderilen basinla ilgili materyallerin
bilgilerinin verildikten sonraki sonuglarinin gézlemlenmesi gerekmektedir.

3. () Fuar organizasyonu 6ncesinde yiiriitiilen ¢alismalarda, fuar organize eden firma,
cok cesitli kisi, kurum ve kurulusun destegini almaktadir. Fuar sonras1 donemde
destek alian tiim bu kisi, kurum ve kuruluslara tesekkiir mektuplar1 génderilmesi bu
bakimdan gerekli goriillmemektedir.

4, () Fuardan sonra, fuarda elde edilen sonuglarin ilk asamada olusturulan hedeflere
uygunluk gosterip gostermediginin degerlendirilmesi gerekir.

5. () Fuar katilim performansini etkileyen en 6nemli faktorlerden biri fuarlar
konusundaki bilingsizliktir.

6. () Fuara gidilen iilkedeki Biiyiikelgi, Bagskonsolos, Ticaret Miisaviri ile daha sonra
size yardimci olabilmeleri i¢in temasa gerek yoktur.

7. () Fuar siirecinde, gerek organizatorden gerek taseron firmalardan alinan ilave
hizmetlere 6denen bedeller igin kesilen faturalarin tamaminin teslim alinip alinmadigi

kontrol edilmeli, alinmayan varsa hemen ilgili firmadan istenmelidir.

8. () Sonug raporlar1 yurt dis1 fuarlari igin Dig Ticaret Miistesarliginin ilgili birimlerine
gonderilir.

DEGERLENDIRME
Cevaplariizi cevap anahtart ile karsilastirmiz. Dogru cevap saymnizi belirleyerek
kendinizi degerlendiriniz. Yanlis cevap verdiginiz ya da cevap verirken tereddiit yasadiginiz

sorularla ilgili konular1 faaliyete geri donerek tekrar inceleyiniz

Tiim sorulara dogru cevap verdiyseniz diger faaliyete geginiz.
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MODUL DEGERLENDIRME

OLCME SORULARI

1.

Uluslararasi fuarlar ¢ok 6nceden programlamayi, duyurulmayr,............... gerektirir.

A) Sosyal ve politik faaliyetleri

B) Denetleme ve degerlendirme faaliyetlerini
C) Smiflandirma ve politik faaliyetleri

D) Biiyiik hazirliklar

Asagidakilerden hangisi yurt dis1 fuarlarinin konusu degildir?

A) Katilimci firmalar
B) Sergilenen iiriinler
C) Nakliye hizmetleri
D) Karmanin degerlendirilmesi

Tiiketici fuarlan igin asagidakilerden hangisi dogru degildir?

A) Ziyaretgilerinin ¢ogunlugu fuarin diizenlendigi merkez ve komsu merkezlerden
gelen halkin olusturdugu fuarlardir.

B) Dagitim agi bulunan iiriinler ve sirketler i¢in oldukga yararlidir.

C) Dagitim agin1 kuramamus firmalara da fayda saglayabilir.

D) Toplumun her kesimine agik olan ve tiikketim mallarinin sergilendigi fuarlardir.

Asagidaki climlelerin bagindaki bosluklara dogru ciimlelere (D) , yanlis ctimlelere (YY)

ibaresi koyunuz.

4.

() Fuara gidilen iilkedeki Biiytikelgi, Bagkonsolos, Ticaret Miisaviri ile daha sonra
size yardimci olabilmeleri i¢in temasa gerek yoktur.

() Glintimiizde farkli sektérlerdeki firmalarin 6nemli sorunlardan bir tanesi tireticileri
ile tiiketiciler arasindaki fiziksel mesafenin son derece artmis olmasi, bu iki grup
arasinda sinirl diizeyde bir iletisim kurulamamasidir.

() Ticari ihtisas fuarlarinda, o sektorle is yapan ya da yapmak isteyen profesyonel
ziyaretgiler bulunmakta ve katilimci firmalar bu kimselere {iriin ve hizmetlerinin
dogrudan tanitilamamaktadir.

() Ihtisas fuarlari, rakiplerin miisterilerini gérme ve fuar sirasinda yiiriitiilecek gesitli

ve pazarlama ve tanim aktiviteler ile ilgili s6z konusu miisterilere ulagsma, onlarla da
baglant1 kurma sansi veren organizasyonlar olma bakimindan da énemlidir.
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8. () Fuar organizasyonlar1 ve buralarda gergeklestirilen aktiviteler birer haber niteligi
tagimakta ve medya kuruluslarinin ilgisini cekmektedir.

9. () Ticari ihtisas fuarlarinda kurulan baglantilar ile miktar indirimleri, gesitli 6zel
indirimler, fiyat politikas1 degisiklikleri gibi 6nemli adimlar atilamaz hale gelmistir.

10. () Sonug raporlar yurt dis1 fuarlari igin Dig Ticaret Miistesarliginin ilgili birimlerine
gonderilir.

Cevaplarinizi cevap anahtari ile karsilastiriniz.

DEGERLENDIRME

Cevaplarmizi cevap anahtari ile karsilastirmiz. Dogru cevap sayinizi belirleyerek
kendinizi degerlendiriniz. Yanlis cevap verdiginiz ya da cevap verirken tereddiit yasadiginiz
sorularla ilgili konular faaliyete geri donerek tekrar inceleyiniz
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PERFORMANS TESTI (YETERLILIK OLCME)

Modiil ile kazandigimiz yeterliligi asagidaki 6lgiitlere gore degerlendiriniz.

DEGERLENDIRME OLCUTLERI Evet | Hayr

> Uluslar Arasi Fuarlara Katilmada Hedef Ulkelerin Se¢imi

1. Gideceginiz firmalardan randevu alip goriiseceginiz kisileri
belirlediniz mi?

2. Ticaret potansiyeli yiiksek olan iilkelerin arastirmasi dlgiitlerini
incelediniz mi?

3. Thracat kavramini arastirdiniz mi1?

4. ithalat kavramini arastirdiniz m?

» Fuarlarin ihracat ve ithalattaki 6nemini arastirmiz mi?

1. Organizatorlerin yurt disi fuarlara katilim amaglarini belirlediniz
mi?

2. Katilimei firmalarin yurt dis1 fuarlara katilim amaglarini
belirleyiniz mi?

> Yurt Dist Fuarinin Diizenleme Bagsvurusunu Yapmak Ve
Tesvik Islemlerini Baslatma

1. Yurt disinda fuar diizenlenmesine iligkin tebligleri arastiriniz.

2. Yurt disinda fuar diizenlenmesine iligkin uygulama usul ve
esaslarini aragtirdiniz mi?

3. Yurt dis1 fuar tegviklerini arastirdiniz mi?

4. Devlet fuar tesviklerini aragtirdiniz mi?

5. Dis ticaret miistesarligr yurt disi fuar tesviklerini aragtirdiniz mi?

6. KOSGEB yurt disi1 fuar tesviklerini aragtirdiniz mi?

7. Yurt disinda milli veya bireysel diizeyde gerceklestirilen fuar
katilimlarimin desteklenmesini arastirdiniz mi?

8. Dosya hazirlamak i¢in gerekli bilgi ve dokiiman topladiniz m1?

»  Organizator Olarak Bir Yurt Disi Fuar Organizasyonun
Cahismalarim Yapma

1. Dus ticaret miistesarligina fuar diizenleme bagvurusu islemlerini
arastirdiniz mi?
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2. Dus ticaret miistesarligindan izin aldiktan sonra hazirlanacak olan
fuar projesi ¢aligmalarini aragtirdiniz mi?

3. Uluslararasi fuarlara katilim asamalarini arastirdiniz mi?

4. Organizator ve katilimei firmayi igeren fuara katihimla ilgili
ornek planlama tablosunu arastirdiniz mi?

5. Organizator firmanin katilimcilar adina dis ticaret miistesarligina
tesvik bagvurusu yapmasini arastirdiniz mi?

6. Dis ticaret miistesarligina gerekli belgeleri hazirlamay1
arastirdiniz mi?

7. Dis ticaret miistesarligina zamaninda bagvurmayi aragtirdiniz mi?

8. Fuar alanindaki ¢aligmalar1 planlamay: arastirdiniz mi?

»  Fuar Sonrasi Calismalarin Takibi

1. Fuar sonrasi ¢aligsmalardan kapanis islemlerini arastiriniz mi?

2. Fuar sonrasi ¢calismalardan organizator firma agisindan fuarin
degerlendirilmesini yaptiniz mi?

3. Fuar sonrasi degerlendirme raporu hazirlanmasi ¢aligmalarini
arastirdiniz mi1?

4. Fuar sonrasi ziyaretgi formlar ile kayit altina alinmasi gerekli
bilgileri aragtirdiniz mi?

5. Fuar sonrasi ¢calismalardan talep edilen numune bilgi ve
dokiiman iglemlerini aragtirdiniz mi?

6. Fuar katilim performansini etkileyen faktorleri arastirdiniz mi?

7. Fuar sonrasi ¢alismalardan katilimei firma agisindan fuarin
degerlendirilmesini yaptiniz mi?

8. Basin, medya ve ziyaretciler agisindan fuarin degerlendirilmesini
yaptiniz mi1?

9. Fuarin kapanis islemlerini arastirip dosya olusturdunuz mu?

10.Sonug raporunun hazirlanmasi arastirdiniz mi?

11.Sonug raporunun ilgili merciye gonderilmesi arastirdiniz mi?
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CEVAP ANAHTARLARI

OGRENME FAALIYETi 1 CEVAP ANAHTARI
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OGRENME FAALIYETi 4 CEVAP ANAHTARI
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EK 1:
YURT DISINDA FUAR DUZENLENMESINE
VE DEGERLENDIRILMESINE ILISKIN
TEBLIG

(IHRACAT: 2007/1)

BIRINCI BOLUM
Amacg, Kapsam ve Tammmlar
Amac¢

MADDE 1 - (1) Bu Tebligin amaci, 22/12/1995 tarihli ve 95/7623 sayili Bakanlar Kurulu
Karar ile yiiriirliige konulan ihracat Rejimi Kararinin 3 iincii Maddesinin (1) bendi ve 06/06/2006
tarihli ve 26190 sayili Resmi Gazete’de yayimlanarak yiiriirliige giren Ihracat Yénetmeliginin 10 uncu
Maddesi uyarinca yurt disinda diizenlenen ticari nitelikli fuarlara katilim saglamak yoluyla
ihracatimizin arttirtlmasi i¢in fuar organizasyonlarinin saglikli bir sekilde yiiriitiilebilmesini teminen,
belirlenecek organizatdrlerin  gorev ve sorumluluklarinin tespit edilmesi ve faaliyetlerinin
degerlendirilmesidir.

Kapsam

MADDE 2 — (1) Bu Teblig yurt disinda ticari nitelikli;

a) Tiirk Thrac Uriinleri Fuari,

b) Sektérel Tiirk Thrag Uriinleri Fuari,

¢) Milli Katilim Organizasyonu,

¢) Yabanci Firma Katilimli Fuar diizenlemelerini gergeklestirecek Organizatdrlerin
belirlenerek yetkilendirilmeleri, gorevlendirilmeleri ve fuar faaliyetlerinin degerlendirilmesini kapsar.

Tanmimlar

MADDE 3- (1) Bu Teblig’de gecen;

a) Ara Talep: Gegici Belge veya Belge sahibi Organizatdrlerin, Toplu Taleplerinin haricinde
organize etmeyi planladiklart her bir Yurt Dig1 Fuara iliskin taleplerini EK-1’de yer alan Basvuru
Formu ile birlikte ve EK-2/A’da yer alan giincellestirilmis Personel Goérevlendirme Formu ile
Miistesarliga bildirmelerini,

b) Belge: Miistesarlik tarafindan bu Teblig hiikiimleri ¢ergevesinde dngoriilen sartlar1 yerine
getiren Organizatorlere yurt disinda fuar diizenleme yetkisi taniyan C, B ve A simiflarindan olusan
Belgeyi,

c) Faaliyet Yili: Mistesarlik tarafindan Gegici Belge ile ilgili islem yapilan tarihten
baslayarak gegen bir yillik siireyi,

¢) Fuar Puani: Organizatorlerin diizenledikleri her bir fuar i¢in Katilimc1 ve Gozlemcilerin
degerlendirmeleri sonucunda 70 iizerinden aldiklar: puani,

d) Gegici Belge: Miistesarlik tarafindan bu Teblig hiikiimleri ger¢evesinde diizenlenen ve 2
yil siire ile gegerli olan belgeyi,

e) Genel Miidiirliik: Thracat Genel Miidiirliigiinii,

f) Gozlemci: Miistesarlik tarafindan yurt disindaki fuarlarda denetleme ve degerlendirme
gorevini yerine getirmek iizere gorevlendirilen personeli,

g) Katilime1: Bu Karar kapsamindaki yurt dis1 fuarlara katilan veya Miistesarlik¢a belirlenen
Desteklenecek Sektorel Nitelikteki Uluslararas: Fuarlar Listesinde yer alan fuarlara bireysel katilim
saglayan, Thracatg1 Birligine iiye; yurt iginde imalat sanayi ve muhtelif iiretim kollarinda faaliyette
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bulunan veya bunlarin {iriinlerinin pazarlamasint yapan Tiirkiye’de yerlesik firma veya kurulus ile
Uretici/imalatg1 Organizasyonunu,

&) Kuruluslar: Ihracati Gelistirme Etiid Merkezi, Ihracat¢1 Birlikleri ve Istanbul Ticaret
Odasini,

h) Milli Katilim: Yurt disinda diizenlenen genel veya sektorel nitelikteki uluslararasi fuarlara
Tirk firmalarinin  Miistesarlik  tarafindan  gorevlendirilen Organizatér koordinatorliigiinde
gerceklestirdigi toplu katilimlari,

1) Mistesarlik: D1s Ticaret Miistesarligini,

i) Organizator: Miistesarlik tarafindan adina Gegici Belge veya Belge diizenlenmis, yurt
disinda Tiirk Thra¢ Uriinleri Fuari, Sektérel Tiirk fhra¢ Uriinleri Fuari, Yabanct Firma Katilimli Fuar
ve Milli Katilim organizasyonu gerceklestirme yetkisi verilen firma ve Kuruluslari,

j) Organizator Puani: Ortalama Fuar Puanina Miistesarlik¢a verilen puanin ilavesi ile bir
yillik performansi 100 {izerinden gdsteren puant,

k) Sektdrel Tiirk ihrag Uriinleri Fuari: Organizatorlerce yalnizca sektdrel Tiirk ihrag
tirlinlerinin tanitim1 amaciyla diizenlenen yurt dis1 fuarlari,

1) Takvim yili: Mistesarlik tarafindan gorevlendirilen Organizatorlerin yurt dis1 fuar
organizasyonlarini gergeklestirdikleri 1 Ocak-31 Aralik tarihleri arasindaki bir yillik dénemi,

m) Toplu Talep: Gegici Belge veya Belge sahibi Organizatorlerin, her yi1l 1 Mart-31 Mart
tarihleri arasinda bir sonraki takvim yili icerisinde organize etmeyi planladiklari her bir Yurt Dis1
Fuara iligkin taleplerini EK-1’de yer alan Bagvuru Formu ile birlikte ve toplu halde EK-2/A’da yer
alan Personel Gorevlendirme Formu ile birlikte Miistesarliga bildirmelerini,

n) Tiirk Ihrag Uriinleri Fuari: Organizatorlerce yalnizca Tiirk ihrag iiriinlerinin tanitimi
amaciyla diizenlenen yurt dist fuarlari,

0) Yabanci Firma Katilimli Fuar: Organizatorlerce diizenlenen ve Katilimcilarin yani sira
Yabanci Katilimcilarla gergeklestirilen genel veya sektdrel nitelikli yurt disi fuarlari,

0) Yabanci Katilimer: Bir fuarin Tiirk katilimcilart haricindeki katilimeilarini,

p) Yurt Dis1 Fuar: Tiirk ihrag iiriinlerinin tanitilmas: ve pazarlanmasi amaciyla yurt disinda
diizenlenen; Tiirk Thra¢ Uriinleri Fuari, Sektdrel Tiirk Thrag Uriinleri Fuari, Yabanci Firma Katilimli
Fuar ve Milli Katilim Organizasyonunu,

r) Yurt Dis1 Fuarcilik Komitesi: Yurt disi fuarcilik sektoriimiiziin verimliliginin ve uluslararasi
rekabet giicliniin arttirilmasi, fuar diizenlenecek hedef iilkeler ve sektorlere iliskin stratejilerin
belirlenmesi, fuar organizasyonlarina katilan firmalarimizin yurt dist pazarlama ve tanitim
faaliyetlerine katki saglanmasi ve fuarcilik politikalarinin gelistirilmesine yardime1 olunmasi amaciyla
Organizatdr temsilcilerinin katihmryla istisari nitelikte, Thracat Genel Miidiirii Baskanligindaki, Genel
Miidiirliik’ten Baskan dahil 2 temsilci, Tiirkiye Thracatgilar Meclisinden 1 temsilci, Miistesarlikca
uygun goriilen bes Thracatg1 Birliginden birer temsilci olmak iizere Thracatg1 Birliklerinden toplam 5
temsilci ile Yurt disi Fuar Organizatorleri Derneginden (YUFOD) 6 temsilcinin katilimiyla olusan
komiteyi, ifade eder.

IKINCI BOLUM
Organizatorlerin Hak ve Yiikiimliiliikleri

Organizatorlerin gorev ve sorumluluklar:

MADDE 4- (1) Miistesarlik tarafindan Yurt Disi Fuar diizenlemekle yetkilendirilen
Organizatdrler asagida belirtilen hususlarda gorevli ve sorumludurlar:

a) Ulkemizin dis ticaret hedef ve politikalar1 gercevesinde gerceklestirme talebinde
bulunduklar1 Yurt Dis1 Fuarla ilgili olarak, bu Tebligde belirtilen siireler i¢inde, talebe esas teskil eden
on calisma ile Miistesarliga miiracaat etmek.

b) Tiirk ihrag tiriinlerini yurt disinda en iyi sekilde tanitmak ve katilimcilarin fuarlardan
azami fayday1 elde etmeleri amaciyla fuar dncesinde ve fuar sirasinda fuarla ilgili gerekli tanitim
faaliyetleri dahil her tiirli ¢aligmay1 yapmak.
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¢) Organizasyonun yapilacagi iilke ile ilgili giincel,

Dis ticaret mevzuati,

Gilimriik mevzuati,

Bankacilik ve sigortacilik mevzuati,

Tasimacilik sistemi,

Potansiyel alici konumundaki yerel ithalat¢1 ve araci firmalar,
Fuar konusu sektor veya sektorler,

Dis ticaretle ilgili kurum ve kuruluglarin isim ve adresleri,
Yabanci sermaye mevzuati,

9. Anlagmazliklarin halli mekanizmalari,

10. Pazar potansiyeli,

11. Diger tamamlayici hususlar

hakkinda fuar Oncesi hazirlanacak bilgi dokiimanlari ile mevcut Katilimer listesini fuar
baslama tarihinden en ge¢ 30 giin dnce elektronik ortamda (CD) Miistesarliga ve katilimci firmalara
iletmek.

¢) Fuar oOncesinde katilimcilara stand dekorasyonu, yerlesimi ve yer plam ile ilgili
hazirladiklart dosyay: ileterek, katilimcilari fuar katilimi kapsaminda ihtiyag duyabilecekleri
malzemeler hakkinda bilgilendirmek.

d) Fuar bitis tarihinden itibaren en ge¢ 3 ay igerisinde EK-3’de belirtilen bilgi ve belgeleri
Miistesarliga iletmek.

e) Uygun standartlarda hazirlanmig stand ve dekorasyon malzemeleriyle ve katilimcilara
verdigi taahhiitlere uygun sekilde Tiirk ihrag {irinlerinin sergilenmesini, stand alinliklarinda katilimei
unvanlarinin yer almasim saglamak ve nakliye, giimriikleme, sigorta islemlerini yapmak; nakliye veya
0zel stand dekorasyonu yapim konularinda Katilimcilarin kendi sorumluluklarini almalart durumunda,
Katilimeilarla yapilacak sozlesmelerde bu sorumluluklarin katilimcilara ait oldugunu agik sekilde
belirtmek.

f) Miistesarlik tarafindan organizasyonla ilgili verilebilecek diger gorevleri yerine getirmek.

Gecici Belge diizenlenmesi

MADDE 5 - (1) Gegici Belge talebinde bulunan anonim veya limited sirket statiisiindeki
firmalar EK-4’de yer alan Gegici Belge Bagvuru Formuyla birlikte, asagida belirtilen bilgi ve
belgelerle Miistesarliga bagvuruda bulunurlar:

a) Bagli bulunduklar1 vergi dairesince en son hesap yilina ait tasdikli bilango veya yeminli
mali miisavir tarafindan diizenlenmis 6denmis sermayelerinin en az bir milyon YTL oldugunu tevsik
eden belge.

b) 500 bin ABD Dolari tutarindaki nakit paray1 T.C. Ziraat Bankasi’ndaki “Mubhtelif Borglar-
Bloke Paralar” hesabima teminat olarak yatirdiginin veya bu tutardaki siiresiz kat’i banka teminat
mektubunun Miistesarliga ibrazi.

¢) “Yurt disinda fuar diizenlemek” ibaresinin yer aldig1 sirket ana sézlesmesinin yayimlandigi
Ticaret Sicil Gazetesinin asli veya noter onayli sureti.

¢) Yurt icinde fuar diizenlenmesi konusunda Tiirkiye Odalar ve Borsalar Birligi (TOBB)
tarafindan verilmis bulunan belge.

d) Ticaret ve/veya Sanayi Odalarma iiyeligini tevsik eden faaliyet belgesinin asli.

e) Sirket ortaklart disinda en az bes personelin, dort yillik yiiksek okul mezunu ve fuar
organizasyonu konusunda deneyimli olmasi kaydiyla, son bir yil igerisinde Gegici Belge talebinde
bulunan firmada veya daha once Miistesarlik tarafindan yurt diginda fuar diizenleme konusunda
yetkilendirilen Organizatorlerde en az 6 ay siireyle istihdam edildigini tevsik eden, Sosyal Sigortalar
Kurumu Midiirliiklerince diizenlenmis belge.

f) EK-2/B’de yer alan forma gore diizenlenmis personel listesi ile personelin en az tgiiniin
yaygin bir yabanci dilde yeterliliginin Kamu Personeli Yabanci Dil Tespit Sinavindan (KPDS) en az C
diizeyini veya Miistesarlik tarafindan yeterli goriilecek yabanci dil sertifikasini tevsik edecek
belgelerin asli veya noter onayl sureti.

N~ WNE

72



g) Sirket yonetim kurulu iiyeleri, yoneticileri ve galisanlari tarafindan yiiz kizartic1 suglardan
hiikiim giyilmedigini gosterir adli sicil belgesi.

§) Sirketin son iki takvim yilindaki faaliyetleri hakkinda detayli bilgi.

h) Bagvuru sahibi firmaya ait ISO 9001:2000 Kalite Yo6netim Sistemi Belgesi veya bu
belgenin alinmasi i¢in iglemlere baslandiginin belgelendirilmesi.

(2) Miistesarlik tarafindan yapilan degerlendirme sonucunda, uygun goriilen miiracaatlar
sonuglandirilarak Gegici Belge diizenlenir.

(3) Ancak, bu Teblig’de tanimlanan Kuruluslara, fuarcilik birimlerinde en az 4 yillik
yiiksekokul mezunu ve bir yabanci dilde yeterlilik gosterdigini KPDS’den en az C diizeyinde veya
Miistesarlik tarafindan yeterli goriilecek yabanci dil sertifikalari ile belgelemis en az 5 personelin
istihdam edildigini tevsik etmeleri durumunda Gegici Belge diizenlenebilir.

Gecici Belge sahiplerince gerceklestirilebilecek faaliyetler

MADDE 6- (1) Gegici Belge sahibi Organizatorler tarafindan sadece Milli Katilim
Organizasyonu gergeklestirilir.

(2) Gegici Belgenin gegerlilik siiresi, diizenlendigi tarihten itibaren iki faaliyet yilidir.

Gecici Belgenin Belgeye doniistiiriillmesi

MADDE 7- (1) Organizatorler, adlarina Gegici Belge tanzim edildigi tarihten itibaren iki
faaliyet yili igerisinde en fazla onalti Milli Katilim Organizasyonu diizenleyebilirler. Ancak, Gegici
Belge sahibi Organizatorler iki faaliyet yili i¢inde en az dort Milli Katilim Organizasyonu
gerceklestirmek zorundadir.

(2) Gegici Belgeye sahip Organizator firmalarin ISO 9001:2000 Kalite Yonetim Sistemi
Belgesini Miistesarliga tevsik etmeleri ve iki faaliyet yili sonunda yapilan fuar degerlendirmesi
sonucunda, her fuar i¢in en az 42 Fuar Puani almak ve bu siire i¢inde gergeklestirdigi fuarlarin
aritmetik ortalamasi en az 45 Fuar Puani olmak {izere; ortalama Fuar puanina Mistesarlik¢a 30 tam
not iizerinden verilecek puanin ilavesi ile elde edilen Organizator Puani,

a) 65- 80 arasi olan Organizatorlere C Simifi Belge,

b) 81- 100 aras1 olan Organizatérlere B Sinifi Belge diizenlenir.

Belgenin kullamim yetKisi
MADDE 8 - (1) Belge sahibi Organizatorler almis olduklar1 puanlara gére her takvim yili
sonunda bu Tebligin 12 inci Maddesinde yer alan puan dlgiitlerine gore siniflandirmaya tabi tutulur.
Bu siniflandirma sonucunda C, B ve A Sinifi Belge sahibi Organizatorler, asagida belirtilen sartlar
cergevesinde faaliyette bulunabilirler.
a) C smifi belgeye sahip Organizatorler bir takvim yili i¢inde en fazla 15 ile sinirli olmak
iizere sadece Milli Katilim Organizasyonu,
b) B Sinifi Belgeye sahip Organizatorler bir takvim yili iginde en fazla 30 Yurt Dis1 Fuar,
¢) A Smifi Belgeye sahip Organizatorler bir takvim yili i¢inde en fazla 40 Yurt Dis1 Fuar
diizenleyebilirler.

Gegici Belge ve Belge sahibi Organizatorlerce asgari fuar diizenlenmesi

MADDE 9- (1) Fuarlarin deprem, sel, firtina, kasirga vb. tabii afetler, yangin, devletge
konulan yasaklar, harp ve abluka gibi miicbir sebep ile fevkalade hallerin meydana gelmesi nedeniyle
iptal edilmesi durumlar1 hari¢ olmak iizere, Gecici Belgeye sahip Organizatorler, adlarina Gegici
Belge tanzim edildigi tarihten itibaren her faaliyet yilinda en az iki, C Smufi Belgeye sahip
Organizatorler bir takvim yili igerisinde en az dort Milli Katilim Organizasyonu; B Simifi Belgeye
sahip Organizatorler bir takvim yil1 icerisinde en az alt1 ve A Sinifi Belgeye sahip Organizatorler ise
bir takvim yil1 i¢erisinde en az sekiz Yurt Dis1 Fuar diizenlemek zorundadirlar.
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Yurt Dis1 Fuar diizenlenmesi

MADDE 10- (1) Organizatorlerce yapilan Toplu Talepler Miistesarlikga;

a) Organizatorler tarafindan Yurt Dis1 Fuar organizasyonu ile ilgili sunulan Tahmini Maliyet
Tablosu (EK-5), stand tasarimi ve gerekli durumlarda istenecek diger ilave bilgi ve belgeler,

b) Ilgili iilkedeki Ticaret Miisavirligi/Ticaret Ataseliginin goriisii,

c) Aymt sektorde ve aym iilkede ii¢ ay Oncesi ve sonrasinda baska bir Yurt Dis1 Fuar
organizasyonu olup olmamasi,

¢) Basvurulan fuarin 6zelligi ve katilimin tilkemiz ihracatina olas1 katkisi,

d) Daha once diizenlenmis ise, fuarin gecmis yillar performansi ve bir 6nceki donemde
gergeklestirilen fuar organizasyonunun bu Tebligin 16 inc1 Maddesinin ilk dort fikrasinda yer alan
kriterlere uyup uymadigi, dikkate alinarak degerlendirilir.

(2) Organizatorler Toplu Talep’de bulunduklari fuar sayisinin en fazla %50’si kadar Ara Talep
miiracaati yapabilirler. Ara Talep kapsamindaki fuarlar i¢in Organizatorler tarafindan Miistesarliga
Yurt Dist Fuarin baglama tarihinden en az dort ay 6nce miiracaat edilmesi zorunludur, aksi takdirde
miiracaat degerlendirmeye alinmaz. Ara Talepler de bu Maddenin birinci fikrasinda belirtilen
kriterlere gore degerlendirilir.

(3) Degerlendirme sonucunda uygun gorillen Yurt Disi Fuarlar i¢in basvuru yapan
Organizatorler, Miistesarlik tarafindan yetkilendirilir. Toplu Taleplerde ayrica Tiirkiye Ihracatcilar
Meclisi (TIM) ve Yurt Dig1 Fuarcilik Komitesinin goriisii de almir. Miistesarlik tarafindan yapilan
fuar degerlendirmelerinde dncelik Toplu Talep kapsamindaki miiracaatlara verilir.

(4) Ancak;

a) Ayni tilkedeki farkli sehirlerde diizenlenme talebinde bulunulan aynmi sektdrdeki Yurt Digt
Fuar organizasyonlariyla ilgili olarak; talep edilen iilkenin biiylikligii, niifusu, gayri safi milli hasilasi,
fuarin diizenlenecegi sehirlerin 6zellikleri, s6z konusu iilkenin dis ticaret potansiyeli, sektoriin
tilkemizdeki gelisimi gibi istisnai kosullar,

b) Aym sehirde diizenlenmesi talebinde bulunulan aym sektérdeki yurt dist fuar
organizasyonlartyla ilgili olarak; iilkenin dis ticaret potansiyeli, talep edilen sektor ve fuarin 6zelligi,
katilacak firmalarin kompozisyonu ile fuarin diizenlenecegi pazara yonelik iilkemizin ihracat politika
ve stratejileri dikkate alinmak suretiyle, bu Maddenin birinci fikrasinin (¢) bendinde belirtilen siire
sartina bagli olmaksizin birden ¢ok Yurt Dig1 Fuar organizasyonuna izin verilebilir.

(5) Bir y1l iginde ayni iilkede ikinci defa Tiirk Thra¢ Uriinleri Fuarina izin verilmez.

(6) Siireklilik arz eden fuarlara, gecmis performanslarinin basarili olmast sartiyla 2 yillik
izinler verilebilir.

(7) Organizatorler, katilimcilara yonelik yapilacak duyurularda Mistesarlik Logosu ile
birlikte Belgelerini tarih ve sayisini gosterecek sekilde teshir etmek zorundadirlar.

(8) Miistesarlik¢a adlarina Gegici Belge veya Belge diizenlenmis Organizatorler disindaki
gercek veya tiizel kisiler tarafindan Yurt Digi Fuar diizenlenmesi halinde bu organizasyonlara istirak
eden Katilimcilar Yurt Dis1 Fuar desteklerinden yararlandirilmaz.

(9) Toplu Talep ve Ara Talep konusu fuarlarla ilgili revize talepleri, fuarin baglama tarihinden
en az 30 giin dncesine kadar Miistesarliga sunulmak zorundadir.

UCUNCU BOLUM
Denetim ve Degerlendirme

Yurt Dis1 Fuarlarin denetimi

MADDE 11- (1) Gegici Belge ve Belge sahibi Organizatorler tarafindan gergeklestirilen tiim
Yurt Dis1 Fuarlar Miistesarligin denetimine tabidir. Miistesarlik fuar organizasyonu ile ilgili her tiirlii
bilgi ve belgeyi Organizatorlerden talep etmeye yetkilidir.

(2) Mistesarlik, gorevlendirecegi Gozlemciler vasitasiyla denetim yetkisini kullanir.
Miistesarlik fuarlarin denetimini gerektiginde uluslararasi gézetim sirketlerine de yaptirabilir.
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Yurt Dis1 Fuarlarin degerlendirilmesi

MADDE 12- (1) Yurt Dis1 Fuarlarin degerlendirilmesinde EK-6/A, EK-6/B, EK-6/C, EK-
6/D’de yer alan fuar degerlendirme formlari esas alinir.

(2) Fuar Gozlemcisi tarafindan Yurt Dis1 Fuar sirasinda katilimci firmalara doldurulmak
tizere EK-6/A veya EK-6/B Fuar Degerlendirme Formu, Gozlemci tarafindan fuarin son iki giini
dagitilir ve son giiniinde toplanarak Miistesarliga intikal ettirilir.

(3) Gozlemci tarafindan Milli Katihm Organizasyonlarinda EK-6/C, Tiirk Ihrag
Uriinleri/Sektérel Tiirk Thrag Uriinleri Fuarlarinda ve Yabanci Firma Katilimli Fuarlarda ise EK-6/D
degerlendirme formu doldurularak fuar raporu ve katilimcilarin Fuar Degerlendirme Formlar ile
birlikte 15 giin icinde Miistesarliga sunulur.

(4) Miistesarlik tarafindan yapilan degerlendirmelerde;

(a) Gozlemci tarafindan degerlendirme formunda verilen puan 20 tam not {izerinden,

(b) Katilimc1 firmalar tarafindan degerlendirme formunda verilen puanlarin aritmetik
ortalamasi 50 tam not tizerinden degerlendirildikten sonra katilimer ve gézlemci notlar1 toplanarak
Fuar Puani hesaplanir.

(5) Organizatoriin bir takvim yili i¢inde gerceklestirdigi tiim fuarlardan aldigi Fuar
Puanlarinin ortalamasina, Miistesarlik tarafindan 30 tam not iizerinden verilen yillik degerlendirme
puaninin ilave edilmesi ile Organizatdr Puani belirlenir.

(6) Belgeler, Organizatdr Puanina gore asagidaki sekilde siniflandirmaya tabi tutulur;

a) Gegici Belge: 50-60 arasi puan,

b) C Sinifi Belge: 61-70 aras1 puan,

¢) B Sinifi Belge: 71-80 arasi puan,

¢) A Smufi Belge: 81-100 arasi puan.

(7) Belge sahibi Organizatorlerin yillik Organizatér Puani bir sonraki yilin Ocak ay1
igerisinde bildirilir.

DORDUNCU BOLUM

Miieyyideler

Gecici Belge sahibi Organizatorlere yonelik miieyyideler

MADDE 13- (1)

a) Gegici Belgenin gegerlilik siiresi i¢inde 9 uncu Maddede belirtilen asgari Yurt Dig1 Fuar
organizasyonu sartini yerine getirmeyen,

b) Ustlendigi Yurt Dist Fuarlardan ikisini hakli veya zorunlu sebep olmaksizin
gerceklestirmeyen,

¢) 4 tincti Maddede belirtilen organizasyon gérevlerini yerine getirmeyen,

¢) 5 inci Maddede aranilan sartlardan herhangi birini sonradan kaybeden,

d) Miistesarlik tarafindan verilen Milll Katillm Organizasyonu diizenleme gorevlerinin
herhangi birinden 42’nin altinda Fuar Puan alan,

e) Iki faaliyet yil1 sonunda Belge alamayan Organizatérlerin Gegici Belgeleri iptal edilir.

(2) Gegici Belgeleri iptal edilen Organizatdrler, iptal tarihinden itibaren iki faaliyet yili iginde
yeni Gegici Belge talebinde bulunamaz. ki faaliyet yilimin sonunda, 5 inci Maddede belirtilen
belgelerle Miistesarliga miiracaat edilerek Gegici Belge talebinde bulunabilir.

(3) Ancak, iki defa Gegici Belgesi iptal edilen Organizatoriin yeni Gegici Belge talebi
degerlendirmeye alinmaz.

(4) Bu Maddede belirtilen nedenlerle Gegici Belge iptal islemleri sonuglandirilmadan ilgili
Organizatdriin goriisii alinir.
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Belge Sahibi Organizatorlere yonelik miieyyideler

MADDE 14- (1)

a) C Smufi Belgeye sahip Organizatorlerin bir takvim yili i¢inde diizenledigi Milli Katilim
Organizasyonlarinin ikisinden 42’nin altinda Fuar Puan1 almas1 durumunda Belgesi Gegici Belgeye,

b) B Smufi Belgeye sahip Organizatorlerin bir takvim yili icinde diizenledigi Yurt Dist
Fuarlarin {igiinden 42’nin altinda Fuar Puan1 almas1 durumunda Belgesi C Sinifi Belgeye,

c) A Simifi Belgeye sahip Organizatorlerin bir takvim yili iginde diizenledigi Yurt Dist
Fuarlarin dordiinden 42’nin altinda Fuar Puami almasi durumunda Belgesi B sinifi Belgeye
doniistiirtiliir ve bu fuarlar i¢in Organizatore bir sonraki yil izin verilmez.

(2) 9 uncu Maddede belirtilen asgari Yurt Dis1 Fuar organizasyonu sartin1 yerine getirmeyen
veya istlendigi Yurt Dis1 Fuarlardan dordiinii hakli veya zorunlu sebep olmaksizin gergeklestirmeyen
Organizatdriin Belgesi bir alt sinifa diigtiriliir.

(3) Son iki takvim yili iginde Belge sinifi arka arkaya iki defa diigiiriilen Organizatdriin
Belgesi iptal edilir ve iki takvim yili siiresiyle Gegici Belge diizenlenmez. Iki takvim yili siiresi
sonunda, Gegici Belge i¢in 5 inci Maddede belirtilen belgelerle Miistesarliga bagvuruda bulunulabilir.

(4) Organizatér Puaninin 50’nin altina diismesi veya 5 inci Maddede aranilan sartlardan
herhangi birisinin sonradan kaybedilmesi durumunda Organizatorlerin Belgesi iptal edilir ve bir
takvim yili siiresi ile Gegici Belge diizenlenmez. Bu siire sonunda, Gegici Belge almak i¢in 5 inci
Maddede belirtilen belgelerle Miistesarliga bagvuruda bulunulabilir.

(5) Bu Maddede belirtilen nedenlerle Belge iptal islemleri sonuglandirilmadan ilgili
Organizatdriin goriigii alinir.

Gegici Belge veya Belge Sahibi Organizatorlere yonelik miieyyideler

MADDE 15- (1) Bu Tebligin 16 nc1 Maddesinin ilk dort fikrasinda belirtilen asgari katilim
sartlart saglanamayan her fuar i¢in 12 nci Madde uyarinca hesaplanan Organizatdr Puanindan 3 (iig)
puan disiiriiliir ve degerlendirme buna gore yapilir.

(2) Organizatorlerin,

a) Ulkemizin sahip oldugu ekonomik potansiyeli, teknolojik seviyesini ve ihrag iiriinlerimizin
imajin1 ve kalitesini en iyi gekilde tanitma amacina uygun davranmadiginin,

b) Yaniltic1 veya gergege aykiri belge ibraz ettiginin,

c) Fuar organizasyonlar ile bu tiir faaliyetlerin gerektirdigi isler disindaki faaliyetler ile
istigal ettiginin saptanmasi halinde Belgesi, bir alt sinif Belgeye doniistiiriiliir, Gegici Belgeleri var ise
iptal edilir ve iptal tarihinden itibaren iki y1l icinde yeni Gegici Belge talebinde bulunulamaz. Cezai
miieyyide gerektiren diger hallerde ise ilgililer hakkinda ayrica kanuni takibat yapilir.

(3) Ayrica, Yurt Disi Fuar diizenleyen Organizator firmalardan kaynaklanan nedenlerden
dolay1 katilimecilarin magduriyetlerinin hukuki yollarla tespit edilmesi ve buna iliskin bedelin
Organizatorden tahsil edilmesinin miimkiin olmadigi durumlarda, 17 nci Maddede belirtilen teminat
tutar1 s6z konusu magduriyetin tazmininde kullanilir.

(4) Bu Maddede belirtilen nedenlerle Gegici Belge/Belge iptal islemleri sonuglandiriimadan
ilgili Organizatoriin goriisii alinir.

Diger hususlar

MADDE 16- (1) Milli Katilim Organizasyonlarinin 10 Katilimcidan daha az bir istirak ile
gergeklestirilmesi halinde, bir sonraki takvim yilinda ayni fuarin Milli Katilim Organizasyonu igin
ayn1 Organizator talepte bulunamaz.

(2) Tiirk ihrag Uriinleri Fuarlarimin 1000 m® net alan ve 30 Katilimcidan az bir katihim ile
gerceklesmesi halinde aymi Organizatore bir sonraki yil aym iilkede Tiirk Ihrag Uriinleri Fuar
diizenleme izni verilmez.

(3) Sektérel Tiirk ihrag Uriinleri Fuarlarinin 500 m? net alan ve 20 Katilimeidan az bir katilim
ile gerceklestirilmesi halinde aym1 Organizatore bir sonraki yil i¢in ayni iilke ve sektdrde Sektorel
Tiirk Ihra¢ Uriinleri Fuar1 diizenleme izni verilmez.
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(4) Yabanci Firma Katilmli Fuarlarda ise 20°den daha az Katilimer ve Katilimcilara 500
m?’den daha az net alan tahsis edilmesi durumunda ayn1 Organizatore bir sonraki yil igin ayni iilke ve
sektorde Yabanci Firma Katilimli Fuar diizenleme izni verilmez.

(5) Miistesarlik tarafindan yetkilendirilen Organizatorlerce Miistesarligin izni alinmadan
diizenlenen Tiirk Thra¢ Uriinleri Fuarlari, Sektdrel Tiirk Thra¢ Uriinleri Fuarlari, Yabanci Firma
Katilimli Fuar ve Milli Katilim Organizasyonlar: fuar desteklerinden yararlandirilmaz.

(6) Belge sinifi bir alt sinifa diisen Organizatdrlerin daha dnce uygun goriilmiis fuarlar
devam ettirilir, yeni talepleri gegerli olan Belge sinifina gore degerlendirilir.

(7) Organizatorlerin  Gegici Belge/Belge iptali durumunda iptal tarihinden sonra
diizenlenmesi 6nceden uygun goriilmiis fuarlara iliskin izinleri de iptal edilmis sayilir.

(8) Bu Tebligde aksi belirtilmedik¢e, Miistesarliga eksik bilgi ve belgelerle yapilacak
bagvurularda, bildirimin yapilmasii miiteakip bir ay igerisinde eksikliklerin tamamlanmasi gerekir.
S6z konusu eksikliklerin bu siire iginde tamamlanmamast halinde basvuru islemden kaldirilir.

Doviz hesabi

MADDE 17- (1) Organizator firmalar;

a) A Belgesi sahibi olanlar 150 bin ABD Dolari,

b) B Belgesi sahibi olanlar 250 bin ABD Dolart,

c¢) C Belgesi sahibi olanlar 350 bin ABD Dolart,

¢) Gegici Belge sahibi olanlar 500 bin ABD Dolari

Tutarindaki nakit parayr T.C. Ziraat Bankasi’ndaki “Mubhtelif Borglar-Bloke Paralar”
hesabmna teminat olarak yatirmak veya bu tutardaki siiresiz kat’i banka teminat mektubunu
Miistesarliga teslim etmek zorundadir. Organizatér firmalardan kaynaklanan nedenlerden dolay1
Katilimeilarin magduriyetlerinin hukuki yollarla tespit edilmesi ve Organizatorden tahsil edilememesi
durumunda, bu teminat s6z konusu magduriyetin tazmini i¢in kullanilir. Organizator firmalar en geg
bir ay igerisinde, kullanilan miktar kadar bedeli ayni hesaba yatirmak veya bu bedel kadar kat’i banka
teminat mektubunu Miistesarliga teslim etmek zorundadir. Siiresi iginde bu yiikiimliiliigii yerine
getirmeyen Organizatorlerin yeni fuar talepleri degerlendirmeye alinmaz.

(2) Anilan hesap Miistesarlik¢a izlenir ve 13 iincii, 14 iinci, 15 inci Madde hiikiimleri sakli
kalmak kaydiyla, herhangi bir nedenle faaliyetin sona ermesi halinde, Miistesarligin talimati iizerine
hesapta bloke edilen doviz ve kat’i teminat mektubu Organizator firmaya iade edilir.

(3) Organizator firmalarin bu Teblig’de yer alan diizenlemeler sonucu sahip olduklar1 Gegici
Belge/Belge sinifinin degismesi durumunda, yeni Belge/Gegici Belge sinifina yonelik Miistesarlik¢a
yapilan tebligati takip eden bir aylik siire zarfinda ilave d6viz teminatina iligskin yikimliligini
yerine getirmek zorundadirlar. Bu yiikiimliliigii yerine getirmeyen Organizatorlere yeni fuar izni
verilmez. Belge smifi yiikselen Organizator firmalarin teminatlar1 yeni belge sinifina tekabiil eden
miktar dikkate alinarak aradaki fark kadar iade edilir.

(4) Bu Teblig’de tanmimlanan Kuruluslar i¢in bu Maddede belirtilen teminat hiikiimleri
uygulanmaz.

Yetki

MADDE 18- (1) Miistesarlik bu Tebligde yer alan hususlara iligkin Uygulama Usul ve
Esaslarin1 diizenlemeye, gerekli talimatlar1 vermeye, 6zel ve zorunlu durumlar ile ortaya g¢ikacak
ihtilaflar1 inceleyip sonuglandirmaya yetkilidir.

Yiiriirliikten kaldirilan mevzuat

MADDE 19- (1) 22/02/2005 tarih ve 25735 sayili Resmi Gazete’de yayimlanan 2005/5
sayill “Yurt Disinda Fuar Diizenlenmesine ve Degerlendirilmesine Iliskin Teblig” yiiriirliikten
kaldirilmigtir.
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Organizatoriin yerine getirecegi sartlar

GECICi MADDE 1 - (1) Organizator firmalar bu Tebligin 5 inci Maddesinin birinci
fikrasinin (a), (e), (f), (h) bentlerindeki sermaye, personel ve kalite belgesine iliskin sartlar
31/12/2007 tarihine kadar, 17 nci Maddesinde belirtilen teminata iliskin sartlar1 ise 01/06/2007
tarihine kadar yerine getirmek zorundadir. Kuruluslar ise, 5 inci maddenin {igiincii fikrasinda belirtilen
sartlar1 31/12/2007 tarihine kadar yerine getirmek zorundadir.

2007 yili puanlar1

GECICI MADDE 2 — (1) 2007 yilinda fuar bitis tarihi bu Tebligin yayimlandig: tarihe
kadar olan fuarlardaki puan hesabi da bu Teblig hiikiimlerine gore degerlendirilir.
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Ara Talepler

GECICIi MADDE 3 — (1) Bu Tebligin Ara Talep ile ilgili hiikiimleri 01/01/2008 tarihinden
sonra diizenlenecek Yurt Dis1 Fuarlar i¢in uygulanir.

Yiiriirliik

MADDE 20- (1) Bu Teblig yayimu tarihinde yiirlirlige girer.

Yiiriitme

MADDE 21 - (1) Bu Teblig hiikiimlerini Dis Ticaret Miistesarligi’nin bagli oldugu Bakan
yiiriitiir.

Ek 2.

BIREYSEL FUAR KATILIMI SONRASI BASVURUDA DIiKKAT EDILMESI
GEREKEN DiGER HUSUSLAR

1- Her seyden Once, mevzuata uygun hareket edilmesi gerektiginden yukarida yer alan
baglanti araciligtyla da ulasilabilen 2004/6 Sayili Teblig'e iliskin Uygulama Usul ve Esaslari'nin ilgili
boliimlerinin dikkatli bir sekilde incelenmesi gerekmektedir.

2- Firma antetli kagidinda hazirlanacak "fuar sonrasi destek bagvuru dilekgesi"nde;
katildiginiz fuara iliskin bilgilerin verilmesinin ardindan 2004/6 Sayili Teblig kapsaminda destek
talebinizin belirtilmesi, dosyada yer alan belgelerin dokiimiiniin yapilmasi ve firma yetkilisince
imzalanmis olmasi hususlarina dikkat edilmesi gerekmektedir.

3- Ibraz1 gereken tiim belgelerde, destek basvurusunda bulunan Tiirkiye'de yerlesik firma ile
yurt disindaki ana fuar organizatorii disinda herhangi bir {iglincii firma/kurulug adinin gegmemesi
gerekmektedir.

4- Konuya iligkin tiim 6demelerin kesinlikle bankacilik sistemi ¢ergevesinde ve anlasilir bir
sekilde (fatura bazinda havale ile) yapilmasi gerekmektedir.

5- Nakliye desteginden faydalanmak isteyen iiyelerimizin, bu destegi alabilmek igin giimriik
beyannamesi / ATA karnesi diizenlenmesi sirasinda uyulmasi gereken hususlarin agiklandigi, konuya
iliskin Uygulama Usul ve Esaslari'nin 10. Maddesi'nin son ii¢ fikrasini incelemeleri gerekmektedir.

6- Kargo ile yapilan gonderilere iligkin nakliye destegi verilmemektedir. Eger firma
iiriinlerini fuara beraberinde gotlirmiisse veya benzer durumlar nedeniyle nakliye destegi talep
edilmiyorsa, nakliyeye iliskin belgelerin yerine bu hususu ve nakliye destegi talep edilmedigini
belirten antetli kagida yazilacak ve firma yetkililerince imzalanacak bir beyanin dosyaya konulmasi
gerekmektedir.

7- Yukarida yer alan baglanti araciligiyla ulasilabilen fuardan sonraki basvuru sirasinda
ibraz1 gereken belgeler listesindeki belgelerin eksiksiz olarak ve liste sirasinda bir plastik telli dosyaya
delinerek takilmasi (ayrica poset dosyalara takilmadan) gerekmektedir. Listede son sirada yer alan
fuar katalogunun delinerek dosyaya takilmasinin miimkiin olmamasi nedeniyle s6z konusu katalogun
kapak sayfasindan ve firmanizin katilimer firmalar listesinde yer aldigini gosteren i¢ sayfasindan birer
fotokopi alinarak dosyanin en altina takilmasi ve fuar katalogunun basvuru dosyanizla birlikte ibraz
edilmesi gerekmektedir.

8- Ibrazi gereken belgeler listesinde sekizinci sirada yer alan ve taahhiitname de igeren
formun firmay1 taahhiit/borg altina sokabilecek temsil ve ilzama yetkili kisiler tarafindan imzalanmasi
hususunda miinferit veya miisterek imzalanmasi sekil/sartlarina dikkat edilmesi gerekmektedir.

9- Destek basvurusunda bulunacak firma baska firmanin {irinlerinin pazarlamasini yapiyorsa;
en fazla iki firma ile siirli olmak {izere, s6z konusu iiretici/imalatg1 firmalar ile pazarlamaci firma
arasinda, konuya iligkin Uygulama Usul ve Esaslari'nda da yer alan pazarlamaci iiretici/imalatci
sozlesmesinin fuar tarihinden 6nce ve noter huzurunda yapilmasi gerekmektedir.
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