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Ohjelmistokehityksen, ICT-palveluiden
ja palvelumuotoilun asiantuntija
100 %:n tyytyvaisyystakuulla

Tampere — Helsinki — Savonlinna

Palo Alto, Yhdysvallat

Perustettu 26.4.2007
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Modernia ATK:ta mohlimattomyystakuulla
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PALVELUMUOTOILU X

Palvelumuotoilu

OHJELMISTO- @ @ :

KEHITYS Verkkopalvelut Mobiilisovellukset Teollinen internet
(loT)

ICT-

PALVELUT D @

PILVESTA Pilvipalvelut Tukipalvelut
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JOHTAMISPALVELUA
TARJOLLA LAAS:SSA




29,2%
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TYONTEKIJAA ENEMMAN
KUIN EDELLISENA VUONNA
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TYONTEKIJAA VUODEN
LOPUSSA
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VINCITIN JOUKKUEEN
SIJOITUS LAPPEE-
JUKOLASSA







1629

KOROLLISTA NETTOVELKAA
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Liikevaihto vahvassa kasvussa

40
35 CAGR 33 %
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2014 2015 2016
M Liikevaihto  EBIT

2014 Nykymuotoista konsernia ei ollut olemassa, ei virallissta konsernitilinpaatosta

2015 proformaliikevaihto
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Avainluvut

2016 2015
FAS Pro forma FAS
Liikevaihto, 1000 € 32 065 26 067
Kayttokate (EBITDA), 1000 € 6 645 7 902
% liikevaihdosta 20,7 % 30,3 %
Liikevoitto (EBIT), 1000 € 4 406 5 541
% lilkevaihdosta 13,7 % 21,3 %
Katsauskauden tulos, 1000 € 2184 4 035
% liikevaihdosta 6,8 % 15,5 %
Taseen loppusumma, 1000 € 19 978 17 920
Omavaraisuusaste, % 59,2% 27,3 %
Korolliset nettovelat 1,629 4,819
Henkiloston lukumaara vuoden lopussa 324 247
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Strategia ennallaan: Fokus IT-markkinan
kasvusegmenteissa

Suomen IT-markkinan koko on talla hetkella yli 6 miljardia euroa

Suomen IT-
markkina
~2-3 %
CAGR

ST v —
Kasvu- Q A - v —
segmentit 1\ 0=
20-50 %
CAGR * Mobiiliratkaisut Pilvipalvelut Teollinen Sovellusratkaisut Sahkoinen
internet (loT) ja -palvelut asiointi

y
Perustietotekniikka

2015 2018 CAGR=Vuosittainen keskim&éardinen kasvuprosentti
Ldhde: Gartner (25.7.2016)
*Johdon arvio




Strategiamme:
Huomenna tyytyvaisemmat asiakkaat ja
tyytyvaisemmat tyontekijat kuin tanaan




asiakasta
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METSO MINERALS
Metso Metrics -palvelu

A

VMP VARAMIESPALVELU
VMP-verkkopalvelun uudistus

IKAALISTEN MATKATOIMISTO
Verkkokauppa ja ERP

TAALERI OYJ

Sopimus- ja toimeksiantojarjestelma

TELIA

Telia Portaali -verkkokauppa
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LAAKETIETOKESKUS

Pharmaca Fennica 2.0 -jarjestelma

SUOMEN RIISTAKESKUS

&£ =N
Oma riista -palvelu

HESBURGER

Hesburger-sovellus

ICT-palveluita ja sovelluskehitysta

SPONDA
M.OW. - Mothership of Work

Top 20:" 50% LV:sta



Asiakascaseja kuluttajasovelluksista loT:hen
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IKAALISTEN MATKATOIMISTO METSO MINERALS
Verkkokauppa ja ERP Metso Metrics -palvelu

SPONDA HESBURGER
M.OW. - Mothership of Work Hesburger-sovellus




ICT
palvelutoimitus/
kehitys asiakkaan
konseptin tueksi

SPONDA
M.OW. - Mothership of Work

Asiakascaseja kuluttajasovelluksista loT:hen

App Storen
ladatuin
kuluttajasovellus

HESBURGER

Hesburger-sovellus

IKAALISTEN MATKATOIMISTO
Verkkokauppa ja ERP

Asiakkaan
ansaintaan

sidottu
ansaintalogiikka

METSO MINERALS

Metso Metrics -palvelu

loT:ta vaikeissa
olosuhteissa




Markkina- ja teknologiamurros murtaa
isoja ketterien toimijoiden eduksi

Pilvipalveluiden Digitalisoituminen

teknologiamurros el e :
Salvelut ‘ " Digitalisoitumis-
. kumppaneiksi
Serverit - “ haetaan erikoisosaajia,
Konesali _ el isoja generalisteja

Osaamisen
korostuminen

Ketteryytta

Parhaat osaajat
hakeutuvat
pienemmille toimijoille

Isoja ulkoistuksia
pilkotaan
pienemmiksi
kokonaisuuksiksi
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Teknisesta asiantuntijasta kehityskumppaniksi

Liike- ”Ohjelmistokehityksen,

.. , pilvipalveluiden ja
toiminta Nykytila palvelumuotoilun

\ kumppani”

”Ohjelmistokehityksen,
ICT-palveluiden ja
palvelumuotoilun

asiantuntija”

)Fokusalueiden, kuten

ohjelmistokehitys, loT ja
pilvipalvelut, vahvistaminen

”Ohjelmistokehitykser) . .
| Portfolion laajennus

asiantuntija”

Teknologia

Asiakaskoko
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Markkinat ja nakymat

Uskomme markkinan jatkavan kasvuaan meille relevanteissa segmenteissa

Uskomme markkinan kehittyvan suotuisasti pienten ja ketterien toimijoiden
nakokulmasta, mm. teknologiamurrosten johdosta (esim pilvipalveluiden
voimakas lisaantyminen, tarve tiiviille kumppanuudelle digitalisoitumishaasteiden
kohtaamisessa)

Lisapanostuksia kasvusegmentteihin kuten ohjelmistokehityksen laajentamiseen,
loT:hen ja pilvipalveluihin

Avaamme uuden toimipisteen Turkuun rekrytointipullonkaulaa helpottamaan

Uskomme kasvun jatkuvan aiemmin arvioidun mukaisesti
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Kiitos!

Saa laulaa ja taputtaa

Tomi Pienimaki
tomi.pienimaki@vincit.com
040 834 1399

VINCIT




