Endkundenmailing

lvanti Partnermarketing

INHALTE ZIELGRUPPE

Postmailing: abhanig von gewunschtem

Funktionsmailing (z.B. Endlosfaltkarte), Postkarte, Mailing

regulares Anschreiben

E-Mailing BRANCHE

in jedem Fall erforderlicher Call to Action:

Einladung zum Webinar, Event, etc. Ubergreifend
INVEST INFINGATE ART DER KAMPAGNE

Mailinglayout und/oder Mailingtexte Lead und Demand Generation
« Unterstutzung beim Aufsetzten des Call to Aktion

PLANUNGSHORIZONT

INVEST PARTNER mittel- bis langfristig

Adresslieferung und Versand des Mailings (1-2 Monate im Voraus)

EMPFEHLUNG BUDGETRAHMEN

abhangig von gewunschtem

Verbindung mit Telemarketing Kampagnel! o
Mailing

Gerne unterstitzen wir Sie auch beim Aufsetzen
einer Kampagne zur Lead und Demand Generierung.

INTERESSIERT? WIR UNTERSTUTZEN SIE GERNE

Wir bieten Ihnen gerne ein Mailing-Konzept fur Ihre Endkunden!
Bitte wenden Sie sich hierfur an das Channel Marketing bei Infinigate.

W +49 8989048 341
B carolina.kleidl@infinigate.de

INFINIGATE

.... Adding Value to Distribution

Richard-Reitzner-Allee 8 mobileiron@infinigate.de

85540 Haar/Minchen www.infinigate.de O @ o Q o
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