SOPHOS

Partner Program

Sophos MSP Connect

Mit Sophos kdnnen Sie Cybersecurity-Services fur lokale, private und 6ffentliche Cloud-Umgebungen einfach anbieten,
bereitstellen und verwalten. So steigern Sie Inre Umsatze und senken gleichzeitig Ihre Kosten.

Setzten Sie auf EIN starkes Programm: Bieten Sie Ihren Kunden umfassenden Schutz mit vielfach ausgezeichneten
Cybersecurity-Losungen, die fur Managed Service Provider optimiert sind und neueste Cyberbedrohungen effektiv
abwehren. Die Verwaltung erfolgt Uber die branchenfuhrende Unified-Security-Management-Konsole ,Sophos Central”,

EIN Sicherheitsanbieter
Einzigartiger Schutz, geringere Komplexitat

Das Sophos MSP-Connect-Programm bietet integrierte,
adaptive und hocheffektive Losungen, mit denen Sie
die Sicherheitsanforderungen lhrer Kunden luckenlos
erfullen. Von Endpoint, Server und Cloud Workload
Protection Uber Firewall-, E-Mail-, Mobile- und Wireless-
Security bis hin zu Managed Threat Reponse, Phishing-
Simulationen und GerateverschllUsselung - Sie erhalten
preisgekronte Produkte von einem globalen Experten.

= Erstklassiger Schutz - Branchenfuhrende, hochst
effiziente Sicherheitsldsungen der Enterprise-Klasse

* Weltweit einmalige Produktpalette - Alle Losungen,
die Sie benotigen, plus automatisierte Incident
Response, um die Sicherheitsanforderungen lhrer
Kunden zu erfullen

= Konsolidierte IT-Sicherheit - Verabschieden Sie sich
von komplexen IT-Security-Modellen mit mehreren
Anbietern

EIN profitables Programm
Laufzeit oder monatliche Abrechnung

Sie steuern, wie und an wen Lizenzen vergeben
werden. Mit MSP Connect kdnnen Sie Laufzeit-
Lizenzen fur Subscriptions Uber ein, zwei oder drei
Jahre anbieten. Oder nutzen Sie MSP Connect Flex, um
wettbewerbsfahige, leistungsbasierte Tarife in einer
gemeinsamen Monatsabrechnung zusammenzufassen
und so Ihre Gewinnmarge zu maximieren. Ein
18-facher Multiplikator auf monatlich wiederkehrende
Einnahmen (MRR) des Vormonats berlcksichtigt
verbrauchsbasierte Umsatze zur Ermittlung des
Partner-Levels.

* Héhere Profitabilitdt - MSP Connect Flex bietet
aggregierte Abrechnungsmodelle, mit denen
Investitionen (Capex) in Betriebskosten (Opex)
umgewandelt werden kénnen

* Hoher Return on Investment - Ganzheitliche,
langfristige Sicherheitsstrategien, die mit den
Anforderungen lhrer Kunden wachsen

- Effiziente Cybersecurity-Vermarktung - Verkaufen
Sie Uber die AWS und Azure Cloud Marketplaces zu
vergunstigten Partner-Preisen

EINE Management-Konsole
Cloud-nativer Schutz

Mit Sophos Central sparen Sie wertvolle Zeit: Uber

eine zentrale, intuitive Oberfladche kénnen Sie alle

|lhre Kunden verwalten und deren Sophos-Produkte
kontrollieren. Sophos Central wurde speziell entwickelt,
um lhnen einen umfassenden Einblick in die Cloud-,
Netzwerk- und Geratesicherheit zu geben und
verschiedensten kundenseitigen Anforderungen an
Transparenz und Flexibilitat gerecht zu werden.

= Zentrale, webbasierte Management-Konsole - Die
Security-Services lassen sich jederzeit und von
Uberall einfach bereitstellen und verwalten

- Effizientere operative Abwicklung - Kunden kénnen
ganz nach Bedarf hinzugefugt und betreut werden

= Cross-Sell- und Up-Sell-Méglichkeiten - Ermitteln
Sie schnell magliche Sicherheitslucken und
erschlieBen so neue Umsatzpotenziale. Sophos
Central bietet eine Ubergreifende White-Space-
Analyse fur alle Ihre Kunden.



Next-Gen-Cybersecurity-System
Entwickelt fiir MSPs

Das Sophos Adaptive Cybersecurity Ecosystem (ACE] ist ein
breitangelegtes System adaptiver Funktionen zur Abwehr,
Erkennung und Reaktion, das kontinuierlich dazulernt und sich
verbessert. Es bietet stetig aktualisierten Schutz fur moderne
vernetzte Geschaftssysteme und wehrt die Flut immer neuer
Cyberangriffe ab.

Auslagerung lhres SOC
Threat-Hunting-Experten

Lagern Sie Ihr SOC an die Experten von Sophos Managed Threat
Response aus, damit Sie sich voll und ganz den IT-Anforderungen
Ihrer Kunden widmen kénnen. Findet bei einem Kunden gerade ein
Angriff statt, bietet Sophos Rapid Response zudem Soforthilfe zur
Beseitigung aktiver Bedrohungen.

Verbesserte Automatisierung
RMM- und PSA-Integrationen

Nutzen Sie Tools von RMM-Anbietern und automatisieren Sie die
Installation des Sophos Agent bei Ihren Kunden. Sophos Central
kann zur Abrechnung in gangige PSA-Tools integriert werden. Auf
diese Weise maximieren Sie Ihren Return on Investment, da Sie auf
Tools zuruckgreifen konnen, die Sie bereits im Einsatz haben.

Sophos MSP Connect Flex Partner
werden

In drei einfachen Schritten zum Erfolg

1. Melden Sie sich jetzt an unter

2. Absolvieren Sie das Sales und MSP Connect Training
(wie oben erlautert)

3. Wahlen Sie einen und kontaktieren Sie ihn,
um eine monatliche Abrechnung einzurichten

—
MSP CONNECT FLEX

MSP CONNECT VORTEILE DES PROGRAMMS

Marketing-Unterstutzung
Verwendung des MSP Connect Partner-Logos
Aufnahme in die Sophos-Partner-Suche
Zugriff auf das Sophos Partner-Portal
Marketing-Materialien und -Tools zum Co-Branding

On-Boarding-Unterstutzung
Option fur kundeneigene Lizenzierung
Option fur MSP-eigene Lizenzierung
Monatliche Abrechnung

18-facher Multiplikator fur verbrauchsbasierte Umsatze
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MSP STANDARD SUPPORT

SUPPORTLEISTUNGEN MSP CONNECT FLEX*

v Dedizierte MSP-VIP-Rufnummern v
v Support 24x7x365 v
| |

MSP CONNECT PROGRAMMANFORDERUNGEN MSP CONNECT FLEX
v Nachweisliches Geschaft mit Managed Services v
v SCO1 - Sales Fundamentals - Sales Consultant Training v
MSPO1 - Sophos MSP Connect - Sales Consultant Training v
Sophos Certified Support Training Empfohlen
Distributor-Genehmigung fur monatliche Abrechnung v
v MSP leistet First Level Support bei verwalteten Kunden v

* Sophos MSP Connect-Partner mussen die Nutzungsbedingungen des Sophos Partner-Programms und des Sophos MSP-Connect-
Programms akzeptieren. Die Teilnahme am Sophos MSP-Connect-Programm ist an keinen bestimmten Jahresumsatz gebunden, der Status
innerhalb des Sophos-Partner-Programms richtet sich jedoch nach dem regionalen Jahresumsatz und den Zertifizierungsanforderungen (siehe
Sophos Partner-Programnm-Guide). Ein 18-facher Multiplikator auf monatlich wiederkehrende Einnahmen (MRR) des Vormonats bertcksichtigt
verbrauchsbasierte Umséatze zur Ermittlung des Partner-Levels.

Kontaktieren Sie uns
Mehr Uber Sophos MSP Connect erfahren
Um Ruckruf bitten

SOPHOS


https://www.sophos.com/join
https://partners.sophos.com/German/directory/
https://secure2.sophos.com/de-de/partners/mspcontact.aspx
https://www.sophos.com/en-us.aspx

