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Why
Content Marketing

Social Media Marketing

Inbound Marketing



#1 PRODUIRE 
DU CONTENU



Contenu
Articles de blog
Vidéos
Podcasts
Conférences
Projets Client
Contributions OSS
StackOverFlow
...



Partage
Veille techno
Bonnes pratiques
Idées
Feedbacks
Événements





#2 SE SENTIR 
LÉGITIME





Convictions



Reconnaissance

https://golangweekly.com/
Join 26543 other subscribers today.



#3 GAGNER EN 
VISIBILITÉ



Présence
Virtuelle

Avoir une “jolie” photo
identifiable
Diffuser en anglais
Être bienveillant
Donner un coup de 
main !



GitHub



Youtube



Slides



SEO





Exemple
Speaker

“ Je travaille sur un talk sur Y. 
Qu’en pensez-vous ?
“ J’ai postulé à @XXX
“ J’ai été pris ! Merci @XXX
“ Je serai @XXX après-demain. 
Venez comprendre Y
“ C’était cool. Voici mes refs et 
slides. Dispo pour échanger !
“ Merci aux orgas...
“ Ma vidéo @XXX est sortie !





#4 GAGNER EN 
NOTORIÉTÉ



Networking Créer un RDV régulier

Être présent aux 
évènements de son 
domaine

Co-speaking / Mentoring



Marque



Être 
référent...
et décalé



Remercier



#5 CONSERVER 
SON AUDIENCE



Engager
“Call-to-actions”

Landing page

Étudier les followers





Ping

Culture du contact

Ambassadeurs





Bénéfices # Faire ce qu’on aime !
# Donner envie de
   travailler avec vous
# Aider votre audience
# Être “connu”
# Marque Employeur
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