Session de réflexion 7 : Trouvez et convainquez des acheteurs : convertir des pistes d’acheteurs en ententes signées

Temps pour ...

L du bon pied

Illustration sur le | En-tétes de la session | Remarques sur le contenu Noms des exercices Faculté Champions
temps de réflexion en
formation
Facult¢ | Champions | Préparation pour le e Lisez entierement les notes pour la session de Durée de
prochain cours réflexion ainsi que les notes du formateur et préparation
préparez votre plan de cours pour minimum de
Préparation . :
. I’enseignement. 30 minutes.
pour le
cours e Examinez la mission de la journée et les
vidéos que regardent les apprentis champions.
e Préparez-vous a montrer les vidéos en classe.
e Donnez le ton d’un cours dynamique et
réussi!
> s s . .
Attentes d’aujourd’hui | ¢ Prenez des engagements envers les attentes 5 minutes 5 minutes
Attentes pour la session de réflexion de la journée.
| Révélation de Paction 1. Examiner la mission et en faire le bilan 1. Questions et réponses au 5 minutes 1. 10 minutes
\ sujet de la mission. .
1. Mission 2. Demandez a chaque personne de rendre ] 2. 5 minutes
compte de ses activités 10/4 quotidiennes. 2. Rapport sur le 10/4 quotidien 3. Faites des
£ Al 2. 10/4 quotidien Discutez des gains et des occasions. N . . ,
Révélation ! 8 3. A vous la parole : production appels réels
,
de I'action 3. Appels de 3. Soutiez et appelez! de pistes pour les affaires en
rencontres réels 20 minutes
| Commencez du bon Etablissez la perspective pour le sujet du jour. Discussion en ce qui touche le |5 minutes 5 minutes
O pied Travailler avec les acheteurs. travail avec les acheteurs.




Faculté

Exécution

Tout

rassembler

Découvertes

Ressoutces

Champions

Exécution

Convertir des pistes d’acheteurs

10.

11.

Discussion sur la recherche
d’acheteurs

Vidéo « Trouver les clients
motivés »

Apprenez quelles sont vos
conditions

Statistiques du marché

A vous la parole : recherches
sur vos statistiques
Discussion sur la qualification
et la planification des
acheteurs

Consultation des acheteurs

A vous la parole : exercice des
scripts

Vidéo : « Analyse des besoins
des acheteurs »

A vous la parole : Analyse

des besoins

A vous la parole :

Consultation des acheteurs

1. 5 minutes

2. 5 minutes

3. 5 minutes

4. 5 minutes
5. 5 minutes

6. 10 minutes

7. 25 minutes

8. 5 minutes

9. 5 minutes

10. 10 minutes

11. 10 minutes

1. 5 minutes

2. 5 minutes

3. 5 minutes

5 minutes
5. 15 minutes

6. 5 minutes

7. 10 minutes

8. 20 minutes

9. 5 minutes

10. 40 minutes

11. 40 minutes

Tout rassembler
e Plan d’action

e Préparation pour le

prochain cours

Préparer les étudiants pour le travail qu’ils auront
a faire avant la prochaine session de réflexion
Ignite.

2 minutes

e Rappels 5 minutes
De la découverte a la Discutez des découvertes de la session 5 minutes
réalisation d’aujourd’hui.

Améliorez votre Ressources pour pousser 'apprentissage, 5 minutes

apprentissage

aide-mémoire et plus.

DUREE TOTALE DE LA SESSION : Environ trois heures




