
     Temps pour … 

Illustration sur le 

temps 

En-têtes de la session 

de réflexion 

Remarques sur le contenu Noms des exercices Faculté Champions 

en formation 

 Préparation pour le 

prochain cours 

 

 Lisez entièrement les notes pour la 

session de réflexion ainsi que les notes du 

formateur et préparez votre plan de cours 

pour l’enseignement.  

 Examinez la mission de la journée et les 

vidéos que regardent les apprentis 

champions. 

 Préparez-vous à montrer les vidéos en 

classe. 

 Donnez le ton d’un cours dynamique et 

réussi! 

 Durée de 

préparation 

minimum de 

30 minutes. 

 

Attentes d’aujourd’hui  Prenez des engagements envers les 

attentes pour la session de réflexion de la 

journée. 

 5 minutes 5 minutes 

Révélation de l’action 

1. Mission 

2. 10/4 quotidien 

3. Appels de 

rencontres réels  

 

Tenez les agents responsables de ce qu’il faut 

pour bâtir et faire prospérer leur entreprise. 

1. Examiner la mission et en faire le bilan  

2. Demandez à chaque personne de rendre 

compte de ses activités 10/4 

quotidiennes. Discutez des gains et des 

occasions. 

3. Souriez et appelez! 

1. Questions et réponses au 

sujet de la mission. 

2. Rapport sur le 10/4 

quotidien 

3. À vous la parole : 

production de pistes pour 

les affaires  

5 minutes 1. 10 minutes 

 

2. 5 minutes 

 

3. Faites des 

appels 

réels en 

20 minutes 

Faculté Champions 

Préparation 

pour le 

cours 

Attentes 

Révélation  

de l’action 



 Commencez du 

bon pied 

Établissez la perspective pour le sujet du jour. 

Les négociations font partie intégrante de la 

plupart des transactions immobilières. 

Discussion sur les négociations 5 minutes 5 minutes 

Exécution 

 

Négociation - Processus de marchandage (où 

l’on donne et l’on reçoit) établi entre deux 

parties ou plus (dont chacun a ses buts, 

besoins et points de vue) pour chercher à 

découvrir un terrain d’entente et parvenir à 

un accord pour régler une question d’intérêt 

commun ou un conflit. 

1. Vidéo : « Négocier » 

2. Conseils sur la négociation 

3. À vous la parole : 

Préparez-vous à négocier 

4. À vous la parole : Indices 

non verbaux 

5. À vous la parole : Prise de 

position 

6. À vous la parole : Négocier 

une contre-offre 

1. 5 minutes 

2. 10 minutes 

3. 5 minutes 

 

4. 5 minutes 

 

5. 5 minutes 

 

6. 5 minutes 

1. 5 minutes 

2. 5 minutes 

3. 15 minutes 

 

4. 10 minutes 

 

5. 15 minutes 

 

6. 30 minutes 

Tout rassembler 

 Plan d’action 

 Préparation pour le 

prochain cours 

 Rappels 

Préparer les étudiants pour le travail qu’ils 

auront à faire avant la prochaine session de 

réflexion Ignite. 

 2 minutes  

 

 

5 minutes 

De la découverte à la 

réalisation 

Discutez des découvertes de la session 

d’aujourd’hui. 
  5 minutes 

Améliorez votre 

apprentissage 

Ressources pour pousser l’apprentissage, 

aide-mémoire et plus. 
  5 minutes 

DURÉE TOTALE DE LA SESSION : Environ trois heures 

 

Faculté Champions 

Commencez 

du bon pied 

Exécution 

Tout 

rassembler 

Découvertes 

Ressources 


