
Ementa do curso

8:30 Welcome coffee

9:00 Início do curso

Módulo I: O Mercado Global de Tech

9:30 Módulo II: Estratégias de Expansão de Startups

- Motivações para expansão

- Modelos de entrada no mercado internacional

- Elementos para um site location efetivo

10:15 Coffee Break

10:30 Módulo III: Marketing e Vendas Internacionais 

- O mindset do seu potencial cliente

- Estratégias de marketing internacional

- Checklist de marketing internacional

12:00 Almoço

13:30 Módulo IV: Diagnóstico internacional para expansão

- Barreiras de Internacionalização

- Checklist para expansão

14:00 Módulo V: Estruturação da operação internacional

- Jornada do cliente

- Estruturação de processos híbridos (nacionais e internacionais)

- Como a expansão internacional impacta a gestão da sua startup 

- Gestão de equipes internacionais (expatriação e contratação de funcionários no exterior)

15:15 Coffee Break

15:30 Módulo VI: Planejamento financeiro internacional

- Elementos de uma DRE de expansão

- Estimativa de custos internacionais

- Aumentos de capital em moeda estrangeira e estratégias cambiais.

16:00 Módulo VII: Aspectos jurídicos da internacionalização

- Desenho societário internacional

- Registro de empresa no exterior

- Registro internacional de marca

17:30 Fim do curso
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