BUSINESS PLAN CANVAS

FORMATION :

DATE :

PARTENAIRES CLES

ACTIVITES CLES

RESSOURCES CLES

FORMATIONS

RELATION CLIENTS

CANAUX
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PERSONA

Ce qu’il entend
ce que disent les autres

Ce qu'il pense et ressent -
gu’est-ce qui compte vraiment, ambition, inquiétudes -7
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Ce qu'il fait s
au quotidien, comportements N

Freins
peurs, frustrations, obstacles

Motivation
souhaits, envies, intérets
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FORMATION :

DESCRIPTIF
OBJECTIF
BUDGET ECHEANCE
MARKETING ET COMMUNICATION
DEBUT FIN
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SYNCHRO

ASYNCHRO

MODULE N°
TITRE

DISTANCIEL
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PRESENCE
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EVALUATION
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