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WOPTA ASSICURAZIONI ANNUNCIA LA PROPRIA VALUE PROPOSITION E
SVELA | PRIMI PRODOTTI MULTIRISCHIO PER IMPRESE E PERSONE

“Vicini alle imprese quando ne hanno pit bisogno” con una protezione completa e
personalizzabile che si potra anche pagare a rate mensili, rinnovo gratuito della polizza in
caso di sinistro e pagamento del premio nel periodo di infortunio o malattia. Cosi Wopta
supportera 'economia reale

Milano, 1 agosto 2022 - Wopta Assicurazioni (Wopta), agenzia assicurativa italiana che
ha fatto il suo ingresso sul mercato lo scorso giugno dopo aver raccolto in pre-seed un capitale
di 3 milioni di Euro, annuncia oggi la propria value proposition e i suoi benefici per gli
artigiani, imprenditori e professionisti svelando inoltre i primi prodotti multirischio.

Alla base dell'offerta della nuova MGA InsurTech e delle prime polizze “Wopta per te -
Artigiani & Imprese” e “Wopta per te - Persona’”, una concreta proposta di valore per i clienti.
Infatti, oltre alla possibilita di pagare la polizza in rate mensili, due novita distintive che
avviano una rivoluzione per il comparto assicurativo italiano: in caso di sinistro il cliente avra
in regalo il rinnovo della polizza e, qualora non fosse in grado di lavorare a causa di
infortunio o malattia, gli verra rimborsato il premio pagato per il periodo di astensione
dall’attivita professionale?.

Incendio, furto, attacchi informatici, interruzioni dell'attivita, infortuni o malattia
dell'imprenditore o dei suoi collaboratori, danni causati a clienti o terze parti nello svolgimento
del proprio lavoro sono solo alcuni dei rischi che Wopta andra a coprire, oltre a fornire
un’assicurazione dedicata a chi deve necessariamente dotarsi di una RC professionale, come
medici o avvocati.

“Offrire ai nostri clienti ulteriori vantaggi rispetto alle soluzioni gia presenti sul mercato delle
assicurazioni rappresenta la risposta di Wopta alle maggiori richieste delle PMI al nostro
settore dove, a fronte di una crescente percezione dei rischi aziendali e propensione
allacquisto delle polizze, la spesa per le coperture assicurative rimane ancora la piu bassa
nel panorama internazionale?” dichiara Vincenzo Macaione, CEO e Fondatore di Wopta.
“Forti della fiducia dimostrata dagli stakeholder e del nostro modello phygital, che combina
innovazione digitale con una rete di collaboratori Wopta sul territorio, mettiamo in campo
speciali soluzioni, complete e personalizzabili presto disponibili anche via e-commerce, per
un sostegno concreto alleconomia reale del nostro Paese", conclude Ivan Pivirotto,
Managing Director di Wopta.

1 Per maggiori informazioni su termini e condizioni visitare il sito: https://www.wopta.it
2| futuro delle assicurazioni per le PMI dopo la pandemia, https://www?2.deloitte.com/it/it/pages/financial-
services/articles/il-futuro-delle-assicurazioni-per-le-pmi-dopo-la-pandemia---deloitte-italy---financial-services.html
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Maggiori informazioni su Wopta Assicurazioni e la sua offerta sono disponibili sul sito
https://www.wopta.it
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