
Desarrollo de 
Emprendimiento a través 
Venta Directa y Cierres de 
Iniciación.  



Introducción:  

En un mundo en constante evolución, el espíritu emprendedor se ha 
convertido en una valiosa herramienta para aquellos que desean marcar la 
diferencia. En este material abordaremos algunas características nuevas del 
proceso de iniciación. 

¿Todas las personas nacen para emprender?  

No todas las personas nacen con una inclinación natural hacia el 
emprendimiento. Cada individuo tiene sus propias habilidades, intereses y 
objetivos en la vida, y emprender no es la elección adecuada para todos. Si 
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bien algunas personas pueden tener una pasión innata por iniciar y 
desarrollar sus propios negocios, otros pueden encontrar su realización en 
diferentes áreas profesionales o en roles dentro de organizaciones 
establecidas. 

Emprender requiere una combinación única de características, habilidades y 
disposición para asumir riesgos, y no todos se sienten cómodos o tienen el 
deseo de enfrentar los desafíos y responsabilidades que conlleva. Es 
importante reconocer que la vocación emprendedora es una elección 
personal y no un mandato universal para todas las personas. 

¿Cuáles son los motivos por los que todas las personas deben de 
emprender?  

1. Realización personal: El emprendimiento puede brindar una sensación 
de realización y autorrealización al permitirte convertir tus pasiones, 
ideas y valores en un proyecto tangible. Puedes tener un impacto 
significativo en el mundo y alcanzar metas personales y profesionales 
que quizás no sean posibles en un entorno laboral tradicional. 

2. Independencia y libertad: El emprendimiento te brinda la oportunidad 
de ser tu propio jefe y tomar decisiones que afecten directamente el 
rumbo de tu negocio. Puedes tener la libertad de establecer tus propias 
reglas, horarios y metas, lo que te permite tener un mayor control sobre 
tu vida profesional y personal. 
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3. Crecimiento y aprendizaje: Al emprender un negocio, te enfrentarás a 
desafíos y situaciones nuevas constantemente. Esto te brinda la 
oportunidad de aprender y crecer a nivel personal y profesional. 
Adquirirás habilidades en diversas áreas, como gestión, liderazgo, 
ventas, marketing y resolución de problemas, que serán valiosas en 
cualquier ámbito de tu vida. 

4. Oportunidad de generar impacto: A través del emprendimiento, 
puedes tener un impacto positivo en la sociedad y en la vida de otras 
personas. Al proporcionar productos o servicios innovadores, puedes 
resolver problemas y satisfacer necesidades, contribuyendo al progreso 
y desarrollo de tu comunidad. 

5. Potencial económico: Si bien no todos los emprendimientos tienen 
éxito financiero, existe la posibilidad de obtener ganancias significativas y 
construir una empresa rentable a largo plazo. El emprendimiento puede 
brindarte la oportunidad de generar ingresos superiores y tener una 
mayor autonomía financiera. 
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¿Cuáles son las características que pueden desarrollar las personas 
para elevar su espíritu emprendedor?  

1. Creatividad e Innovación: Los emprendedores son capaces de generar 
ideas nuevas y originales, y tienen la habilidad de encontrar soluciones 
creativas a los problemas y necesidades existentes. 

2. Pasión y Motivación: El espíritu emprendedor está impulsado por una 
fuerte pasión por lo que se hace. Los emprendedores están motivados 
por el deseo de lograr un impacto positivo y disfrutan del proceso de 
construir y desarrollar sus ideas. 

3. Toma de Decisiones y Tolerancia al Riesgo: Los emprendedores deben 
estar dispuestos a asumir riesgos calculados y tomar decisiones difíciles. 
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Tienen la capacidad de evaluar las opciones disponibles y tomar 
medidas decisivas para avanzar en sus proyectos. 

4. Persistencia y Resiliencia: Los emprendedores enfrentan desafíos y 
obstáculos en el camino, pero su perseverancia y capacidad para 
superar los fracasos los impulsa a seguir adelante. Están dispuestos a 
aprender de los errores y adaptarse a las circunstancias cambiantes. 

5. Orientación al Logro y Autodisciplina: Los emprendedores tienen una 
fuerte orientación al logro y establecen metas claras para ellos mismos. 
También poseen la disciplina necesaria para mantenerse enfocados en 
sus objetivos y trabajar de manera constante para alcanzarlos. 

6. Habilidades de Comunicación y Networking: Los emprendedores 
exitosos son capaces de comunicar eficazmente sus ideas y generar 
relaciones sólidas con otras personas. Saben cómo presentar su 
proyecto de manera convincente y construir una red de contactos 
valiosa. 

¿Cómo te calificas en cada una de las características explicadas? 
__________________________________________________________________
__________________________________________________________________  
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Decide triunfar a través de tu emprendimiento de Venta Directa.   

La manera de desarrollar tu actividad de venta directa es a través de las 
ventas diarias, ganancias diarias y las presentaciones de negocio también en 
la misma frecuencia diaria.  

Cuando haces lo que verdaderamente te apasiona, (puede ser también un 
trabajo)  lo ejecutas con qué frecuencia?  

Cómo hacer presentaciones de negocio:  

Al presentar un modelo de negocio de una empresa de venta directa, es 
importante resaltar los elementos clave que lo definen y cómo se diferencia 
de otros modelos de negocios tradicionales. Aquí hay una posible estructura 
para presentar el modelo de negocio de una empresa de venta directa: 

7



Introducción: Comienza presentando brevemente el concepto de venta 
directa y su relevancia en el mercado actual. Explica que se trata de un 
modelo en el que los productos se comercializan directamente a los 
consumidores, eliminando intermediarios y estableciendo una relación más 
cercana con los clientes. 

Descripción del producto: Presenta los productos o servicios que ofrece la 
empresa de venta directa y destaca sus características únicas, beneficios 
para los consumidores y cómo se diferencian de la competencia. Menciona la 
calidad, innovación y la propuesta de valor que ofrecen a los clientes. 

Modelo de distribución: Explica cómo se lleva a cabo la distribución de los 
productos. Destaca que la venta directa se basa en la creación de una red de 
distribuidores independientes, también conocidos como vendedores o 
consultores, quienes se encargan de promover y vender los productos de la 
empresa directamente a los consumidores. 

Compensación y plan de incentivos: Detalla el sistema de compensación 
y las oportunidades de ingresos para los distribuidores independientes. 
Explica cómo funcionan las comisiones, bonificaciones y otros incentivos 
basados en el volumen de ventas y el desarrollo de equipos de ventas. 

Capacitación y apoyo: Destaca la importancia del soporte y la capacitación 
que la empresa proporciona a sus distribuidores independientes. Menciona 
los recursos disponibles, como materiales de capacitación, herramientas de 
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ventas, eventos de formación y el respaldo de un equipo de apoyo dedicado. 

Ventajas del modelo de venta directa: Enumera las ventajas clave de este 
modelo de negocio, como la flexibilidad de horarios, la posibilidad de 
emprender sin necesidad de una gran inversión inicial, la oportunidad de 
desarrollo personal y profesional, y el potencial de generar ingresos 
residuales. 

Casos de éxito y testimonios: Incluye ejemplos de distribuidores 
independientes exitosos que han logrado resultados significativos a través de 
la empresa de venta directa. Puedes compartir historias inspiradoras y 
testimonios de personas que han alcanzado el éxito financiero y el 
crecimiento personal gracias a esta oportunidad. 

Hoy más que en ninguna otra época. Tu negocio es virtual e híbrido.   

Referencias Bibliográficas:  

1. ”The Business of the 21st Century" por Robert T. Kiyosaki 
2. ”Be a Network Marketing Superstar" por Mary Christensen 
3. ”Go Pro: 7 Steps to Becoming a Network Marketing Professional"  7 pasos 
para convertirte en un profesional del marketing en red) por Eric Worre 
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¿Qué te llevas?  
______________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________
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