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‘ KOULUTUKSEN TAVOITTEENA on kidytdnndnldheisesti ja esimerkkien avulla luoda pohjaa ' ‘ g
‘ tuloksekkaalle, asiakaslahtoiselle myyntityolle, antaa konkreettisia tyokaluja omaan ja yrityksen
‘ myyntitydhon sekd mahdollistaa uusien oivallusten syntyminen. ' '
“ KOULUTUS ON SUUNNATTU ensisijaisesti myyntityéta tekeville tai myyntitydhon aikoville ( (
insindoreille toimialasta riippumatta. Koulutus on valmennusta ja siihen voivat osallistua myds
muut myynnin parissa tyoskentelevat. Yritysten ja toimialojen monipuolisuus rikastuttaa
koulutuspaivien sisaltoa.

KONTAKTIPAIVAT
1.11.2018 klo 10-17
5.11.2018 klo 10-17
15.11.2018 klo 10-17
29.11.2018 klo 10-17

/
:

PAIKKA Seindjoki, Kampusranta 11, Frami F, 7.taivas (6. kerros)
KOULUTTAIJAT Jere-Miikka Myllymaki, yrittdja, valmentaja ja liikejohdon konsultti
Sanna Joensuu-Salo, markkinoinnin yliopettaja, SeAMK

Piia-Pauliina Mantysaari, digitaalisen liiketoiminnan asiantuntija, SeAMK

HINTA 1200 € + 288 € (alv 24 %) yhteensa 1488 € sisadltden luentomateriaalin
sahkoisena seka kahvin.

LISATIETOJA Koulutussuunnittelija Anna Rauha p. 040 868 0205, anna.rauha@seamk.fi

ILMOITTAUTUMINEN
19.10.2018 mennessa osoitteessa https://www.lyyti.in/myynti-insinooriksi

“Lupaan, ettd jokainen valmennukseen osallistunut on varmasti entistd enemmdn tietoisempi itsestddn,
omasta toiminnastaan sekd itsensd ja tiiminsé vahvuuksista.” —Jere-Miikka Myllymdki
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KOULUTUKSEN SISALTO

Pdiva 1 (1.11.2018)
Ammattitaitoinen myyntityd - myyntityon strategia
Myyntiprosessi
Myynnin keinot — myynnin merkitys yrityksen liiketoiminnassa

Paiva 2 (5.11.2018)
Tarinan voima
Myynti osana yrityksen strategiaa
Myynnin vuorovaikutus yrityksen muihin toimintoihin
Markkinointi ja viestinta myynnin tyokaluna

Padiva 3 (15.11.2018)
Vinkit myyntityéhon
Myyntimallit
Tuotteistaminen

Pdiva 4 (29.11.2018)

Asiakaspalvelu — myyntimahdollisuuksien maksimointi
Jalkimarkkinointi myynnin tehostajana — asiakassuhteen yllapito ja
kehittaminen
Minun karaktaarini?

Jalkipallottelu:
Valmentaja vierailee yrityksissa tai pitaa henkilokohtaisen
keskustelun koulutukseen osallistujan kanssa.

Peruutusehdot

Osallistumisen peruuntuessa viimeisen ilmoittautumispaivan jalkeen perimme 50 % koulutuksen hinnasta. Mikali varattu koulutuspaikka
perutaan koulutuspdivana tai osallistuja ei saavu koulutukseen, perimme koko koulutushinnan. Esteen sattuessa osallistujan voi vaihtaa.
Mikali esteend on sairaus, josta toimitetaan terveydenhoitajan tai lddkarintodistus viikon sisalla koulutuspaivasta, veloitetaan 20 %
koulutuksen hinnasta.

Lisatietoja koulutuksistamme osoitteesta:

seamk.fi/taydennyskoulutus
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