
investeert steeds minder en 

trekt geen nieuwe klanten 

meer aan

Marc, 65 jaar,

bedrijfsoverdracht



is één van uw oudste klanten. Met zijn 65 lentes is hij gepokt en gemazeld in zijn 
vak als verdeler van industriële koelapparatuur. Op de jaarrekeningen van zijn 
bvba ziet u dat er steeds minder geïnvesteerd wordt en bij het inboeken van 
facturen merkt u dat er weinig nieuwe klanten bij komen. Volgende week komt 
Marc langs voor de bespreking van de jaarcijfers en u vraagt zich af of dit het 
moment is om een aantal belangrijke zaken aan te kaarten.  

Vink onderstaande termen aan in de linkerkolom 
en vind subsidies op maat (hoe meer u aanvinkt, 
hoe relevanter de resultaten):

Grote kans dat uw klant zich kan laten begeleiden 
via één van de initiatieven die u vindt in 
onderstaande online topics:

Heeft uw klant een gelijkaardige situatie? 
 
Op www.connect.vlaanderen vindt u een handig overzicht van interessante 
subsidies en/of coaching & advies.

Subsidiedatabank Coaching & advies

Marc, 65 jaar,

Advies
diensten&industrie
≥ 6 jaar
< 50 werknemers
handelsvennootschap

U zoekt begeleiding bij overdracht,  

overname, stopzetting


