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Onderneming in de kijker:

PROJECT NEKTON
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De recente energiecrisis,
aangejaagd door
geopolitieke spanningen,
pandemische naweeén en
schaarste aan
grondstoffen, heeft
bedrijven gedwongen om
hun energiekosten kritisch
onder de loep te nemen.
Dit heeft geleid tot een
versnelde transitie naar
energiezuinige gebouwen,
gedreven door de
behoefte om operationele
kosten te drukken en de
energie-efficiéntie te
verhogen. Binnen deze
context onderscheidt
Project Nekton zich als een
pionier door innovatieve
verlichtingsoplossingen te
bieden die
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niet alleen de energiekosten
verlagen maar ook de
werkplek transformeren.
Door te focussen op
kwalitatief hoogwaardige
verlichting, verbetert het
bedrijf het psychologisch
welzijn en de productiviteit
van werknemers. Hierdoor
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Kunnen ondernemingen zich
als een aantrekkelijke
werkgever positioneren. Met
steun van de overheid, die de
energietransitie versnelt en
stimuleert, kunnen bedrijven
op een slimme manier
overstappen naar duurzamere
energieoplossingen.
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EXPERTISE EN INNOVATIE

Laurent, verantwoordelijk waardoor hijinnovatieve
voor business en geintegreerde
development bij Project oplossingen voor klanten
Nekton, speelt een creéert. Laurents expertise

belangrijke rol in de versterkt de marktpositie

combinatie van sales en van Project Nekton door

marketing. Zijn inzet richt effectieve strategieén te

zich op het verder implementeren die gericht

ontwikkelen van data en zijn op groei en

de digitalisering van technologische
LAURENT VERBRAKEN systemen, vooruitgang.

BUSINESS DEVELOPER

PROJECT NEKTON'S IMPACT
OP MILIEU EN MAATSCHAPPI)

Project Nekton bevordert hun
maatschappelijke impact door
innovatieve, milieubewuste
verlichtingssystemen te
implementeren die automatisch en
dynamisch aanpassen aan
omgevingsfactoren zoals beweging,
aanwezigheid en daglichtintensiteit.
Hun geavanceerde sensortechnologie
verzamelt data om
verlichtingspatronen optimaal af te
stemmen op de behoeften van diverse
ruimtes, zoals kantoren, winkels,
woonzorgcentra of
productiefaciliteiten. Door de
integratie met andere
gebouwsystemen zoals vb.
verwarming, ventilatie, airconditioning
en zonnepanelen faciliteert Project
Nekton de transitie naar energiezuinige
en intelligente gebouwen, wat leidt tot
substantiéle energiebesparingen en
een verbeterde gebruikerservaring.
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LAAS: REVOLUTIONAIRE VERLICHTING EN
TOTALE ONTZORGING

Project Nekton biedt een totaaloplossing voor

verlichtingsbeheer via hun Light as a Service (LaaS)

model. Dit concept zorgt voor installatie, monitoring en

onderhoud zonder voorafgaande kapitaalinvestering.

Klanten huren de verlichting via een contract met een

looptijd van 5 tot 10 jaar, wat directe kostenbesparingen

en verbeterde verlichting vanaf dag €én oplevert. Deze

benadering maakt kapitaal vrij voor andere DE ROL VAN DE
bedrijfsinvesteringen en biedt een directe return on ACCOUNTANT
investment.

Project Nekton

TOEKOMSTGERICHTE AMBITIES

Project Nekton streeft naar de transitie naar intelligente
gebouwen. Veel bedrijven zijn zich nog niet bewust van
mogelijke energiewinsten. De overstap naar LED-verlichting
bespaart al 50 tot 60%, en slim aansturen kan dit verhogen tot
85%. Samenwerkingen met partners voor HVAC en
zonnepanelen staan op de planning. Daarnaast focust het
bedrijf op duurzaam gebruik en hergebruik van materialen.
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DANKZIJ VLAIO’S STEUN:
EEN BOOST
VOOR PROJECT NEKTON

Project Nekton heeft aanzienlijke
vooruitgang geboekt dankzij de
financiéle steun van VLAIO, met name
door de kmo-groeisubsidie van
€50.000 binnen het thema
digitalisering. Deze subsidie stelde hen
in staat om hun systemen verder te
ontwikkelen en de verzamelde data om
te zetten naar dashboards en nuttige
informatie, begrijpbaar voor hun
klanten. Dit heeft hen geholpen bij de
ontwikkeling van slimme
verlichtingssystemen en hun aanbod

uitgebreid tot Light as a Service (LaaS).

De subsidie werd toegekend voor het
inkopen van advies bij externe
dienstverleners en/of het aanwerven
van een strategische medewerker. Met
deze steun kon Project Nekton een
medewerker aanwerven die

ONTWIKKELINGSDRIVE

BEDRIJFSORIENTATIE

FINANCIELE KENNIS
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ADVIESNETWERK

verschillende platformen, SaaS-pakketten en
API’s in kaart bracht, cruciaal voor hun
onafhankelijkheid als dienstverlener. Dit
maakte hun projecten flexibeler en efficiénter.
Dankzij de steun van VLAIO heeft Project
Nekton hun ambitieuze plannen kunnen
realiseren en blijven ze zich inzetten voor
innovatie en duurzaamheid in de
verlichtingsindustrie.
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