Vacature Business Development Manager Oost

Jouw uitdaging
Als Business Development Manager ben je het commerciële gezicht van BDM in het Oostelijk gedeelte van Vlaanderen (met focus op Vlaams-Brabant, Kempen en Limburg)
Je ontwikkelt duurzame partnerships met verzekeringsmakelaars en zorgt ervoor dat BDM een relevante keuze wordt voor maatwerk, technische en gespecialiseerde verzekeringsoplossingen.
Je bouwt bestaande relaties verder uit, creëert nieuwe distributiepunten en vertaalt de behoeften van makelaars naar concrete oplossingen, samen met onze expert-onderschrijvers.

Jouw verantwoordelijkheden
· Uitbouwen en beheren van een portefeuille van verzekeringsmakelaars in Vlaams-Brabant, Kempen en Limburg.
· Actief prospecteren en nieuwe samenwerkingen realiseren.
· Versterken van de commerciële positie van BDM binnen bestaande makelaarskantoren.
· Detecteren van groeikansen binnen onze verschillende productdomeinen: Property, Engineering, Mobiliteit, Collections, Yacht en KMO.
· Organiseren van commerciële bezoeken, opleidingen, workshops en presentaties.
· Opvolgen van jouw commerciële actieplan.
· Fungeren als brug tussen makelaar en interne diensten.
· Marktontwikkelingen, concurrentie en behoeften van makelaars identificeren en vertalen naar commerciële opportuniteiten.
· Vertegenwoordigen van BDM op netwerkevents, seminaries en sectorinitiatieven.

Wie zoeken wij?
Je bent een geboren relatiebouwer die energie haalt uit contacten, onderhandelingen en het realiseren van commerciële resultaten.
Daarnaast beschik je over:
· Een bachelor- of masterdiploma, of gelijkwaardige ervaring
· Minstens 4 jaar commerciële ervaring binnen verzekeringen of financiële dienstverlening
· Commerciële flair gecombineerd met professionele geloofwaardigheid
· Sterke communicatie- en presentatievaardigheden
· Een ondernemende en resultaatgerichte mindset
· Het vermogen om zelfstandig een regio te beheren
· Bij voorkeur woonachtig in de regio
· Goede kennis van het Nederlands. Kennis van het Frans is een pluspunt
· Affiniteit met Non-Life verzekeringen, of de wil om dit verder uit te bouwen

Wat biedt BDM jou?
Bij BDM krijg je de kans om deel uit te maken van een ambitieus en snel groeiend Belgisch verzekeringsbedrijf. Als KMO hechten wij veel waarde aan nabijheid, persoonlijk contact en ondernemerschap.

Wij bieden jou:
· Een uitdagende commerciële functie met voldoende autonomie
· Een mooi merk met een uitstekende reputatie bij onafhankelijke makelaars
· Toegang tot technische expertise van gespecialiseerde onderschrijvers en schade-experten
· Een vlakke organisatie met korte beslissingslijnen
· Een competitief salarispakket aangevuld met:
· bedrijfswagen
· bonusregeling in functie van de behaalde doelstellingen
· groepsverzekering
· maaltijdcheques
· laptop en smartphone
· hospitalisatieverzekering + AZ plan
· reis- en representatiekosten
· Flexibele werkorganisatie met een goede balans tussen kantoor, thuiswerk en klantenbezoeken.
· Ruime opleidings- en ontwikkelingsmogelijkheden.
· Een collegiale en no-nonsense bedrijfscultuur waarin initiatief wordt gewaardeerd.

Waarom kiezen voor BDM?
Omdat je bij BDM het verschil kunt maken.
Je komt terecht in een organisatie waar beslissingen snel genomen worden, waar expertise wordt gewaardeerd en waar klanten en makelaars nog een persoonlijke aanpak ervaren. Samen bouwen we verder aan een duurzame groei en aan sterke relaties met de onafhankelijke verzekeringsmakelaar.

Klaar om mee het verschil te maken?
Bezorg ons jouw CV en motivatiebrief en ontdek hoe jouw commerciële talent kan bijdragen aan de verdere groei van BDM.
Recruiter: Ankie De Klerck (HR Manager; ankiedeklerck@BDMAntwerp.be).
Inhoudelijk: Wouter Heijlen (Commercieel Directeur; wouterheijlen@bdmantwerp.be)
