Soften an expression of disagreement

Class objective: To learn how to tell the disagreement in Spanish.

Concept A: SUAVIZAR UNA EXPRESION DE DESACUERDO

Es habitual usar diferentes recursos para suavizar nuestro desacuerdo. En general, estos
recursos presentan nuestra opinidon como algo "personal subjetivo" y no como afirmaciones
absolutas.

(It is common to use different resources to soften our disagreement. In general, these
resources present our opinion as something "subjective personal” and not as absolute
statements.)

* Alba, tu hermano esta muy antipatico, ¢no?
° Yo no diria eso. Lo que pasa es que esta en un mal momento.

» Creo que no nos han dado el premio porque no somos famosos.
° A mi modo de ver, ese no es el problema. Lo que pasa es que...

* En general, Oswaldo no hace bien su trabajo.
° Hombre, yo no estoy del todo de acuerdo con eso.

Concept B:CONTRAARGUMENTAR

Para introducir un argumento contrario a lo que acabamos de oir, usamos pues 0, para
mostrar nuestra sorpresa, (pero) si.

(To introduce an argument contrary to what we have just heard, we use then or, to show our
surprise, (but) yes.)

* Los informes que me diste ayer no son muy completos.
° Pues al jefe de Ventas le han parecido perfectos.

* Ya no tienes detalles conmigo: no me llamas al trabajo...

° i(Pero) si tu me prohibiste llamarte al trabajo!

Practice A: Lee las siguientes conversaciones y completa el cuadro con las palabras en
negrita.

Para introducir un argumento
contrario a lo que nos acaban de
decir mostrando sorpresa (porque
contradice lo que esperamos):
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