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Crowdfunding : une source non négligeable
de financements pour les start-up

Depuis une dizaine d’années, les plateformes de crowdfunding se sont fait
une place parmi les différentes solutions de financements de projets. Elles
sont d'ailleurs démarchées par les start-up de la e-santé en recherche de
financements pour leur innovation. Une option loin d'étre sans exigences.

a collecte en crowdfunding pour des projets
L“santé et recherche scientifique” est passée de

13,4 millions deuros en 2017 4 25,45 millions
deuros en 2022 (capitaux propres, préts et dons),
daprés les données de Financement participatif
France (FPF), lassociation des professionnels
du crowdfunding. Pour les capitaux propres
exclusivement, la collecte a bondi de 8,8 millions

deuros en 2017 4 24,29 millions deuros en 2022.




mum explique Jean-Christophe Cau, directeur
général. La campagne sur Sowefund leur a
permis de dépasser l'objectif fixé a 250 000 euros
pour atteindre 380 000 euros, “nous offrant ainsi
une belle dynamique’, se félicite-t-il.

Le crowdfunding donne aussi lopportunité
aux entrepreneurs de cibler plus précisément
une communauté d’investisseurs. Clest le cas
pour Phacil, dont la solution vise a digitaliser
le parcours de soins avec un envoi des
ordonnances directement aux pharmaciens. “Le
financement participatif est un choix stratégique
pour nous, car nous voulions mobiliser des
investisseurs pharmaciens”, explique Alexandre
Deniau, CEO de Phacil, qui a également fait le
choix de Sowefund. Le recours a la plateforme
représentait aussi une fagon de les rassurer sur
leur investissement”




L'accompagnement des start-up

Dés lors quelles sont sélectionnées par les
plateformes, “les start-up sont accompagnées par
léquipe, notamment par un chef de campagne,
sur des éléments de communication, de traitement
de données, de mailing, afin dinformer la
communauté de la levée”, indique Benjamin
Wattinne. “Cet accompagnement est vraiment
bénéfique pour nous, reconnait Jean-Christophe
Cau. Tout est protocolisé surtout en termes de
communication car léquipe la maitrise vis-d-vis de
sa communauté”

Un travail est ensuite mené auprés des
investisseurs. “Nous disposons dune équipe
dédiée aux relations avec les investisseurs pour les
accompagner dans la prise de décision”, fait savoir
Benjamin Wattinne. En fonction des projets, les
plateformes déterminent si les investissements
seffectuent en actions avec une prise de parts
au capital de lentreprise, ou en obligations
généralement pour les entreprises plus matures.
“Avec les start-up, les outils d’investissement en
capital sont davantage privilégiés afin de faciliter




