
 
 
 
 
 
 
 
 
 
  
 

IHRE AUFGABEN 

 Identifikation von Zielkunden im Marktsegment sowie deren proaktive Ansprache 

 Proaktive Beobachtung des schweizer Marktes bzw. des deutschen Marktes 

 Unterstützung bei der Neukundenakquise sowie Pflege und Ausbau der bestehenden Kundenkontakte  

 Erstellung von Konzepten und Angeboten sowie Verhandlung und Abschluss von Verträgen in Abstimmung mit der 

Geschäftsleitung und unseren VPs 

 Repräsentation des Unternehmens bei Veranstaltungen unserer Kunden und Partner (SAP Commerce) 

 Teilnahme an Messen und gezielter Netzwerkaufbau 

 Mitarbeit in der strategischen Weiterentwicklung der Geschäftsbereiche 

IHRE SKILLS 

 Mehrjährige Berufserfahrung im Bereich Sales bzw. Key Account Management 

 Idealerweiser mehrjährige Erfahrung im Verkauf von Softwarelösungen 

 Abgeschlossene technische/wirtschaftliche Ausbildung 

 Fähigkeit auf Kundenbedürfnisse individuell einzugehen und eine gemeinsame Vision zu entwickeln 

 Hohe IT-Affinität und Interesse am Thema Customer Experience Solutions 

 Kommunikative Persönlichkeit mit überzeugendem Auftreten sowie Abschlussstärke und Zielorientierung 

 Sehr gute Englisch- und Deutschkenntnisse (Level C2) 

UNSER ANGEBOT 

 Mitarbeit in einem dynamischen Unternehmen mit außergewöhnlichem Teamspirit 

 Flexible Arbeitszeiten und agile Arbeitsmethoden 

 Benefits wie Top-Equipment und kontinuierliche Weiterentwicklung  

 Kaffee, Obst, Frühstück und Eis für alle 

 Kreatives Arbeitsklima dank internationalem und vielfältigem Team 

 

Als starker Innovationspartner legt NETCONOMY den Fokus auf die Gestaltung der per-fekten Customer 

Experience. Basierend auf der vollintegrierten SAP® Customer Experience Suite, schaffen wir einzigartige 

Kundenerlebnisse für alle Anforderungen des digitalen Business. Unser Fokus liegt in der Auseinandersetzung 

mit der digitalen Zukunft und in der Entwicklung von Strategien, um die Geschäftsmodelle unserer Kunden in die 

digitale Welt zu übertragen. 

 

Sales Manager (m/w/d) im IT-Bereich 
Location: Dortmund oder Zürich 

   

NETCONOMY - netconomy.net 

Unser Recruitingteam freut sich auf Ihre Bewerbung online unter www.netconomy.net/careers Hinweis: Der gesamte 

Recruitingprozess wird remote durchgeführt und das Startdatum legen wir in Abstimmung mit Ihnen fest. 

http://www.netconomy.net/careers

