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@ SOBRE EL CURSO

Business para Creativos te da la vision estratégica y comercial que tu talento necesita.
Aprenderds a construir tu propuesta de valor, tu marca y tu presentacion comercial; a
disefiar experiencias de cliente solidas; a aplicar growth y ventas consultivas; y a definir
pricing y rentabilidad — todo aplicado a proyectos creativos, freelance o emprendimientos
digitales, con IA como aliada en cada etapa.

" DURACION =] MODALIDAD
=0 04 meses Online

=4 CERTIFICACION

Al finalizar satisfactoriamente el curso, obtendrds el Certificado
en Business para Creativos a nombre de Toulouse Lautrec.
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« Disefadores

- Comunicadores

+ Publicistas

+ Creadores de contenido
« Freelancers

« Emprendedores

+ Creativos independientes
+ Productores audiovisuales
« Community managers
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C MODULO

CONTENIDO SESIONES >

Propuesta de Valor,
Branding y
Posicionamiento

» Propuesta de valor para negocios creativos.

* Branding y narrativa de marca.

¢ Posicionamiento estratégico y diferenciacion.

¢ |dentidad profesional.

¢ Estrategia de contenido.

o |A aplicada a research y construccién de propuestas.
« Proyecto.

Comunicaciéon
Comercial y
Presentacién de
Servicios

» Comunicacion comercial para creativos.

* Presentacion profesional de servicios.

¢ Storytelling aplicado a propuestas de negocio.

* Argumentario de venta. [}
e Estructura de propuestas comerciales.

« Portafolio orientado a cliente.

« Proyecto.

Customer Experience
y Ventas Consultivas

« Perfil del cliente y customer journey.

* Experiencia del cliente aplicada a servicios creativos.
* Gestion de brief y propuestas.

* Ventas consultivas.

« Fidelizacién y relaciones comerciales sostenibles.

» Proyecto.

Growth, Adquisicion
y Estrategia
Comercial

» Growth para negocios creativos.

* Embudos de captacion y conversion.

¢ Adquisicion sin depender de pauta masiva.

* Networking estratégico. 4
¢ Creator economy y monetizacion.

« |A aplicada a research de oportunidades.

» Proyecto.

Pricing, Finanzas y
Business Plan

» Costeo de servicios y proyectos creativos.

* Pricing estratégico. Margenes y rentabilidad.

* Presupuestos y proyecciones simples.

* Finanzas para creativos. 4
¢ |A aplicada a modelado financiero.

« Business plan creativo.

» Proyecto.

Negocios Digitales e
IA para Creativos

» Ecosistema digital y oportunidades actuales.
» Creator economy y productos digitales.
¢ Automatizacion y productividad.

* |A aplicada a negocio, contenido y propuesta comercial. 4
¢ Herramientas contempordneas.
» Proyecto.
Proyecto Final: qun « Consolidacion estratégica del proyecto.
Integral de Negocio - . : .
A ¢ Integracion de branding, contenido, experiencia,
Creativo - ) 4
growth, pricing y business plan.
» Construccion del pitch ejecutivo y sustentacion final.
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:POR QUE ELEGIR
TOULOUSE?

+40 aifos de trayectoria y prestigio
academico.

Contenido de cdalidad vy alta
demanda.

+30,000 alumnos confiaron en
NOSOtros.

Especialistas en creatividad.
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i) El inicio del programa estd sujeto al cumplimiento del cupo minimo de alumnos establecido por la institucion.
ii) La institucion se reserva el derecho de realizar cambios en la malla, acorde a su proceso de mejora continua 'y
actualizacion de contenidos.
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