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How to Source Diverse Firms

Seeking out small and diverse business partners has no “easy button,” where you can search a database and find

the right firm. In order to meet and build relationships with small and diverse firms, Contractors must be proactive in
their efforts to engage with local organizations, and actively participate in events focused on networking / relationship
building. Said participation enables a dialogue to identify the right fit, right sized, right partnership as various
opportunities arise on construction projects. Below are suggestions on how to actively source and connect with small
and diverse businesses through outreach events, community / national based organizations and certification agencies.

* Internally Hosted Outreach Events: Example: City of Atlanta
See Outreach Best Practices Document Example: Greater Women'’s Business Council
(GWBC)
e Externally hosted Outreach Events: Attend events
hosted by agencies / Clients aimed to facilitate e City / County based DMS System: Contact local City /
networking between Large Firms and small / Counties to identify certified firms by NAICS code or
disadvantaged firms. scope of work.
Types of events include: Example: Los Angeles County of Consumer
Business Builder Expos, Matchmaking Events, and Business Affairs Office of Small Business
Meet the Primes Events Example: City of Atlanta (Migrating to a new
portal)
Example: 2021 LA County Business Example: Fulton County Government
Matchmaker
e DMS - Diversity Management System: Utilize various
Georgia Minority Supplier Development systems to identify certified firms by NAICS codes of
Council (GMSDC) Virtual Individual scope of work.
Procurement Conference (How to do Business B2G Now
with Prime Contractor Events) Prism
e Community Based Organizations: Contact local e Client DMS System: Contact exiting clients to identify
agencies / organizations to identify certified firms by any systems they may have in place to organize small
NAICS code or scope of work. /diverse firms and / or preferred vendors.

Example: Small Business Development
Centers (search in your local area)
Example: National Association of Minority
Contractors (NMAC)

Example: Greater Women Business Council

e Certification agency: Contact national and local
certification agencies to identify certified firms by
NAICS code or scope of work.

Example: NMSDC
Example: WBENC

Example: Sam.gov
Example: California Department of General

Services

Example: Georgia Minority Supplier
Development Council (GMSDC)

Please share what you've learned by posting using the hashtag #ConstructioninclusionWeek
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Como abastecerse de empresas diversas

La busqueda de socios comerciales pequefios y diversos no tiene un “botén facil”, donde puede buscar en una base
de datos y encontrar la empresa adecuada. Para conocer y establecer relaciones con empresas pequefias y diversas,
los contratistas deben ser proactivos en sus esfuerzos por comprometerse con organizaciones locales y participar
activamente en eventos centrados en la creacion de redes y relaciones. Dicha participaciéon permite un didlogo para
identificar la asociacién adecuada, del tamafo adecuado y la asociacién adecuada a medida que surgen diversas
oportunidades en los proyectos de construccién. A continuacion se presentan sugerencias sobre como buscar y
conectarse activamente con empresas pequefias y diversas a través de eventos de divulgacién, organizaciones
comunitarias / nacionales y agencias de certificacion.

e Eventos de divulgacion alojados internamente: Generales de California
Ver el documento de mejores practicas de Ejemplo: Consejo de desarrollo de
divulgacién proveedores minoritarios de Georgia
(GMSDCQ)
e Eventos de divulgacién organizados externamente: Ejemplo: ciudad de Atlanta
asista a eventos organizados por agencias / Ejemplo: Greater Women'’s Business Council
clientes destinados a facilitar la creacién de redes (GWBCQC)
entre grandes empresas y pequefias empresas
desfavorecidas. e Sistema DMS basado en la ciudad / condado:
Los tipos de eventos incluyen: Comuniquese con la ciudad / condados locales para
Exposiciones de Business Builder, eventos de identificar empresas certificadas por el cédigo NAICS
emparejamiento, eventos de Meet the Primes o el alcance del trabajo.
Ejemplo: Matchmaker de negocios del Ejemplo: Oficina de Pequefias Empresas
condado de Los Angeles 2021 del Condado de Consumidores y Asuntos
Comerciales de Los Angeles
Conferencia de adquisiciones individuales Ejemplo: Ciudad de Atlanta (Migrando a un
virtuales del Consejo de desarrollo de nuevo portal)
proveedores de minorias de Georgia Ejemplo: gobierno del condado de Fulton
(GMSDC) (Cémo hacer negocios con eventos
de contratistas principales) e DMS - Sistema de gestién de la diversidad: utilice
varios sistemas para identificar empresas certificadas
e Organizaciones comunitarias: comuniquese con las por los cédigos NAICS de alcance de trabajo.
agencias / organizaciones locales para identificar B2G Now
empresas certificadas segun el cédigo NAICS o el Prism

alcance del trabajo.

Ejemplo: Centros de desarrollo de pequefias  ®  Sistema DMS del cliente: Péngase en contacto con

empresas (busque en su érea local) los clientes salientes para identificar cualquier sistema
Ejemplo: Asociacién Nacional de Contratistas gue puedan tener para organizar empresas pequefas
de Minorias (NMAC) / diversas y / o proveedores preferidos.

Ejemplo: Greater Women Business Council

* Agencia de certificacion: comuniquese con las
agencias de certificacién nacionales y locales para
identificar las empresas certificadas segun el cédigo
NAICS o el alcance del trabajo.

Ejemplo: NMSDC
Ejemplo: WBENC
Ejemplo: Sam.gov
Ejemplo: Departamento de Servicios

Comparta lo gue ha aprendido publicando con el hashtag #ConstructioninclusionWeek



