
wewole STIFTUNG, Langforthstraße 24, 44628 Herne

Deine Aufgaben:
•	 Aufbau, Betreuung und strategische 
	 Weiterentwicklung von bestehenden 
	 und neuen Geschäftskunden
•	 Identifikation von Marktpotenzialen 
	 sowie Planung und Umsetzung  
	 vertrieblicher Maßnahmen
•	 Präsentation und Platzierung unserer 
	 Dienstleistungen und Arbeitsbereiche 
	 bei Kund*innen und Netzwerkpart- 
	 nern, (insbesondere der Eigenprodukte  
	 und Dienstleistungen der WfbM)
•	 Enge Zusammenarbeit mit unseren  
	 internen Produktions- und Fach- 
	 bereichen zur optimalen Auftrags- 
	 abwicklung sowie Gestaltung des  
	 Vertriebsprozesses 
•	 Erstellung von Angeboten sowie  
	 Verhandlung von Konditionen und 
	 Vertragsinhalten
•	 Repräsentation der wewole insbeson- 
	 dere der wewole WERKEN nach Innen 
	 und Außen, z. B. auf Messen,  
	 Veranstaltungen und Netzwerktreffen

Dein Profil:
•	 Abgeschlossene kaufmännische/ 
	 -technische oder handwerkliche 		
	 Ausbildung und/oder einen Techniker,  
	 Meister oder alternativ ein  
	 wirtschaftsnahes Studium
•	 Mehrjährige Erfahrung im Vertrieb 
	 oder Key Account Management, 
	 idealerweise im sozialwirtschaftlichen 
	 Umfeld sind wünschenswert
•	 Auch als Quereinsteiger bist Du  
	 willkommen und wirst entsprechend 	
	 eingearbeitet
•	 Sicheres, verbindliches Auftreten und 
	 ausgeprägte Kommunikationsstärke
•	 Fähigkeit, komplexe Zusammenhänge 
	 verständlich zu erklären
•	 Hohes Maß an Empathie und Freude 
	 an der Zusammenarbeit mit  
	 Menschen
•	 Selbstständige, strukturierte und 
	 lösungsorientierte Arbeitsweise
•	 Sicherer Umgang mit MS Office,  
	 Sharepoint

Wir bieten Dir:
• 	Eine vielseitige und sinnstiftende 
	 Aufgabe mit einem hohen Maß an  
	 Gestaltungsspielraum, bei einem  
	 traditionsreichen Sozialträger
• 	Ein wertschätzendes und modernes 
	 Arbeitsumfeld
• 	Eine strukturierte Einarbeitung
• 	Individuelle Fort- und Weiterbildungs- 
	 möglichkeiten
• 	Attraktive Vergütung nach TVöD  
	 inklusive betrieblicher Altersvorsorge
• 	Flexible Arbeitszeiten
• 	Betriebliches Gesundheits- 
	 management
• 	Möglichkeit auf Jobrad, Jobticket  
	 und Corporate Benefits

Vertriebsmitarbeiter/Key Account Manager (m/w/d)  
in Voll- oder Teilzeit

Wir suchen Dich!
Die wewole STIFTUNG unterstützt Menschen mit Behinderungen in ihrer persönlichen und beruflichen Entwicklung und schafft 

vielfältige Perspektiven auf dem allgemeinen Arbeitsmarkt. Wenn Du unseren Auftrag aktiv mitgestalten möchtest und Freude daran 
hast, nachhaltige Geschäftsbeziehungen aufzubauen, freuen wir uns auf Deine Bewerbung.

Du findest dich hier wieder? Hier finden wir zusammen: bewerbung@wewole.de
Neugierig? Hier erfährst Du mehr über uns: www.wewole.de

Deine aussagekräftige Bewerbung, mit Deiner Gehaltsvorstellung, nehmen wir gerne per E-Mail als PDF-Datei entgegen.
Wir weisen darauf hin, dass alle Bewerbungsunterlagen bei der wewole STIFTUNG eingehen. Die Stiftungsmitarbeitenden bearbeiten 

Deine Daten im Auftrag der Fachgesellschaften. Weitere Informationen hierzu finden Sie unter www.wewole.de/datenschutz.


