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IMMOBILIENJOURNAL

Wissenswertes fur Kaufer, Verkaufer und Eigentimer

Top - Immobilienangebote Immobilie verkaufen:

In Buchholz in der Nordheide und Umgebung Selbst handeln oder Makler beauftragen?

Infoveranstaltung 05.11.2025 @® Zinsentwicklung 2025

Chancen und Risiken beim privaten Immobilienverkauf 1 Jetzt finanzieren oder auf fallende Zinsen warten?




L iebe Leserinnen und Leser,

der Immobilienmarkt in Deutsch-
land befindet sich in einer Zeiten-
wende - das splren wir auch ganz
konkret hier im Landkreis Harburg.
Wahrend bundesweit von steigen-
den Baukosten, stagnierenden
Neubauten und politischen Pro-
grammen die Rede ist, sehen wir
die Auswirkungen direkt vor der
eigenen Haustlr: knapper Wohn-
raum in Winsen, steigende Mieten
in Buchholz, wachsende Nachfrage
nach Eigentum entlang der Metro-
nom-Linien und eine spirbare Zu-
wanderung aus Hamburg ins Um-
land.

Ein Markt zwischen Hamburg
und Heide

Der Landkreis Harburg lebt seit
jeher in einem besonderen Span-
nungsfeld: Auf der einen Seite die
Nahe zur Metropole Hamburg, die
viele Familien, Pendlerinnen und
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Wohnraum im Wandel

Wie der Landkreis Harburg
die Zeitenwende am

Immobilienmarkt erlebt

Pendler sowie Unternehmen an-
zieht. Auf der anderen Seite die
landlichen Strukturen, die Lebens-
qualitat, Natur und etwas mehr
Ruhe versprechen.

Genau dieses Spannungsfeld hat
sich in den letzten Jahren ver-
scharft. Die Hamburger Wohnungs-
knappheit driickt immer starker in
den Siden, die Nachfrage nach
Hausern und Wohnungen im Land-
kreis Harburg ist enorm gestiegen.
Gleichzeitig hinkt die Bautatigkeit
hinterher - nicht selten scheitern
Projekte an hohen Baukosten,
komplexen Genehmigungen oder
schlicht am Mangel von Handwer-
kern.

Das Ergebnis: Die Preise haben
nach Jahren des Booms zwar eine
Atempause eingelegt, doch gulnsti-
ger wird es nicht. Mieten steigen,
Bauland ist knapp, und junge Fa-
milien fragen sich: Wo kdnnen wir
uns noch niederlassen, ohne uns
zu Ubernehmen?

Politik und Realitat — auch bei
uns vor Ort

Berlin stellt Milliarden bereit, von
sozialem Wohnungsbau bis hin zu
Programmen flr klimafreundliche
Sanierungen. Doch wie viel davon
kommt tatsachlich hier im Land-
kreis Harburg an? Oft bleibt es bei
groBen Schlagzeilen, wahrend Ge-
meinden und Investoren mit der
BlUrokratie ringen.

Gerade hier brauchten wir schnelle-
re Entscheidungen: Bebauungspla-
ne, die nicht jahrelang in Schubla-
den liegen. Férderprogramme, die
auch kleine Bauherren erreichen.
Und eine Politik, die anerkennt,
dass landlich gepréagte Landkrei-
se andere Lésungen brauchen als
GroBstadte.

Die Mietpreisbremse mag in Ham-
burg greifen - in Buchholz und
dem LK Harburg sind es jedoch
eher Baulandpreise und fehlende
Neubauten, die die Kosten treiben.

Blick auf 2026 - was uns im
Landkreis Harburg erwartet

Wenn die Prognosen stimmen,
werden bundesweit nur 175.000



neue Wohnungen pro Jahr entste-
hen. Fir uns bedeutet das: Der
Druck auf den Landkreis Harburg
wird weiter steigen. Die Zuwande-
rung aus Hamburg wird anhalten,
und die Stadte und Gemeinden im
Landkreis werden noch starker ge-
fragt sein.

Gleichzeitig birgt das Chancen:
Leerstehende Gewerbeflachen
kénnten zu Wohnraum umgenutzt
werden. Energetische Sanierun-
gen im Bestand schaffen nicht nur
Wert, sondern sichern auch die
Zukunftsfahigkeit unserer Hauser.
Und wer den Mut hat, in die Regi-
on zu investieren, wird feststellen:
Harburg bleibt einer der attraktivs-
ten Landkreise im Hamburger Um-
land.

Meine Einschatzung

Ich bin Uberzeugt: Gerade hier
im Landkreis Harburg entscheidet
sich, wie wir Wohnen in Zukunft
denken wollen. Wollen wir weiter-
wachsen - mit allen Herausfor-
derungen fur Infrastruktur, Schu-
len und Verkehr? Oder setzen wir
starker auf Verdichtung, Sanierung
und kreative Wohnformen?

Klar ist: Wir brauchen beides. Mehr
Mut zu Neubauten, aber auch den
Blick auf das, was schon da ist.
Wir mussen schneller entscheiden,
pragmatischer handeln und den
Schulterschluss zwischen Politik,
Wirtschaft und Blrgerinnen und
Blrgern suchen.

Denn eines ist sicher: Wer heute im
Landkreis Harburg lebt oder inves-
tieren mochte, trifft auf groBe He-
rausforderungen - aber auch auf
enorme Chancen.

Herzlichst,
Jan Mettenbrink

Imm bilien

GUTSCHEIN

Kostenfreie Marktwertermittiung
Ihrer Immobilie
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Gemeinsam
verwirklichen wir
Thre Wohntraume.

TESTURTEIL
ZUM KUNDENSERVICE

exzellent
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Ob Eigentumswohnung, Haus oder Grundstiick: Die eigenen vier
Wande sind eine Investition in die Zukunft. Ein Ort zum Wohnen,
Leben und Wobhlfiihlen — jetzt und im Alter. Wir unterstitzen Sie

mit individuellen Finanzierungskonzepten bei der Verwirklichung
lhrer Wohntraume und legen so den wichtigsten Grundstein fiir lhr
neues Zuhause. Kommen Sie jetzt vorbei und lassen Sie sich beraten.
Ich freue mich auf Sie!



NW-12274 | Buchholz (Zentrum)

EIGENTUMSWOHNUNG

Moderne Etagen-
wohnung im Zentrum
inkl. Carport und Fahrstuhl

Diese Wohnung eignet sich ideal flr Singles oder

Paare, die eine moderne und effiziente Wohn-
I6sung im Zentrum von Buchholz suchen.

Wohnfldche ca. 62 m2
Nutzflache ca. 10 m2
Balkon ca. 10 m2
Anzahl Zimmer 2

Energieausweistyp Verbrauchsausweis

Energieeffizienzklasse B
Wesentlicher Energie- Gas
trager

Endenergieverbrauch 51,30 kWh / (m2*a)

Baujahr 2012

289.000,00 € f‘q

Erfolgshonorar 3,57% vom Kauf-
Kauf preis inkl. MwSt.

Kaufpreis

...flir weitere Informationen
scannen Sie den QR-Code!

Nina Wendt
04181 -942 4342
n.wendt@maison-immobilien.de

MZ-12122 | Buchholz i.d.N.

EIGENTUMSWOHNUNG

***Besondere 3-
Zimmer-Wohnung
im Zentrum***

In dieser Wohnung erwarten Sie viele hochwerti-
ge und maBangefertigte Highlights, die fir einen
zusatzlichen Wohnkomfort sorgen.

Wohnfldche ca. 101 m2
Nutzflache ca. 10 m2
Balkon ca. 26 m?
Anzahl Zimmer 3

Energieausweistyp Verbrauchsausweis

Energieeffizienzklasse E
Wesentlicher Energie- Gas
trager

Endenergieverbrauch 140,90 kWh / (m2*a)

Baujahr 1980

Kaufpreis 399.000,00 € ﬁ
Erfolgshonorar 3,57% vom Kauf- -

Kauf preis inkl. MwSt. L?g ’
...flir weitere Informationen e !
scannen Sie den QR-Code! i

Michelle Zahn
04181 - 942 43 46
m.zahn@maison-immobilien.de
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Expertenwissen

Zinsentwicklung 2025: Jetzt finanzieren
oder auf fallende Zinsen warten?

Steigen oder fallen die Zinsen? 2025 bleibt die Zinsentwicklung ein hei3 diskutiertes Thema, das Immobilien-
kdufer und -besitzer beschiftigt. Viele fragen sich, ob sie jetzt eine Finanzierung abschlieBen oder lieber auf
giinstigere Zinssdtze warten sollen. In diesem Artikel beleuchten wir die aktuellen Tendenzen am Kreditmarkt
und geben eine Einschdtzung, was das fiir Ihre Finanzierungsentscheidung bedeutet.

rognosen und Faktoren: Wohin
P kénnten die Zinsen gehen?
Wie sich die Zinsen im weiteren Verlauf
des Jahres 2025 entwickeln, hangt von
mehreren wirtschaftlichen und poli-
tischen Faktoren ab. Die Inflation hat
sich zuletzt zwar abgeschwacht, liegt
aber in vielen Landern weiterhin ober-
halb des Zielwerts der Notenbanken.
Gleichzeitig deuten erste Signale auf
eine konjunkturelle Abklhlung hin. Das
Dilemma fir die Zentralbanken: Sollen
sie die Leitzinsen senken, um die Wirt-
schaft zu stitzen - oder hoch halten,
um die Teuerung weiter zu bekampfen?
Viele Okonomen rechnen frihestens
ab der zweiten Jahreshalfte mit ers-
ten kleinen Zinssenkungen, allerdings
auf vorsichtigem Niveau. Wer also auf
deutlich glinstigere Bauzinsen inner-
halb der nachsten Monate hofft, kbnnte
enttduscht werden. Kurzfristige Zins-
spriinge nach unten sind eher unwahr-
scheinlich - und das Risiko, dass die
gewlinschte Immobilie in der Zwischen-
zeit vom Markt verschwindet oder sich
Preise wieder erholen, steigt mit jedem
Monat Wartezeit.

Kaufentscheidung: Immobiliener-
werb trotz hoher Zinsen?

Die zentrale Frage bleibt: Kaufen oder
warten? Eine pauschale Antwort gibt es
nicht, denn sie hangt stark von Ihrer
individuellen Situation ab. Wer Uber
ausreichend Eigenkapital verfliigt, eine
passende Immobilie gefunden hat und
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langfristig plant, kann auch mit einem
Zinsniveau zwischen drei und vier Pro-
zent solide rechnen - insbesondere,
wenn der Kaufpreis bereits splr-
bar gesunken ist. Bei realis-
tisch kalkulierten Monats-
raten und ausreichend
Tilgung bietet auch ein
heute abgeschlosse-
ner Kredit Stabili-
tat dber viele Jahre
hinweg. Wichtig ist,
die Finanzierung
an die persdnliche
Lebensplanung an-
zupassen. Einige
Kaufer sichern sich
aktuell Uber lange-
re Zinsbindungen Pla-
nungssicherheit und die
Option, spater umzuschul-
den, falls das Zinsniveau tat-
sachlich wieder sinkt. Ein weiterer
Aspekt: Der Immobilienmarkt bietet
aktuell vielerorts wieder mehr Aus-
wahl. Kaufer haben bessere Verhand-
lungspositionen, weniger Konkurrenz
- und damit Chancen, die es wahrend
der Niedrigzinsphase schlichtweg nicht
gab.

Historischer Vergleich: Wo stehen
die Zinsen 2025?

Nach Jahren der Null- und Niedrigzins-
politik hat sich das Zinsumfeld in den
vergangenen beiden Jahren stark ver-
andert. Die Europaische Zentralbank
reagierte auf die anhaltend hohe In-

flation mit mehreren Zinserhdéhungen.

Das Ergebnis: Bauzinsen haben sich
gegenuber dem Rekordtief mehr als
verdreifacht. Wahrend Finanzie-
rungen 2021 teilweise noch
unter einem Prozent zu
haben waren, bewegen
sich Kreditzinsen flr
zehnjahrige Darlehen
Anfang 2025 sta-
bil im Bereich von
drei bis vier Prozent
- mit regionalen
Schwankungen und
Bonitatsaufschla-
gen. Im historischen
Vergleich sind das
immer noch moderate
Werte, aber viele Kauf-
interessierte empfinden
sie — verstandlicherweise -
als hoch, weil sie andere Kon-

ditionen gewohnt waren. Gleichzeitig
hat sich die Nachfrage nach Immobilien
durch das neue Zinsniveau leicht abge-
kihlt, was sich bereits auf die Preisent-
wicklung auswirkt.

Sind Sie sich unsicher, ob Sie mit
dem Immobilienkauf auf bessere
Zinsen warten sollten? Wir vermit-
teln den Kontakt zu unabhangigen
Finanzierungsexperten, die Ihre
Lage bewerten, und beraten Sie
parallel zu passenden Immobilien.
Melden Sie sich — gemeinsam fin-
den wir den richtigen Weg in der
aktuellen Zinslandschaft.



DEUTSCHES INSTITUT
FUR SERVICE-QUALITAT

GmbH & Co. KG

1. PLATZ

Testsieger

Service
Fachmarkte
Bodenbeldge/Heimtextilien

TEST Aug. 2025
6 Filialisten

www.disg.de

Privatwirtschaftliches Institut

BERATUNG & HANDWERK
VON DEN PROFIS!

Beratung | Planung | Aufmal | Lieferung | Verlegung | Treppenrenovierung
Malerservice | Montage | Dekoration | Nahservice

i)

“3 Knutzen Wohnen GmbH | www.knutzen.de
Hanomagstral3e 41 | 21244 Buchholz | 04186 - 89 12 50
R Mo. - Fr. 09:30-18:00 Uhr | Sa. 09:00 - 16:00 Uhr

UTZEN

N

maison Immobilien GmbH | 06



JM-11808 | Buchholz (Zentrum)

BUNGALOW

***TOP Mieteinnahme
oder zur Eigennutzung* * *

Moglichkeit der Dachgeschossaufstockung und
Erweiterung des Gebdudes - so kdnnen bis zu 4
Wohneinheiten entstehen.

Wohnfldche ca. 179 m2
Nutzflache ca. 20 m2
Grundstiick ca. 1.262 m?
Anzahl Zimmer 7
Energieausweistyp Berdarfsausweis
Energieeffizienzklasse F
w_aeggptlicher Energie- Gas
Endenergieverbrauch 190,70 kWh / (m2*a)
Baujahr 1983
Kaufpreis 549.000,00 €
Erfolgshonorar 3,57% vom Kauf-
Kauf preis inkl. MwSt.

...flir weitere Informationen
scannen Sie den QR-Code!

Jan Mettenbrink
04181 - 942 43 44
j.mettenbrink@maison-immobilien.de

07 | maison Immobilien GmbH

\HOLZBAU

MARCO KROGER

Regionale Zimmerei &

Holzbauarbeiten

* Hauser

* Energetische Dachsanierung
° Innenausbau

° Restaurierung

* Renovierung u.v.m.

Holzrahmenbau &
Zimmerei

Wir sind Spezialisten im Neubau und Ausbau
von Dachkonstruktionen, Holzrahmenbau
Dachgauben, Dachfenster, Dachbéden und
Trockenbau

HOLZBAU MARCO KROGER GMBH & CO. KG
BergstraBe 11a, 21255 Kakenstorf

Telefon: +49 4186 247 32 75

E-Mail: info@holzbaukroeger.de

holzbaukroeger.de




AE-11852 | Tostedt (Zentrum)

EINFAMILIENHAUS

Einfamilienhaus am
Rande von Tostedt
und dennoch zentral

Dieses idyllisch gelegene Walmdachhaus eignet
sich fir Familien, die ruhig, aber zentral leben
mochten.

Wohnfldche ca. 146 m2
Nutzflache ca. 64 m2
Grundstiick ca. 889 mz2
Anzahl Zimmer 5

Energieausweistyp Bedarfsausweis

Energieeffizienzklasse A

Wesentlicher Energie- Strom

trager

Endenergieverbrauch 49,30 kWh / (m2*a)
1993
529.000,00 €

3,57% vom Kauf-
preis inkl. MwSt.

Baujahr

Kaufpreis

Erfolgshonorar
Kauf

...flir weitere Informationen
scannen Sie den QR-Code!

- -

André Eisenmenger

04181 - 942 43 43
a.eisenmenger@maison-immobilien.de

MZ-12262 | Hanstedt (Schierhorn)

EINFAMILIENHAUS

Einzigartiges
Einfamilienhaus in
Split-Level Bauweise
Die Split-Level-Bauweise schafft eine offene, mo-

derne Struktur und grenzt die einzelnen Wohn-
bereiche auf harmonische Weise voneinander ab.

Wohnflache ca. 230 m2
Nutzflache ca. 102 m2
Grundstiick ca. 1.782 m2
Anzahl Zimmer 7

Energieausweistyp Bedarfsausweis

Energieeffizienzklasse F
Wesentlicher Energie- (o]
trager

Endenergieverbrauch 193,10 kWh / (m2*a)

Baujahr

Kaufpreis

Erfolgshonorar
Kauf

...fliir weitere Informationen
scannen Sie den QR-Code!

r'm

798.000,00 €
3,57% vom Kauf-

Michelle Zahn
04181 - 942 43 46

preis inkl. MwSt.
m.zahn@maison-immobilien.de
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Expertenwissen

Immobilie verkaufen: Selbst handeln oder
Makler beauftragen?

Viele Eigentiimer denken zundchst daran, ihre Immobilie eigenstdndig zu verkaufen, um sich die Maklerprovi-
sion zu sparen. Auf den ersten Blick wirkt das verlockend, doch in der Praxis bedeutet es nicht nur viel Orga-
nisation, sondern auch umfassendes Wissen. Von der marktgerechten Bewertung bis hin zur rechtssicheren
Vertragsgestaltung gibt es zahlreiche Schritte, die gut iiberlegt sein wollen — damit Sie am Ende die passende
Losung fiir Ihre personliche Situation finden.

rivatverkauf: Aufwand und
Verantwortung in eigener
Hand

Wer seine Immobilie ohne Unterstit-
zung anbietet, Ubernimmt samtliche
Aufgaben selbst. Schon die Wertermitt-
lung kann zur Herausforderung wer-
den, denn kleine Abweichungen fiihren
schnell dazu, dass Interessenten aus-
bleiben oder die Immobilie unter Wert
verkauft wird. Dazu kommt die Prasen-
tation: Hochwertige Fotos, ein anspre-
chendes Exposé und eine durchdachte
Vermarktungsstrategie entscheiden
dariber, ob gentigend Kaufer aufmerk-
sam werden. Auch Besichtigungen
mussen organisiert und durchgefihrt
werden - oft in der Freizeit oder wah-
rend der Arbeitszeit des Eigentliimers.
Hinzu kommen rechtliche Aspekte, die
von der Energieausweis-Pflicht bis hin
zu Vertragsdetails reichen. Wer an die-
ser Stelle keine Routine hat, riskiert
Fehler, die teuer werden kdénnen.

Unterstiitzung durch einen Makler:
Mehr als nur Verkauf

Ein Immobilienmakler bringt nicht nur
Erfahrung mit, sondern auch ein brei-
tes Netzwerk und fundierte Markt-
kenntnisse. Er sorgt daflir, dass eine
Immobilie realistisch, aber auch ge-
winnbringend bewertet wird. Profes-
sionelle Vermarktung, zielgerichtete
Ansprache potenzieller Kaufer und die
Auswahl qualifizierter Interessenten
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sind feste Bestandteile seiner Arbeit.
Zudem Ubernimmt ein Makler die Koor-
dination der Besichtigungen und
steht in den Verhandlungen

als kompetenter Vermitt- ¢

ler zur Seite. Ein weite-
rer Vorteil: Er kennt
die rechtlichen Anfor-
derungen genau und
sorgt daflr, dass
alle Unterlagen voll-
standig und korrekt
vorliegen. Damit
sinkt das Risiko von
Verzdgerungen oder
gar rechtlichen Aus-
einandersetzungen
erheblich.

Was kostet ein Makler -
und was bringt er ein?

Viele Eigentimer schrecken vor der
Maklerprovision zurlick, ohne genau
zu betrachten, welche finanziellen Vor-
teile ein Profi gleichzeitig bringt. Denn
ein erfahrener Makler erzielt in vielen
Fallen hohere Verkaufspreise, da er
den Marktwert treffsicher einschatzt
und die Immobilie optimal prasentiert.
Oft Ubersteigt der erzielte Mehrerlos
die gezahlte Provision deutlich. Hinzu
kommt der immaterielle Vorteil: Eigen-
timer gewinnen Zeit und vermeiden
Stress, weil sie die komplexen Prozes-
se nicht allein bewaltigen missen. Am
Ende steht nicht selten ein schnellerer
Verkauf zu einem besseren Preis - und
das bei groBerer Rechtssicherheit.

Fazit

Ob Sie Ihre Immobilie privat
verkaufen oder mit einem
Makler zusammenarbei-
ten, hangt stark von
Ihren persodnlichen
Ressourcen ab. Wer
ausreichend Zeit,
Fachkenntnisse und
Organisationstalent
mitbringt, kann den
Privatverkauf erwa-
gen, muss sich aber
auf einen hohen Ar-
beitsaufwand ein-
stellen. Wer dagegen
Wert auf professionelle
Unterstltzung, rechtliche
Sicherheit und einen rei-
bungslosen Ablauf legt, ist mit
einem Makler an seiner Seite meist
besser beraten.

Stehen Sie gerade vor der Frage, ob
Sie Ihre Immobilie selbst verkau-
fen oder einen Experten beauftra-
gen sollten? Wir nehmen uns Zeit,
Ihre Situation individuell zu be-
leuchten und Ihnen transparent zu
zeigen, welche Vorteile wir Ihnen
bieten koénnen. Kontaktieren Sie
uns - gemeinsam finden wir den
besten Weg, damit Sie Ihr Haus
oder Ihre Wohnung erfolgreich und
entspannt verkaufen.



041684444354

S8

Schadllngsbekampfung

SEN4\

Annika Husen-Kortekamp 3, 21256 Handeloh
Info@ds-husen.de

O4186

Egalob ..

- Mardervergramung und Objektberatung - Waschbarabwehr

- Nagerbekdmpfung- Mduse, Ratten
‘Wespenbekimpfung -Ameisenbekdmpfung
- Insektenbekampfung -
Bettwanzen, Papierfischchen, Fléhe, Schaben
und viele mehr....

Rufen Sie gerne an und lassen sich von uns beraten!

4 444 3054
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AE-12078 | Egestorf (Waldsiedlung)

EINFAMILIENHAUS

Einfamilienhaus mit e
Potenzial auch fiir Gewerbe -
*Provisionsfrei*

Das Dachgeschoss wurde in der Vergangenheit
als Pensionszimmer vermietet, man kann dort
eine Einliegerwohnung erstellen und vermieten.

Wohnfldche ca. 160 m?
Nutzflache ca. 100 m?
Grundstiick ca. 1.366 m2
Anzahl Zimmer 8

Energieausweistyp Berdarfsausweis

Energieeffizienzklasse F
Wesentlicher Energie- o]
trager

Endenergieverbrauch 183,60 kWh / (m2*a)

Baujahr 1967 .
Kaufpreis 349.000,00 €
Erfolgshonorar Provisionsfrei flr
Kauf den Kaufer

...flir weitere Informationen
scannen Sie den QR-Code!

-

André Eisenmenger

04181 - 94243 43
a.eisenmenger@maison-immobilien.de

NW-11615 | Hanstedt (Undeloh)

EINFAMILIENHAUS

Saniertes Anwesen in
der Heide - Wohnen, wo
andere Urlaub machen

Dieses Anwesen ist perfekt fur Sie, wenn Sie Wert

auf eine hochwertige Ausstattung, durchdachtes
Wohnen und eine exklusive Lage legen.

Wohnfldche ca. 160 m2
Nutzflache ca. 31 m2
Grundstiick ca. 1.914 m2
Anzahl Zimmer 4

Energieausweistyp Bedarfsausweis

Energieeffizienzklasse C
Wesentlicher Energie- Gas
trager

Endenergieverbrauch 93,00 kWh / (m2*a)

1967 (2015)

575.000,00 € ﬁ

Erfolgshonorar 3,57% vom Kauf- B
Kauf preis inkl. MwSt.

Baujahr

Kaufpreis

...flir weitere Informationen
scannen Sie den QR-Code! n
-

Nina Wendt
04181 -9 42 43 42
n.wendt@maison-immobilien.de
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JM-7347 | Buchholz i.d.N.

KAPITALANLAGE

Wohn- und Geschéfts-
haus: Innenstadtlage mit
Entwickungspotential

Jetzt in die Zukunft investieren! Nach der Mietbin-
dung kann das Grundstlck mit ein bis zwei Wohn-
gebauden bebaut werden.

Wohnfldche ca. 306 m2
Nutzflache ca. 126 m2
Grundstiick ca. 1.078 m2
Anzahl Zimmer 7

Energieausweistyp Berdarfsausweis Gewerbe

Energieeffizienzklasse G
Wesentlicher Energie- Gas
trager

MZ-11972 | Neugraben-Fischbek

EIGENTUMSWOHNUNG

Gemiitliche Wohnung
mit Blick ins Griine

Die Wohnung eignet sich ideal fur Personen, die
in ruhiger, griiner, dennoch zentraler Lage leben
mochten.

Wohnfldche ca. 60 m2
Nutzflache ca. 6 m2
Balkon ca. 4 m2
Anzahl Zimmer 2

Energieausweistyp Verbrauchsausweis

Energieeffizienzklasse C
Wesentlicher Energie- Ol
trager

Endenergieverbrauch

222,30 kWh / (m2*a)

Baujahr

1983

Kaufpreis

1.199.000,00 €

Endenergieverbrauch

91,00 kWh / (m2*a)

Baujahr

1965

Kaufpreis

Erfolgshonorar 3,57% vom Kauf-
Kauf preis inkl. MwSt.

...flir weitere Informationen
scannen Sie den QR-Code!

Jan Mettenbrink
04181 - 942 43 44
j.mettenbrink@maison-immobilien.de

230.000,00 € ﬁ
3,57% vom Kauf- e i

Erfolgshonorar o et
Kauf preis inkl. MwSt.
...flir weitere Informationen 4 ’
scannen Sie den QR-Code! i

Michelle Zahn

04181 - 9 42 43 46
m.zahn@maison-immobilien.de

maison Immobilien GmbH | 12



)
Michael Oehlrich R Peter Oehlrich }'
(Rechtsanwalt & Notar a.D.) % : (Rechtsanwalt & Notar)

f
é
!

UNSERE ERFAHRUNG
IST IHR FUNDAMENT.

RICHTIG FUR IHR RECHT. KANZLEI-LINDEN.DE
Telefon: 04182-2949 0 . info@kanzlei-linden.de . Unter den Linden 15, 21255 Tostedt
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05.11.2025 - Kostenfreier Infoabend

Aktuelle Chancen und Risiken

beim privaten Immobilienverkauf

Beim Immobilienverkauf kénnen schon kleine Fehler groBBe Folgen haben - vor allem, wenn Sie den Verkauf
professionell und erfolgreich abschlieBen wollen. Auf unserer Veranstaltung verraten wir Ihnen die besten
Insider-Tipps, wie Sie Fallstricke umgehen und den Verkaufsprozess souverdn meistern!

uch in diesem Herbst laden wir
ASie herzlich zu unserem belieb-

ten Infoabend rund um das The-
ma ,Chancen und Risiken beim Immo-
bilienverkauf" ein. Wer eine Immobilie
besitzt und Uberlegt, diese zu verkau-
fen, steht vor einer Reihe von Heraus-
forderungen und Fragen. An diesem
Abend mochten wir Ihnen die Mdglich-
keit bieten, Antworten auf genau diese
Fragen zu erhalten - und das direkt von
Experten aus der Praxis.

Wichtige Informationen aus erster
Hand

Als erfahrenes Maklerunternehmen
sehen wir es als unsere Verantwor-
tung, Ihnen einen umfassenden Ein-
blick in den Verkaufsprozess zu geben
und Ihnen unsere langjahrige Erfah-
rung zur Verfligung zu stellen. Unser
Ziel: Sie sollen gut vorbereitet in den
Verkaufsprozess starten, potenziel-
le Fehler vermeiden und den bes-
ten Preis fur Ihre Immobilie erzielen.

In zwei praxisnahen Vortragen erhal-
ten Sie wertvolle Tipps und Hinweise
zu den entscheidenden Aspekten eines
erfolgreichen Immobilienverkaufs.

Vorbereitung und Verkauf - mit
Jan Mettenbrink

Der erste Vortrag wird von unse-
rem erfahrenen Immobilienexperten
Jan Mettenbrink, Geschaftsfihrer der
Firma maison Immobilien, gehalten. Er
zeigt IThnen auf, wie Sie Ihren Immobili-

enverkauf optimal planen. Themen wie
die Ermittlung des richtigen Angebot-
spreises, die Aufbereitung der Immo-
bilie und die erfolgreiche Vermarktung
stehen im Mittelpunkt. Darlber hinaus
gibt es hilfreiche Empfehlungen, wie
Sie Besichtigungen am besten organi-
sieren und mit etwaigen Mangeln der
Immobilie umgehen kdnnen. Die richti-
ge Vorbereitung kann den Unterschied
zwischen einem schnellen, lukrativen
Verkauf und einem langwierigen, frust-
rierenden Prozess ausmachen.
. Bo- Tl

Rechtliche Sicherheit - mit Peter
Oehlrich

Der zweite Vortrag des Abends widmet
sich den juristischen Feinheiten, die
beim Immobilienverkauf oft zu Unsi-
cherheiten fihren. Rechtsanwalt und

Notar Peter Oehlrich von der ,Kanzlei
unter den Linden" in Tostedt gibt Ihnen
einen umfassenden Uberblick Uber die
notarielle Abwicklung eines Immobili-
enverkaufs.

Hierbei geht es um die juristischen
Besonderheiten des Kaufvertrags und
die Aufklarungspflichten, die Verkau-
fer beachten missen. So sind Sie auch
rechtlich bestens auf den Verkauf Ihrer
Immobilie vorbereitet.

Wann und wo?

Der Infoabend findet am Mittwoch, den
5. November 2025, um 18:00 Uhr im
Flair Hotel Zur Eiche in Buchholz (Stein-
becker Str. 111, 21244 Buchholz) statt.

Da die Platze begrenzt sind, bitten wir
Sie, sich im Voraus anzumelden. Die
Teilnahme ist kostenlos, aber eine vor-
herige Reservierung ist erforderlich.

So reservieren Sie Ihren Platz:

Telefonisch unter: 04181 - 9 42 43 44
oder per E-Mail an:
info@maison-immobilien.de

Wir freuen uns auf Ihre Teilnahme und
darauf, IThnen an diesem Abend wert-
volle Informationen und Tipps fir einen
erfolgreichen Immobilienverkauf mit
auf den Weg zu geben!

maison Immobilien GmbH | 14



AE-10610 | Buchholz i.d.N.

EIGENTUMSWOHNUNG

Uber den Dichern von
Buchholz, Penthouse in :
exponierter Lage in der Innenstadt!

Die Wohnung eignet sich ideal fir Menschen, die

groBzligig und hochwertig wohnen mdochten und
auf eine gute Infrastruktur Wert legen.

Wohnfldche ca. 110 m2
Nutzflache ca. 6 m2
Dachterrasse ca. 60 m2
Anzahl Zimmer 4

Energieausweistyp Verbrauchsausweis

Energieeffizienzklasse E
Wesentlicher Energie- Gas
trager

Endenergieverbrauch 130,30 kWh / (m?2*a)

Baujahr 1978
Kaufpreis 349.000,00 €
Erfolgshonorar 3,57% vom Kauf-
Kauf preis inkl. MwSt.

...flir weitere Informationen
scannen Sie den QR-Code!
-
André Eisenmenger
04181 -9424343
a.eisenmenger@maison-immobilien.de

MITTELREIHENHAUS

**x*Herrlicher Ausblick,
Handwerkerhaus in ruhiger
Wohnlage* * *

Diese Immobilie eignet sich ideal fur eine Familie

mit handwerklichem Geschick, die in netter, fami-
lidrer Nachbarschaft leben mdéchte.

Wohnfldche ca. 84 m2
Nutzflache ca. 77 m2
Grundstiick ca. 183 m2
Anzahl Zimmer 5,5

Energieausweistyp Bedarfsausweis

Energieeffizienzklasse G
Wesentlicher Energie- Ol
trager

Endenergieverbrauch 223,80 kWh / (m2*a)

Baujahr 1958

Kaufpreis 269.000,00 €

Erfolgshonorar 3,57% vom Kauf- _—

Kauf preis inkl. MwSt. :
...flir weitere Informationen 4 '
scannen Sie den QR-Code! i
Michelle Zahn
04181 - 942 43 46
m.zahn@maison-immobilien.de
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Expertenrat

Ohne Eigenkapital ins Eigenheim
— Chance oder Risiko?

Immobilienfinanzierung so ganz ohne Eigenkapital - kann das funktionieren? Einige Banken bieten tatsachlich
Vollfinanzierungen an - also Immobilienkredite komplett auf Pump, ohne einen Cent Eigenkapital. Aber ist das
wirklich ratsam? Wir zeigen, wann ein Immobilienerwerb trotz fehlender Riicklagen gelingen kann, aber auch

welche Risiken dabei drohen kdnnen.

ull Eigenkapital - unter die-
N sen Voraussetzungen kann es
klappen.
Eigentlich lautet die Faustregel: Min-
destens 20 bis 30 Prozent Eigenkapital
sollten beim Immobilienkauf vorhan-
den sein. Doch angesichts hoher Im-
mobilienpreise kénnen viele Kaufinter-
essenten diese Vorgabe kaum erftllen.
Die Idee der Vollfinanzierung - also ein
Kredit Uber den gesamten Kaufpreis
plus Nebenkosten - klingt verlockend:
Ohne langes Ansparen vom Mie-
ter zum Eigentimer werden.

Allerdings stellen Banken
strenge Bedingungen
fur eine Finanzierung
ohne Eigenkapital.
Wer keinen Cent Ei-
genmittel einbringt,
braucht ein sehr
hohes, stabiles Ein-
kommen und eine
tadellose Bonitat -
idealerweise einen
krisensicheren Arbeits-
platz. Auch Lage und Zu-
stand des Objekts miissen
stimmen, damit die Bank mit-
spielt. Oft gilt: Zumindest die Kauf-
nebenkosten (Notar, Steuern, Makler)
sollte man aus eigener Tasche zahlen,
um das Risiko fur die Bank zu mindern.
Sind all diese Voraussetzungen erfillt,
kann der Traum vom Eigenheim ohne
Erspartes wahr werden. Und wenn die

Rahmenbedingungen stimmen, kann
es sinnvoll sein, nicht langer zu warten
- etwa um sich niedrige Zinsen zu si-
chern oder weiteren Preissteigerungen
zuvorzukommen.

Die Kehrseite der Vollfinanzierung:
hohe Raten, groBBes Risiko

Doch dieser Weg birgt erhebliche Risi-
ken. Ohne Eigenkapital wird der Immo-
bilienkredit deutlich teurer. Zum einen
verlangen Banken meist einen Zinsauf-
schlag, weil sie das Risiko tragen. Vor
allem aber ist die Darlehens-
summe viel hoher - was
drastisch hdéhere mo-
natliche Raten und oft
eine langere Kredit-
laufzeit bedeutet.

Wer als Immobi-
lienkaufer eine
Vollfinanzierung in
Anspruch nimmt,
muss sich sicher
sein, die hohen
Raten dauerhaft
stemmen zu kdénnen.
Schon ein kleiner fi-
nanzieller Rickschlag
kann gefahrlich werden:
Verliert man etwa den Job oder
fallt das Einkommen zeitweise aus, ge-
rat der Tilgungsplan ins Wanken. Ohne
ausreichenden finanziellen Puffer droht
die Uberschuldung. Im schlimmsten
Fall droht die Zwangsversteigerung -
und am Ende bleibt ein Schuldenberg.

Auch die Zinsentwicklung darf man
nicht vergessen. Lauft die anfangliche
Zinsbindung aus, wird eine Anschlussfi-
nanzierung fallig - und wenn das Zins-
niveau bis dahin steigt, drohen noch
héhere Raten. Daher gilt: Bei einer
Vollfinanzierung unbedingt finanzielle
Reserven einplanen - fir kiinftige Zins-
steigerungen, Reparaturen am Haus
und andere unvorhergesehene Ausga-
ben.

Erst sparen oder kleiner starten -
Alternativen zur Vollfinanzierung

Nicht jeder erhélt von der Bank griines
Licht fir eine Vollfinanzierung - und far
viele ist sie zu riskant. Die Alternative:
zunachst Eigenkapital aufbauen. Ge-
duld und Sparen zahlen sich aus: Wer
ein paar Jahre Geld beiseitelegt und
Unterstitzung von der Familie erhalt,
schafft ein Finanzpolster. Bereits mit
10 oder 20 Prozent Eigenkapital ver-
bessert sich die Finanzierungssituation
deutlich: Die Bank gewahrt meist bes-
sere Zinskonditionen.

Wenig Eigenkapital, aber Sie moch-
ten nicht ldanger Miete zahlen?
Sprechen Sie uns an - wir finden
einen Finanzierungsweg und Im-
mobilien, die zu Threm Budget pas-
sen. Vereinbaren Sie jetzt einen
Beratungstermin und machen Sie
den ersten Schritt ins Eigenheim!

maison Immobilien GmbH | 16



Partnerschaft fur Ihr Zuhause

Neubau leicht gemacht: Traumhaus mit Kagebau

& maison Immobilien aus einer Hand

Sie planen den Bau Ihres Traumhauses?

Durch die Kooperation zwischen Kagebau - dem erfahrenen
Spezialisten fiir massiven Hausbau - und maison Immobilien, Ihrem zu-
verldssigen Partner fiir Grundstiicksvermittiung, erhalten Sie bei uns alles

aus einer Hand: Grundstiick + Haus = Ihr neues Zuhause.

in eigenes Zuhause zu bauen, ist
E eine der gréBten Entscheidungen

im Leben. Damit aus dem Traum-
haus kein Albtraum wird, braucht es
verlassliche Partner, klare Ablaufe und
echte regionale Expertise. Genau hier
setzt unsere Kooperation mit Kagebau
an - einem erfahrenen Bauunterneh-
men aus dem Norden, das seit Gber 30
Jahren flUr Qualitdt, Massivbauweise
und transparente Kostenplanung steht.
Gemeinsam mit maison Immobilien aus
Buchholz in der Nordheide entsteht so
ein starkes Team flr Ihr Bauvorhaben.

Alles aus einer Hand - von der Idee
bis zum Einzug

Sie mochten bauen, haben aber noch
kein Grundstlick? Kein Problem. maison
Immobilien findet fir Sie das passende
Grundstlck in Ihrer Wunschregion - ob
in der Nordheide, in Hamburg oder in
Schleswig-Holstein. Sobald das pas-
sende Grundstlick gefunden ist, Uber-
nimmt Kagebau die Planung und Um-
setzung Ihres Neubaus. So entsteht Ihr
Zuhause Schritt fir Schritt, individuell
geplant und schlisselfertig gebaut.

Ihre Vorteile auf einen Blick
e Grundstlicksvermittlung durch
maison Immobilien - Wir ken-

nen den regionalen Markt und
finden Grundstlicke, die perfekt
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zu Ihren Vorstellungen passen.

e Individuelle Hausplanung mit Ka-
gebau - Ob Friesenhaus, Stadtvilla,
Bungalow, Doppelhaus oder Mehr-
generationenhaus - Ihr Zuhause
wird nach Ihren Wiinschen gestaltet.

e Personliche Projektbegleitung -
Von der ersten Idee bis zur Schlls-
selibergabe stehen wir Ihnen be-
ratend und koordinierend zur Seite.

e Transparente Kooperation -
Durch unsere enge Zusammen-
arbeit profitieren Sie von kur-
zen Wegen, klaren Absprachen
und abgestimmten  Prozessen.

Festpreisgarantie & Planungssi-
cherheit — Damit Sie Ihr Bauvorha-
ben von Anfang an sorgenfrei ge-
nieBen kdnnen.

Gemeinsam bauen wir den Norden

Unsere Philosophie ist einfach: Wir
modchten Menschen nicht nur Hau-
ser vermitteln, sondern Lebensrau-
me schaffen. Mit der Kombination aus
regionaler Marktkenntnis, massiver
Bauqualitat und echter Partnerschaft
bieten wir IThnen ein Rundum-sorglos-
Paket flr Ihr Bauprojekt.

Ob Sie bereits ein Grundstlick besitzen

4y N
%(%, BAUGENEH
3, MIGUNE» ‘é.'
&Y 4
\ é‘qv 52
sere FACY
oder noch auf der Suche sind
- gemeinsam mit Kagebau sor-
gen wir daftr, dass Ihr Traum
vom Eigenheim  Wirklichkeit  wird.

Unser Fachberater André Eisenmneger
nimmt sich gerne die Zeit Ihre indivi-
duellen Winsche mit IThnen zu bespre-
chen und Ihren Traum vom Eigenheim
zu realisieren.

Vereinbaren Sie einen unverbindlichen
Beratungstermin!

André Eisenmenger
04181 - 942 43 43
a.eisenmenger@maison-immobilien.de



AE-10027 | Handeloh (Hockel)

BAUGRUNDSTUCK

Idylle im Heideparadies -
- hier konnen Sie sich
selbst verwirklichen

Wir bieten Ihnen dieses ebene Grundstiick zur Erstellung
eines Einfamilienhauses, in Verbindung mit unserem Ko-
operationspartner, der Firma Kagebau, an.

Das Grundstlick kann in zwei ca. 1.519 m2 groBe Grund-
stiicke mit WEG-Teilung geteilt werden.

Bebauung:

WR I o, GFZ 0,06, Bebauungsplan Nr. 3 ,Flidderberg",
BauNVO 1977, keine Gestaltungsvorschrift, mind. 1.500
m2 GrundstlicksgroBe. Das Grundstlick ist teilerschlos-
sen, kein Kanalanschluss, eine neuwertige Bio-Kleinklar-
anlage ist vorhanden.

Grundstiick ca. 3.039 m2
Baujahr 1955
Kaufpreis 280.000,00 € R

André Eisenmenger

04181 - 942 43 43
a.eisenmenger@maison-immobilien.de

Erfolgshonorar
Kauf

3,57% vom Kauf-
preis inkl. MwSt.

...flir weitere Informationen
scannen Sie den QR-Code!

o
[

e s e

AE-10027_2 | Handeloh (Hockel)

NEUBAU
Charmanter Bungalow
in idyllischer Lage

3 Wohn-/Schlafrdume, offene
Kliiche, Vollbad, Gaste-WC, HWR,
Carport... Individueller Grundriss
mdglich!

...flir weitere Informationen
rufen Sie uns gerne an!

Wohnfldche: ca. 94 m2

Grundstiick: ca. 3.039 m2
Baujahr: 2025
Kaufpreis: € 561.570,00

Erfolgshonorar Kaufer:

€ 9.996,00 inkl. MwSt.

AE-10027_1 | Handeloh (Hockel)

NEUBAU INKL. GRUNDSTUCK
Der Friese in der Heide, Neu-
bau in Hockel/ Handeloh

4 Wohn-/Schlafrdume, offene
Kiiche, Duschbad, Vollbad, Galerie
... Individueller Grundriss méglich!

...flir weitere Informationen
rufen Sie uns gerne an!

Wohnflédche: ca. 153 m2
Grundstiick: ca. 3.039 m?
Baujahr: 2025
Kaufpreis: € 630.330,00

Erfolgshonorar Kaufer:

€ 9.996 inkl. MwSt.
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Expertenwissen

Wenn das Eigenheim zum Streitfall wird:
Clevere Auswege beil einer Trennung

Scheidungen sind emotional belastend und werfen hdaufig auch praktische Fragen auf — wie etwa den Verbleib
der gemeinsamen Immobilie. Konnen sich Paare nicht einigen, kann eine Teilungsversteigerung die Folge sein,
bei der alle Parteien verlieren. Doch es gibt Losungen, die Ihnen helfen, eine faire Einigung zu erzielen.

motionschaos: Warum Immo-
E bilien oft zum Streitfall wer-

den
Die Immobilie ist flir viele Paare nicht
nur ein finanzielles, sondern auch ein
emotionales Erbe. Sie steht fiir das ge-
meinsame Leben, Erinnerungen und oft
auch fur Zukunftspléane. Daher wird sie
in einer Scheidung zu einem besonders
empfindlichen Thema. Beide Parteien
haben unterschiedliche Vorstellungen
dariber, wie der Wert der Immobilie
einzuschatzen ist und wie mit der ge-
meinsamen Investition umgegangen
werden soll.

Der Streit Uber die Immobilie kann sich
nicht nur auf den finanziellen Aspekt
konzentrieren, sondern wird oft auch
durch emotionale Belastungen ver-
starkt. Einer moéchte modglicherweise
die Immobilie behalten, um die gewohn-
te Umgebung zu erhalten, wahrend der
andere sich vom gemeinsamen Besitz
trennen will. Solche Konflikte kdnnen
die Kommunikation erschweren und
eine schnelle Einigung nahezu unmog-
lich machen.

Verhandeln statt versteigern: Eini-
gungsmaoglichkeiten finden

Der Weg zur Losung sollte nicht in einer
Teilungsversteigerung enden - denn
diese flihrt fast immer zu einem Verlust
flr beide Parteien. Der erzielte Preis ist
oft niedriger als der Marktwert, was zu
finanziellen Verlusten auf beiden Seiten
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fihren kann. Kllger ist es hier, wenn
beide Ex-Partner es schaffen, eine faire
Losung zu finden.

Eine haufige Lésung ist, dass ein Part-
ner die Immobilie Gbernimmt
und den anderen auszahlt.
Eine grindliche Werter-
mittlung durch einen
unabhdngigen Exper-
ten, wie einen Mak-
ler, ist dabei uner-
lasslich, um einen
fairen Preis festzu-
legen. Sollte dies |
nicht moglich sein, %

bietet sich der Ver-
kauf der Immobilie
an, wobei der Erlés
gerecht aufgeteilt wird.
In beiden Fallen soll-
te die Einigung in einem
transparenten, respektvollen
Dialog erfolgen, um Spannungen

zu vermeiden und einen zufriedenstel-
lenden Abschluss zu finden.

Neutraler Vermittler: Wie ein Mak-
ler Konflikte entscharfen kann

Ein neutraler Makler kann gerade bei
einer Scheidung eine entscheidende
Rolle spielen, den Konflikt zu entschar-
fen. Als unparteiische Instanz sorgt er
daflr, dass der Verkaufsprozess pro-
fessionell, fair und transparent ablauft.
Der Makler hilft, den Wert der Immobi-
lie realistisch einzuschatzen, ohne dass
emotionale Einflliisse das Ergebnis ver-

falschen. Zudem kann er den Verkaufs-
prozess organisieren und sicherstellen,
dass beide Parteien bei der Entschei-
dungsfindung gleich behandelt werden.

Oft ist es nicht nur die Be-
wertung der Immobilie,
die zu Konflikten flhrt,
sondern auch der Ver-
kaufsprozess selbst.
Ein erfahrener Mak-
ler Ubernimmt die
Kommunikation und
sorgt daflr, dass
alle Formalitaten
korrekt und ohne
Streitigkeiten abge-
wickelt werden. So
b kdénnen sich die Par-
teien auf die Losung
des Konflikts konzent-
rieren, ohne sich um die
praktischen Details kimmern
zu mussen.

Droht Ihre Scheidung am Thema
Immobilie zu eskalieren? Holen
Sie uns als neutrale Vermittler ins
Boot. Kontaktieren Sie uns - wir
moderieren zwischen den Partei-
en und sorgen dafiir, dass der Ver-
kauf fair ablauft, ohne dass jemand
benachteiligt wird. Lassen Sie uns
gemeinsam eine Losung finden, die
fiir beide Seiten akzeptabel ist.



RIESENKAMPFF & RIESENKAMPFF

RECHTSANWALTE ¢ FACHANWALTE ¢ MEDIATION

ANDRE RIESENKAMPFF
Rechtsanwalt, Fachanwalt fur Miet- und Wohnungseigentumsrecht

TATJANA RIESENKAMPFF
Fachanwaltin fur Familienrecht, Fachanwaltin fur Arbeitsrecht, Mediatorin

ANDREAS RIESENKAMPFF
Notar a.D. & Rechtsanwalt

Steinbecker Str. 87  anwaelte@riesenkampff.net  Tel. 04181 - 38 06 50
21244 Buchholz www.riesenkampff.net Fax 04181 - 38 06 55
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MZ-11733 | Buchholz i.d.N. (Zentrum)

EINFAMILIENHAUS

Willkommen in Ihrem neuen
Zuhause - Raumwunder in
ruhiger Zentrumslage!

5,5 Wohn-/Schlafzimmer, Kliche,
Diele, Duschbad, Vollbad, Sauna,
Heizungsraum, 7 Kellerrdume ...

Wohnfldche: ca. 222 m?
Nutzflache: ca. 110 m?
Grundstiick: ca. 1.300 m?
Zimmer: 5,5

Baujahr: 1985

i

MZ-12072 | Hollenstedt (Zentrum)

EINFAMILIENHAUS

Ihr neues Familiengliick:
GroBziigiges Zuhause in
begehrter Wohnlage

8,5 Wohn-/Schlafzimmer, Kliche,
Gé&ste-WC, Vollbad, Duschbad, 2
Abstellkammern, 5 Kellerrdume...

Wohnflédche: ca. 132 m?
Nutzflache: ca. 89 m2
Grundstiick: ca. 1.193 m?
Zimmer: 8,5

Baujahr: 1991

AE-11370 | Stelle (Zentrum)

ZWEIFAMILIENHAUS

Zweifamilienhaus im
Zentrum von Stelle

Wohnung 1: Wohn-/Esszimmer, 2
Schlafzimmer, Kiiche, Duschbad,
Terrasse | Wohnung 2: Wohn-/
Esszimmer, 2 Schlafzimmer ...

Wohnflache: ca. 179 m2

Nutzflache: ca. 90 m2
Grundstiick: ca. 600 m?2
Zimmer: 5,5

Baujahr: 1961

JM-11783 | Seevetal (Ramelsloh)

EINFAMILIENHAUS

Ein Marchenturm voller
Zauber fiir die kleine Familie

4 Wohn-/Schlafrdume, Esszimmer,
Speisekammer, Kliche, en Suite
Vollbad, 2 Duschb&der, Souterrain-
zimmer, 3 Kellerréume ...

Wohnfldche: ca. 179 m2
Nutzflache: ca. 90 m2
Grundstiick: ca. 600 m?2
Zimmer: 5,5

Baujahr: 1961
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Mode & Accessoires mit Stil

15

Folgen Sie uns auf ¥l g

Ich freue
mich auf Sie

lhre Antje Borgwardt

21244 Buchholz - Lindenpassage 13a * Tel.: 04181 / 91 99 -313
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maison Immobilien GmbH

Bremer StraBe 7

21244 Buchholz

Telefon: 04181 - 9 42 43 44

E-Mail: info@maison-immobilien.de
www.maison-immobilien.de

Druck
WIRmachenDRUCK GmbH
MihlbachstraBBe 7

71522 Backnang, Deutschland
www.wir-machen-druck.de

Erscheinung

Journal fir Buchholz in der Nordhei-
de und den Landkreis Harburg, erste
Ausgabe Mai 2020. Erscheint zwei Mal
im Jahr.

Bildnachweise

Stadt Buchholz, maison Immobilien,
Wordliner, Studio Gleis 11 / Jens
Schierenbeck

Anzeigen

Informationen zu Anzeigen (Formate,
Preise, Termine etc.) erhalten Sie bei
Nina Wendt unter 04181 - 9424244,

Leserbriefe

Leserbriefe und Anregungen senden
Sie bitte an:
info@maison-immobilien.de

Wichtige Hinweise

Anderungen, Druckfehler, Zwischen-
verkauf vorbehalten. Die objektbe-
zogenen Angaben basieren auf den
Informationen der Eigentimer.

Veroffentlichung, Verteilung und
Auslagen

Per Postverteilung an ca. 5.000 be-
werbbare Haushalte in Buchholz.

Als Auslage in verschiedenen Geschaf-
ten und Werbepartnern.

Online abrufbar unter:
www.maison-immobilien.de.
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