
Ankaufsprofil

1. Unternehmensvorstellung (kurz)

2. Zielregionen / Suchgebiete
Städte, Stadtteile oder Landkreise, in denen gekauft wird. Ggf. auch flexible Radiusangaben wie z. B. "bis 30 km um XY".

3. Immobilienarten
Beispiele: Wohn- und Geschäftshäuser, Mehrfamilienhäuser, Wohnanlagen, Grundstücke mit Entwicklungspotenzial,
sanierungsbedürftige Immobilien, Bestandsimmobilien zur Kapitalanlage.

4. Investitionsvolumen
Mindest- und Maximalpreise angeben. Ggf. auch Staffelungen, z. B. "bis 2 Mio. für Sanierungsobjekte, bis 5 Mio. für
entwicklungsfähige MFHs".

5. Ankaufsparameter
Wohnfläche / Grundstücksfläche, Zustand (z. B. sanierungsbedürftig, sofort bezugsfertig), Mietstand (leerstehend / vermietet),
Baugenehmigung erforderlich oder nicht, Renditeerwartung (falls gewünscht), Altbau / Neubau / Denkmalschutz.

6. Nutzungskonzepte
Beispielhafte Optionen: Halten & Entwickeln, Revitalisieren, Weiterverkaufen, Neubau.

7. Ablauf für Verkäufer

8. Kontaktmöglichkeit



Ankaufsprofil

Konkreter Ansprechpartner mit Kontaktdaten (E-Mail + Telefonnummer).

9. Rechtlicher Hinweis
Dieses Dokument stellt kein verbindliches Angebot dar.


