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Außergewöhnliche Gedanken brauchen außergewöhnliche Räume. Im Herzen 

des klassischen Münchens, zwischen der Oper und Residenz, in Sichtweite des 

Maximilianeums, finden Sie unsere neuen Büroräume mit der äußerst repräsen-

tativen Adresse im Palais an der Oper, in der Maximilianstraße 2.
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Zusätzlich haben wir ein reines Produktions-Büro mit über 250m2, in dem Ver-

trieb, Marketing und unsere hochtechnisierten Produktionsanlagen untergebracht 

sind. So können wir den individuellen Anliegen unserer anspruchsvollen Kunden 

schnellstmöglich und direkt gerecht werden.
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Ausgezeichnete Leistung Bereits zum zweiten Mal haben wir die begehrte und 

limitierte Auszeichnung zum „Best Property Agents“ vom führenden Immobilien-

magazin Bellevue erhalten. Das Magazin Bellevue zeichnet seit 2006 die besten 

Immobilienunternehmen aus aller Welt mit dem „Best Property Agents“ Award 

aus. Bei dieser Auszeichnung handelt es sich um das einzige unabhängige Qua-

litätssiegel in der Branche der Immobiliendienstleister und genießt mittlerweile 

national und International beachtliches Renommee. Sie ist eine Anerkennung für 

langjährige Arbeit, erarbeitete Kompetenz und guten Kundenservice.
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Die besten Immobilienmakler – empfohlen von BELLEVUE, 
Europas größtem Immobilienmagazin 

 
Mit der Aktion BEST PROPERTY AGENTS beurteilt 

und fördert BELLEVUE nachhaltig die Qualität von Dienstleistungen 
beim Kauf und Verkauf von Immobilien. 

 

Frank & Frank Immobilien 
 

erfüllte die Auswahlkriterien und wurde für 
kompetente Beratung, langjährige Erfahrung und 

umfangreiche Marktkenntnis ausgezeichnet. 
 
 
 
 
 

Hamburg, im Januar 2014 
 
    

 
 
 

Andrea Wasmuth,  Claus-Peter Haller 
Geschäftsführerin Chefredakteur 
BELLEVUE AND MORE GmbH BELLEVUE 
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Form follows Interest Unsere Landingpage mit  ihren vollflächigen Motiven ak-

tueller Immobilienangebote ist eine visuelle Einladung an unsere Kunden und 

Interessenten umfassend auf detaillierte Informationen zuzugreifen. Hintergrund 

der Neugestaltung ist unser Wunsch, Lust auf Lebensraum zu machen, ohne 

unsere Besucher mit Informationen zu überfluten. Es geht darum die offerierten 

Immobilien in den Mittelpunkt zu stellen und uns selbst als Vermittler zurückhal-

tend zu präsentieren.

Um unseren Kunden die Immobilien-Suche so angenehm wie möglich zu gestal-

ten, haben wir einigen Aufwand betrieben. Die übersichtlichen Formulare, führen 

direkt zu detaillierten Informationen zum Auswählen, Eintragen oder Anhaken. Das 

aufwendig programmierte Auswahlverfahren erleichtert unseren Kunden sowohl 

für sich die genauen Kriterien zu definieren, als auch einen aussagekräftigen 

Suchauftrag bequem und schnell zu formulieren.
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Vertrautes verfeinern Exposé ist nicht gleich Exposé. Unsere Langexposés – auf 

bestem Bilderdruckpapier und im Digitaldruck erstellt – sind ein weiteres Beispiel 

unseres Anspruchs an qualitativ hochwertige Vermarktung. Es soll die besondere 

Wertigkeit der Immobilie wiedergeben, genauso wie die Intensität unserer Bemü-

hungen zur Vermittlung, die unsere Kunden zu Recht von uns erwarten.
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Sinn für das Traditionelle Anstelle eines Kurzexposés, das ausschließlich per 

Mail versandt wird, haben wir ein „Teaser-Exposé“ im hochwertigen Magazin-

Druck-Verfahren entwickelt, das in Layout und Aufmachung den großen Interior-

Magazinen mit randabfallenden Bildseiten gleicht. Unserer Meinung nach muss ein 

Exposé die Einzigartigkeit einer Immobilie mit jener Aussagekraft herausarbeiten, 

die das maximale Interesse möglicher Käufer schon vor einer Besichtigung auf 

sich zieht.
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Nichts ersetzt das persönliche Gespräch In Zeiten der Informationsflut setzen 

wir mehr denn je darauf, sich Zeit für sein Gegenüber zu nehmen und Informationen 

persönlich weiter zu geben. Damit wir in der Hektik des Alltags nicht nur Zeit für 

das Dringende, sondern auch Zeit für das Wichtige haben, wurde unser Service-

Team um zwei weitere Mitarbeiter entsprechend verstärkt.
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Inhouse-Digital-Druck-System Wir sind Bayerns erster Makler, der mit einem 

Inhouse-Digital-Druck-System arbeitet – das wurde uns vom Lieferanten schriftlich 

bestätigt. Unsere Vertriebsunterlagen, die wir im firmeneigenen Produktionsstand-

ort herstellen, erreichen beinahe „Offset-Druck-Qualität“ und wir können somit 

sofort und individuell auf Änderungswünsche unserer Kunden reagieren. Dank der 

firmeninternen Druck-Unterlagen-Produktion sind alle Informationen stets auf dem 

neustem Stand. Dieser hochmoderne Standard erlaubt uns einen Anachronismus 

in unserer Kundenkommunikation. Wir versenden die Unterlagen in gedruckter 

Top-Qualität wieder per Post und leben die Wertschätzung, die wir uns von unseren 

Interessenten für die Immobilie wünschen.



Frank & Frank Real Estate – Ausgezeichnet mit dem „Best Property Agents“ 

In diesem Jahr haben wir die begehrte und limitierte Auszeichnung zum „Best 

Property Agents 2014“ vom führenden Immobilienmagazin Bellevue erhalten. Das 

Magazin Bellevue zeichnet seit 2006 die besten Immobilienunternehmen aus aller 

Welt mit dem „Best Property Agents“ Award aus. Bei dieser Auszeichnung handelt 

es sich um das einzige unabhängige Qualitätssiegel in der Branche der Immobi-

liendienstleister und genießt mittlerweile national und International beachtliches 

Renommee. Sie ist eine Anerkennung für langjährige Arbeit, erarbeitete Kompe-

tenz und guten Kundenservice.
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Zugpferd der Vermarktung Printwerbung ist nach wie vor ein zentrales Werkzeug 

hochwertiger Immobilienvermittlung. Genau wie wir im direkten Kundenkontakt 

das gedruckte Medium zur Vermittlung unserer Werte, Ansprüche, und letztlich als 

„Beweismittel unserer Qualität“ setzen, spielt die Anzeigenwerbung eine zentrale 

Rolle in unserer Kommunikation. Nichts kann den visuellen Eindruck ersetzen.
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Momentaufnahmen Wer mit ganzem Herzen sein Unternehmen führt, hat auch 

einiges darüber zu berichten. Auf den Folgeseiten finden Sie ein Interview mit 

dem Inhaber Robert Frank zu den Themen der Immobilienvermittlung und den 

Aufgaben, die damit verbunden sind.
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„Das Exposé einer Jugendstilvilla für 6 Millionen 
Euro, die wir kürzlich im Angebot hatten, war 40 

Seiten lang. Daran saßen wir drei Wochen.“
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Der Maßschneider 
unter den 

Immobilienmaklern
Die Firma Frank & Frank Immobilien achtet auf jedes Detail

Der Münchner Immobilienmarkt ist eines der härtesten Geschäfte 
Deutschlands. Es braucht äußerste Präzision und Erfahrung, um den 
gehobenen Ansprüchen der Gesellschaft gerecht zu werden. Robert 
Frank kennt diesen Markt. Mit viel Liebe zum Detail verkauft er Immo-
bilien und Grundstücke in und um München.

146 147
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Seit wann sind Sie im Immobiliengeschäft?
Frank: Meine erste Immobilie verkaufte ich mit Anfang 20, 
also sind das jetzt schon 30 Jahre. Wie die Zeit vergeht! Als 

gebürtiger Münchner bin ich meiner Heimat fast immer treu geblieben 
und kenne den Markt. 

Woher kommt Ihre Leidenschaft für Immobilien?
Frank:
auch fast studiert. Um meine Liebe und Leidenschaft zu Vertrieb und 

-

habe bereits für die verschiedensten Unternehmen gearbeitet und auch 
eigene gegründet, zum Beispiel das immer noch erfolgreiche Stadt-
Golf-Anlagen-Konzept „GolfRange“. Aber letztlich zieht es mich im-

Wie schaffen Sie es, aus dem Münchner Immobilienmarkt heraus-
zustechen?
Frank: 

-
-

Wie sieht die Arbeit bei Ihnen konkret aus?
Frank: -
tungs- als auch Vermittlungsauftrag haben. Der Vermittlungsauftrag 

-

-
geben. Viele nutzen für Fotos ihr Handy oder eine kleine Digitalka-

-
tet und deren Sensor circa um ein fünfaches größer ist, als bei einer 

-
beiten uns durch die Unterlagen und vermessen jedes Haus digital auf 

-

-

Wie ging denn das?
Frank: Wir haben 32 Einzelbilder des Hauses gemacht und so um 

„Als ich dem Verkäufer das 
Exposé zeigte, ist er mir fast vom 

Stuhl gefallen.“
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Wer zählt zu Ihren Kunden?
Frank: 

Stellt dieser Personenkreis besondere Ansprüche?
Frank: -
halten zu können. Menschen, die eine Villa für zehn Millionen Euro 
kaufen, möchten nicht mit einem unerfahrenen Burschen zu tun ha-
ben, der gerade erst von der Maklerschule kommt. Ich vergleiche das 

„Mein Fotograf hat auf der renommierten University Of The Arts in London 

Zeigt sich das auch in Ihren Errungenschaften?
Frank: -

-

Da freut man sich doch...
Frank:

könne. So habe ich das Objekt für 3,95 Millionen Euro verkauft und 

Was zeichnet Sie als Makler noch aus?
Frank: 

-

Was ist der schönste Moment in Ihrem Job?
Frank: -

Frank & Frank Real Estate
Maximilianstr. 2, 80539 München 
Tel.: 089 716 77 45 0, buero@ffreal.estate

148 149
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Worte sind die Schatten der Tat Wir wissen, dass sich die Qualität unserer 

Arbeit letztlich nur an den von uns erfolgreich vermittelten Immobilien messen 

lässt. Dabei spielen der ermittelte Marktwert, der erzielte Verkaufs-Preis und der 

möglichst zügige Verkauf eine elementare Rolle. Schätzwert und erzielter Verkaufs-

preis haben bei Frank & Frank Real Estate im Mittel eine Differenz von unter 2%. 

Auf den nachfolgenden Seiten finden Sie einen Auszug der von uns erfolgreich 

vermittelten Immobilien.
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München · Dornach

Baujahr 2008 · Gesamtfläche 326 m2 · Grund 480 m2
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München · Gräfelfing

Baujahr 1973 · Gesamtfläche 581 m2 · Grund 800 m2

München · Gräfelfing

Baujahr 1984 · Gesamtfläche 360 m2 · Grund 1.200 m2

Haimhausen · Am Mühlbach *

Baujahr 2011 · Gesamtfläche 213 m2 · Grund 659 m2

Odelzhausen · Unterumbach

Baujahr 1996 · Gesamtfläche 622 m2 · Grund 1.656 m2

Hohenschäftlarn · Am Isar-Hochufer

Baujahr 1910 · Gesamtfläche 440 m2 · Grund 2.070 m2

Auszug verkaufter Häuser
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München · Johanniskirchen *

Baujahr 2012 · Wohnfläche 128 m2 · Gesamtfläche 162 m2

München · Lehel *

Baujahr 1898 · Wohnfläche 213 m2 · Gesamtfläche 279 m2

München · Nymphenburg

Baujahr 1910 · Wohnfläche 261 m2 · Gesamtfläche 341 m2

München · Allach *

Baujahr 1985 · Wohnfläche 121 m2 · Gesamtfläche 142 m2

München · Solln *

Baujahr 1960 · Wohnfläche 142 m2 · Gesamtfläche 212 m2

München · Obermenzing

Baujahr 2014 · Wohnfläche 135 m2 · Gesamtfläche 199 m2

Auszug verkaufter Wohnungen
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Haimhausen · Am Mühlbach *

Baujahr 1982 · Gesamtfläche 970 m2 · Grund 1.840 m2

München · Theresienhöhe *

Baujahr 1925 · Gesamtfläche 1.012 m2 · Grund 840 m2

München · Sendling *

Baujahr 1913 · Gesamtfläche 1.341 m2 · Grund 903 m2

München · Bogenhausen-Priel *

Baujahr 1979 · Gesamtfläche 405 m2 · Grund 739 m2

Augsburg · Innenstadt *

Baujahr 1925 · Gesamtfläche 563 m2 · Grund 230 m2

München · Theresienhöhe

Baujahr 1896 · Gesamtfläche 688 m2 · Grund 400 m2

Auszug verkaufter Mehrfamilienhäuser
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L E I D E N S C H A F T  und S A C H V E R S T A N D
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